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и 1,8 % — по итогам следующего года (предыдущий прогноз предполагал рост 
на 2,5 и 2,7 % соответственно).

«Нерешительность политиков лишь добавляет неопределенности текущей 
финансовой ситуации, не лучшим образом сказываясь на темпах роста эконо-
мики», — говорится в обновленном докладе МВФ. При этом эксперты фонда по-
лагают, что наиболее опасна для мировой экономики сейчас ситуация в Европе 
и США. Как сообщалось ранее, прогноз по росту мировой экономики снижен до 
4 % в ближайшие два года.

В последнее время зафиксирован 
резкий рост волатильности на рын-
ках, поскольку инвесторы опасаются 
усугубления ситуации с европейски-
ми долгами и ждут замедления темпов 
роста американской экономики, при-
водит агентство Reuters пояснения 
экспертов фонда.

МВФ также назвал перспективы 
для стран с развивающейся экономи-
кой более «неопределенными», хотя 
рост экономики останется достаточно 
высоким — около 6,4 % в 2011 году и 
до 6,1 % в 2012 году.

МВФ также напомнил о существу-
ющих признаках «перегрева» в стра-
нах с развивающейся рыночной эко-
номикой, отметив, что в некоторых 
странах рост цен на сырье, а также 
социальные и политические волнения 
не способствуют росту их экономик.

МВФ понизил свой прогноз по 
росту мировой экономики в 2011–
2012 гг. до 4 % [рис. 6.15].

6.3.2. Прогноз ОЭСР

ОЭСР резко сократила прогноз по экономическому росту в «еврозоне» и 
США на 2012 год. Эксперты организации прогнозируют, что ВВП «еврозоны» вы-
растет на 0,3 %. При этом в начале 2011 года этот рост оценивался в 2 %. Эконо-
мика США, согласно прогнозу, вырастет на 1,8 % (прежний прогноз — 3,1 %).

Для стран — членов ОЭСР на 2013 год в целом прогноз роста экономики 
позитивен, в т. ч. для кризисных стран (Греция, Испания, Ирландия, Италия) 
[табл. 6.13].

Рисунок 6.15

Реальный мировой ВВП, 1993–2016
Годовое изменение в %

Source: IMF, World Economic Outlook, Sep-
tember 2011
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Таблица 6.13

Реальный ВВП, 2006–2013

2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
France 2,7 2,2 –0,2 –2,6 1,4 1,6 0,3 1,4
Germany 3,9 3,4 0,8 –5,1 3,6 3,0 0,6 1,9
Greece 5,5 3,0 –0,2 –3,2 –3,5 –6,1 –3,0 0,5
Iceland 4,7 6,0 1,3 –6,7 –4,0 2,9 2,4 2,4
Ireland 5,3 5,2 –3,0 –7,0 –0,4 1,2 1,0 2,4
Italy 2,2 1,7 –1,2 –5,1 1,5 0,7 –0,5 0,5
Japan 2,0 2,4 –1,2 –6,3 4,1 –0,3 2,0 1,6
Spain 4,1 3,5 0,9 –3,7 –0,1 0,7 0,3 1,3
United Kingdom 2,6 3,5 –1,1 –4,4 1,8 0,9 0,5 1,8
United States 2,7 1,9 –0,3 –3,5 3,0 1,7 2,0 2,5
OECD-Total 3,2 2,8 0,1 -3,8 3,1 1,9 1,6 2,3
Last updated: 5 December 2011
Note: For more information, see OECD Economic Outlook Sources and Methods (http://www.oecd.org/eco/
sources-and-methods). The statistical data for Israel are supplied by and under the responsibility of the relevant 
Israeli authorities. The use of such data by the OECD is without prejudice to the status of the Golan Heights, 
East Jerusalem and Israeli settlements in the West Bank under the terms of international law.
Source: OECD Economic Outlook No. 90, OECD Economic Outlook: Statistics and Projections (database)

В октябре 2011 года сводный ин-
декс делового и потребительского до-
верия в «еврозоне» снизился до 94,8 
пункта минимального уровня с дека-
бря 2009 года.

На октябрьском саммите в 
2011 году в ЕС было решено, что для 
спасения «евро» необходимо списать 
половину госдолга Греции и повысить 
объем фонда EFSF до € 1 трлн.

6.3.3. Прогноз ВТО

По мнению экспертов ВТО, рост 
мирового ВВП составит в 2011 году 
2,5 %. Рост ВВП в развитых странах 
будет порядка 1,5 %, в развивающих-
ся странах и странах СНГ  — 5,9  % 
[рис. 6.16]1.

1 WTO, «Trade growth to ease in 2011 but 
despite 2010 record surge, crisis hang-
over persists», 7 April 2011. 

Рисунок 6.16

Мировой ВВП и торговля, 2000–
2011a

Годовое изменение в %

a Figures for 2011 are projections.
Source: WTO Secretariat
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На фоне неопределенных перспектив восстановления глобального ВВП 
ВТО понизила прогноз роста мировой торговли в 2011 году с 6,5 до 5,8 %. При 
этом темпы роста торговли в развитых странах в 2011 году ожидаются на уров-
не 3,7 %, а в развивающихся странах и страх СНГ — на уровне 8,5 %.

6.4. Глобальные риски

6.4.1. Глобальные риски по версии Всемирного экономического 
форума

Для современной и, особенно, для «новой» экономики будущего важна си-
стематизация глобальных рисков. Мировая экономика зависит не только от 
финансовых и экономических рисков. Это также риски экологические, соци-
альные, геополитические, технологические и т. д. Все эти риски в той или иной 
степени влияют на тренды развития мировой экономики.

Наиболее авторитетным в оценке глобальных рисков в мировой экономике 
является обзор Всемирного экономического форума (WEF). С 2006 года глобаль-
ные риски WEF публикуются в виде доклада. Доклад представляет собой уникаль-
ный и своевременный анализ рисков, которые формируют глобальную среду1.

В настоящее время происходят беспрецедентные по темпам изменения, 
которые напрямую касаются всех заинтересованных сторон (деловые круги, 
правительства, гражданское общество и т. д.). При этом складывается новый 
императив в понимании и управлении возникающими рисками.

В 2011 году WEF предупреждал о 37 глобальных рисках [рис. 6.17]2. Поэто-
му необходимо понимание того, как глобальные риски развиваются, как они 
взаимодействуют и влияют на различные заинтересованные группы. И самое 
главное  — понять механизм и сформулировать компромиссы, необходимые 
для управления этими рисками.

1 The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011».
2 При формулировании глобальных рисков принимали участие ведущие мировые  
руководители и лица (580), решения которых влияют на тенденции мирового развития. 
Доклад «Глобальные риски 2011» подготовлен совместно с Marsh & McLennan Com-
panies, Swiss Reinsurance Company, Центром управления рисками Уортонской школы 
бизнеса и Zurich Financial Services на основе консультаций с ведущими политическими 
и общественными деятелями, экономистами и учеными из разных стран мира. Документ 
отражает мнения 580 экспертов, ответивших на вопросы Обзора глобальных рисков 
2010 года, проведенного Форумом среди заинтересованных групп и регионов, в рамках 
которого оценивается восприятие вероятности рисков, воздействие и взаимосвязи 37 
глобальных рисков на временном горизонте в 10 лет. Результаты этого исследования 
включены в доклад. В отчете также изложены мнения о ряде формирующихся рисков и 
изолированных факторов, присутствующих в картине глобальных рисков этого года, 
которые могут оказаться неожиданностью в будущем.
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Рисунок 6.17

WEF: глобальные риски, 2011

Источник: The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011»
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Набор глобальных рисков и определение механизмов на их реагирование 
является полезным и необходимым инструментом для политиков, руководите-
лей компаний, руководителей и экспертов во всем мире. При этом для упре-
ждения рисков необходимы инновации.

Реагирование и управление глобальными рисками предполагает построе-
ние и совершенствование заинтересованными сторонами глобальной системы 
противодействия рискам [рис. 6.18]. Например, долговой кризис в Европе по-
лучил свое развитие из-за медлительности принятия решений руководителями 
Евросоюза. При этом наблюдается слабая координация помощи Европе со сто-
роны мировых экономических центров (США, Китай и т. д.) и международных 
финансовых организаций.

И это только незначительная часть проблем мировой экономики и мировых 
финансов. Например, в 2011 году произошли глобальные конфликты (Северная 

Рисунок 6.18

WEF: Обор глобальных рисков, 2011

Источник: The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011»
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Африка) и экологические катастрофы (Япония, Турция, Бангкок и т. д.), которые 
повлияли на мировые цены на энергоносители, продовольствие и деятельность 
многих отраслей (электроника, автомобилестроение и т. д.) мировой экономи-
ки. Следствием этого стало снижение темпов мировой торговли и мирового 
ВВП (которое уже на постоянной основе пересматривается в течение полугода 
международными организациями). Развитые страны в 2011 году вплотную по-
дошли к рецессии.

Формирование и группировка глобальных рисков позволяет для лидеров 
стран и бизнеса выделить три способа обеспечения противодействия сложным 
и взаимозависимым рискам:

Упреждение и устранение причин (а не симптомов) глобальных рисков, опреде-1.	
ление эффективных точек приложения своих усилий в основных структурах и 
системах (в т. ч. неэффективное управление и т. д.) мировой экономики и миро-
вых финансах.
Разработка скоординированных стратегий реагирования на сложные риски и 2.	
угрозы от непредвиденных последствий.
Постоянный подход к оценке глобальных рисков.3.	

Особенно важным является взаимосвязанность рисков [рис. 6.19]. Одно 
дело — реагировать на отдельные риски, другое — четко представлять послед-
ствия в других сферах. Например, безработица напрямую связана с социаль-
ными рисками.

6.4.2. Группы глобальных рисков WEF

Возможности правительств реагировать на глобальные риски и новые эко-
номические потрясения упали до критически низкого уровня. Возможности 
существующих систем глобального управления недостаточны для борьбы с гло-
бальными рисками. Системы XX века не способны управлять рисками XXI века. 
Необходимы новые сетевые системы для выявления и устранения глобальных 
рисков до того, как они перерастут в глобальные кризисы. В данном контексте 
требуются усилия для анализа глобального ландшафта рисков в краткосрочной 
и среднесрочной перспективах.

Последовательность протекания мировых кризисов (экономических и фи-
нансовых) показала, что мир не готов сталкиваться с серьезными катаклизмами 
и новыми потрясениями в XXI веке. Частота возникновения и серьезность ри-
сков для глобальной стабильности повысилась, а возможности систем глобаль-
ного управления, позволяющие бороться с ними, снизились.

Нарастание финансового кризиса и снижение глобальной экономической 
устойчивости в условиях повышения геополитической напряженности и соци-
альных проблем четко демонстрируют, что правительства и общество в целом 
в меньшей степени, чем когда-либо, способны справиться с глобальными вы-
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зовами. Финансово-экономический кризис 2007–2008 гг. во многом исчерпал 
возможности мировой экономики для борьбы с потрясениями.

Эксперты WEF попросили 580 известных политиков, экономистов и ученых 
оценить 37 разнообразных рисков по степени их вероятности и ущербу, кото-
рый они могут нанести. Среди самых вероятных и наиболее опасных названы 
изменения климата (около $ 1 трлн ущерба мировой экономике), финансовый 
кризис (более $ 1 трлн), геополитические конфликты (около $ 1 трлн), резкие 

Рисунок 6.19

Взаимозависимость глобальных рисков по версии WEF, 2011

Источник: The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011»
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колебания цен на энергоносители (около $ 800 млрд) и экономическое нера-
венство (около $ 700 млн).

Наиболее вероятными эксперты считают геополитические риски, но эконо-
мические опаснее. В кризис многие правительства вынуждены были вливать в 
экономику огромные средства. Это обернулось огромными бюджетными дефи-
цитами и увеличением госдолга, особенно в развитых странах.

В представленной WEF системе рисков два из них являются особенно опасны-
ми по своему влиянию и своей взаимозависимости. К ним относятся экономиче-
ское неравенство (как внутри стран, так и между странами) и глобальное управле-
ние (слабость глобальных институтов, соглашений и международных связей).

Экономическое неравенство и сбои глобального управления определяют 
эволюцию многих других глобальных рисков и подавляют способность миро-
вого сообщества реагировать на них.

Взаимосвязанность и сложность проблем означает появление множества 
непредвиденных последствий. Традиционные механизмы реагирования на ри-
ски часто просто перекладывают риск на другие заинтересованные стороны 
или сегменты общества.

Глобальные риски по версии WEF

«Глобальный риск» считается угрозой, когда он имеет географический масштаб и межотрас-
левой охват, неопределенность в отношении времени его наступления, высокий уровень эконо-
мических (социальных) последствий и когда он требует многостороннего ответа. Основными его 
компонентами являются:

География риска. Риски, которые влияют не менее чем на три региона мира (по крайней 1.	
мере на двух разных континентах). Эти риски могут иметь региональное или местное про-
исхождение, но их влияние потенциально ,будет ощущаться по всему миру.
Межотраслевая зависимость. Риски влияют на три или более отраслей.2.	
Временная неопределенность. Риск проявляется в течение 10 лет в сочетании с неопреде-3.	
ленностью в отношении его влияния. Оцениваются с точки зрения вероятности и степени 
тяжести.
Экономические последствия. Риск имеет потенциал нанесения экономического ущерба 4.	
более $ 10 млрд.
Многосторонний подход. Сложность риска требует многостороннего подхода для смягче-5.	
ния его последствий.
Риски классифицируются в пяти областях: экономические, геополитические, экологиче-6.	
ские, социальные и технологические риски.

Рассматриваются риски двух основных видов:

«Ползучие» («хронические») глобальные риски, которые проявляются в качестве источни-1.	
ков продолжительного влияния на экономическую или социальную деятельность, но не 
в качестве основных и ограниченных по времени событий (по аналогии хронических за-
болеваний).
«Острые» (управляемые) глобальные риски, которые идентифицируются (по аналогии с 2.	
пандемией).

WEF определяет «устойчивость» системы как ее способность адаптироваться к изменениям 
и обеспечить свою основную деятельность на постоянной основе независимо от воздействия 
внешних или внутренних рисков.
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Глобальный контекст рисков определяется парадоксом XXI века — мир ста-
новится более единым, но страны все больше отдаляются друг от друга1. Глоба-
лизация породила устойчивый экономический рост для целого поколения. Она 
изменила мир, который стал гораздо более взаимосвязанным и взаимозави-
симым. Но выгоды от глобализации противоречивы — в выигрыше оказалось 
меньшинство. Рост экономического неравенства как внутри стран, так и между 
странами растет. Вопросы экономического неравенства на национальном и 
международном уровнях становятся все большее значимыми. Существуют при-
знаки возрождающегося национализма и популизма, социальной фрагмента-
ции. Также имеет место растущее расхождение во мнениях между странами о 
том, как продвигать устойчивый и всеобъемлющий рост.

Для решения этих проблем совершенствование глобального управления 
имеет большое значение. Но это уже другой парадокс XXI века — необходи-
мость развития глобального управления сталкивается с противоречиями ин-
тересов стран (различные стимулы, нормы и ценности). В результате мировое 
сообщество наблюдает сбой в достижении Раунда развития ВТО (Доха) и от-
сутствие международного соглашения на Копенгагенской конференции по 
изменению климата. «G20» рассматривается в качестве гаранта в глобальном 
управлении, но эффективность данного объединения в этой области пока не 
была достигнута.

Для мировой экономики риски экономического неравенства и глобального 
управления являются катализатором для всей совокупности рисков. Они влия-
ют на контекст, в котором глобальные риски развиваются, двумя способами:

Могут как усугубить вероятность рисков, так и оказать воздействие на другие 1.	
риски.
Могут препятствовать эффективному реагированию на другие риски.2.	

Все эти риски усугубляются неумением стран договориться между собой. 
Искать новые подходы к управлению экономикой в глобальном масштабе надо 
быстро, иначе опасности станут реальностью в ближайшие десять лет.

Эксперты WEF пришли к выводу, что наряду с двумя глобальными системны-
ми рисками три ключевые группы риска также создадут серьезные проблемы в 
предстоящее десятилетие.

Первая группа представлена «макроэкономическими рисками». В основе 
глобального финансового кризиса лежали долгосрочные структурные недостат-
ки мировой экономики. Поэтому данный кластер рисков является следствием 
макроэкономических дисбалансов, налогово-бюджетных кризисов в странах с 
развитой экономикой, огромных необеспеченных социальных обязательств и 
слабости финансовых рынков. Все эти и другие процессы образуют сложную 

1 The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011».
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совокупность факторов экономического риска. Из-за задолженности, обуслов-
ленной кризисом, возможности борьбы с новыми потрясениями уменьшились 
до критически низких уровней.

Существующая налогово-бюджетная политика большинства экономически 
развитых стран является неустойчивой. Если не будут проведены масштабные 
структурные корректировки, риск суверенных дефолтов возрастет. Долго-
срочные необеспеченные обязательства, образовавшиеся из-за старения 
населения, означают, что напряженность в налогово-бюджетной сфере про-
должит расти. Реальные партнерские отношения между государственным и 
частным секторами являются единственным путем, который может обеспе-
чить решение взаимосвязанных финансовых проблем, с тем чтобы возросшая 
продолжительность жизни осталась полностью позитивной тенденцией для 
общества.

Финансовые дисбалансы вкупе с «необеспеченными обязательствами пе-
ред стареющим населением» создают риск серьезных бюджетных кризисов в 
развитых странах. Для развивающихся стран такая финансовая неопределен-
ность (наряду с медленным ростом западных экономик) означает увеличение 
притока капитала, который способствует образованию новых «пузырей». Их 
«схлопывание» обернется обвалом цен на активы как развивающихся стран, 
так и на развитых рынках, предупреждают эксперты.

Один из выходов из этих дисбалансов лежит в плоскости координации гло-
бальных усилий. Но сложные противоречивые интересы между различными го-
сударствами являются значительным препятствием на этом пути.

Вторая группа рисков представлена «теневой экономикой». Данный кла-
стер рисков (состояние и хрупкость, незаконная торговля, организованная 
преступность и коррупция) является следствием неэффективного управления 
и экономического неравенства. Сегодня доля незаконного оборота составляет 
7–10 % мировой торговли, а в некоторых странах это основной источник до-
ходов. Объем контрафактных лекарств достигает $200 млрд, проституции — 
$ 190 млрд, марихуаны — $ 140 млрд, контрафактной электроники — $ 100 
млрд, кокаина — $ 80 млрд, опиума и героина — $ 60 млрд. Рост нелегальной 
экономики подрывает верховенство закона и удерживает страны в западне ни-
щеты и нестабильности. Здесь крайне необходимо эффективное международ-
ное сотрудничество.

Все большее число неэффективных и уязвимых государств, растущие мас-
штабы незаконной торговли, организованной преступности и коррупции фор-
мируют совокупность факторов криминального риска. Современный сетевой 
мир, сбои управления и экономическое неравенство создают возможности для 
разрастания противоправной деятельности. В 2009 году объем незаконной тор-
говли в мире оценивался в $ 1,3 трлн. И он продолжает расти.

Эти риски, которые влекут за собой огромные издержки для законной хо-
зяйственной деятельности, одновременно ослабляют государственную власть, 
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ставят под угрозу возможности для развития, подрывают законность и не по-
зволяют странам вырваться из замкнутого круга бедности и нестабильности.

Третья группа рисков представлена «ресурсными ограничениями». Данный 
кластер рисков связан с ростом численности населения и потребления и изме-
нением климата. К 2020 году население планеты увеличится с 6,83 до 7,7 млрд 
человек, особенно высокие темпы роста будут в развивающихся странах. К 
2030 году спрос на продукты питания увеличится на 50 %, на воду — на 30–
40 %, на энергию — на 40 %.

Глобальный мир сталкивается с жесткими ограничениями, касающимися 
воды, продовольствия и энергии. Взаимосвязанность этих вопросов затрудняет 
ответные действия. Большинство мер вмешательства лишь порождает новые и 
более серьезные проблемы или приводит к перераспределению риска внутри 
данной совокупности проблем.

Дефицит основных ресурсов создает дополнительные проблемы между со-
циальными группами, странами и отраслями. Спрос на продовольствие, воду 
и энергоресурсы растет темпами, достигающими двузначных цифр. Однако 
хронический бюджетный дефицит ставит под угрозу инвестиции в инфра-
структуру, имеющие решающее значение для улучшения ситуации с наличием 
этих ресурсов и доступом к ним. Возникающая в результате нехватка ресурсов 
угрожает благосостоянию во всем мире. В данном контексте экономическое 
неравенство в сфере производства и потребления подрывает долгосрочную 
устойчивость развития.

Экспертами были определены также пять рисков, которые могут иметь  
серьезные и неожиданные последствия:

Кибербезопасность (от краж в киберсетях до кибервойн).1.	
Демографические проблемы в совокупности с финансовыми проблемами в 2.	
странах с развитой экономикой и возможными рисками в сфере социальной 
стабильности.
Вопросы безопасности, связанные с волатильностью и ростом цен на продукты 3.	
энергетики и сырьевые товары, дисбаланс между спросом и предложением.
Последствия глобализации, связанные с экономическим неравенством.4.	
Возможность использования оружия массового поражения (особенно ядерного) 5.	
и эффективное противодействие этим рискам.

Помимо этих трех групп риска WEF выделяет пять формирующихся рисков, 
которые могут иметь серьезные и неожиданные последствия и которые необ-
ходимо отслеживать:

Кибербезопасность (новый рубеж защиты информации — от атак хакеров и мас-1.	
совых сбоев в работе серверов до возможности кибервойны между суверенны-
ми государствами).
Высокий прирост населения (ресурсные ограничения, возникновение «демогра-2.	
фических бомб», нарастание насилия, деградации государственного устройства 
и общественных институтов).
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Дефицит ресурсов (ограниченность сырьевых товаров, воды и энергии наклады-3.	
вает жесточайшие ограничения на экономический рост и создает горячие точки 
конфликтов).
Отход от глобализации (на фоне усиления экономического неравенства попу-4.	
листская реакция на глобализацию может разрушить политическую и экономи-
ческую интеграцию).
Угрозы, связанные с ядерным и биологическим оружием (обеспокоенность в уяз-5.	
вимом мире).

Эксперты WEF считают, что международному сообществу срочно необходи-
мы механизмы действенного сотрудничества в этой сфере, в т. ч. создание гло-
бальной сети реагирования на риски. Сеть обеспечит новый подход к решению 
совокупности рисков, с которыми сталкиваются руководители стран и лидеры 
мирового бизнеса. Если лидеры делового мира и директивные органы смогут 
преодолеть субъективную склонность к принятию немедленных краткосрочных 
решений и примут долгосрочные концепции, это станет значительным шагом 
к формированию подхода, позволяющего смягчить все более сложные и взаи-
мосвязанные глобальные риски.

6.4.3. Экономическое неравенство и фрагментация общества

Богатство и неравенство в доходах как внутри стран, так и между странами 
угрожает социальной и политической стабильности, экономическому развитию.

WEF рассматривает глобальные риски экономического неравенства как 
наиболее актуальные на ближайшее десятилетие и причисляет экономическое 
различие в качестве второй наиболее важной тенденции в плане воздействия 
на бизнес-сообщество.

Экономическое неравенство тесно взаимосвязано с коррупцией, демографи-
ческими проблемами, нестабильностью государств, глобальными дисбалансами 
и коллапсом цен на активы. Прямая аналогия напрашивается в виде влияния хро-
нического заболевания на инфекционные заболевания (незаконная торговля, ми-
грация, продуктовая безопасность, терроризм и оружие массового уничтожения). 
Например, мировое сообщество наблюдало, когда в условиях экономического 
неравенства и слабого глобального управления невозможно решить проблемы 
рисков, связанных с изменением климата. Практика показывает, что экономиче-
ское неравенство и геополитический конфликт усиливают друг друга.

Экономическое неравенство существует как между странами, так и внутри 
стран. Развитие коммуникационных связей и доступ к информации сделали это 
неравенство более заметным. Несмотря на высокие темпы роста в некоторых 
странах с развивающейся экономикой, многие из них остаются в ловушке пороч-
ного круга нищеты с огромными последствиями (отсутствие доступа к базовой 
социальной инфраструктуре, к хорошему образованию и здравоохранению, ужа-
сающий уровень санитарии, политическая нестабильность государств и т. д.).
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В 1980–2000 гг. реальный рост доходов в странах с развитой экономикой 
(Финляндия, Швеция, Великобритания, Германия, Италия, США) богатой части 
населения (20 %) в два раза превышал доходы населения с низкими доходами 
(20 %)1.

В течение последнего десятилетия расслоение общества (индекс Джини) 
имело более активный рост в странах с развивающейся экономикой (Индия, 
Китай, Индонезия) [рис. 6.20].

Многие факторы могут способствовать развитию данной тенденции внутри 
стран, в т. ч. высокая безработица, низкий уровень культуры и системы образо-
вания и т. д. Поэтому экономическое неравенство необходимо рассматривать 
как фактор широкого процесса глобальной социальной фрагментации. Это ча-
стично связано с переходом традиционных «вертикальных» обществ в более 
гибкие «горизонтальные».

Фрагментация общества привела к образованию внутри стран групп, имею-
щих различные экономические интересы (раскол национальной солидарности 

1 OECD, «Growing Unequal? Income Distribution and Poverty in OECD Countries», 2008.

Рисунок 6.20

Индекс Джини, 2009
(0+1)

Источник: Википедия
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и дифференциация населения по доходам). Личные экономические интересы 
стали важнее национальной самоидентификации и общественных связей. Это 
сопряжено с риском расслоения общества не только по экономическому, но и 
по культурному признаку.

В результате традиционные формы объединения населения стран были утра-
чены. Доверие к правительствам и государственным институтам подорвано.

Развитие глобализации в свою очередь сопровождается трансформацией сфер 
жизнедеятельности общества. Мир превращается в транснациональное обще-
ство, которое «растворяет» национальные границы. Появляется широкий спектр 
возможностей для кросс-культурной коммуникации без национальных границ.

Однако такие тенденции создают напряженность внутри стран и могут при-
вести к глобальным рискам. Все это влечет подрыв доверия к правительствам и 
снижает их возможности (в т. ч. политическими мерами) реагировать на мест-
ные проявления рисков.

6.4.4. Глобальный сбой управления

Слабость и во многом неадекватная политика глобальных институтов, уяз-
вимость международных соглашений и международного сотрудничества в со-
четании с конкурирующими национальными и политическими интересами пре-
пятствуют попыткам сотрудничества в решении глобальных рисков.

При этом риски становятся все более глобализированными и взаимосвязан-
ными. Глобальный потенциал управления сильно фрагментирован.

Глобальные сбои управления создают и усугубляют системные глобальные 
риски. Практика показывает четкую взаимосвязь между глобальными сбоями 
управления (в т. ч. неэффективным регулированием) и коррупцией, экономиче-
ским неравенством и т. д. Негативные последствия глобализации и слабость гло-
бального управления являются взаимосвязанными следствиями этих процессов.

По мнению экспертов WEF, к основным провалам глобального управления 
следует отнести:

Провал переговоров в рамках ООН по изменению климата.1.	
Не завершен раунд переговоров по развитию международной торговли (Доха).2.	
Отсутствует прогресс на переговорах по целям тысячелетия в области развития 3.	
ООН.
Сорваны реформы Совета Безопасности ООН.4.	
Отсутствуют решения по проблеме нераспространения ядерного оружия.5.	

Но это не все глобальные проблемы, которые требуют скорейшего реше-
ния. Неуверенность «G20» и противоречия стран поражают своим эгоизмом. 
Показательным в этом отношении стал саммит «G20» во Франции (г. Канны, 
3–4 ноября 2011 года), где рассматривались меры по обеспечению уверенного, 
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сбалансированного и устойчивого глобального экономического роста и финан-
совый кризис «еврозоны». Состоялись переговоры об очередных этапах финан-
совой реформы и мерах по реализации приоритетов «G20», которые включают 
в себя самые различные вопросы, начиная с развития в области безопасности 
и инфраструктуры и до поэтапного отказа от субсидий на ископаемые виды то-
плива, борьбы с коррупцией и укрепления многосторонней торговой системы. 
По итогам саммита практически не приняты реальные меры. Саммит считается 
провальным. Слишком явные противоречия демонстрировали США, Европа и 
Азия. Не смогли договориться по мерам финансового регулирования. Даже 
такая мера, как «налог Робин Гуда», вызвал массу нареканий и противоречий.

Вместе с тем такие саммиты «G20» в реальности преследуют три цели: спо-
собствуют активному принятию решений; являются частью текущих процессов, 
в рамках которых выполняется работа ниже уровня лидеров; дают возможность 
лидерам вступать в прямой диалог со своими коллегами по актуальным вопро-
сам. Это наиболее оптимальная площадка для выработки глобальных решений 
по управлению и регулированию мировой экономики, мировых финансов и 
мировой торговли, мировых энергетических вопросов.

У мирового сообщества растет чувство ощущения паралича власти в усло-
виях отсутствия реакции на глобальные вызовы. Вашингтонский консенсус 
больше не принимается в качестве базовой модели экономического развития, 
но при этом он не имеет альтернативного набора единых ценностей и правил1. 
При этом все больше стран с развивающейся экономикой считают, что они 
несправедливо обделены уровнем представительства и влиянием в междуна-
родных институтах (особенно в финансовых).

Существует неопределенность в отношении способности и желания «новых» 
мировых держав взять на себя большую долю ответственности за проблемы ми-
ровой экономики. А положение дел таково, что на международном уровне в по-
исках коллективного выхода из кризиса страны, и в первую очередь США и Ки-
тай, боятся пропустить конкурентов вперед. Нужны принципиальные решения, 
в которых разные стороны должны чем-то жертвовать, а на это никто не готов2.

При этом не ясно, станет ли новое глобальное управление неразберихой на-
ряду с действующими неэффективными институциональными рамками. Также 
встают вопросы о возможности найти достаточный потенциал для формиро-
вания гибкой системы глобального управления, которая позволит управлять и 
координировать мировые экономические, торговые и финансовые тенденции, 
сети и новые формы сотрудничества. Или от идеи скоординированного гло-
бального управления необходимо будет полностью отказаться.

1 The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011».
2 Ясин Е., научный руководитель ГУ-ВШЭ, семинар из цикла «Экономическая политика в 
условиях переходного периода». Москва, 16 декабря 2009 года.
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Эффективное глобальное управление также сдерживается неэффективным 
механизмом принятия решений на национальном уровне. Технологические и 
социальные сдвиги ослабили способность лидеров к реализации согласован-
ных на международном уровне обязательств. Противовесом этому станут хо-
рошо информированные и мобилизованные глобальные общественные нормы 
обмена мнений и ценностей глобального гражданства, которые еще не полно-
стью разработаны.

6.4.5. Кластер экономических рисков

Кластер экономических рисков включает глобальные дисбалансы нацио-
нальной валюты, финансовые кризисы и обвал цен на активы [рис. 6.21]. Дис-
балансы бывают как внутренние (в пределах страны), так и внешние (между 
странами).

Рисунок 6.21

Риски и макроэкономические диспропорции, 2011

Источник: The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011»
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Внутренняя неустойчивость определяется многими факторами, включая прави-
тельственную политику и поведение частного сектора. Финансовая неустойчивость 
в развитых экономических системах обусловлена ростом расходов правительств 
в условиях финансового кризиса. Во-первых, множество стран были вынуждены 
оказать пакетную помощь банкам в целях исключения их банкротств и стабилиза-
ции финансовой системы. Во-вторых, значительное количество правительств про-
вели финансовое стимулирование для смягчения кризисных последствий.

В основе глобальных дисбалансов лежит несоответствие между сбереже-
ниями и инвестициями. Внешний дисбаланс становится проблемой, если он 
способствует неконтролируемому накоплению долгов. Дисбаланс приводит к 
двум основным рискам. Во-первых, может способствовать замедлению роста, 
накоплению долга и созданию условий для суверенных дефолтов. Во-вторых, 
создает риск для чрезмерного притока капитала на развивающиеся рынки, уве-
личивая риск «пузыря» и краха цен на активы.

Глобальные дисбалансы значительно увеличились в 1996–2009 гг. [рис. 6.22]. 
МВФ ожидает их роста в будущем. Это означает увеличение государственного 
долга в сопровождении бюджетного дефицита [рис. 6.23]. Риски связаны с ма-
кроэкономическими диспропорциями [табл. 6.14].

Неравномерное распределение долга в мировой экономике (проблема гло-
бальных дисбалансов) в последние годы получило свое развитие. Эта проблема 
играет в мировой финансовой системе важнейшую роль. В узком смысле про-
блема глобальных дисбалансов наиболее четко проявляется в контексте дефици-
та торгового баланса США, сопровождаемого ростом их внешнего долга. США 
выступают в роли чистого импортера, курс валюты которого не падает благодаря 
устойчивому притоку капитала (в основном в государственные обязательства). 
При этом инвесторы США предпочитают прямые инвестиции портфельным.

В широком смысле проблема глобальных дисбалансов затрагивает крупней-
шие мировые экономики (США, Китая, Японии, ЕС). Она проявляется в дина-
мике курсов основных валют и стоимости валютных резервов разных стран. 
Торговые потоки и взаимные инвестиции существенно зависят от валютных, 
кредитных и фондовых рисков, которые связаны с глобальными дисбалансами.

Риски глобальной несбалансированности заключаются в том, что, во-первых, 
коррекция глобальных дисбалансов может повлечь за собой значительное обе-
сценение международных резервов стран, во-вторых, обесценение доллара не-
избежно вызовет падение конкурентоспособности экспорта.

Глобальные дисбалансы будут существовать еще долго. Поэтому два наи-
более вероятных сценария на ближайшие годы выглядят следующим образом: 
первый — затяжная стагнация, второй — возврат в эпоху «пузырей». Пробле-
ма глобального дисбаланса существует последние лет 15. «Пузыри» надувались 
все время, просто они не выглядели такими страшными, как в последний фи-
нансовый кризис (2007–2008 гг.). Существуюшая динамика на рынках предпо-
лагает реализацию этих сценариев.
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Рисунок 6.22

Риски и макроэкономические диспропорции, 2011

Source: IMF World Economic Forum Outlook, April 2010

Рисунок 6.23

Среднее соотношение государственного долга в странах «G7»,1950–2010
(PPP — взвешенный)

Source: Long-Term Trends in Public Finances in the G-7 Economies, IMF Staff Position Note 
SPN/10/13, 01.09.2010
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Таблица 6.14

Риски и макроэкономические диспропорции (не исчерпывающие)

Воздействие Прямое воздействие Косвенное воздействие

На правительство

Страны с развитой экономикой: жесткий бюджет, 
долговой дефолт, реструктуризация.
Страны с развивающейся экономикой: введение 
валютного регулирования.

Отсутствие политической 
воли для решения 
глобальных проблем 
(изменение климата и др.).

На общество

Страны с развитой экономикой: низкий рост при 
жесткой экономии, неспособность обеспечить 
обязательства.
Страны с развивающейся экономикой: 
корректировка в сторону внутреннего спроса 
(перераспределение, программы социального 
обеспечения для повышения потребления и 
сбережений).

Рост благосостояния в 
Китае в долгосрочной 
перспективе за счет роста 
внутреннего потребления.

На бизнес Протекционизм (торговый и финансовый). Угроза 
развала банковской системы, неопределенность.

Корректировка бизнес-
модели из-за глобальных 
изменений.

Источник: The World Economic Forum (WEF), «Global Risks Report 2011»

Единственный, но маловероятный сценарий выхода из кризиса — согласо-
ванная политика мировых финансовых властей. Второй, более реальный спо-
соб — решить проблему через инфляцию, то есть через обесценивание долгов. 
Между этими двумя полюсами есть целый набор разных опций.

6.4.6. Глобальные риски от OECD

Шоковые воздействия на мировую экономику в будущем, вероятно, станут 
более частыми и послужат причиной значительных экономических и соци-
альных трудностей. Экономические побочные эффекты от таких явлений, как 
финансовый кризис или потенциальная вирусная пандемия будут возрастать 
по мере увеличения взаимосвязанности государств в глобальной экономике и 
скоростей, с которыми перемещаются люди, товары и данные1.

OECD анализирует пять основных потенциальных рисков, которые с нарас-
тающей частотой будут дестабилизировать мировую экономику в ближайшем 
будущем:

Вирусные пандемии.1.	
Кибератаки, наносящие ущерб важным объектам инфраструктуры.2.	
Финансовые кризисы.3.	
Социально-экономические волнения.4.	
Геомагнитные бури.5.	

1 OECD, Доклад в рамках проекта «Future Global Shocks».
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По мнению экспертов OECD, эти риски приходят на смену традиционным 
угрозам, таким как война или голод. Если раньше экстремальные события, де-
стабилизирующие глобальную экономику, были скорее исключением, то в по-
следние годы они не только участились, но и стали генерировать кризисы дале-
ко за географическими пределами первоначального очага.

В качестве первых эпизодов из прогнозируемой серии указаны финансовый 
кризис 2008 года, пандемии птичьего (H5N1) и свиного (H1N1) гриппа, извер-
жение вулкана в Исландии, разлив нефти в Мексиканском заливе, наводнения 
в Канаде и Австралии, засуха и лесные пожары в России, волна революций в 
странах Северной Африки и Ближнего Востока, разрушительное землетрясе-
ние и цунами в Японии, за которыми последовала авария на АЭС «Фукусима». 
Каждое из этих событий выглядело поначалу катастрофой местного масштаба, 
но в итоге вызвало глобальные по своим последствиям потрясения, подчерки-
вают авторы исследования.

OECD акцентирует внимание на ситуации, связанной с катастрофическими 
лесными пожарами в России летом 2010 года, уничтожившими пятую часть 
урожая пшеницы в стране. Эксперты считают, что спорное решение российско-
го правительства о запрете на экспорт зерновых в сочетании с наводнениями 
в Австралии и Канаде привели к резкому скачку цен на мировых рынках про-
довольствия, что в конечном итоге вызвало социальные волнения в Северной 
Африке и на Ближнем Востоке.

В свою очередь, началом активной фазы глобального финансово-
экономического кризиса 2008—2009 гг. стало банкротство осенью 2008 года 
американского банка «Lehman Brothers», который был далеко не самым крупным 
финансовым учреждением.

При этом мировая экономика по-прежнему находится в неустойчивом со-
стоянии, так как сейчас ей угрожают финансовые проблемы ряда стран «зоны 
евро». В частности, долговой кризис в Греции, который, несмотря на значитель-
ную финансовую помощь ЕС, не преодолен до сих пор и может в итоге привести 
к банкротству этой страны и оказаться как минимум вторым «Lehman Brothers».

Увеличение частоты кризисов эксперты OECD объясняют ростом взаимоза-
висимости в рамках глобальной экономики и тем, что рынки быстро распро-
страняют и усваивают данные. Теперь информация о любом локальном риске 
распространяется молниеносно и способна обрушить рынки по всему миру 
или породить множество непредвиденных последствий. Беспрецедентный ин-
формационный обмен революционизировал глобальную экономику, много-
кратно увеличив и ее эффективность, и ее уязвимость.

Взаимосвязанность и сложность проблем означает появление множества 
непредвиденных последствий, и традиционные механизмы реагирования на 
риски часто просто перекладывают риск на другие заинтересованные стороны 
или сегменты общества.
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По мнению экспертов OECD, новые глобальные угрозы потребуют новых 
подходов, совершенствования международного сотрудничества и координа-
ции. OECD высказывает предупреждение о том, что возможности существую-
щих систем глобального управления недостаточны для борьбы с глобальными 
рисками. По мнению экспертов организации, национальные правительства 
должны предпринять ряд совместных усилий в целях эффективного противо-
действия кризисам:

Улучшить совместное использование данных и различных имитационных моде-1.	
лей, чтобы предусмотреть и оценить потенциальные потрясения.
Увеличить ресурсы, выделяемые для наблюдения и мониторинга угроз и систем 2.	
раннего предупреждения.
Выработать международный скоординированный подход, который уменьшит или 3.	
остановит угрозу распространения критических ситуаций по всему миру.
Усилить международное сотрудничество.4.	
Усилить многосторонние партнерские связи, развивать обмен информацией, 5.	
проводить совместные консультации и стресс-тесты.

6.4.7. Глобальные риски и конкурентоспособность

В современной мировой экономике система рейтингов является одним из не-
обходимых «элементов» системы ведения бизнеса. Без рейтинга не может обой-
тись ни одна компания (фирма, банк, страховая компания, ТНК и т. д.), которые 
работают на финансовом, инвестиционном, страховом и банковском рынках.

Рейтинговые агентства стали ключевым звеном в бизнесе. Например, пони-
жение странового рейтинга или рейтинга крупного международного банка гра-
ничит с бедствием на уровне цунами. В ЕС и США против рейтинговых агентств 
применяются атаки со стороны как правительств, так и законодателей.

По мнению «Moody's», намерения лидеров ЕС, решивших ограничить дея-
тельность рейтинговых агентств, которые оказывают сильное и зачастую не-
гативное влияние на финансовую стабильность «еврозоны» в период кризиса, 
представляют опасность для инвесторов всего мира1. Ужесточение правил ра-
боты для «Moody's», «S&P» и «Fitch» скажутся на «качестве и независимости» 
составляемых ими рейтингов.

«Moody's» видит это как желание повлиять на процесс составления рей-
тингов, а также как стремление переложить ответственность за европейский 
долговой кризис на наши рейтинговые агентства.

При этом «Moody's» заявило, что инвесторы, напротив, окажутся в прои-
грыше от этих преобразований. Если рейтинги будут составляться под влияни-
ем регуляторов, им перестанут доверять, и бизнес перестанет понимать, куда 
вкладывать свои средства.

1 Маделан М., глава «Moody’s Investor Services», «Le Figaro», 16.11.2011.
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В системе существующих глобальных и страновых рисков особую актуаль-
ность имеет рейтинг глобальной конкурентоспособности. Рейтинг глобальной 
конкурентоспособности WEF является одним из самых авторитетных1. Рейтин-
ги конкурентоспособности основаны на комбинации общедоступных статисти-
ческих данных и результатов опроса руководителей компаний (обширного еже-
годного исследования, которое проводится WEF совместно с сетью партнерских 
организаций — ведущих исследовательских институтов и компаний в странах, 
анализируемых в отчете)2. Анкета составляется с учетом максимального охвата 
широкого круга факторов, влияющих на бизнес-климат. В доклад WEF также 
включает подробный обзор сильных и слабых сторон конкурентоспособности 
стран, что делает возможным определение приоритетных областей для форму-
лирования политики экономического развития и ключевых реформ.

WEF для каждой из 139 экономик, охваченных исследованием, приводит 
детальные описания страны и национальной экономики с подробными итога-
ми по общей позиции в рейтинге и по наиболее выдающимся конкурентным 
преимуществам и недостаткам, которые были выявлены на основании анализа, 
используемого для расчета индекса. Включен также подробный статистический 
раздел с таблицами рейтингов по различным индикаторам. В этом году в отчет 
включены тематические разделы, посвященные более детальному исследова-
нию ряда стран и регионов.

ЕС против рейтинговых агентств

В середине ноября 2011 года лидеры ЕС решили снизить зависимость от рейтинговых агентств, 
объявив, что готовят ряд изменений в законодательство. Решение было принято после того, как 
«S&P» ошибочно понизило рейтинг Франции. На фоне паники из-за долговых проблем Европы и 
возможного сокращения «еврозоны» действие агентства вызвало настоящую панику на рынках: до-
ходность французских бондов взлетела до рекордной. Трейдеры назвали ситуацию «бардаком» и 
«злым умыслом».

Франция является активным противником влияния рейтинговых агентств на мировую экономи-
ческую систему. Она поддержала предложение Еврокомиссии по созданию собственного агентства 
«еврозоны» в противовес «большой тройке» агентств («S&P», «Moody's» и «Fitch»). Еврокомиссия на-
мерена ужесточить требования к рейтинговым агентствам, чтобы инвесторам было легче подавать 
в суд, в случае если организации нарушили законодательство «умышленно или вследствие грубой 
ошибки».

Рейтинговые агентства будут вынуждены пересмотреть свои позиции. Еврокомиссия будет тре-
бовать от рейтинговых агентств четкого обоснования своих оценок и увеличит их ответственность 
за решения, повлекшие за собой убытки участников рынка. Однако доказать в суде факт финансо-
вых потерь в результате изменения кредитного рейтинга будет крайне тяжело.

Еврокомиссия увеличит ответственность международных агентств за оценки надежности госу-
дарств и компаний. Агентства обяжут прозрачнее обосновывать свои решения и заранее преду-
преждать эмитентов о грядущем изменении рейтинга. Кроме того, жертвам ошибочных действий 
оценщиков разрешат подавать на обидчиков в суд.

1 WEF, «The Global Competitiveness Index 2010–2011».
2 При составлении доклада «The Global Competitiveness Index 2010–2011» были опрошены 
более 13 500 лидеров бизнеса в 139 государствах.
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Рейтинг глобальной конкурентоспособности 2010–2011 гг. возглавила Швей-
цария, которая в прошлогоднем рейтинге также занимала первое место [Прило-
жение VI]. Далее идут Швеция и Сингапур (второе и третье места соответствен-
но). США за минувший год опустились на две позиции (в прошлогоднем рейтинге 
страна занимала второе место) и ныне занимают четвертое место. Снижение 
позиций США эксперты WEF объясняют ослаблением финансовых рынков и 
уменьшением макроэкономической стабильности, и, как следствие, ослаблени-
ем государственных и частных учреждений. Германия, которую ныне принято 
считать «локомотивом еврозоны», поднялась за минувший год с седьмой на пя-
тую позицию. Вслед за ней идут Япония (6-е место), Финляндия (7), Нидерланды 
(8), Дания (9). Первую десятку стран-лидеров замыкает Канада [табл. 6.15].

Таблица 6.15

WEF: рейтинг глобальной конкурентоспособности, 2010–2011

Экономика The Global Competitiveness 
Index 2010–2011

The Global Competitiveness 
Index 2009–2010

Изменение позиций 
2009–2010

Рейтинг Оценка Рейтинг Изменение
Швейцария 1 5,63 1 0
Швеция 2 5,56 4 2
Сингапур 3 5,48 3 0
США 4 5,43 2 –2
Германия 5 5,39 7 2
Япония 6 5,37 8 2
Финляндия 7 5,37 6 –1
Нидерланды 8 5,33 10 2
Дания 9 5,32 5 –4
Канада 10 5,30 9 –1
Гонконг (Китай) 11 5,27 11 0
Великобритания 12 5,25 13 1
Source: WEF, «The Global Competitiveness Index 2010–2011»

Рейтинги глобальной конкурентоспособности WEF

В докладе WEF представлены два индекса, на основе которых составляются рейтинги стран: ин-
декс глобальной конкурентоспособности (Global Competitiveness Index, GCI) и индекс конкуренто-
способности бизнеса (Business Competitiveness Index, BCI). Основным средством обобщенной оценки 
конкурентоспособности стран является индекс глобальной конкурентоспособности (GCI), создан-
ный для Всемирного экономического форума профессором Колумбийского университета Ксавье 
Сала-и-Мартином (Xavier Sala-i-Martin, Columbia University) и впервые опубликованный в 2004 году. 
Как уверяют представители ВЭФ, GCI постоянно совершенствуется на основании тестирования и 
консультаций с ведущими экспертами. GCI составлен из 12 слагаемых конкурентоспособности, кото-
рые детально характеризуют конкурентоспособность стран мира, находящихся на разных уровнях 
экономического развития. Этими слагаемыми являются: «Качество институтов», «Инфраструктура», 
«Макроэкономическая стабильность», «Здоровье и начальное образование», «Высшее образование 
и профессиональная подготовка», «Эффективность рынка товаров и услуг», «Эффективность рынка 
труда», «Развитость финансового рынка», «Технологический уровень», «Размер внутреннего рынка», 
«Конкурентоспособность компаний» и «Инновационный потенциал».
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Европейские страны продолжают преобладать в первой половине рейтинга 
среди наиболее конкурентоспособных экономик. Так, Великобритания, кото-
рая в последние годы сдавала свои позиции в рейтинге (12-е место). Франция 
также поднялась на одну строчку и заняла 15-е место. Испания опустилась на 
42-ю строчку, потеряв за год 9 позиций. Италия осталась на прежнем — 48-м 
месте. Худшей в ЕС стала Греция, которая опустилась на 83-ю строчку (потеряв 
12 позиций). Лидером снижения конкурентоспособности в регионе стала Сло-
вакия, которая потеряла 13 позиций и опустилась до 60-го места. В свою оче-
редь, лучший результат укрепления конкурентоспособности продемонстриро-
вала Черногория, которая поднялась на 13 позиций вверх — до 49-го места.

Экономический кризис нанес ощутимый удар по позициям России в рей-
тинге WEF (страна опустилась с 51-го на 63-е место, потеряв сразу 12 пози-
ций). Конкурентоспособность страны страдает из-за неэффективной анти-
монопольной политики и серьезных ограничений в сфере торговли, включая 
внешнеэкономическую деятельность и жесткое регулирование иностранного 
участия. Россия оказалась в числе аутсайдеров по таким критериям, как раз-
витие финансового рынка (125-е место), устойчивость банков (129), инфляция 
(125), бремя государственного регулирования (128).

Среди стран бывшего СССР Россия заняла четвертое место, пропустив впе-
ред Эстонию (33-е место), Литву (47) и Азербайджан (57). Остальные государ-
ства постсоветского пространства расположились ниже: Латвия (70-е место), 
Казахстан (72), Украина (89), Грузия (93), Молдова (94), Армения (98), Таджики-
стан (116) и Киргизия (121). Беларусь в рейтинге WEF отсутствует.

Среди стран БРИК (Бразилия, Россия, Индия, Китай) Россия заняла послед-
нее место, оказавшись позади Китая (27-е место), Индии (51) и Бразилии (58). 
В докладе подчеркивается, что Китай продолжает лидировать среди крупных 
развивающихся экономик. За минувший год страна улучшила свою позицию в 
рейтинге на два пункта, в то время как позиции Индии и Бразилии остались 
неизменными.

В Латинской Америке и Карибском бассейне лидирует Чили (30-е место).
Ряд стран региона Ближнего Востока и Северной Африки вошли в верхнюю 

половину рейтинга: в числе лидеров — Катар (17-е место), Саудовская Аравия 
(21), Израиль (24), Объединенные Арабские Эмираты (25), Тунис (32), Кувейт 
(35) и Бахрейн (37), при этом большинство государств Персидского залива про-
должают тенденцию к укреплению своих позиций. Среди стран Африки южнее 
Сахары в верхнюю половину рейтинга попала Южная Африка (54-е место).

6.4.8. Глобальные риски и условия ведения бизнеса

Для противодействия глобальным рискам необходимо четкое представление 
уровня экономической активности стран и регионов. В данном контексте гло-
бальный рейтинг Всемирного банка по ведению бизнеса фактически является 
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оценкой точек роста мировой экономики1. В отчете Всемирного банка при-
водится рейтинг 183 государств мира по показателю создания благоприятных 
условий ведения бизнеса [Приложение VII].

Текущее исследование проводилось с июня 2010 по май 2011 года. За этот 
период эксперты зафиксировали в 125 государствах в общей сложности 245 ре-
форм в сфере регулирования предпринимательской деятельности, направленных 
на улучшение условий для создания и ведения бизнеса, повышение прозрачности, 
укрепление права собственности, повышение эффективности процедур урегу-
лирования коммерческих споров и банкротства. Это на 13 % больше, чем годом 
ранее. За последние шесть лет 163 государства создали более благоприятную 
нормативно-правовую среду для ведения бизнеса. Китай, Индия и Россия нахо-
дятся среди 30 стран, которые со временем добились наибольших результатов.

По результатам исследования первое место по суммарной степени благо-
приятности условий для предпринимательской деятельности шестой год подряд 
занимает Сингапур, последовательно проводящий реформы, нацеленные на 
улучшение условий ведения бизнеса. Первая пятерка стран-лидеров с прошло-
го года не изменилась: за Сингапуром следуют Гонконг (Китай), Новая Зелан-
дия, Соединенные Штаты Америки и Дания. Республика Корея стала новичком 
в первой десятке [табл. 6.16].

На фоне неблагоприятной экономической ситуации большинство развитых 
стран в 2010 году предпринимали шаги, направленные на улучшение условий 
для создания и деятельности местных компаний, а также повышение прозрач-
ности государственного регулирования для бизнес-среды. В группе 25 стран, 
занимающих верхние позиции рейтинга, 18 улучшили условия для ведения 
предпринимательской деятельности в прошлом году. В группе стран-лидеров 
ведение бизнеса в наибольшей степени было упрощено в Швеции, которая под-
нялась в рейтинге с 18-го места на 14-е. Она снизила минимальный размер 
капитала, требуемый для создания предприятия, упростила регистрацию соб-
ственности и укрепила механизмы защиты прав и интересов инвесторов.

В целом наиболее благоприятные условия для ведения бизнеса по-прежнему 
отмечаются в странах с высоким уровнем дохода, являющихся членами ОЭСР, 
а наименее благоприятные — в странах Африки к югу от Сахары и в Южной 
Азии. Так, например, в странах Африки к югу от Сахары создание компании 
обходится во много раз дороже, чем в странах ОЭСР, поэтому многие предпри-
ятия в развивающихся странах просто отказываются от официальной регистра-
ции и работают нелегально, в теневом секторе экономики. В таких государ-
ствах для предпринимателей закрыт доступ к организованному кредитованию 
и рынкам, а их сотрудники не получают льгот и остаются за рамками систем 
социальной защиты. Кроме того, излишне сложные процедуры затрудняют дея-
тельность легальных предприятий, равно как и отсутствие институтов и норм 

1 World Bank, IFC, «Doing Business» («Ведение бизнеса в 2012 году), 9-е издание, 2012 год.
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регулирования, обеспечивающих защиту собственности и позволяющих пред-
принимателям эффективно использовать имеющиеся у них активы. Самыми 
неблагоприятными странами для ведения бизнеса в этом году признаны Чад, 
Центрально-Африканская Республика и Конго.

Таблица 6.16

Ведение бизнеса, 2012

Рейтинг экономик 183 государств мира
Страна Рейтинг № 1 № 2 № 3 № 4 № 5 № 6 № 7 № 8 № 9 № 10

Сингапур 1 4 3 5 14 8 2 4 1 12 2
Гонконг (Китай) 2 5 1 4 57 4 3 3 2 5 16
Новая Зеландия 3 1 2 31 3 4 1 36 27 10 18
Соединенные Штаты Америки 4 13 17 17 16 4 5 72 20 7 15
Дания 5 31 10 13 11 24 29 14 7 32 9
Норвегия 6 41 60 12 8 48 24 27 9 4 4
Великобритания 7 19 22 60 68 1 10 24 13 21 6
Корея 8 24 26 11 71 8 79 38 4 2 13
Исландия 9 37 34 1 11 40 46 35 81 3 11
Ирландия 10 13 27 90 81 8 5 5 21 62 10
Финляндия 11 39 45 25 25 40 65 28 6 11 5
Саудовская Аравия 12 10 4 18 1 48 17 10 18 138 73
Канада 13 3 25 156 41 24 5 8 42 59 3
Швеция 14 46 23 8 19 48 29 50 8 54 19
Австралия 15 2 42 37 38 8 65 53 30 17 17
Примечание. Таблица содержит совокупный рейтинг стран по показателю благоприятствования ведению 
бизнеса, а также данные по десяти индикаторам регулирования предпринимательской деятельности:

Регистрация предприятий.1.	
Получение разрешений на строительство.2.	
Подключение к системе электроснабжения.3.	
Регистрация собственности.4.	
Кредитование.5.	
Защита инвесторов.6.	
Налогообложение.7.	
Международная торговля.8.	
Обеспечение исполнения контрактов.9.	
Ликвидация предприятий.10.	

Индикаторы указаны в таблице под своими номерами, соответственно от № 1 до № 10.
Источник: World Bank, IFC, «Doing Business» («Ведение бизнеса в 2012 году), 9-е издание, 2012 год

Однако развивающиеся страны проявляют все большую активность. За про-
шедший год 66 % таких стран провели реформы в сфере регулирования предпри-
нимательской деятельности по сравнению с 34 % шесть лет назад. Так, в десятке 
развивающихся стран-лидеров оказались страны, которые достигли наибольших 
результатов по степени благоприятствования ведению бизнеса сразу в несколь-
ких сферах регулирования. По динамике роста показателей в этом отношении 
лидировал Казахстан, ставший наиболее активным реформатором в мире среди 
стран, в которых проводились исследования. Крупные страны с формирующимся 
рынком (Китай и Индия) также внесли значительные изменения. За последние не-
сколько лет Китай внес 15 изменений в свою экономическую политику, облегчив 
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условия предпринимательской деятельности по многим аспектам (в 2005 году но-
вый закон о частных предприятиях в десять раз понизил прежде одно из самых 
высоких в мире требований к минимальному размеру капитала, в 2006 году был 
создан новый кредитный реестр, и в настоящее время кредитную историю имеют 
64 % взрослых жителей страны). В 2007 году в Китае вступил в силу новый закон 
о правах собственности, который предоставляет равную защиту государственной 
и частной собственности и расширяет перечень активов, которые могут быть ис-
пользованы в качестве залогового обеспечения. Индия провела 19 реформ регу-
лирования предпринимательской деятельности. Многие из них были направлены 
на упрощение административных процедур и совершенствование технологий: 
внедрение системы электронной регистрации предприятий, электронной подачи 
налоговой отчетности, таможенных форм, осуществления платежей и так далее.

На глобальном уровне регион Восточной Европы и Центральной Азии уже 
девятый год подряд опережает все остальные регионы в области совершен-
ствования нормативно-правового регулирования предпринимательской дея-
тельности. За минувший год 21 страна из 24 улучшила регуляторные нормы 
путем внедрения в общей сложности 53 реформ.

Глобальный рейтинг ведения бизнеса

«Ведение бизнеса» — глобальное исследование и сопровождающий его рейтинг стран мира по показа-
телю создания ими благоприятных условий ведения бизнеса. В рамках проекта оцениваются и отслежива-
ются изменения нормативно-правовых актов, регулирующих деятельность местных, прежде всего малых и 
средних компаний на протяжении всего их жизненного цикла — от создания и до ликвидации. Полученные 
результаты способствовали дебатам по вопросам экономической политики во многих странах и сделали 
возможным появление все большего числа исследований, изучающих взаимосвязь регулирования на уров-
не компаний с показателями развития экономики разных стран. Одна из основополагающих предпосылок 
исследования «Ведение бизнеса» состоит в том, что для ведения хозяйственной деятельности требуются 
качественные правила, которые являются прозрачными и могут использоваться всеми экономическими 
субъектами.

Авторы исследования отмечают, что в системах с прозрачными и эффективными нормами регулирова-
ния предпринимательской деятельности доступ к деловым возможностям в меньшей степени обусловлен 
личными связями или специальными привилегиями, а бóльшая часть экономической деятельности осу-
ществляется в формальном секторе экономики, где она может пользоваться надлежащим регулировани-
ем и налогообложением.

В проекте участвуют более 6700 экспертов в разных странах мира — консультанты по вопросам пред-
принимательской деятельности, юристы, экономисты, правительственные чиновники, а также ведущие 
ученые разных стран, оказывающие методическую и экспертную помощь.

Рейтинг составляется на основании 10 индикаторов регулирования предпринимательской деятель-
ности, учитывающих время и стоимость выполнения предпринимателем требований государства по ре-
гистрации нового предприятия, деятельности предприятия, ведению торговых операций, обеспечению 
исполнения контрактов, налогообложению и закрытию предприятия.

Каждый индикатор имеет равный вес. При этом не учитываются такие переменные, как макроэконо-
мическая политика, качество инфраструктуры, квалификация рабочей силы, колебания валютных курсов, 
мнения инвесторов, безопасность и уровень коррупции. Таким образом, условия организации и ведения 
бизнеса рассматриваются без учета политических аспектов, исключительно на уровне законодательных 
положений и нормативов. В итоговом рейтинге все страны ранжируются по благоприятствованию веде-
нию бизнеса с 1-го до 183-е места, первое место — наиболее высокое. Высокая позиция страны означает, 
что ее регуляторный климат благоприятствует ведению бизнеса.
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7.1. Концепции развития 
       глобальной экономики

7.1.1. Глобализация как тренд 
развития современного мира

Глобализация  — важнейшее яв-
ление в современном мире, которое 
фактически определяет ход его разви-
тия, качественно изменяет традици-
онное понятие мировой экономики, 
придавая ему совершенно иное изме-
рение. Это определяющее значение 
глобализации является основой для 
формулировки и прогнозирования 
будущего мировой экономики.

Фундаментальные причины и за-
кономерности ее развития во време-
ни и пространстве должны лежать в 
системе прогнозов. Это определяется 
контекстом процесса глобализации, 
где формируются современные пред-
ставления о возможных направле-
ниях развития отдельных стран и их 
региональных объединений, оцени-
вается их конкурентоспособность и 
перспективы динамики соотношений 
их экономических потенциалов. Все 
это определяет ход и тренд развития 
мировой экономики.

Экономическая доминанта в про-
цессе глобализации является опреде-
ляющей (с учетом информационной, 
финансовой, торговой и т. д.). Хозяй-
ственный процесс пронизывает все 
стороны человеческой жизни. Поэто-
му изменения в экономической сфере 
неизбежно отражаются на всех сторо-
нах социальной жизни как отдельных 
стран, так и мира в целом (политике, 
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культуре, экологии, науке и т. д.). В свою очередь изменения характера разви-
тия в этих сферах влияют на характер развития глобализационных процессов.

Первое, что следует сделать, подходя к глобализации как основе системы 
прогнозирования, так это поставить вопрос: что же такое глобализация и како-
вы сущностные черты этого многогранного явления?

Из множества определений глобализации и различных ее сторон наиболее 
важным представляется изменение характера мировой экономики, которая из 
совокупности национальных хозяйств превращается в целое, требующее более 
системного управления. Другими словами — это процесс новой мировой эко-
номики.

Важно определить сущность процесса глобализации и выявить те его аспек-
ты, которые имеют значение для принятия практических решений. Например, 
снижение (минимизация) глобальных рисков для развития мировой экономики.

В рамках объективных сторон процесса глобализации важно выделить в нем 
как объективные, так и субъективные факторы. В этом ряду первым стоит во-
прос об оценке объективности процесса глобализации. От ответа на этот во-
прос в определяющей мере зависят ответы на множество других связанных с 
этим процессом вопросов. Понимание сущности происходящих процессов и их 
научные определения имеют крайне важное практическое значение. Так, напри-
мер, определение роли конкурентной борьбы между странами, которые в усло-
виях глобализации либо усиливают свои конкурентные позиции, либо теряют их 
вплоть до потери субъектности в международных экономических отношениях.

Последние особенно важны, т. к. они отражают интересы отдельных субъек-
тов международных экономических отношений (компаний, стран и их объеди-
нений, т. е. субъектов, которые так или иначе влияют на характер происходя-
щих событий).

В результате меняется облик не только современной экономики, но и про-
исходят коренные сдвиги в раскладе политических сил в мире, формируются 
новые социальные структуры отдельных стран и континентов. Формируются 
новые культурные нормы, а также нормы социального поведения.

Понятие «глобализация», как любое понятие, характеризующее сложное яв-
ление, требует структурирования. Существуют различные точки зрения на рас-
крытие этого понятия. В связи с этим можно предложить рассмотрение этого 
понятия в трех различных аспектах.

Во-первых, оно может рассматриваться как объективная мировая тенденция 
интернационализации хозяйственной жизни, принимающей в современных усло-
виях формы развития информационных и финансовых технологий, качественно 
меняющих другие формы взаимодействия субъектов международных экономиче-
ских отношений. Эта тенденция возникла в результате укрепления международ-
ных политических, культурных, экономических, финансовых, информационных, 
технических и иных связей между государствами на различных уровнях.
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Такая глобализация означает не только интернационализацию связей, но и 
постепенное формирование глобальной целостности хозяйственной системы 
мира, в которой каждый ее элемент превращается в часть общемирового орга-
низма. К очевидным ее проявлениям можно отнести:

Международную кооперацию и координацию мировых экономических и финан-1.	
совых субъектов.
Реализацию глобальных проектов, в т. ч. с помощью ресурсов и возможностей 2.	
ТНК, транснациональных банков и финансовых компаний (страховых, бирж и 
т. д.).
Развитие международного права для защиты и отстаивания экономических инте-3.	
ресов субъектов хозяйствования.
Рост международной торговли в условиях либерализации торговых потоков.4.	
Рост международной специализации и кооперации.5.	
Резкий рост различных транснациональных ресурсных потоков (капиталов, про-6.	
дукции, услуг, человеческих ресурсов).
Развитие транснациональной мировой транспортной сети (грузовых и пасса-7.	
жирских перевозок, транспортировки газа, нефти, передачи электроэнергии).
Формирование мировой информационной сети и использование ее в полити-8.	
ческих, коммерческих, культурных, информационных целях, доступ к мировым 
информационным потокам.

Во-вторых, глобализация может рассматриваться как концепция развития 
мировой экономики на согласованной между странами-участницами основе. 
Эта концепция базируется на необходимости оптимизации использования ми-
ровых ресурсов и решения на многосторонней основе глобальных проблем.

Концепция предполагает разработку различных концептуальных форм ре-
шения глобальных проблем (экологических, ресурсных, управленческих, науч-
ных, технологических, демографических, этических, этнокультурных, социаль-
ных и т. д.).

Одним из результатов реализации глобальных концептов в экономической 
сфере является создание региональных политических и экономических орга-
низаций, в рамках которых решаются проблемы мировой экономики. Это ве-
дет к качественному изменению и резкому укрупнению субъектов глобальной 
конкурентной борьбы, создавая новые условия конкуренции национальных хо-
зяйств в новом глобальном контексте.

В-третьих, глобализация может рассматриваться как международный про-
ект, реализующий интересы отдельных участников международной конкурент-
ной борьбы (совокупность действий международного характера).

Практический интерес представляют все три формы глобализации. Каждая 
из них имеет свои особенности. С практической точки зрения последняя фор-
ма представляется особенно важной, поскольку анализ в рамках глобальных 
рисков и конкуренции в мировой экономике позволяет оценить преимущества 
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и недостатки стран, регионов и блоков, континентов. Такой подход для системы 
прогнозирования мировой экономики является особенно продуктивным, по-
скольку именно он позволяет выявить самые неожиданные сферы, где могут 
быть достигнуты как высокие конкурентные преимущества, так и возникнуть 
серьезные проблемы в обеспечении экономической безопасности страны.

7.1.2. Глобализация и страны

Для оценки модели развития мировой экономики необходимо представлять 
влияние процессов глобализации на страны с разным уровнем развития. Эво-
люция мировой экономической системы в условиях глобализации тесно связана 
с процессами сближения (разрыва) между центром мировой экономики (стра-
ны с развитой экономикой) и полуферией (страны с формирующимся рынком) 
и периферией (развивающиеся страны). Также важна динамика реформ и их 
влияние на экономический рост. Именно сочетание реформ с процессами гло-
бализации определили общий тренд развития мировой экономики.

За последнее столетие степень социально-экономического неравенства в 
мире в целом возрастала. По данным МВФ, за 1900–2000 гг. богатая четверть 
населения планеты увеличила свои среднедушевые доходы в 6 раз, а бедная 
четверть — только в 3 раза. Коэффициент Джини для мира в целом за XX век 
увеличился с 0,40 до 0,481. В 1990-е гг. по сравнению с 1951–1970 гг. в 2,7 раза 
(с 15 до 40) увеличилось количество стран, опережающих по темпам роста ВВП 
на душу населения развитые. В 9,5 раза увеличилась доля этих стран в общей 
численности населения развивающегося мира.

В течение 1950–2000 гг. из 100 развивающихся стран только 14 удалось со-
кратить относительное отставание от развитых стран. Лишь двум из них (Син-
гапур и Гонконг) удалось сократить абсолютное отставание. Это свидетельству-
ет о глубоком социально-экономическом расслоении в группе развивающихся 
стран и выделении из их числа нескольких динамичных стран, сокращающих 
свой относительный разрыв с развитыми государствами.

Наряду с количественным показателем социально-экономического разрыва 
не менее важным является качественный его показатель. В современных усло-
виях глобализации (в конце XX века и в первом десятилетии XXI века) развитые 
страны находятся на постиндустриальной и информационно-инновационной 
стадии своего развития. Подавляющее большинство полуферийных стран на-
ходятся на стадии индустриального развития и стали на путь постиндустриаль-
ного уклада. А страны периферии еще не до конца решили задачи индустриаль-
ной стадии развития.

1 Уэйд Р. (английский экономист): «Из девяти методов измерения неравенства доходов в мире 
восемь дали результаты увеличения социально-экономического неравенства в мире за последние 
два десятилетия, и один свидетельствует о поддержании постоянного уровня неравенства».
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Если страны находятся на одной и 
той же индустриальной стадии разви-
тия, то задача достижения «догоняю-
щей» страной тех же объемов произ-
водства, что и у стран-лидеров, вполне 
выполнима при использовании моби-
лизационных методов в экономике. И 
наоборот, когда страны находятся на 
разных стадиях развития (постинду-
стриальной и индустриальной), такие 
цели труднореализуемы (особенно в 
качественном смысле).

Поэтому количественный разрыв 
(когда лидеры и «догоняющие» страны 
находились на индустриальной стадии 
развития) перерос в качественный меж-
ду постиндустриальным миром стран с 
развитой экономикой и индустриаль-
ными странами с формирующимся 
рынком. Преодолеть этот разрыв объ-
ективно намного сложнее в настоящее 
время, чем в предыдущие периоды.

Отдельные страны полуферии пы-
таются осуществлять «догоняющее 
развитие» путем переноса из стран-
лидеров в собственную экономику эф-
фективных производств. Необходимые 
для этого экономические компоненты 
были использованы в наиболее дина-
мичных странах мировой полуферии. 
Производители из этой группы стран 

стараются на рыночной основе интегрироваться в мировую экономику, опираясь 
на факторы конкурентных преимуществ (дешевизна рабочей силы, наличие бога-
тых месторождений природных ресурсов и т. д.).

Предпосылки, необходимые для перехода к постиндустриальному этапу, 
намного сложнее, чем условия развития на индустриальной стадии эволюции 
экономики. Во многих периферийных странах отсутствуют соответствующая 
инфраструктура и важнейшие предпосылки (экономические, институциональ-
ные, культурные), позволяющие осуществить «рывок» к индустриальной, а за-
тем и постиндустриальной стадии развития. Это относится к странам Африки, 
Ближнего и Среднего Востока, отдельным странам Латинской Америки.

Постиндустриальное общество

Постиндустриальное общество  — это об-
щество, в экономике которого в результате 
научно-технической революции и существен-
ного роста доходов населения приоритет 
перешел от преимущественного производ-
ства товаров к производству услуг. Производ-
ственным ресурсом становятся информация 
и знания. Научные разработки становятся 
главной движущей силой экономики. Наибо-
лее ценными качествами являются уровень 
образования, профессионализм, обучаемость 
и креативность работника.

Постиндустриальными являются страны, 
в которых на сферу услуг приходится более 
половины ВВП. Под этот критерий подпа-
дают США (на сферу услуг приходится 80  % 
ВВП США, 2002 год), страны Евросоюза (сфе-
ра услуг — 69,4 % ВВП, 2004 год), Австралия 
(69 % ВВП, 2003 год), Япония (67,7 % ВВП, 2001 
год), Канада (70 % ВВП, 2004 год), Россия (58 % 
ВВП 2007 год).

Преобладание доли услуг над материаль-
ным производством не обязательно означает 
снижение объемов производства. Просто эти 
объемы в постиндустриальном обществе уве-
личиваются медленнее, чем увеличиваются 
объемы оказанных услуг.

Под услугами следует понимать не только 
торговлю, коммунальное хозяйство и быто-
вое обслуживание. Любая инфраструктура 
создается и содержится обществом для ока-
зания услуг (государство, армия, право, фи-
нансы, транспорт, связь, здравоохранение, 
образование, наука, культура, Интернет).

Источник: Википедия
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Социально-экономическая дифференциация мирового сообщества как еди-
ного целого (как разрыв между беднейшими и богатейшими группами мирово-
го населения) в современных условиях развертывания процессов глобализации 
продолжает возрастать. В то же время разрыв в количественных показателях 
развития (ВВП на душу населения) между группами развитых стран и стран с 
формирующимся рынком сократился благодаря группе динамичных стран (но-
вых индустриальных экономик).

Так, для большинства стран с низким и средним доходом в 1980–2000 гг. 
тренд экономического роста замедлился по сравнению с 1960–1980 годами1. 
Большинство из них в этот период осуществляли реформы и проводили жест-
кую фискальную и монетарную политику.

В результате реформ эти страны в 2000–2010 гг. показали экономический 
рост [рис. 7.1]2.

Рисунок 7.1

Средний годовой рост ВВП (по квинтилям), 1960–2010

Источники: IMF, «World Economic Outlook Database, April 2011», Online Database, Грук Л., «Нео-
либерализм и мировая экономика. 1980–2000: потерянное за двадцатилетие», 07.06.2011

1 Weisbrot M., Baker D., Kraev E., Chen J., «The Scorecard on Globalization 1980–2000: Twenty Years 
of Diminished Progress», Washington, DC: Center for Economic and Policy Research, 2001.
2 Грук Л., «Неолиберализм и мировая экономика, 1980–2000: потерянное двадцатилетие», 07.06.2011.
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Рост экономики Китая, который в меньшей степени связан с рыночными ре-
формами, привел к росту мировой экономики. По критерию ППС Китай стал 
второй экономикой мира в начале третьего периода (2000 год). В Китае уровень 
ВВП на душу населения за 30 лет увеличился в 7 раз (до $ 11 918). Прогресс 
Китая связан в основном с процессами глобализации, присоединением к ВТО 
и вхождением страны в мировую экономику. ПИИ и экспорт обеспечили этот 
экономический рост. Реформы носили ограниченный характер, например, от-
крытие границ для ПИИ, создание свободных экономических зон и др.

Существуют риски для дальнейших сценариев конвергенции в мировой эко-
номике, особенно в части качественного разрыва. Проявилась поляризация в 
группе развивающихся стран. Возрастает разрыв между новыми индустриаль-
ными странами (Китай, Индия), стремительно наращивающими в последние два 
десятилетия свой экономический потенциал, и развивающимися странами.

7.1.3. Место стран в процессах глобализации

Положительное влияние глобализации на мировую экономику связывают с 
преимуществами развитых экономик современного мира. Именно эта груп-
па стран является лидером этого процесса и имеет возможности получения 
существенных выгод от глобализирующейся мировой торговли, свободного 
движения капитала, формирования глобальной финансовой сферы и т. д. Вы-
сокая конкурентоспособность экономик развитых стран (по сравнению с пери-
ферийными странами) позволяет им обратить процессы глобализации в свою 
пользу и даже требует их ускорения.

Глобализация ведет к изменению баланса сил между экономическими цен-
трами (США, ЕС, Япония и другие страны с развитой экономикой) и странами с 
формирующимся рынком (полуферией). Это изменение связано как с неравно-
мерностью их экономического и социального развития, так и с эффективным 
использованием преимуществ от процессов глобализации [табл. 7.1–7.2].

Следствием этих процессов стал выход на мировой экономический Олимп 
ряда стран с формирующимся рынком. Они приблизились к постиндустриаль-
ной стадии развития и стали наравне со странами с развитой экономикой опре-
делять экономические и финансовые тенденции в мире. Группа стран «G20» 
превратилась в локомотив мировой экономики. Эпоха стран «G7» прошла, и в 
элитную группу вошли новые страны, в т. ч. страны блока БРИКС (Россия при-
числена к постиндустриальным странам). Три страны этого блока (Индия, Рос-
сия, Китай) входят в десятку крупнейших стран мира (по «GDPPPP», 2010 год) 
[табл. 7.3]. В результате баланс мировой экономики стал более уравновешен-
ным и стабильным.

Мировая экономика стала многоцентричной [рис.  7.2]. Баланс мировых 
экономических центров изменился [рис. 7.3].
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Таблица 7.1

ВВП стран с развитой экономикой, 20101

В % от общего показателя по группе и по всему миру

Количество стран
ВВП

Страны с развитой 
экономикой Весь мир

Страны с развитой экономикой 34 100,0 52,3
США 37,7 19,7
«Зона евро»2 16 27,8 14,6
Германия 7,6 4,0
Франция 5,5 2,9
Италия 4,6 2,4
Испания 3,5 1,8
Япония 11,1 5,8
Великобритания 5,6 2,9
Канада 3,4 1,8
Другие страны с развитой экономикой 14 14,3 7,5
Основные страны с развитой экономикой 7 75,5 39,5
Новые индустриальные страны Азии 4 7,4 3,9
1 Доли ВВП основаны на стоимостной оценке ВВП стран по ППС. Число стран, составляющих 
каждую группу, отражает те страны, данные по которым включены в агрегированные показатели 
по соответствующей группе.
2 Данные по «зоне евро» не включают Эстонию, но Эстония включена в сводные данные по 
странам с развитой экономикой.
Источник: МВФ, Перспективы развития мировой экономики, апрель 2011 года

Таблица 7.2

Общая сумма обслуживания долга (% от экспорта товаров, услуг и доходов), 2010
%

Регион Значение Годы
Восточная Азия и Тихий океан 4,8 2010
Европа и Центральная Азия 24,2 2010
Латинская Америка и Карибский бассейн 13,8 2010
Ближнего Востока и Северной Африки 5,1 2010
Южной Азии 6,4 2010
К югу от Сахары 3,3 2010
Источник: Всемирный банк

Этому процессу способствовало вхождение ряда стран полуферии в клуб 
постиндустриальных стран. Новые индустриальные страны первой волны, об-
ладавшие конкурентными преимуществами (дешевая рабочая сила, низкие на-
логи), привлекли новые отрасли промышленности. Это привело к глобальному 
переносу промышленного производства в страны Юго-Восточной Азии. Во 
многих странах этого региона и в других развивающихся странах ТНК создают 
предприятия неполного цикла, производящие полуфабрикаты или осуществля-
ющие сборку готовой продукции из импортных деталей.
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Таблица 7.3

ВВП ведущих стран мира, 2010

Gross domestic product Gross domestic product, PPP

Ranking Economy millions 
of US dollars Ranking Economy millions 

of international dollars
1 United States 14,582,400 1 United States 14,582,400
2 China 5,878,629 2 China 10,084,764
3 Japan 5,497,813 3 Japan 4,332,537
4 Germany 3,309,669 4 India 4,198,609
5 France 2,560,002 5 Germany 3,071,282
6 United Kingdom 2,246,079 6 Russian 2,812,383
7 Brazil 2,087,890 7 United Kingdom 2,231,150
8 Italy 2,051,412 8 France 2,194,118
9 India 1,729,010 9 Brazil 2,169,180
10 Canada 1,574,052 10 Italy 1,908,569
11 Russian 1,479,819 11 Mexico 1,652,168
12 Spain 1,407,405 12 Spain 1,477,840
13 Mexico 1,039,662 13 Korea, Rep. 1,417,549
14 Korea, Rep. 1,014,483 14 Canada 1,327,345

World 63,048,823 World 76,287,673
Euro area 12,174,523 Euro area 11,357,172

Source: World Development Indicators database, World Bank, 1 July 2011

За последние 50 лет во всех странах мира наблюдалось снижение удель-
ного веса занятых и доли промышленности в ВВП. В среднем по миру за 
1960–2007 гг. доля промышленности в ВВП сократилась с 40 до 28 %, а доля 
занятых — до 21 %. Деиндустриализация в первую очередь затрагивает эконо-
мически развитые страны. Параллельно этому процессу происходит процесс 
реиндустриализации (развитие новых высокотехнологичных производств). Для 
постиндустриальных стран снижение доли занятых в промышленности не свя-
зано с упадком развития промышленного производства. Напротив, промыш-
ленное производство и сельское хозяйство в постиндустриальных странах име-
ют высокий уровень развития (в т.  ч. за счет высокой производительности). 
Например, в США в сельском хозяйстве работает порядка 5 % занятого на-
селения. При этом страна является крупнейшим мировым экспортером зерно-
вых. В то же время в отраслях транспортировки, переработки и хранения сель-
хозпродукции занято более 15 % работающих. Разделение труда сделало этот 
труд не только сельскохозяйственным, но и привлекло к нему сферу услуг и 
промышленность, которые дополнительно увеличили свою долю в ВВП за счет 
снижения доли сельского хозяйства.

В постиндустриальной экономике наибольший вклад в стоимость матери-
альных благ вносит конечная составляющая производства (торговля, реклама, 
маркетинг), т. е. сфера услуг и информационная составляющая (в виде патен-
тов, НИОКР и т. д.). Все более значительную роль играет информация. Этот 
сектор эффективнее материального производства.
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Если индустриальная экономика базировалась на аккумуляции инвестиций и 
последующем их вложении в производственные мощности, то в постиндустри-
альной экономике концентрация капитала через денежные сбережения снижа-
ется. Основным источником капитала становятся права собственности на не-
материальные активы (лицензии, патенты, корпоративные или долговые ценные 
бумаги и т. д.). Основным источником финансовых ресурсов становится рыноч-
ная капитализация компании на основе оценки инвесторами эффективности ор-
ганизации бизнеса, интеллектуальной собственности, способности к успешным 
инновациям, квалификации сотрудников и прочих нематериальных активов.

Главным в такой системе становится рост инвестиций в человека и его по-
требление (образовательные услуги, вложения в здоровье человека и т. д.).Это 
позволяет удовлетворить потребности человека, появляется время на личност-
ный рост и развитие творческих способностей, которые являются наиболее 
важными для постиндустриальной экономики. При реализации проектов обя-

Рисунок 7.2

Многополярность мировой эконо-
мики, 2010
Доля ВВП в мировой экономике, %

Источники: МВФ: Перспективы развития 
мировой экономики, апрель 2011 года; 
расчеты Е. П. Качуровского

Рисунок 7.3

Баланс центров мировой экономи-
ки, 2010
Доля ВВП в мировой экономике, %

Источники: МВФ: Перспективы развития 
мировой экономики, апрель 2011 года; 
расчеты Е. П. Качуровского
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зательно предусматриваются значительные средства не только на оборудова-
ние, но и на обучение персонала, его постоянную переподготовку, предостав-
ление комплекса социальных услуг (медицинское и пенсионное страхование, 
организация отдыха, образование для членов семьи).

БРИКС ищет баланс и формы мировой реформы

На третьем саммите БРИКС в г. Санья (КНР) в начале марта 2012 года коалиция подвела итоги на-
чального этапа и определила приоритеты на будущее. В целом БРИКС прошел начальный этап своего 
становления.

При этом постоянно раздавалась критика в адрес России, Бразилии и ЮАР в плане того, что они 
вошли в коалицию не по рангу и не по заслугам. Индию активно убеждают, что ей нечего делать в 
компании с «авторитарными режимами» Китая и России. ЮАР упрекают за низкий потенциал по срав-
нению с другими членами «пятерки». ЮАР и Бразилию винят за незначительные темпы роста ВВП. Рос-
сию с сырьевой структурой экспорта считают неподходящей компанией для динамичного китайского 
гиганта, которому советуют идти по пути компромисса с США.

Однако существует убедительный аргумент в пользу развития БРИКС. Создание такой внушитель-
ной коалиции (свыше 40 % населения планеты, более 29 % земной суши, четверть мирового ВВП и т. д.) 
было бы просто невозможным. И прежде всего из-за неспособности международных организаций 
обеспечить эффективное регулирование мировой экономики и мировой политики. Страны БРИКС за-
интересованы в их реформировании. Для выполнения этой задачи они объединились в поиске форм 
и механизмов коллективного действия. БРИКС позиционирует себя как «альянс реформаторов», имея 
в виду их общую цель по реорганизации и реформированию ключевых международных, прежде все-
го финансово-экономических, институтов.

После шести лет старта БРИКС можно констатировать высокий темп формирования нового объеди-
нения. Международная коалиция в формате «пятерки» состоялась, и прежде всего на платформе при-
знания необходимости перестройки мировой финансово-экономической архитектуры. Изначально 
внутри «четверки», а затем и «пятерки» расклад мнений был ориентирован в пользу прагматизма и 
умеренности в постановке задач для новой организации. Однако в повестку БРИКС вторгались ключе-
вые вопросы современности (климат, использование возобновляемой энергии и т. д.).

Механизм взаимодействия в формате «пятерки» довольно быстро поднялся до уровня саммита. 
Но БРИКС остается слабо институционализированной структурой, действуя на неформализованной 
основе. Хотя одновременно происходила диверсификация повестки дня и направлений работы объе-
динения. В проблематику БРИКС вовлекался все более широкий круг органов исполнительной власти 
стран-членов. Параллельно саммитам проводятся встречи «мозговых центров» и предприниматель-
ские форумы. Отрегулирован механизм взаимодействия банков развития стран «пятерки». Масштаб 
взаимодействия и интенсивность контактов начинает превосходить первичные ожидания.

Эти усилия дают результаты, благоприятствуя торгово-экономическому обмену на двусторонней 
основе. Взаимная торговля стран БРИКС восстановилась гораздо быстрее, чем другие сегменты миро-
вого рынка. Так, торговый оборот России с Бразилией в 2011 году увеличился на 18 % ($ 7 160 млн). У 
Бразилии с Китаем он увеличился на 37 %, у Бразилии с Индией — на 20 %. Объем торговли России с 
Китаем в 2011 году вырос на 42 % ($ 84 млрд).

Однако о серьезных масштабах сотрудничества в крупных проектах в формате «пятерки» пока гово-
рить рано. При этом имеются предпосылки для вхождения БРИКС в круг организаций, которые будут 
формировать «клуб» глобального регулирования XXI века. БРИКС участвует в поиске новых формул 
глобального регулирования, взаимодействуя с «G8» и участвуя в работе «G20».

По нынешним ориентирам БРИКС не претендует на то, чтобы превратиться в традиционную струк-
туру экономической интеграции. Но это не значит, что коалиции не нужны свои инструменты и свои 
схемы реализации крупных многосторонних проектов, предполагающих инвестиционную и произ-
водственную кооперацию.

БРИКС также не сможет уклониться от вызовов международной безопасности. Важно своевре-
менно реагировать на риски и вызовы, представляющие общую угрозу и риски. В оценке перспектив 
БРИКС нельзя руководствоваться иллюзиями, т.  к. мир и мировая экономика находятся в процессе 
перехода к полицентричному порядку.
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В индустриальной экономике при наличии капитала можно организовать 
массовое производство любого товара и занять соответствующую нишу на 
рынке. С развитием конкуренции величина капитала не гарантирует защиту от 
провала и банкротства. Для успеха нужна инновация. В постиндустриальных 
секторах экономики наличие ноу-хау позволяет привлечь достаточный	  капи-
тал без наличия собственного. В постиндустриальной экономике получили раз-
витие новые типы инвестиционного бизнеса (в т. ч. венчурный).

Стоимость корпораций (бизнеса) в постиндустриальной экономике обуслов-
лена нематериальными активами (ноу-хау, квалификацией работников, эффек-
тивностью бизнес-структуры и т. д.). Так, капитализация «Microsoft» соответ-
ствует капитализации крупнейших добывающих компаний, хотя «Microsoft» 
имеет на порядок меньше материальных активов.

Все эти преимущества глобализации генерируют США и другие развитые 
страны, международные финансовые и торговые организации. Они позволяют 
США оставаться ведущим мировым экономическим и финансовым лидером. 
Также дополнительным фактором сохранения их лидерских позиций являют-
ся использование доллара в качестве мировой и резервной валюты (базисная 
основа глобализации) и технологические достижения (основа глобализации).

В 1993–2000 гг. прирост рабочих мест в США обеспечивался высокотех-
нологичными секторами экономики. При этом США контролировали до 55 % 
патентов в области информационных технологий и коммуникаций и 75 % ми-
рового рынка программного обеспечения. В середине 1990-х годов США на-
правляли на развитие всех форм образования $ 635 млрд в год, а институцио-
нальные и частные инвесторы ежегодно тратили на научные исследования и 
разработки около $ 240 млрд.

На США приходится порядка 30 % общемировых инвестиций в НИОКР, а 
также свыше 30 % капиталовложений, произведенных всеми странами мира 
в сфере информационных технологий (Япония и европейские страны вместе 
взятые).

США в начале XXI века располагали примерно 40 % компьютерного потен-
циала всего мира. По числу компьютеров на одного занятого и по доле семей, 
использующих Интернет, США в среднем в 2–3 раза превосходили Японию и 
страны Европы.

Экономический рост в 1990-х годах в США был связан с изменением струк-
туры экономики, в первую очередь — благодаря стремительному расширению 
информационного сектора (с 3,4 до 6,8 % ВВП за десятилетие). Значительную 
роль в обеспечении этого подъема сыграли внешние факторы, напрямую связан-
ные с процессами глобализации (интенсификацией международной торговли и 
свободным движением капитала, формированием в мировой экономике единых 
глобальных финансовых рынков и т. д.). Экономический рост во многом опирался 
на повышение внутреннего потребительского спроса («потребительский бум»).
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Значительную роль в развитии США в предыдущем десятилетии сыграл ги-
гантский приток иностранных инвестиций (в финансовые активы), в т.  ч. за 
счет спекулятивного вздувания котировок на фондовом рынке. В 1990-х годах 
среднегодовые темпы прироста капитализации фондового рынка США (15–
16 %) были в 2 раза выше по сравнению с другими развитыми странами (7–8 % 
в год). На протяжении десятилетия отмечалось увеличение этого показателя.

Начиная с 2001 года США столкнулись со спадом экономики (рост ВВП в 
2001  году составил 0,8  %, в 2002 году  — 1,9  %) и «перегревом» фондово-
го рынка страны. По данным ФРС, фондовый рынок США к 2001 году был 
переоценен на 30–40 %. Это обусловило существенное падение биржевых ко-
тировок, что спровоцировало крупные потери инвесторов. В условиях падения 
финансовых рынков США снизился приток иностранного капитала, который 
финансировал значительный дефицит текущего платежного баланса страны. В 
2003 году наметилось оживление экономики (рост ВВП — 3 %). Доля США в 
общемировой капитализации фондового рынка сократилась до 45,7 %.

В первом десятилетии XXI века США ощутили не только выгоды, но и нега-
тивные последствия процессов глобализации [рис. 7.4]. В 2007 году США стали 
источником мирового финансового кризиса. В 2011  году МВФ признал, что 
отсутствие у США внятной стратегии по снижению долгового бремени явля-
ется риском для восстановления мировой экономики. Если средний уровень 
дефицита развитых экономик в 2010 году снизился на 1 % (до 7,75 %), то в 
США он вырос (до 9,8 %). По итогам 2011 года дефицит бюджета США составит 
$ 1,7 трлн. Если страны «G20» запланировали двукратное сокращение дефици-
тов к 2013 году, то США собираются наращивать долги до 2016 года1.

Ситуацию ухудшает возможность технического дефолта (порог дефицита 
составляет $ 14,3 трлн). МВФ настаивает на необходимости США урезать рас-
ходы и советует провести масштабные реформы в сфере социального страхо-
вания и налогообложения.

Несмотря на трудные для США времена, в настоящее время эта страна являет-
ся основным инициатором в мире по продвижению идей свободного рынка (бес-
препятственный доступ на рынки других стран товаров, услуг и капитала). Все 
национальные экономики находятся в равных условиях, но на деле возможности 
максимального использования конкурентных преимуществ глобализации есть 
только у небольшой группы стран (США и группа развитых стран и стран с фор-
мирующимся рынком, которые находятся на этапе к постиндустриальной стадии).

Страны ЕС, которые отстают от уровня развития США, во втором десятиле-
тии XXI века имеют шансы на повышение своих позиций (конкурентных) при 
условии, что справятся с долговым кризисом и обеспечат стабильность евро. 

1 Ведомости, «МВФ: У США нет внятной стратегии по снижению долгового бремени», 
14.04.2011.
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Это будет зависеть от того, как стра-
нам ЕС удастся нейтрализовать риски 
и максимизировать выгоды процессов 
глобализации мировой экономики.

На баланс сил в мировой эконо-
мике может оказать рост сферы услуг. 
Позиции стран ЕС в этой сфере по 
сравнению с США являются предпо-
чтительными, т.  к. европейский эко-
номический рост опирается на ста-
бильный платежеспособный спрос и 
высокие нормы сбережения (в США 
для поддержания экономической ак-
тивности требуется постоянный при-
ток иностранных инвестиций). Этот 
факт свидетельствует о более устойчи-
вом характере экономического роста 
в ЕС в условиях нестабильности ми-
ровой финансовой сферы и междуна-
родных потоков капитала. Страны ЕС 
(наряду с США) занимают лидирующие 
позиции в международной торговле и 
в области иностранных инвестиций 
[табл. 7.4]. По этим показателям ЕС и 
США имеют значительные выгоды от 
процессов глобализации. В 1990-х го-
дах ЕС превратился в одного из основных доноров ПИИ в современном мире. В 
1991 году ЕС обогнал Японию по общему объему вывоза ПИИ (Япония до 1995 
года оставалась крупнейшим в мире нетто-инвестором).

ЕС как экономическая система представляет собой более самодостаточную 
систему по сравнению с США. Внутриевропейская торговля в настоящее время 
составляет порядка 60 % мирового товарооборота. В условиях высокой вола-
тильности мировых финансовых и торговых рынков экономика ЕС имеет порог 
чувствительности к неустойчивости внешнеторговых связей, инвестиционных 
и финансовых потоков1.

У ЕС как центра мировой экономической системы в современных условиях 
есть возможности упрочить свои позиции и повысить влияние в мировой эко-
номике. С 1973 года по настоящее время при низких темпах экономического 

Рисунок 7.4

Отдельные показатели США, 
1994–2012

Источник: Thomson Reuters

1 Снижение темпов экономического роста в США на 1 процентный пункт способно 
замедлить рост ВВП ЕС на 0,3–0,4 процентного пункта.
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роста в ведущих странах ЕС качество роста было более высоким, чем в США. 
Этот рост базировался на экономически эффективной (интенсивной) базе раз-
вития в отличие от экстенсивного развития американской экономики.

Таблица 7.4

Экспорт товаров и услуг стран с развитой экономикой, 20101

В % от общего показателя по группе и по всему миру

Количество стран
Экспорт товаров и услуг

Страны с развитой 
экономикой Весь мир

Страны с развитой экономикой 34 100,0 63,7
США 15,4 9,8
«Зона евро»2 16 40,9 26,1
Германия 12,6 8,0
Франция 5,5 3,5
Италия 4,6 2,9
Испания 3,1 2,0
Япония 7,3 4,6
Соединенное Королевство 5,6 3,5
Канада 3,9 2,5
Другие страны с развитой экономикой 14 27,0 17,2
Основные страны с развитой экономикой 7 54,8 34,9
Новые индустриальные страны Азии 4 15,4 9,8
1 Доли ВВП основаны на стоимостной оценке ВВП стран по ППС. Число стран, составляющих 
каждую группу, отражает те страны, данные по которым включены в агрегированные показатели 
по соответствующей группе.
2 Данные по «зоне евро» не включают Эстонию, но Эстония включена в сводные данные по 
странам с развитой экономикой.

Источник: МВФ: Перспективы развития мировой экономики, апрель 2011 года

Одним из факторов дальнейшего развития ЕС как мирового центра эконо-
мической силы в условиях глобализации мировой экономики является стабиль-
ность евро. В 2011 году система евро в связи с долговыми кризисами проходит 
испытание на прочность. Возможен ее развал или уменьшение числа членов 
«зоны евро». Европейская валюта уже стала мировой и потенциально способна 
стать одним из основных мировых платежных и резервных средств и потеснить 
в этой роли американский доллар.

Одним из центров мировой экономики является Япония. С начала 1990-х 
годов (этап активных процессов глобализации) Япония оказалась в полосе эко-
номических проблем и стагнации. Причины депрессивного состояния япон-
ской экономики связаны с кризисным состоянием финансового сектора, с 
«плохими долгами» банков, с падением фондового рынка и др. В 1992–2005 гг. 
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Япония потратила на подъем экономики более $ 1 трлн. Отдача при этом была 
незначительной, а размер государственного долга вырос и стал крупнейшим 
среди развитых стран (к 2012 году может превысить 200 % ВВП)1.

Экономические проблемы Японии во многом обусловлены снижением эф-
фективности факторов экономического роста в рамках выбранной модели 
развития. Речь идет о классическом образце «догоняющего» развития, обеспе-
чившего ускоренный промышленный рост на основе преимущественно импор-
тированных технологий и наращивания объемов капитала. Экономика Японии 
опиралась не на внутренний платежеспособный спрос населения, а на внеш-
ние рынки сбыта готовой продукции.

Риски глобализации сказались на Японии в сокращении спроса на ее экс-
порт в развитые страны и вытеснении ее продукции с рынков сбыта новыми 
индустриальными странами. В результате Япония была не в состоянии исполь-
зовать для дальнейшего развития слабый внутренний потребительский спрос и 
оказалась в полосе экономических проблем.

Новые индустриальные страны (Южная Корея, Сингапур, Тайвань, Гонконг 
(особый административный район Китая)) сумели воспользоваться выгодами 
глобализации в рамках интенсификации международной торговли, междуна-
родных финансовых потоков и интеграции мировой финансовой сферы. Были 
использованы модели форсирования «догоняющего» экономического развития. 
Достигнув высоких показателей внутренних сбережений, валовых инвестиций 
(при минимальных показателях бюджетных дефицитов и низкой инфляции) и 
резко повысив качество трудовых ресурсов, они демонстрировали устойчивые, 
высокие темпы роста ВВП. Во многом это было связано с проведением в рам-
ках экспортоориентированной модели индустриализации агрессивной полити-
ки наращивания экспорта, в т.  ч. высокотехнологичных изделий. Эта группа 
стран активно включилась в международное разделение труда. Как следствие 
этого роста, они обеспечили рост уровня жизни населения [рис. 7.5].

При этом эта группа стран испытала на себе последствия рисков глобализа-
ции, когда международный (азиатский) финансовый кризис 1997–1998 гг. при-
вел к серьезным проблемам в развитии их финансового и реального секторов.

Нарастание негативных тенденций в ряде азиатских «тигров» было связано 
не только с внешними, но и с внутренними факторами. Подобно Японии, речь 
идет о значительном исчерпании потенциала мобилизационной модели «дого-
няющего» развития и снижении международной конкурентоспособности этих 
стран. Конкурентоспособность азиатских «тигров» стала снижаться на внеш-
них рынках за счет появления на мировых рынках более дешевой продукции из 

1 Bloomberg: «S&P может снизить рейтинг Японии, финансовое положение страны ухудшается 
ежеминутно» (МВФ выразил опасения относительно госдолга Японии. В опубликованном 
докладе говорится, что есть риск «внезапного скачка» премий за риск по японским 
гособлигациям. Это может привести к финансовой неустойчивости Японии), 24.11.2011 года.
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Китая и Вьетнама. Обострилась также 
конкуренция между новыми индустри-
альными странами, производящими и 
поставляющими на мировой рынок во 
многом аналогичную продукцию.

Выгоды от глобализации получили 
крупные страны полуферии. Развитие 
внешних связей (торговых, инвестици-
онных) принесло для них реальные эко-
номические выгоды. Успех развития 
Китая, например, связан с присоеди-
нением к ВТО (ноябрь 2001 года). По 
оценке Всемирного банка, членство в 
ВТО привело к росту китайского ВВП 
на 2–3 процентных пункта в год.

Специализация крупных стран по-
луферии в международной торговле 
сводилась к производству технически 
несложной и трудоемкой продукции. 
Технологически сложное экспортное 

производство размещалось в свободных экономических зонах этих стран. От-
крытие границ для свободного движения инвестиций и финансовых потоков 
создало условия для развития этих стран. В 2003 году Китай вышел на первое 
место в мире среди стран по ПИИ. В настоящее время Китай представляет со-
бой мировой сборочный цех.

Преимуществами глобализации воспользовались страны Латинской Амери-
ки, большинство из которых с конца 1980-х годов осуществили либерализацию 
внутренней и внешней торговли. В результате повысилась степень открытости 
национальных экономик. Благодаря иностранным инвестициям (в т. ч. в при-
ватизацию) увеличилось влияние иностранного капитала в национальных фи-
нансовых системах и реальном секторе экономики этих стран.

Но реформы не избавили страны континента от рисков глобализации. Фи-
нансовые кризисы (во многом связанные с международными финансовыми 
рынками) поразили Мексику (1994–1995 гг.), Бразилию (1998–1999 гг.), Арген-
тину (2001–2002  гг.) и другие латиноамериканские государства. Правитель-
ства этих стран провели либеральные экономические реформы. Но разрыв по 
уровню доходов населения не снизился и представляет определенную угрозу 
социальной стабильности в регионе.

С наибольшими проблемами развития и рисками глобализации сталкива-
ются порядка 50 наименее развитых стран, где проживает 10,4 % населения 
планеты. Особенно в бедственном положении оказался (за исключением не-
скольких стран) регион Африки южнее Сахары.

Рисунок 7.5

Денежно-кредитная политика 
Китая, 2000–2012

Источник: Thomson Reuters
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Влияние глобализации отразилось на странах с формирующимся рынком и 
странах с переходной экономикой. Для стран Восточной Европы и стран быв-
шего СССР развитие процессов глобализации совпало с рыночной трансфор-
мацией их экономических систем, которая сопровождалась резкими структур-
ными реформами хозяйства, кардинальным изменением институциональной 
системы экономики. Глобализация требовала принять меры по открытости на-
циональных экономик. Этот процесс был связан с дополнительными вызовами 
и рисками.

Страны ЦВЕ в отличие от государств на постсоветском экономическом про-
странстве в большинстве своем стали членами ЕС. Они были адаптированы к 
требованиям и стандартам ЕС и включились в мировые глобализационные про-
цессы. Данное обстоятельство качественно отличает их положение от ситуа-
ции в странах СНГ. Страны ЦВЕ присоединились к нормам одного из мировых 
экономических центров. Их экономическая перспектива в целом определена, 
и их экономики достаточно прочно встроены в европейские интеграционные 
процессы. Но эта перспектива неоднозначна. Пример таких стран, как Ис-
пания, Греция, Португалия и Ирландия, показывает, что ЕС не является при-
бежищем слабых государств, и надо надеяться на свои силы и ресурсы, чтобы 
обеспечивать жесткие стандарты членства в ЕС1. Но при этом есть отдаленная 
перспектива для группы наиболее развитых в экономическом отношении пост-
социалистических стран приблизиться к группе передовых экономик.

В мировой экономике появился «четвертый угол» стабильности в виде бло-
ка БРИКС. Такая система мировой экономики стала более устойчивой (в т. ч. 
к глобальным рискам). В 2010 году в странах БРИКС (40 % населения мира) 
произвели 18 % мирового ВВП. В них аккумулируется до 40 % золотовалютных 
мировых резервов и реализуется 45 % глобальной торговли2.

Экономика стран БРИКС превысила показатели ЕС. По итогам 2010 года 
ВВП стран БРИКС составил $ 12,7 трлн против $ 12,2 трлн «еврозоны». По 
прогнозам МВФ, к 2012  году страны БРИКС по размеру ВВП обгонят США 
($ 15,91 трлн против $ 15,88 трлн).

По основным важнейшим показателям у стран БРИКС положение также бо-
лее предпочтительное. Так, внешний долг Бразилии в 2010 году составил 15 % 
ВВП, России — 33, Индии — 20, Китая — 7 % (в США — 97 %, Германии — 
159, Франции — 188, Японии — 162, Великобритании — 416 %). Отношение 

1 Европарламент в конце сентября 2011 года одобрил пакет мер по усилению «финансовой 
дисциплины» в странах ЕС. Евродепутаты упростили процедуру взимания штрафов с 
государств, которые допускают превышение порога дефицита госбюджета и госдолга. 
Страны, допустившие избыточный дефицит госбюджета и не выполняющие рекомендации 
Еврокомиссии и Совета министров ЕС, обяжут выплатить в общеевропейский бюджет до 
0,5 % ВВП.
2 МВФ.
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размера международных резервов к объему внешнего долга в Индии составля-
ет 83 %, в Бразилии — 94, в России — 100, в Китае — 645 %.

Слабая способность современной мировой экономики противостоять гло-
бальным рискам (в т. ч. в области координации и управления рисками) и спра-
виться с последствиями финансового кризиса (в т. ч. с возрастающей угро-
зой его второй волны) делают крайне актуальными попытки ряда стран найти 
собственное решение проблем в рамках блока. Блок позволяет формировать 
единую позицию на мировой экономической арене по угрозам и рискам, лока-
лизовать (исключить) факторы угроз, связанные с нестабильностью экономик 
ведущих стран (США, Японии и ЕС).

В целом процессы глобализации оказывают различное воздействие на 
страны и регионы мира. Одни экономики в большей мере становятся выго-
доприобретателями глобализационных процессов, другие рискуют оказаться в 
категории проигравших. Многое здесь зависит от того, какой путь развития вы-
бирают страны, необходимость активной политики по включению экономики 
в локализирующуюся мировую экономику, ее адаптации к требованиям и вы-
зовам новой эпохи развития глобальных экономических отношений.

7.1.4. Концепции будущего мировой экономики

После мирового экономического кризиса 1929–1933 гг. главным течением 
экономической мысли стало кейнсианство, которое синтезировало идеи клас-
сической политической экономии Д.  Рикардо, идеи социализма о плановом 
регулировании экономики, опыт «нового курса» Ф. Рузвельта и индикативного 
планирования.

Некоторых ученых привлекла постиндустриальная теория и близкие к 
ней концепции информационного общества, постэкономического общества, 
постмодерна, «третьей волны», «общества четвертой формации», «научно-
информационного этапа принципа производства»1. Отдельные футурологи 
считают, что постиндустриализм — это пролог перехода к «постчеловеческой» 
фазе развития земной цивилизации.

В основе концепции постиндустриального общества лежит разделение все-
го общественного развития на три этапа: аграрное (доиндустриальное); инду-
стриальное; постиндустриальное. При этом Э. Тоффлер выделяет три «волны» 
в развитии общества: аграрная — при переходе к земледелию; индустриаль-

1 Термин «постиндустриализм» был введен в научный оборот в начале XX века ученым 
А.  Кумарасвами, который специализировался на доиндустриальном развитии азиатских 
стран. В современном значении этот термин впервые был применен в конце 1950-х годов, 
а широкое признание концепция постиндустриального общества получила после выхода 
в свет работ профессора Гарвардского университета Д.  Белла, в частности его книги 
«Грядущее постиндустриальное общество» (1973 г.).
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ная — во время промышленной революции; информационная — при переходе 
к обществу, основанному на знании (постиндустриальному). В свою очередь 
Д. Белл выделяет три технологических революции: изобретение паровой маши-
ны в XVIII веке; научно-технологические достижения в области электричества 
и химии в XIX веке; создание компьютеров в XX веке. Также Д. Белл утверждал, 
что должно возникнуть поточное производство информации, обеспечивающее 
соответствующее социальное развитие по всем направлениям.

Постиндустриальная теория во многом была подтверждена практикой. Как 
и было предсказано ее создателями, общество массового потребления поро-
дило сервисную экономику, а в ее рамках наиболее быстрыми темпами стал 
развиваться информационный сектор хозяйства.

Индустриальный экономический строй, начало которому положила промыш-
ленная революция конца XVIII — начала XIX века, в первой четверти XXI века 
завершает свой жизненный цикл и подлежит замене постиндустриальным эко-
номическим строем. Однако контуры грядущего экономического строя четко 
не обозначены и существуют альтернативные подходы к оценке его сущности.

Во второй половине XX века преобладало мнение, что будущее за социализ-
мом. Однако после распада СССР и мировой системы социализма возобладало 
мнение, что капитализму по неолиберальной модели альтернативы нет. Поэто-
му в 80-х годах XX века лидерство перешло к другому течению — неолибера-
лизму, основными категориями которого стали всемогущество рынка, свобод-
ная конкуренция, либерализация торговли и финансовых рынков. Оно стало 
основой «рейганомики», Вашингтонского консенсуса МВФ и неолиберальных 
рыночных реформ.

Неолиберализм как идеология и течение экономической мысли вполне отве-
чал интересам всесильных ТНК и других транснациональных финансовых ком-
паний и банков. Однако эта идеология и основанные на ней реформы вскоре 
стали обнаруживать крупные изъяны. Первый сбой проявился в ходе финансо-
вого кризиса 1998 года в странах Юго-Восточной Азии и России. Второй сбой 
произошел в ходе кризиса и распада виртуальных информационных «мыль-
ных пузырей» в 2001–2002 гг. Третий обнаружился в период мирового кризиса 
2007–2008  гг. Фиаско идеи рыночного фундаментализма Фримена признал 
нобелевский лауреат по экономике П. Самуэлсон (20 января 2009 года).

Глобальный кризис 2007–2009 гг. разрушил этот стереотип и показал, что 
капитализм не является единой парадигмой развития экономики будущего. 
Однако единой точки зрения, каким будет грядущее общество и, в частности, 
мировая экономика, среди ученых и экспертов нет. Мир находится в трансцен-
дентном состоянии.

Но что придет ему на смену и что станет идеологией мировой экономиче-
ской мысли в XXI веке? Выработка общей позиции по актуальным проблемам 
становления постиндустриальной парадигмы ведется с конца XX века. Обсуж-
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даются проблемы теории и предвидение циклов и кризисов, долгосрочного 
прогнозирования и стратегического планирования, динамики и будущего ми-
ровых и локальных цивилизаций, инновационно-технологической и экономи-
ческой динамики.

Важной отличительной чертой современности стал стремительно разви-
вающийся в последней четверти XX века процесс глобализации (формирова-
ние глобальных экономики, финансов и рынков). Глобализация развивается по 
неолиберальной модели под контролем и в интересах развитых стран и ТНК. 
При этом наблюдаются тенденции увеличения разрыва между «золотым милли-
ардом» и странами «бедного миллиарда»1.

Глобальный кризис 2007–2008 гг. привел к перелому существующих тенден-
ций не только в мировой экономике, но и в умах интеллектуалов и экспертов. 
Резко упал объем мирового внешнеторгового оборота, усилилась нестабиль-
ность в динамике валютных курсов. Возникла тенденция локализации (стрем-
ление к повышению самостоятельности и самообеспеченности национальных 
экономик и их локальных объединений). Усилилось стремление к созданию ло-
кальных резервных валют. Повысились глобальные риски в мировой экономи-
ке, которые реально угрожают развитию процесса глобализации.

На повестку дня встали вопросы о будущем мировой экономики. Поиск от-
вета на вопрос, что будет преобладать в будущем — возрождение глобализа-
ции или усиление локализации? Ученые и эксперты склоняются к интеграль-
ной модели. Будущее за сочетанием глобализации (под контролем институтов 
глобального гражданского общества) и локализации (усиление интеграционных 
связей). Евросоюз выступает как образец такой модели глобализации. Риски 
распада ЕС под ударами долгового кризиса существуют, но он выйдет из него 
окрепшим (возможно, в новом качестве и количестве).

Третья четверть XX века характеризовалась усилением роли госсектора в эко-
номике в формах государственного капитализма и государственного социализма. 
Это позволило преодолеть последствия войны, обеспечить ускоренный экономи-
ческий рост на базе крупномасштабного освоения и распространения четвер-
того технологического уклада. В последней четверти века возобладала обратная 
тенденция («рейганомика», либерализация рынка, неолиберальные рыночные ре-
формы, подъем малого бизнеса). Однако либерализация рынка сопровождалась 
усилением диспропорций, обострением противоречий и появлением финансово-
го «пузыря», что закончилось глобальным экономическим кризисом 2007–2008 гг. 
Правительствам пришлось спасать банки и отдельные монополии.

Насколько устойчивые такие тенденции без реформы мировой экономики 
и мировых финансов в будущем? Кто будет играть основную роль в посткри-

1 Всемирный банк: в 2008 году разрыв по среднемировому ВВП превысил в 75 раз по 
текущему курсу и в 30 раз — по паритету покупательной способности валют.
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зисном экономическом развитии? Кто будет мировым сборочным цехом? Каков 
баланс мировой экономики и кто будет локомотивом мирового экономическо-
го роста?

Будущая интегральная экономика будет многоукладной, базирующейся на 
партнерстве укладов, каждый из которых выполняет свою миссию в присущей 
ему роли и месте в мировой экономике и финансах. Не будет абсолютного пре-
обладания и диктата ни одного из укладов. Вместе с тем роль государства (пред-
ставляющего интересы населения) не будет первичной. В рамках глобализации 
первичными будут наднациональные и либеральные тенденции. При этом пред-
стоит выработать глобальный механизм экономического регулирования в целях 
снижения глобальных рисков. Необходима реформа глобальных регуляторов 
(МВФ, Всемирного банка, ВТО и др.) и формирование мирового правительства 
(на основе ООН или других формах международного объединения).

Финансово-экономический кризис 2007–2008 гг. показал риски, связанные с 
международной валютной системой, в частности с долларом США, который вы-
полняет функции мировых денег. Под ударами кризиса и долговых обязательств 
зашаталась региональная валюта ЕС (евро), усилилась хаотичность в динамике 
валютных курсов, оказалась подорванной устойчивость мировой торговли, по-
колебалась надежность эффективности прямых иностранных инвестиций.

Глобальная экономика нуждается в едином наднациональном показателе 
стоимости для товаров и услуг, обращающихся на едином мировом рынке. Это 
не исключает необходимости региональных наднациональных валют (евро), 
выполняющих те же функции с учетом интересов регионов. Должны сохра-
ниться национальные валюты для расчетов в масштабах национальных эконо-
мик. Такая трехуровневая валютная система станет базой для трехуровневых 
цен применительно к масштабам рынков, на которых они формируются и ис-
пользуются.

В начале XIX века в результате промышленной революции мировым лидером 
стала Великобритания (на основе присвоения основной части доходов миро-
вой ренты). К концу века лидерство перешло к США, которые удерживали его 
на протяжении всего XX века. На лидирующие позиции вышли Япония, Евро-
союз, Китай и др. В результате экономического кризиса 2007–2008 гг. борьба 
за мировое лидерство развернулось между США и быстро набирающим силу 
блоком БРИКС.

До 2010 года на лидерство претендовал Евросоюз. Его позиции пошатну-
лись, но он сохраняет крупнейший мировой потенциал. Европа прошла пик 
своего экономического подъема и находится в состоянии застоя. Россия после 
разрушительного кризиса 1990-х гг. не потеряла шансы и постепенно наращи-
вает свое лидерство. Индия и Бразилия развивают экономику высокими темпа-
ми и до середины текущего века могут войти в число лидеров.

В глобальной мировой экономике сохранится многополярность. Главный 
спор за лидерство будут вести США и Китай. США имеют мощнейшую экономи-
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ческую и технологическую базу. Китай три десятилетия развивается высокими 
темпами и укрепил свои позиции в ходе кризиса 2007–2008 гг., но ограничен 
природными ресурсами и отстает в технологическом отношении.

Различные модели развития подводят к выводу, что мировой экономике не-
обходима устойчивость на базе нескольких центров силы. Например, моде-
ли циклической динамики (основанные на различных предпосылках) в целом 
дают общую картину «жизненного цикла» индустриального хозяйства1. По ло-
гике циклической динамики лидерство в экономическом развитии смещается 
в Азиатско-Тихоокеанский регион. После завершения текущей понижательной 
фазы долгосрочного цикла следующим мировым лидером может стать Китай (или 
как вариант — формирование двух азиатских центров — финансового (Япония) 
и производственного (Китай)).

Однако независимо от того, кто из претендентов на лидерство в следующей 
фазе (США или Китай) окажется победителем, он столкнется с одинаковым кру-
гом проблем, от решения которых будет зависеть современная цивилизация. 
Поэтому третья стадия индустриального хозяйства («фаза старости») должна 
стать стадией оптимизации мировой экономики. Перекос в пользу любого 
лидера (США или Китая) связан с потерей устойчивости и саморазрушением. 
Индустриальное хозяйство должно трансформироваться в более устойчивую 
систему, имеющую несколько равных по экономическому потенциалу центров 
силы (со своими зонами влияния) и смешанный (сетевой) механизм взаимодей-
ствия, включающий координационные связи.

7.2. Инновационная экономика будущего
Экономическая мощь и благосостояние стран определяются вовлеченно-

стью людских и материальных ресурсов в процесс экономической деятельно-
сти и повышением эффективности производства. Пути и способы достижения 
целей социально-экономического развития обусловливают экономический ста-
тус и вес стран в мировой экономике.

Революция в информационных технологиях меняет облик современного 
мира, меняет мировую экономику, систему отдельных государств и мира в це-
лом. Сам характер современного государства и сущность межгосударственных 
отношений подвергаются существенным изменениям. При этом возникла объ-
ективная потребность в сильных и обновленных государствах, которые спо-
собны адекватно адаптироваться к условиям современной мировой экономи-
ки. Эта задача носит системный характер. В этом смысле Европейский союз и 
БРИКС являют собой пример создания новых объединений.

1 Модели системных циклов накопления капитала Дж.  Арриги, циклов эволюции 
международного рынка В. Пантина и др.
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В современном мире происходит становление структурных тенденций, на-
правленных на преодоление хаотичности в мировой экономике и формиро-
вание контуров устойчивой системы. Их суть можно передать в трех словах: 
многополярность, разнородность и глобальность.

Понятие «многополярность» включает наличие многих полюсов (или центров 
силы), сопоставимых по своим совокупным возможностям. Многополярный мир 
означает, что нет ни одной страны мира, которая в одиночку способна им управ-
лять. Количество и конфигурация полюсов зависит от сферы деятельности.

Важной характеристикой мировой экономики является ее разнородность. 
Она подразумевает, что в мире соперничают и конкурируют разные модели 
развития. При этом необходимо осознать важность конструктивного взаимо-
действия между странами и группами стран, выражающими альтернативные 
проекты развития.

Наконец, глобализация. Она является следствием многих процессов, в т. ч. 
революции в информационно-коммуникационных технологиях. В этом и дру-
гих смыслах глобализация как процесс необратима. Глобализация — это реаль-
ность, которая будет определять экономическое бытие стран на ближайшую 
перспективу. Необходимо адаптировать государственные и межгосударствен-
ные институты, систему управления ими к императивам глобализации. Созна-
тельный отход от мышления категориями глобальности чреват наступлением 
экономических катастроф.

Институты управления на международном уровне, которые бы способство-
вали благотворному течению глобализации, не могут быть жесткими, иерар-
хичными, подобно институтам внутригосударственным. В первую очередь от 
них требуется гибкость. Само понятие «управляемость», в отличие от понятия 
управления, предполагает использование совершенно новых методов.

Сегодня созданы и реально существует множество разных механизмов 
международного регулирования — «G20», Совет Безопасности ООН, пятерка 
ядерных держав и т. д. Но действия этих механизмов будут оправданными лишь 
в том случае, если их участники более основательно продумают их формы и 
цели. Нужно достичь согласия в отношении правил поведения, готовности к 
совместному действию и предоставлению для общего блага имеющихся ресур-
сов, в т. ч. экономических. Крупные государства должны учитывать интересы 
малых стран. А это очень непростой вопрос. Надо разобраться, каким образом 
международное партнерство соотносится с многополярностью и многосторон-
ностью. Многополярность имеет отношение к категории равновесия сил.

Система глобальных кризисов, знаменующая закат индустриальной ми-
ровой экономики, по времени продолжится до 2025 года. Кризисы являются 
одним из условий существования современных обществ. Отменить их до сих 
пор никому не удавалось1. Экономические кризисы носят циклический харак-

1 Гринин Л. Е., Коротаев А. В. Глобальный кризис в ретроспективе, 2010.
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тер. История кризисов, систематический анализ причин и последствий этих 
кризисов (включая и современный кризис) достаточно хорошо изучены, в т. ч. 
среднесрочные (7–11 лет) и долгосрочные (50–60 лет) экономические циклы в 
их взаимодействии [Приложение VIII]1.

В течение десятков лет правительствам удавалось смягчать последствия кри-
зисов. Важными являются вопросы относительно того, приведет ли глобальный 
кризис к глобальным изменениям в мире. Экономический кризис — это наиболее 
драматическая часть экономического среднесрочного цикла или цикла деловой 
активности (в среднем 7–11 лет, названного Й. Шумпетером циклами Жюгляра).

Вторая четверть века, вероятно, будет связана с волной инноваций, которая 
станет основой «новой» мировой экономики на основе постиндустриального 
тренда развития. Авангардом этих тенденций будут развитые страны. Переход к 
постиндустриальной информационной экономике уже состоялся в США, Запад-
ной Европе, Японии и некоторых других странах. Но последует более широкий 
переход других (основной группы развивающихся) на данный уклад развития.

Произойдет глубокая трансформация мировой экономики, которая охватит 
ядро и все составляющие ее звенья. Этот переход будет связан с решением 
проблем энергетики, экологии и производительности труда. Будут сведены к 
минимуму и упорядочены миграционные потоки и преодолена поляризация 
уровня и качества жизни в разных странах и регионах. На основе освоения и 
распространения постиндустриального, технологического способа производ-
ства и его первого этапа (шестого технологического уклада) будут обеспечены 
высокие темпы производительности труда.

Произойдет окончательный переход от позднеиндустриального экономиче-
ского строя на основе неолиберальной модели глобализации к глобалистской 
инновационной экономике [рис.  7.6]. Произойдет формирование многопо-
лярной мировой экономики, базирующейся на диалоге и партнерстве, транс-
формация ООН и других международных организаций в институты диалога и 
партнерства государств.

Произойдет становление интегральной мировой экономики на базе науч-
ной революции, обеспечивающей освоение и распространение постиндустри-
альной научной парадигмы.

Мировая экономика до 2050 года будет развиваться в рамках устойчиво-
го развития на базе партнерства основных мировых экономических центров. 
При этом не следует считать устойчивое развитие бескризисным и плавным 
движением. Любое движение циклично, неравномерно, любая экономическая 
и финансовая система неизбежно проходит кризисные фазы в структуре свое-
го цикла. Поэтому в понятие устойчивого развития необходимо вложить неиз-

1 Гринин Л. Е., Коротаев А. В. Краткая история подъемов и кризисов: от Ликурга до Алана 
Гринспена, 2010.
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бежность кризисных фаз, научиться их предвидеть, правильно диагностировать 
и эффективно разрешать на основе волн и базисных инноваций, проходя эти 
фазы в более короткие сроки и с наименьшими негативными последствиями.

Необходимо будет обеспечить сравнительно устойчивое глобальное развитие 
с учетом возросших масштабов и скорости трансформации. Это возможно только 
на базе диалога и партнерства мировых экономических центров, объединения их 
усилий на глобальные риски и постепенное преодоление достигшей критического 
уровня поляризации уровней экономического, технологического и социального 
развития богатых и бедных, авангардных и отстающих стран и регионов.

Также необходима разработка и принятие на международном уровне долго-
срочной стратегии партнерства, базирующейся на долгосрочном, научно обо-
снованном прогнозе развития глобальной экономики. Глобальная стратегия 
устойчивого развития на базе партнерства мировых центров должна реали-
зовываться на стратегиях партнерства по ключевым направлениям трансфор-
мации (энергоэкологической, технологической, экономической, финансовой, 

Рисунок 7.6

Формирование новой мировой экономики, 2010–2050
Соотношение индустриальной и постиндустриальной экономик, %

Источник: Е. П. Качуровский

уклад
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торговой и т.  д.) с четким разграничением ответственности международных 
организаций при ведущей роли ООН как единственного всемирного демокра-
тического института.

7.3. Прогнозы экономики будущего
Темпы мирового экономического развития в длительной перспективе носят 

волнообразный характер. Время улучшения и ухудшения экономической конъ-
юнктуры не поддается точной оценке. Только отдельные организации рискуют 
публиковать долгосрочные прогнозы на 50 лет вперед. В их числе «Goldman 
Sachs» (GS), «Centre d'Etudes Perspectives et d'Informations Internationales» 
(СЕРП), «The Economist Intelligence Unit» (EIU). Свой вклад в оценку прогнозов 
мировой экономики также вносят российские исследователи [Приложение IX, 
табл. 1–5]1,2.

Методология разработки прогноза этими центрами базируется на экстра-
поляции выявленных тенденций. Метод сопряжен с ошибками в прогнозах в 
силу волнообразного характера динамики экономического развития. В пользу 
достоверности концепции больших циклов свидетельствует тот факт, что по-
явление новых крупных направлений технического прогресса давало мощный 
стимул экономическому развитию по S-образной траектории до возникнове-
ния нового витка НТП.

Различия в оценках зависят от того, какой период был выбран в качестве 
начального.

Разработка концепции больших циклов экономической конъюнктуры (длин-
ных волн экономического развития) тесно связана с исследованием закономер-
ностей научно-технического прогресса. Концепция может служить базой для 
формирования научно обоснованных представлений о длительных перспекти-
вах развития мирового хозяйства. С учетом вероятностного характера прогно-
зирования в данной области прогноз больших циклов включает как минимум 
три аспекта: оценку примерных сроков смены фаз большого цикла; выявление 
ведущих направлений НТП; оценку будущих темпов экономического развития 
мира в рамках выделенных фаз3.

В методологии долгосрочных экономических прогнозов часто используются 
модели на основе стилизованных фактов. Эти модели упрощают картину путем 
абстрагирования от конкретных исторических флуктуаций, что позволяет выде-

1 Клинов, В. Г. Мировая экономика: прогноз до 2050 г. // Вопросы экономики. — 2008. — 
№ 5. — С. 62–79.
2 Клинов В. Г. Долгосрочные перспективы роста мировой экономики (обзор прогнозных 
оценок).
3 Клинов В. Г. Мировая экономика: прогноз до 2050 года.
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лить наиболее существенное в динамике экономического развития. К числу сти-
лизованных фактов можно отнести концепт о том, что большой цикл вмещает 
шесть среднесрочных циклов К. Жюгляра. Продолжительность промышленного 
цикла этого типа (стилизованный факт) укладывается в диапазон 7–11 лет. Со-
ответственно, общая продолжительность большого цикла может колебаться в 
пределах 42–66 лет (что согласуется с наблюдениями), и средняя длина большой 
волны составляет 50 лет. Утверждается также, что большой цикл состоит из при-
мерно равных половин (восходящей и нисходящей волн экономической конъюн-
ктуры). Соответственно, каждая половина вмещает три цикла Жюгляра.

На основе этих допущений приводятся оценки прогнозов. Например, можно 
предположить завершение восходящей волны большого цикла первой половины 
XXI века для США в районе 2020 года. Соответственно, завершение большого 
цикла первой половины и начало цикла второй половины столетия может прои-
зойти для лидера в области НТП в 2045 году. Для развитых стран Европы и Япо-
нии наиболее реальный срок завершения восходящей волны большого цикла — 
середина третьего десятилетия. Темпы экономического развития в этих странах 
до начала пятого десятилетия XXI века, вероятно, будут выше, чем в США. Наи-
более вероятный срок наступления цикла второй половины века для Западной 
Европы и Японии — середина шестого десятилетия (около 2055 года).

В рамках прогнозов важен учет факторов роста. Для развитых стран, на-
пример, таким важнейшим фактором является поддержание темпов эконо-
мического развития в условиях обострения конкуренции со стороны крупных 
развивающихся стран, обладающих мощными ресурсами дешевой рабочей 
силы. Применение информационно-коммуникационных технологий (ИКТ) спо-
собствует ускоренному созданию новых видов товаров и услуг и освоению их 
производства и сбыта. Именно в сфере новых видов деятельности развитые 
страны видят свою нишу в системе международного разделения труда в усло-
виях глобализации.

В свою очередь развивающимся странам важно обеспечить с помощью ИКТ 
доступность и повышение качества образования, использование накопленных 
в развитых странах научно-технических и организационных достижений. Не-
обходимо также на основе биотехнологий повысить продуктивность сельского 
хозяйства, решить продовольственную проблему, снизить смертность от ин-
фекционных заболеваний.

Важным является учет роста потребностей в энергоресурсах, особенно со 
стороны стран, вставших на путь ускоренной индустриализации. В ближайшие 
десятилетия энергетические потребности не могут быть удовлетворены без 
крупномасштабного строительства атомных электростанций.

Растущие потребности в области энергетики, транспорта, жилищного стро-
ительства и формирования сопутствующей инфраструктуры создадут огром-
ный спрос на вложения в основные фонды. В результате в первой четверти XXI 
века повысится норма накопления.
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В рамках прогнозов особо следует учитывать темпы и факторы роста числен-
ности населения. Рост численности населения ускоряется по мере улучшения 
условий жизни. Затем происходит сокращение рождаемости. После ускорения 
роста численности населения неизбежно наступает его замедление вплоть до 
отрицательных величин.

Во второй половине XX века демографическая картина мира была неодно-
значной. В европейских странах в третьей четверти века отмечался рост рож-
даемости. Беспрецедентные изменения в динамике демографических процес-
сов наблюдались в развивающихся странах.

В мире в целом в третьей четверти XX века среднегодовой темп прироста 
численности населения повысился до 1,9 % (на 1 п. п. по сравнению с первой 
половиной века), а в четвертой снизился до 1,6 %.

Численность населения мира в 2000 году достигла 6 млрд человек (превы-
сив показатель 1950 года в 2,4 раза). Среднегодовой темп прироста числен-
ности населения мира в 1980-е годы составил 1,7 %, в 1990-е годы — 1,4 и 
за первые 5 лет XXI века — 1,3 %1. Численность населения мира в 2011 году 
достигла 7 млрд человек.

Согласно официальной оценке ООН, к 2025 году средний по миру коэф-
фициент фертильности опустится ниже указанной отметки возмещения. Де-
мографы ООН полагают, что численность населения мира достигнет своего 
максимума к середине XXI века и составит около 10 млрд человек2.

Прекращение роста численности населения к середине XXI века возмож-
но при равномерном снижении темпов его прироста к названному сроку. На-
пример, при снижении среднегодового темпа прироста на 0,25 п. п. каждое 
десятилетие максимальная численность населения мира в 2050 году составит 
8,5 млрд человек.

Разброс оценок обусловлен различными представлениями о траектории 
снижения прироста численности населения в наиболее крупных развивающих-
ся странах, а также неточностями существующих ее оценок. Нельзя исключать 
и вероятность изменения демографической политики и ее воздействия на рост 
населения.

По оценке Центра исследований журнала «The Economist», в Японии к се-
редине второго десятилетия XXI века доля работающих в возрасте от 20 до 30 
лет сократится на 1/5. Во-вторых, ухудшается соотношение численности рабо-
тающих и пенсионеров. В Японии и Италии оно уменьшится с 4 : 1 в настоящее 
время до 2 : 1 к 2030 году и до 3 : 2 — в 2050 году. С подобными проблемами 
сталкиваются страны ЦВЕ (от Германии до России), Северного Средиземномо-
рья и Восточной Азии3.

1 Population Growth Rates // OECD Factbook 2007. Paris: OECD, 2007 (www.oeccl. org/factbook).
2 How to Deal with a Falling Population // The Ec.onomi.st. 2007. July 28. P. 13.
3 Мировая экономика: прогноз до 2020 г. — С. 351.
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Наиболее конструктивным подходом к решению проблем, связанных со ста-
рением населения, эксперты «The Economist» считают создание условий для 
того, чтобы люди старших возрастов продолжали работать.

Прогноз долгосрочных темпов мирового экономического развития (до 2025 
и 2050 гг.) соответствует границам восходящей и нисходящей волн большого 
цикла. Поэтому его целесообразно разбить на несколько составляющих:

Оценку динамики ВВП на душу населения и совокупной величины ВВП США (как 1.	
лидера НТП).
Оценку динамики соответствующих показателей развитых стран (кроме США).2.	
Оценку динамики экономического роста развивающихся стран.3.	
Оценку динамики экономического развития стран с переходной экономикой.4.	
Оценку перспектив мирового экономического развития.5.	
Сравнение возможных итогов экономической динамики наиболее крупных стран.6.	
Оценку изменения соотношения сил в мировом хозяйстве.7.	

Темпы накопления и использования научно-технического потенциала в 
США (лидере НТП) приобрели в долгосрочной перспективе весьма устойчи-
вый характер. Это позволяет предположить, что в первой половине XXI века 
динамика соответствующих показателей не изменит существенных изменений. 
Показатели роста производительности труда в США в 1996–2005 гг. подкре-
пляют предположение, что при разработке прогноза экономической динамики 
США на первую половину XXI века можно опираться на показатели развития 
во второй половине XX века. Величину среднегодового прироста ВВП на душу 
населения за полный цикл формируют 2,4  % в период восходящей волны и 
1,6 % — в фазе нисходящей.

Прогнозные оценки по остальным странам «G7» и совокупности развитых 
стран могут основываться на предположении, что экономический рост боль-
шинства развитых стран будет происходить по траектории «догоняющего» 
развития в фазе восходящей волны (как это было в цикле второй половины 
XX века). Гипотеза опережающего развития стран Западной Европы и Японии 
по сравнению с США исходит из предположения, что назревшие реформы в 
области налогообложения, трудового и социального законодательства в этих 
странах будут реализованы, что сделает их экономику более гибкой и привле-
кательной для инвестиций.

Показатели ВВП ИМЭМО РАН на душу населения существенно выше, чем 
у «Goldman Sachs»1. По странам Западной Европы на 2050 год их оценки со-
ставили по сравнению с их данными: 77 % — по Великобритании, 71 — по 
Франции, 69 — по Германии и 60 % — по Италии. Отчасти это связано с рас-
хождениями исходных данных за 2000 год, в основном объясняющимися раз-

1 Клинов В. Мировая экономика: прогноз до 2050 года.
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личиями между оценками на базе соотношения валютных курсов у «Goldman 
Sachs» и по ППС (согласно данным ОЭСР).

Другая составляющая расхождений в прогнозах обусловлена оценками 
среднегодовых темпов прироста ВВП в первой четверти XXI века. В отличие от 
принятой ИМЭМО РАН концепции «догоняющего» развития стран Западной 
Европы и Японии, аналитики «Goldman Sachs» предполагали, что отставание их 
среднегодовых темпов роста от США в 1990-е годы сохранится и в ближайшие 
десятилетия. Так, на период 2001–2025 гг. среднегодовой темп прироста ВВП 
на душу населения составит, по версии «Goldman Sachs»: у Великобритании — 
1,9 % (2,7 %), у Франции — 1,8 (2,5), у Германии — 1,4 (2,6), у Италии — 1,7 
(2,5) и у Японии — 1,4 % (2,7 %).

Расхождения в оценках общей величины ВВП, помимо названных причин, 
связаны с представлениями о будущей динамике численности населения. Здесь 
существенны различия по Японии, Германии и Италии. По версии «Goldman 
Sachs», численность населения Японии в 2050 году составит 100 млн, Герма-
нии — 73,5 млн (примерно на 7 млн меньше), Италии — 50 млн человек (на 
12 млн меньше). По прогнозу «Goldman Sachs», среднегодовые темпы приро-
ста численности населения в этих странах будут отрицательными и составят за 
50 лет соответственно –0,5, –0,2 и –0,3 %.

Прогнозирование роста ВВП развивающихся стран представляет собой бо-
лее сложную задачу, чем развитых. Это обусловлено объективными факторами, 
в т. ч. и меньшей надежностью исходных показателей.

Оценить влияние большого цикла на экономическую конъюнктуру в разви-
вающихся странах очень сложно. Восходящая волна в целом позитивно сказы-
вается на мировом экономическом развитии. Для ряда развивающихся стран 
возможно ускорение роста и в фазе нисходящей волны. Тогда уменьшаются 
возможности для выгодного приложения капитала в развитых странах и увели-
чивается его экспорт. В фазе нисходящей волны особенно заметно воздействие 
на экономический рост политического фактора. Это подтверждается сопостав-
лением показателей развития крупных стран Азии и Латинской Америки за по-
следние два десятилетия XX века и в первой половине 2000-х годов1.

При пересчете ВВП по ППС показатели среднедушевого дохода у развиваю-
щихся стран будут существенно выше, т. к. в 2000 году средняя величина ВВП 
на душу населения развивающихся стран достигла $ 3,7 тыс.

Можно предположить, что в фазе восходящей волны большого цикла (в 
2001–2025 гг.) среднегодовой темп прироста данного показателя может соста-
вить 4,4 %.

По показателю ВВП на душу населения развивающиеся страны к 2025 году 
могут превысить порог в $ 10 тыс. (в ценах и по ППС 2000 года). По критериям 

1 Real GDP Growth // OECD Factbook 2007.
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1960-х годов они перейдут в разряд развитых. Динамика их экономического 
развития будет соответствовать логике большого цикла. Вместе с тем эффект 
«догоняющего» развития также будет иметь место.

Можно предположить, что среднегодовые темпы прироста ВВП на душу насе-
ления снизятся до 3,0 %. Тогда этот показатель в данной группе стран в 2050 году 
превысит $ 22 тыс. и составит почти 90 % от среднего уровня экономического 
развития стран Западной Европы в 2000 году1. Согласно этому сценарию совокуп-
ный ВВП развивающихся стран в 2025 году достигнет $ 68,6 трлн и будет на 1/4 
больше показателя развитых стран. В 2050 году ВВП развивающихся стран превы-
сит $ 160 трлн и превзойдет совокупный результат развитых стран на 85 %.

Для определения будущей расстановки сил в мировом хозяйстве необходи-
мо оценить возможные достижения в экономической области наиболее круп-
ных по численности населения стран. В «Goldman Sachs» родилась аббревиа-
тура BRICS (Brasilia, Russia, India, China, South Africa), означающая, что пять 
крупных по численности населения стран обладают наиболее высоким потен-
циалом экономического роста в обозримом будущем.

«Goldman Sachs» утверждает, что экономический потенциал Бразилии, Рос-
сии, Индии, Китая и ЮАР таков, что к 2050 году они могут стать четырьмя до-
минирующими экономическими системами [рис. 7.7]2. Эти страны занимают 
более чем 25  % суши в мире, 40  % населения и имеют объединенный ВВП 
$ 15,435 трлн (кроме ЮАР). Почти в каждом сравнении они будут являться наи-
большим глобальным объектом. Четыре страны среди самых больших и наибо-
лее быстро растущих формирующихся рынков. При этом «Goldman Sachs» не 
утверждал, что четыре страны создадут политический союз (такой как ЕС или 
АСЕАН). Тем не менее эти страны предприняли шаги по увеличению своего по-
литического сотрудничества (влияния на положение США в основных торговых 
соглашениях и как способ получить политические выгоды от США, в т. ч. такие, 
как предложенное ядерное сотрудничество с Индией).

В 2011 году пять стран БРИКС занимали довольно высокие позиции во мно-
гих экономических, социальных, политических и военных рейтингах [табл. 7.5]. 
Например Китай является второй по величине экономикой в мире, в то время 
как Индия — четвертая в мире по темпам роста ВВП. В большинстве катего-
рий страны БРИКС занимают очень высокие позиции. Страны БРИКС входят 
в пятерку стран, которые транснациональные корпорации считают наиболее 
привлекательными местами для размещения будущих зарубежных инвестиций3. 
Инвестиционная привлекательность России и Бразилии по сравнению с данны-
ми доклада ЮНКТАД от 2007 года возросла.

1 Клинов В., Мировая экономика: прогноз до 2050 года.
2 Тезис был предложен Джимом О ‘Нейлом, глобальным экономистом в «Goldman Sachs».
3 ЮНКТАД, «Финансовый кризис и экономический спад отрицательно сказываются на 
планах компаний относительно будущих зарубежных инвестиций», 24 сентября 2008 года.
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Таблица 7.5

Рейтинг стран БРИКС, 2011

Категория Бразилия Россия Индия Китай ЮАР
Площадь 5 1 7 3 25
Население 5 9 2 1 25
Темпы роста населения 107 221 93 156 158
Рабочая сила 5 7 2 1 34
ВВП (номинальный) 7 11 10 2 28
ВВП (ППС) 8 6 4 2 25
ВВП (номинальный) на душу населения 53 56 138 94 71
ВВП (ППС) на душу населения 71 51 127 93 77
ВВП (реальный) темпы роста 15 88 4 5 117
Индекс развития человеческого потенциала 73 65 119 89 110
Экспорт 18 11 16 1 36
Импорт 20 17 11 2 34
Сальдо торгового баланса 187 4 169 1 179
Прямые иностранные инвестиции 11 12 29 5 31
Золотовалютные резервы 7 3 6 1 33
Внешний долг 28 24 26 23 45
Государственный долг 47 122 29 98 88
Потребление электроэнергии 9 4 5 1 14
Количество мобильных телефонов 5 4 2 1 25
Количество пользователей Интернета 5 7 4 1 44
Производство автомобилей 6 19 7 1 24
Военные расходы 12 5 10 2 43
Численность вооруженных сил 14 5 3 1 59
Железнодорожная сеть 10 2 4 3 12
Сеть автомобильных дорог 4 8 3 2 18
Источник: Википедия

Рисунок 7.7

Номинальный ВВП десяти крупнейших экономик мира, 2050
$ млрд

Source: «BRICS AND BEYOND» — «Goldman Sachs study» of BRIC and N11 nations, November 23, 2007
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Тезис БРИКС предполагает, что Бразилия, Россия, Индия и Китай изменили 
свои политические системы, чтобы войти в систему глобальной экономики1. 
«Goldman Sachs» предсказывает, что Китай и Индия будут доминирующими 
глобальными поставщиками товаров промышленного назначения и услуг, в то 
время как Бразилия и Россия станут доминирующими поставщиками сырья. 
Сотрудничество является логичным шагом БРИКС, т. к. Бразилия и Россия фор-
мируют поставки в Индию и Китай.

У БРИКС имеется потенциал сформировать сильный экономический блок 
(аналог «G8»). Бразилия является доминирующей в производстве сои и железной 
руды, а Россия обладает возможностью огромных поставок нефти и природного 
газа. Тезис «Goldman Sachs» так и констатирует, что предметы потребления, ра-
бота, технологии и компании отдаляются от США как от своего центра.

Страны БРИКС начали экономические реформы, чтобы стать частью мировой 
экономической системы и обрести конкурентоспособность на мировом рынке. 
Эти страны сделали упор на образование, иностранные инвестиции, внутреннее 
потребление и внутреннее предпринимательство. У Индии есть потенциал наи-
большего роста среди четырех стран БРИКС в следующие 30–50 лет.

Можно предположить, что среднегодовой темп прироста ВВП на душу на-
селения трех стран блока (Китая, Индии и Бразилии) и в условиях восходящей 
волны (в 2001–2025 гг.) составит примерно 6,5 %. Данный показатель соответ-
ствует средней интенсивности экономического развития новых индустриальных 
стран в повышательной фазе большого цикла. Среднегодовой темп прироста 
ВВП на душу населения в Китае в 2001–2025 гг. скорее снизится примерно до 
6 %. Во-первых, в условиях восходящей волны обострится конкуренция в об-
ласти привлечения капиталовложений, и интенсивность притока иностранных 
капвложений в Китай уменьшится. Во-вторых, индустриализация в Китае идет 
по наиболее энерго- и материалоемкому направлению, что в условиях мирово-
го дефицита и удорожания соответствующих ресурсов отрицательно скажется 
на темпах экономического роста. Потребуются большие усилия по защите и 
оздоровлению окружающей среды.

Индия в большей степени, чем Китай, опирается на возможности информа
ционно-коммуникационных технологий, ее путь индустриализации менее ресур-
соемкий, чем у Китая. Можно предположить, что в 2001–2025 гг. ей удастся обе-
спечить среднегодовой темп прироста ВВП на душу населения, равный 6,5 %.

Бразилия в условиях благоприятной конъюнктуры могла бы существенно 
повысить темпы экономического развития и выйти на среднегодовой темп при-
роста ВВП на душу населения порядка 4,0 % в 2001–2025 гг., но это возможно 
лишь при условии проведения грамотной экономической политики либераль-
ного толка.

1 Мечтая о БРИК: Путь к 2050.
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В 2026–2050 гг. (в условиях нисходящей волны и приближения показателей 
трех рассмотренных стран к уровню развитых стран 1960-х годов) среднего-
довые темпы прироста ВВП на душу населения снизятся в Китае до 3 %, в Ин-
дии — до 3,5 и в Бразилии — до 3 %1.

Оценки ВВП на базе курсов валют и ППС в наибольшей степени различают-
ся применительно к развивающимся странам. Рассчитанные на базе ППС вели-
чины ВВП теоретически лучше отражают соотношение экономической мощи, а 
ВВП на душу населения — благосостояния стран. Они также более устойчивы, 
чем оценки по соотношению курсов валют, ввиду подверженности последних 
значительным колебаниям. Однако чисто формально ошибка измерения ВВП 
по соотношению курсов валют существенно меньше, чем при расчетах на базе 
ППС. Возможно поэтому «фабрики мысли» исходят из оценок по соотноше-
нию курсов валют. Они оценивают перспективы роста в неизменных ценах, а 
затем делают поправку на повышение курса, которое должно происходить по 
мере роста ВВП на душу населения в развивающихся странах ввиду сближения 
в этом случае соотношения курсов их валют и паритетов покупательной спо-
собности.

Эксперты СЕРП оценили величину ВВП Китая в 2005 году в ценах и по соот-
ношению курсов валют того же года в размере $ 2,3 трлн. Среднегодовой темп 
прироста ВВП в неизменных ценах в 2006–2050 гг. принимался равным 4,6 %. 
Было сделано предположение, что курс юаня по отношению к доллару США бу-
дет повышаться в среднем на 1,5 % в год. Соответственно, ВВП Китая в ценах 
2005 года (по предполагаемому соотношению курсов юаня и доллара) в 2050 
году может достичь $ 34 трлн. Подобным же образом был произведен и расчет 
в отношении Индии. Здесь исходная величина ВВП была оценена в $ 671 млрд, 
конечная — примерно в $7 трлн. Среднегодовой темп прироста ВВП в неиз-
менных ценах в 2006–2050 гг. был принят равным 4,5 %, а темп повышения 
курса индийской рупии к доллару — в среднем 0,8 % в год2.

«Goldman Sachs» оценил ВВП Китая в 2000 году в ценах и по соотношению 
курсов валют в 2003 году в размере $ 1078 млрд. ВВП Китая в 2050 году в 
ценах 2003  года по предполагаемому соотношению курсов валют 2050 года 
может достичь $ 44,5 трлн.

ВВП Индии, по оценке «Goldman Sachs», должен увеличиться с $ 469 млрд в 
2000 году до $ 27,8 трлн в 2050 году. В 2007 году прогноз среднегодового темпа 
прироста ВВП Индии до 2020 года был повышен с 5,7 до 8,0 %3. ВВП Бразилии на 
2000 год был оценен «Goldman Sachs» в $ 762 млрд, на 2050 год — в $ 6,1 трлн.

1 Клинов В. Мировая экономика: прогноз до 2050 года.
2 Poncet S. The Long Term Growth Prospects of the World Economy: Horizon 2050 СЕРП Work-
ing Paper 16. 2006. P. 64–65.
3 Poddar Т., Yi E. India’s Rising Potential  // Goldman Sachs Global Economics Paper 152. 
2007. — P. 5.
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По расчетам «Goldman Sachs», курсы валют блока БРИКС будут повышаться 
по отношению к доллару в среднем на 2,5 % в год, и за счет этого фактора до 
2050 года будет обеспечена 1/3 прироста их ВВП в долларовом выражении1.

Страны с переходной экономикой (как и развивающиеся страны) будут дви-
гаться по траектории «догоняющего» развития.

В фазе восходящей волны большого цикла темп прироста ВВП на душу на-
селения этих стран может быть несколько выше, чем в среднем по развиваю-
щимся странам (порядка 5 % в год), а в условиях нисходящей — ниже, чем у 
развивающихся, но выше, чем у развитых стран (порядка 2,5 % в год).

Среднегодовой темп прироста ВВП на душу населения мировой экономики 
в 2001–2025 гг. составит 3,3 % (в повышательной волне второй половины про-
шлого века он равнялся 3,2 %). В прошлом веке основным «локомотивом» ро-
ста выступали развитые страны (3,5 %). В XXI веке высокие темпы роста будут 
определяться развивающимися странами. В этот период названный показатель 
у них ожидается равным 4,4  %, в то время как у развитых стран  — 2,4  %.
Среднегодовой темп прироста мирового ВВП достигнут 4,3 %, а разрыв между 
развивающимися и развитыми странами еще больше увеличится (5,5 против 
3,1 %) за счет более быстрого роста населения в развивающихся странах2.

По всем прогнозам в первой четверти XXI века развивающиеся страны 
впервые превзойдут по своей экономической мощи (размеру ВВП) развитые.

Мир станет многополярным. Так, в 2025 году по величине ВВП (рассчитан-
ной по ППС) Китай превзойдет США, а Индия — Японию. Бразилия к этому же 
сроку опередит Германию. По размеру ВВП на душу населения развивающие-
ся страны в среднем достигнут уровня благосостояния развитых стран конца 
1960-х годов.

Во второй четверти XXI века темпы мирового экономического развития су-
щественно замедлятся. Среднегодовой темп прироста мирового ВВП на душу 
населения составит 2,4  % (т.  е. будет ниже показателя первой четверти на 
0,9 п. п.). Еще сильнее уменьшатся темпы роста ВВП (до 2,8 %, или на 1,5 п. п.) 
в связи с замедлением увеличения численности населения. Неизбежно обо-
стрение экологического кризиса и дефицита ресурсов, вызванных быстрой ин-
дустриализацией стран с большой численностью населения.

К середине XXI века развивающиеся страны по величине ВВП займут доми-
нирующее положение в мировом хозяйстве. Не только Китай, но и Индия пре-
взойдут США по этому показателю. Развитые страны сохранят свои позиции 
лидеров научно-технического и организационного прогресса. Развивающиеся 
страны в целом по величине ВВП на душу населения в 2050 году приблизятся к 
показателю Западной Европы конца XX века, но их уровень будет ниже показа-

1 Wilson D., Parashothaman R. Op. cit. P. 5–6.
2 Клинов В. Мировая экономика: прогноз до 2050 года.
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теля развитых стран 2050 года примерно в 4 раза и стран с переходной эконо-
микой — в 2 раза. Отставание развивающихся стран от развитых по величине 
ВВП на душу населения за 50 лет сократится вдвое1.

Испанский экономический блог «Venturatis» опубликовал долгосрочный 
прогноз роста ВВП стран мира до 2050 года. Согласно этому прогнозу, в раз-
вивающихся странах мира ожидается стремительный рост ВВП. Так, к 2050 
году ВВП Индии вырастет более чем в 31  раз по сравнению с 2009 годом, 
Нигерии — в 23 раза, Китая — более чем в 14 раз, Индонезии — в 14 раз, 
Мексики — в 10 раз, Бразилии — в 7,6 раза, России — в 6,6 раза.

Китай к 2050 году станет страной с самым большим ВВП в мире ($ 70 млрд), 
что позволит Поднебесной значительно обогнать нынешнего лидера США 
($ 38,5 млрд). А Индия, благодаря самым высоким показателям роста, пере-
местится с 12-го места в рейтинге стран по объему ВВП на 3-е. Что касается 
стран ЕС, то в течение следующих 40 лет в их экономике значительных измене-
ний не произойдет: в Германии, Франции, Великобритании, Италии, Испании 
ВВП увеличится менее чем в 2 раза.

По прогнозу «Venturatis», разница в темпах роста экономики к 2050 году из-
менит состав восьмерки лидеров по объему ВВП. В 2050 году лидерами станут 
Китай, США, Индия, Бразилия, Мексика, Россия, Индонезия, Япония.

Прогнозные модели, которые дают картину экономического развития мира, 
подразумевают отсутствие крупных военно-политических конфликтов, сопо-
ставимых с мировыми войнами XX века. Ожидаемое более равномерное рас-
пределение экономической мощи способствует формированию многополяр-
ного мира, более устойчивого по сравнению с ситуацией, когда одна страна 
или небольшая группа стран навязывают свою волю остальному миру.

Повышение благосостояния в развивающихся странах и странах с переход-
ной экономикой позволяет надеяться, что проблема ликвидации нищеты и голода 
уже к концу первой четверти XXI века в глобальном масштабе будет в основном 
решена. В то же время следует ожидать обострения проблем в области обеспе-
ченности природными ресурсами, защиты и оздоровления окружающей среды.

Вторая четверть текущего столетия будет характеризоваться большим вни-
манием к улучшению качества жизни наряду с повышением материального 
благосостояния. Научные исследования и стандарты в области производствен-
ной деятельности будут нацелены на экономное использование природных ре-
сурсов, оздоровление окружающей среды, повышение уровня и качества об-
разования и здравоохранения. Замедление экономического роста в мировом 
масштабе во второй четверти XXI века, вызванное наступлением нисходящей 
волны большого цикла и подорожанием природного сырья, вместе с тем будет 
содействовать преодолению сырьевого и экологических кризисов.

1 Клинов В. Мировая экономика: прогноз до 2050 года.
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7.4. Прогноз мировой экономики до 2050 года

Существует достаточно много прогнозов развития мировой экономики до 
2025 и 2050 годов. Одним из них является прогноз PwC, который включает 
долгосрочную оценку ВВП на основе ППС и по рыночным обменным курсам 
(РОК) до 2050 года1.

PwC выполнил прогнозы по ВВП стран «большой двадцатки», Нигерии 
и Вьетнама. К их числу они относят развитые страны «большой семерки» 
(«G7» — США, Япония, Германия, Великобритания, Франция, Италия и Канада) 
и другие развитые страны (Испания, Австралия и Южная Корея). Сюда жеу от-

1 По материалу доклада PwC «Мир в 2050 году. Ускорение процесса изменения баланса 
экономических сил в мире: проблемы и возможности», январь 2011 года.

Модель прогноза PwC

PwC использует данные Всемирного банка до 2009 года и составленный нами краткосрочный 
прогноз реального роста ВВП в период 2009–2014 гг., а также перспективные оценки долгосроч-
ного трендового роста в период 2015–2050  гг. Данные перспективные оценки долгосрочного 
трендового роста основаны на той же модели, которая использовалась в отчетах PwC «Мир в 
2050 году» за 2006 и 2008 годы.

Сущность модели состоит в том, что долгосрочный трендовый рост обусловлен следующими 
ключевыми факторами:

Рост численности населения трудоспособного возраста (на основании данных последних 1.	
прогнозов численности населения, подготовленных ООН).
Рост трудовых ресурсов, представленный в модели средним уровнем образования взрос-2.	
лого населения.
Увеличение физических объемов основных производственных фондов, обусловленное объ-3.	
емом капитальных вложений за вычетом амортизации.
Рост совокупной производительности факторов производства, обусловленный научно-4.	
техническим прогрессом и догоняющим развитием стран с низким доходом до уровня бо-
лее богатых стран за счет использования их технологий и процессов.

Перспективы роста почти по всем вышеприведенным показателям намного выше в быстро-
развивающихся странах, чем в развитых странах — участницах ОЭСР, хотя следует отметить, что 
эти страны продолжат широко претворять в жизнь политики, способствующие экономическому 
росту. В этом отношении прогноз представляет собой прогноз потенциального будущего ВВП, в 
случае если такие политики будут по-прежнему претворяться в жизнь, а не прогнозы того, что на 
самом деле произойдет, тем более что не все страны смогут продолжить претворение в жизнь 
таких политик.

Наряду с этим существует множество других факторов неопределенности, связанных с данны-
ми долгосрочных прогнозов роста, поэтому большее внимание следует уделить  представлен-
ным здесь общим тенденциям, а не точности данных.

Тем не менее общий вывод о том, что центр экономической силы будет продолжать смещаться 
из развитых стран G7 в сторону развивающихся стран E7, должен быть устойчив к последствиям 
таких факторов неопределенности, при условии, что в будущем не произойдет каких-либо по-
трясений, катастрофических для общего процесса развития глобальной экономики.
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носится также семерка крупнейших стран с развивающейся рыночной эконо-
микой («E7» — Китай, Индия, Бразилия, Россия, Мексика, Индонезия и Турция) 
и Южная Африка, Аргентина, Саудовская Аравия, Нигерия и Вьетнам.

Основные выводы в зависимости от методики расчета следующие. При 
оценке ВВП на основе ППС (который учитывает разницу в уровне цен в разных 
странах) к 2020 году крупнейшие страны с развивающейся рыночной эконо-
микой (E7), скорее всего, обгонят развитые страны «большой семерки» (G7), а 
Китай может обогнать США. К 2050 году Индия также может обогнать США.

Если в прогнозах использовать показатель ВВП по рыночным обменным кур-
сам (РОК), который не учитывает разницу в уровне цен в разных странах, но 
является более точным с точки зрения отражения реальной хозяйственной дея-
тельности, то мировой порядок будет меняться медленнее, но также неуклонно. 
До 2035 года экономика Китая может обогнать экономику США, а до 2040 года 
страны E7 обгонят страны G7. К 2050 году Индия несомненно станет третьей ве-
дущей экономикой мира, намного опередив Японию и немного отстав от США2.

По результатам прогнозов PwC на основе базового сценария, к 2050 году эко-
номика стран E7 будет примерно на 64 % больше, чем текущий масштаб эконо-
мик стран G7 в долларовом выражении по рыночным обменным курсам (РОК), 
или в два раза превысит ее в терминах ППС. Этот разрыв больше того, что был 
указан в первом отчете за 2006 год. Это связано с более заметным ростом стран 
E7 в сравнении со странами G7 в период финансового кризиса, что в некоторой 
степени вынудило PwC пересмотреть данные наших долгосрочных прогнозов 
трендового роста в странах E7 в сравнении со странами G7. В противополож-
ность этому в настоящее время экономика стран E7 составляет примерно 36 % 
от размера экономики всех стран G7 по рыночному обменному курсу и пример-
но 72 % — в пересчете на паритет покупательной способности [рис. 7.8].

Прогноз PwC по РОК существенно отличается (по временным параметрам 
роста) от прогноза по ППС [рис.  7.9]. В рамках этого прогноза PwC делает 
следующие основные оценки:

В 2009 году совокупный ВВП стран E7 составлял лишь около 35 % совокупного 1.	
ВВП стран G7 (в терминах РОК).
Процесс «догоняющего» развития, темпы которого только ускорились из-за фи-2.	
нансового кризиса, наберет обороты в течение следующего десятилетия: к кон-
цу 2020 года совокупный ВВП стран E7 увеличится и составит примерно 70 % 
от совокупного ВВП стран G7. Это примерно в два раза выше показателя за 
2009 год.
В течение 2020–2030 гг. процесс «догоняющего» развития будет завершен: по 3.	
прогнозам, к 2030 году совокупный ВВП стран E7 будет составлять 97 % от со-
вокупного ВВП стран G7.

1 PwC, «Мир в 2050 году. Ускорение процесса изменения баланса экономических сил в 
мире: проблемы и возможности», январь 2011 года.
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К концу 2032 года совокупный ВВП стран Е7 может немного превысить сово-4.	
купный ВВП стран G7, при этом любые отклонения будут в пределах допустимой 
погрешности таких прогнозов.
К 2050 году совокупный ВВП по РОК стран Е7 будет примерно на 64 % больше 5.	
совокупного ВВП стран G7 по РОК. Предполагается, что рыночные обменные 
курсы в долгосрочной перспективе сблизятся с показателями паритета покупа-
тельной способности, поэтому разница в результатах двух разных прогнозов к 
2050 году значительно уменьшится по сравнению с текущей ситуацией.

Положение развитых стран по состоянию на 2009 год резко изменится в 
2050 году [табл. 7.6].

Наиболее значительные изменения наблюдаются в позиции Китая, который 
к 2050 году займет первую строчку рейтинга (опередив США), а также в пози-
ции Индии (которая к этому моменту заняла третье место в рейтинге — сразу 
после США). Еще одно заметное изменение наблюдается в рейтингах Бразилии 
и России, которые обошли Германию. По прогнозам PwC, Мексика окажет-
ся в первой десятке рейтинга (седьмое место), обогнав Германию. Но данное 

ППС и рыночные обменные курсы

Оценка ВВП на основе ППС позволяет более точно определить средний уровень жизни, а так-
же объемы производства и капиталовложений, так как расчеты производятся с учетом разницы 
в уровне цен в странах на разных уровнях развития. В целом, уровень цен существенно ниже в 
развивающихся странах, поэтому по сравнению с использованием в анализе рыночных обмен-
ных курсов использование ВВП на основе ППС сокращает разрыв в уровне доходов с развитыми 
странами. Тем не менее оценка ВВП на основе РОК позволяет более точно определить относи-
тельный масштаб экономики страны с экономической точки зрения, по крайней мере в крат-
косрочной перспективе. В целях бизнес-планирования или оценки инвестиций в долгосрочной 
перспективе необходимо учитывать возможное приближение реальных рыночных обменных 
курсов в развивающихся странах к показателям ППС в них. Это может произойти в результате 
либо относительно высокого уровня инфляции на внутренних рынках быстроразвивающихся 
стран, либо в результате укрепления номинального курса их валют, а также (вероятнее всего) в 
результате определенного сочетания этих факторов.

В оценке ВВП на основе рыночных обменных курсов на 2050 год PwC также использует мето-
дологию, аналогичную той, которая использовалась в первом отчете «Мир в 2050 году», в кото-
ром рыночные обменные курсы сближаются с показателями ППС, с применением других коэф-
фициентов сближения в зависимости от типа экономики.

В результате прогнозы показали значительный рост реальных рыночных обменных курсов в 
крупнейших быстроразвивающихся странах с рыночной экономикой ввиду высоких темпов ро-
ста производительности в них, в то же время прогнозные данные по РОК все еще ниже уровней 
ППС на 2050 год для наименее развитых развивающихся стран.

PwC предполагает, что в странах — участницах ОЭСР реальные обменные курсы постепенно 
и равномерно сблизятся с показателями ППС в период 2009–2050 гг. Такое предположение со-
ответствует научным исследованиям, которые утверждают, что паритет покупательной способ-
ности может существовать и сохраняться в долгосрочной перспективе, по крайней мере при-
близительно, но может быть неустойчив в краткосрочной перспективе.

Источник: PwC
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предположение все же является предметом некоторой неопределенности. Ин-
донезия также может значительно усилить свою позицию в рейтинге и занять 
десятое место (опередив Францию), но данное предположение также является 
предметом значительной неопределенности. К 2050 году позиция Великобрита-
нии в рейтинге упадет и она с трудом удержится в списке 10 стран.

Еще одним заметным изменением является то, что, согласно результатам 
прогноза, основанного на модели PwC, к 2050 году Нигерия и Вьетнам могут 
оказаться в двадцатке крупнейших стран мира (заняв 14-е и 18-е места соот-
ветственно). Однако это зависит от того, продолжат ли они претворять в жизнь 
политику, способствующую экономическому росту.

По прогнозу, Австралия, Италия, Канада и Испания сдадут позиции в рей-
тинге ВВП по мере того, как развивающиеся рынки продолжат расти намного 
быстрее в ближайшие несколько десятилетий. На основании прогноза PwC, 
Аргентина и Южная Африка не войдут в рейтинг двадцати крупнейших стран 
по ВВП, т. к. темпы их потенциального роста ниже темпов остальных развиваю-
щихся экономик.

Рисунок 7.8

Относительные масштабы эконо-
мик, 2009–2050
ВВП в ценах 2009 года, $ трлн

Источник: PwC, «Мир в 2050 году. Ускоре-
ние процесса изменения баланса экономи-
ческих сил в мире: проблемы и возможно-
сти», январь 2011 года

Рисунок 7.9

Прогноз ВВП, 2009–2050
ВВП по РОК в ценах 2009 года, $ трлн

Источник: PwC, «Мир в 2050 году. Ускоре-
ние процесса изменения баланса экономи-
ческих сил в мире: проблемы и возможно-
сти», январь 2011 года
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Таблица 7.6

Рейтинг стран по ВВП (в терминах РОК), 2009–2050
ВВП в ценах 2009 года, $ млрд

2009 год 2050 год
Рейтинг Страна ВВП Рейтинг Страна ВВП

1 США 14 256 1 Китай 51 180
2 Япония 5 068 2 США 37 876
3 Китай 4 909 3 Индия 31 313
4 Германия 3 347 4 Бразилия 9 235
5 Франция 2 649 5 Япония 7 664
6 Великобритания 2 175 6 Россия 6 112
7 Италия 2 113 7 Мексика 5 800
8 Бразилия 1 572 8 Германия 5 707
9 Испания 1 460 9 Великобритания 5 628
10 Канада 1 336 10 Индонезия 5 358
11 Индия 1 296 11 Франция 5 344
12 Россия 1 231 12 Турция 4 659
13 Австралия 925 13 Италия 3 798
14 Мексика 875 14 Нигерия 3 795
15 Южная Корея 833 15 Канада 3 322
16 Турция 617 16 Испания 3 195
17 Индонезия 540 17 Южная Корея 2 914
18 Саудовская Аравия 369 18 Вьетнам 2 892

Источники: оценки Всемирного банка за 2009 г., прогнозы, основанные на модели PwC, на 2050 г.

Прогноз PwC по ППС отличается от прогноза по РОК [рис. 7.10]. В рамках 
прогноза по РОК PwC делает следующие основные оценки:

В последние годы началось быстрое сближение между странами «E7» и «G7», 1.	
темп которого только ускорился из-за мирового финансового кризиса. В 2007 
году совокупный ВВП по ППС стран «G7» был по-прежнему примерно на 60 % 
выше совокупного ВВП стран «E7». К 2010  году разрыв сократился, составив 
лишь около 35 %.
Процесс «догоняющего» развития продолжится в течение следующего десяти-2.	
летия: к 2020 году совокупный ВВП по ППС стран «Е7» может превысить сово-
купный ВВП стран «G7», при этом любые отклонения все же будут в пределах 
допустимой погрешности таких прогнозов.
В период 2020–2030 гг. «процесс обгона» наверняка усилится: к 2030 году сово-3.	
купный ВВП стран «E7» будет примерно на 44 % выше совокупного ВВП стран 
«G7» в терминах ППС. Разрыв будет увеличиваться и в дальнейшем, и к 2050 году 
ВВП стран «Е7» станет почти в два раза больше ВВП стран «G7».

Китай и Индия являются основными движущими силами роста стран, входя-
щих в «Е7», хотя темпы роста Китая постепенно снизятся в результате значитель-
ного снижения темпов роста трудовых ресурсов в связи с проведением политики 
«одного ребенка». Темпы роста Индии сохранятся на довольно высоком уровне 
даже в течение последнего десятилетия наших прогнозов. Несмотря на сниже-
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ние темпов роста Китая, уже в период 
до 2020 г. Китай может обогнать США 
как крупнейшую экономику мира по 
размеру ВВП (в пересчете на ППС).

Положение развитых стран по 
ППС в 2050 году по сравнению с их 
состоянием в 2009 году резко изме-
нится [табл. 7.7]. Наиболее заметные 
изменения наблюдаются в позициях 
Китая и Индии, которые к 2050 году 
заняли две верхние позиции в рей-
тинге. Еще одно заметное изменение 
наблюдается в позиции Бразилии, ко-
торая обошла Японию по размерам 
ВВП в терминах ППС. Кроме того, 
Индонезия также может значительно 
усилить свою позицию в рейтинге и к 
2050 году занять восьмое место.

PwC дает сравнительную оценку в 
рамках двух методик расчета (по ППС 
и РОК) повышения (снижения) стату-
са стран на конкретный период и по 
объему экономики относительно США 
[табл. 7.8–7.9].

Точность прогноза такого перераспределения рейтинга зависит от многих фак-
торов неопределенности по мере удаленности прогноза во времени, но изменение 
позиций в рейтингах должно происходить примерно в такой последовательности, 
даже если точные даты таких изменений будут отличаться от указанных дат.

Прогнозы по обоим рейтингам похожи: в последующие 40 лет страны «Е7» 
продолжат обгонять экономики стран «G7».

Если сравнивать изменения в позициях рейтингов (по ППС и РОК), то су-
ществует очевидное отставание в датах, когда страны «Е7» опередят отдельные 
страны «G7» в рейтинге по РОК.

Например, Индия обойдет Японию в 2011 году в рейтинге по ППС, но в 
рейтинге по РОК это произойдет только в 2028 году. Это связано с большой 
разницей между ВВП Индии в терминах ППС и ее ВВП в терминах РОК, ко-
торая будет постепенно сглаживаться в течение всего периода (в некоторой 
степени будет присутствовать даже в 2050 году).

Примерно в 2023 году Бразилия также обойдет Великобританию по разме-
рам ВВП в терминах РОК, и лишь примерно через десять лет после того, как 
она обойдет Великобританию по размерам ВВП в терминах ППС.

Рисунок 7.10

Прогноз ВВП, 2009–2050
ВВП по ППС в ценах 2009 года, $ трлн

Источник: PwC, «Мир в 2050 году. Ускоре-
ние процесса изменения баланса экономи-
ческих сил в мире: проблемы и возможно-
сти», январь 2011 года
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Таблица 7.7

Рейтинг стран по ВВП (в терминах ППС), 2009–2050
ВВП в ценах 2009 года, $ млрд

2009 год 2050 год
Рейтинг Страна ВВП Рейтинг Страна ВВП

1 США 14 256 1 Китай 59 475
2 Китай 8 888 2 Индия 43 180
3 Япония 4 138 3 США 37 876
4 Индия 3 752 4 Бразилия 9 762
5 Германия 2 984 5 Япония 7 664
6 Россия 2 687 6 Россия 7 559
7 Великобритания 2 257 7 Мексика 6 682
8 Франция 2 172 8 Индонезия 6 205
9 Бразилия 2 020 9 Германия 5 707

10 Италия 1 922 10 Великобритания 5 628
11 Мексика 1 540 11 Франция 5 344
12 Испания 1 496 12 Турция 5 298
13 Южная Корея 1 324 13 Нигерия 4 530
14 Канада 1 280 14 Вьетнам 3 939
15 Турция 1 040 15 Италия 3 798
16 Индонезия 967 16 Канада 3 322
17 Австралия 858 17 Южная Корея 3 258
18 Саудовская Аравия 595 18 Испания 3 195

Источники: оценки Всемирного банка за 2009 г., прогнозы, основанные на модели PwC, на 2050 г.

В результате того, что страны E7 займут доминирующие позиции в мировой 
экономике, возрастет и объем экономик трех ведущих стран (Китая, США и Ин-
дии). По оценкам, он составит примерно 50% от мирового ВВП, оцениваемого 
по рыночным обменным курсам (по сравнению с 40% сегодня). Экономика 
стран ЕС в целом по объему может сравниться с экономиками стран «боль-
шой тройки», но только при условии, что ЕС будет действовать согласованно 
как единое целое, что всегда будет оставаться непростой задачей для союза, 
объединяющего 27 стран-членов. К 2050 году экономики отдельных стран – 
членов ЕС неизбежно будут оставаться существенно меньшими по объему, чем 
экономика любой из стран «большой тройки».

Сегодня США являются самой крупной экономикой мира по объему ВВП, 
измеряемому по ППС и РОК. Оценка ВВП Китая, Индии и России существен-
но отличается в зависимости от выбранного показателя измерения (ППС или 
РОК). У Бразилии этот разрыв не такой значительный.

PwС по итогам оценки ВВП до 2050 года делает следующие основные вы-
воды. Первый важный вывод заключается в том, что не существует единого 
способа измерить объем экономик развивающихся стран (таких как Китай и 
Индия) и сравнить их со странами «G7». В зависимости от цели анализа наи-
более обоснованным инструментом измерения может быть показатель ВВП, 
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оцениваемый либо в терминах рыночных обменных курсов (РОК), либо по 
паритету покупательной способности (ППС). ВВП по ППС в целом является 
более удачным показателем для оценки среднего уровня жизни или объемов 
выпускаемой продукции и соответствующих затрат. При этом ВВП по текущим 
рыночным обменным курсам лучше отражает емкость рынков для бизнеса в 
краткосрочной перспективе.

Таблица 7.8

Изменения рейтинга по ВВП, 2010–2050

Год ВВП по ППС ВВП по РОК
2010 Китай обходит Японию, Индия обходит Канаду

2011 Индия обходит Японию, Бразилия 
обходит Францию Индия обходит Испанию, Россия обходит Канаду

2012 Россия обходит Испанию, Мексика обходит Австралию
2013 Бразилия обходит Великобританию
2014 Россия обходит Германию Индия обходит Бразилию
2015 Индонезия обходит Турцию Индия обходит Италию
2016 Индия обходит Великобританию
2017 Бразилия обходит Италию, Индонезия обходит Турцию

2018 Китай обходит США, Индонезия 
обходит Канаду Индия обходит Францию

2019 Мексика обходит Италию
2020 Турция обходит Канаду
2021 Индонезия обходит Испанию
2022 Индия обходит Германию, Россия обходит Италию

2023 Бразилия обходит Великобританию, Индонезия обходит 
Австралию

2024 Индонезия обходит Южную Корею, 
Турция обходит Испанию Мексика обходит Канаду, Турция обходит Австралию

2025 Бразилия обходит Германию Мексика обходит Испанию
2027 Бразилия обходит Францию

2028 Мексика обходит Францию, Турция 
обходит Южную Корею Индия обходит Японию

2029 Россия обходит Великобританию, Индонезия обходит 
Южную Корею

2030 Индонезия обходит Италию
2031 Мексика обходит Великобританию Турция обходит Южную Корею

2032 Китай обходит США, Бразилия обходит Германию, Индонезия 
обходит Канаду

2033 Турция обходит Италию Россия обходит Францию, Индонезия обходит Испанию
2034 Мексика обходит Италию
2035 Турция обходит Испанию
2037 Бразилия обходит Россию

2039 Бразилия обходит Японию, Мексика 
обходит Германию Индонезия обходит Италию

2040 Индонезия обходит Францию
2042 Россия обходит Германию, Турция обходит Италию
2044 Индия обходит Великобританию Бразилия обходит Японию
2045 Индия обходит США
2047 Индонезия обходит Германию
2048 Мексика обходит Великобританию
2050 Мексика обходит Германию, Индонезия обходит Францию
Источник: прогнозы, основанные на модели PwC
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Таблица 7.9

Реальный и прогнозируемый объем экономики в 2009 и 2050 гг. в сравнении 
с США

Страна
Сравнение с ВВП США

По РОК По ППС
2009 2050 2009 2050

США 100 100 100 100
Япония 36 20 29 20
Китай 34 135 62 157
Германия 23 15 21 15
Франция 19 14 15 14
Великобритания 15 15 16 15
Италия 15 10 13 10
Бразилия 11 24 14 26
Испания 10 8 10 8
Канада 9 9 9 9
Индия 9 83 26 114
Россия 9 16 19 20
Источники: оценки Всемирного банка за 2009 г.; прогнозы на 2050 г., основанные на модели PwС

Второй вывод заключается в том, что, по базовому сценарию, к 2050 году 
размер экономики стран «E7» примерно на 64 % будет превышать совокупный 
размер экономик нынешних стран «большой семерки» в долларовом выраже-
нии по рыночным обменным курсам, или примерно в два раза в пересчете на 
ППС. В противоположность этому в настоящее время экономика «E7» состав-
ляет примерно 36 % от совокупного ВВП стран «большой семерки» по рыноч-
ному обменному курсу и примерно 72 % — в пересчете на ППС.

Третий вывод заключается в том, что в относительных темпах роста эконо-
мики стран «E7» возможны заметные сдвиги под действием демографических 
тенденций. Ожидается, что в Китае и России в последующие 40 лет будет на-
блюдаться значительное уменьшение численности трудоспособного населения. 
В относительно более молодых странах (как Индия, Индонезия, Бразилия, Тур-
ция и Мексика) трудоспособное население в этот период будет в целом расти. 
Хотя к середине века и эти страны тоже испытают на себе последствия старе-
ния населения.

Четвертый вывод показывает, что потенциал Индии позволит ей стать самой 
быстрорастущей крупной экономикой в мире в период до 2050 года, и ее ВВП 
в конце этого периода может составить около 83 % от ВВП США по рыночному 
обменному курсу, или превысить его на 14 % по ППС. Ожидается, что к 2050 
году экономика Китая превысит экономику США на 35 % по рыночному об-
менному курсу и примерно на 57 % — по ППС. Уже в 2018 году Китай может 
обогнать США как крупнейшую экономику мира по размеру ВВП в пересчете 
на ППС и примерно в 2032 году — по ВВП по рыночному обменному курсу.
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Пятый вывод заключается в том, что доля стран «большой семерки» в обще-
мировом ВВП будет уменьшаться (хотя их средний доход на душу населения 
останется гораздо выше дохода на душу населения в развивающихся странах). 
Но развитие экономик стран «E7» будет способствовать увеличению среднего 
уровня доходов в странах «большой семерки» в абсолютном выражении бла-
годаря возникновению новых крупных рыночных возможностей. Увеличение 
мирового рынка позволит компаниям стран «большой семерки» специализи-
роваться в первую очередь в тех отраслях, где они имеют сравнительные пре-
имущества как внутри страны, так и за рубежом, а потребители продукции, 
производимой странами «большой семерки», будут продолжать пользоваться 
преимуществами низких цен на импортные товары из стран «E7» и других бы-
строразвивающихся стран.

Шестой вывод гласит, что торговлю между «быстроразвивающейся семер-
кой» и G7 следует рассматривать как взаимовыгодный процесс, а не как конку-
рентную игру, в которой нет победителей. В то же самое время будет усиливать-
ся конкуренция со стороны международных компаний из стран «E7». Поэтому 
европейские компании, которые будут продолжать опираться только на свои на-
циональные рынки, могут столкнуться с тем, что их доля рынка будет постоянно 
уменьшаться под влиянием конкуренции со стороны развивающихся экономик.

И наконец, высокие темпы развития Китая и Индии, а также других разви-
вающихся экономик будут оказывать все возрастающее давление на рынок при-
родных ресурсов (энергоносителей и водных ресурсов), а также воздействовать 
на процессы, связанные с климатическими изменениями. Цены на сырьевые 
товары останутся высокими, что будет способствовать росту экономик стран-
экспортеров (Бразилии, России, Индонезии, Ближнего Востока) и одновременно 
росту производственных затрат для импортеров природных ресурсов.
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8.1. Реформа мировой 
       финансовой системы

8.1.1. Мировую финансовую 
систему ждут перемены

Мировая финансовая система к 
2025 году станет мультивалютной. 
Всемирный банк прогнозирует потерю 
долларом доминирующего положения. 
Конкуренцию доллару составят евро и 
китайский юань1. В течение ближай-
шего десятилетия влияние юаня будет 
возрастать благодаря росту экономи-
ки Китая, а также расширению при-
сутствия банков и корпораций КНР на 
глобальном рынке. При этом в целом 
сохранится ныне существующая ди-
намика, при которой большинство 
развивающихся стран (в особенности 
наибеднейшие государства мира) про-
должат использовать при внешнетор-
говых операциях иностранную валюту, 
в то время как курс их национальных 
денежных единиц будет колебаться в 
зависимости от обстановки на между-
народном валютном рынке.

Переход к мультивалютной систе-
ме в течение 2011–2025 гг. обусловлен 
бурным ростом развивающихся эко-
номик (их суммарный среднегодовой 
рост в ближайшие 15 лет Всемирный 
банк прогнозирует на уровне 4,7 %). 
Главной причиной потери долларом 
роли «мировой валюты» аналитики 
Всемирного банка называют не столь-

Глава 8

Реформа 
мировых 
финансов

1 Всемирный банк, Доклад «Горизонты 
глобального развития 2011  — Мульти
полярный мир: Глобальная экономика», 
2011 год.
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ко ослабление национальной денежной единицы США, сколько усиление дру-
гих валют, прежде всего китайского юаня.

Такой тенденции, помимо Китая, будут способствовать еще пять мировых эко-
номик (Индия, Бразилия, Индонезия, Южная Корея и Россия), которые совокуп-
но к 2025 году будут обеспечивать более половины роста общемирового ВВП. А 
их общая доля в мировой экономике увеличится с нынешних 36 до 45 %.

Экономики развивающихся стран будут расти более быстрыми темпами 
(около 4,7 % в год), чем экономики развитых стран (около 2,3 % в год). Но 
движение глобальной экономики к «мультивалютности» в среднесрочной пер-
спективе будет обеспечено лишь за счет увеличения влияния юаня.

Что же касается места евро в этой будущей «триаде», то этот вопрос реша-
ется в настоящее время и будет во многом зависеть от способности ЕС решать 
как проблемы своих периферийных экономик, так и экономики ЕС в целом.

Россия с ее валютными резервами и мощными нефтедолларовыми пото-
ками может занять привлекательное место «балансира» интересов для стран 
будущей «валютной триады». Пока крупнейшим торговым партнером России 
является Европа, но в последние годы наметился рост в сторону Азии. Потому 
переход глобальной экономики с одной валюты на три может придать россий-
скому рублю шансы занять достойное место в числе ведущих валют мира.

Впервые о роли доллара как главной и фактически единственной валюты 
наднационального уровня заговорили в ноябре 2008 года на саммите «G20» в 
г. Вашингтоне (США). Инициатором этого важного для всей мировой финансо-
вой системы предложения стали Россия и Китай.

В ходе саммита достигнуты договоренности среди стран «G20» об общих 
принципах реформировании финансовых институтов и мерах, которые позво-
лят предотвращать финансовые кризисы в будущем. Саммит подтвердил необ-
ходимость реформирования основных институтов Бреттон-Вудса (МВФ и Все-
мирного банка), которое будет заключаться в увеличении представительства 
развивающихся стран в управлении этих организаций.

Россия заявила о необходимости создания новых глобальных коллективных 
структур, о множественности резервных валют как фактора обеспечения ста-
бильности, и даже об идее создания международной комиссии из «финансо-
вых гуру» [Приложение X]. Китай был практически согласен. Однако остальные 
участники саммита решили взять паузу, но в целом не возражали против рос-
сийских предложений.

В пользу такого предложения выступили эксперты ООН, которые сделали 
радикальный вывод о том, что сложившаяся в мире валютная система неэф-
фективна, тормозит развитие мировой экономики и является одной из основ-
ных причин финансового и экономического кризиса1. Эксперты также подчер-

1 Доклад Конференции ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) 08.09.2009 года.
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кивают, что роль доллара в качестве мировой резервной валюты должна быть 
пересмотрена.

Такая позиция стала прецедентом, когда к критическим выводам и рекомен-
дациям в отношении доллара пришел многонациональный институт. При этом 
эксперты ООН предлагают свою программу по созданию новой системы, схо-
жей с Бреттон-Вудскими соглашениями (они вывели доллар в мировые валютные 
лидеры), которая бы регулировала обменные курсы и принуждала Центробанки 
проводить интервенции для поддержания или ослабления своих валют. Но в но-
вой системе доллару отведена скромная роль. Под эгидой ООН была сформи-
рована компромиссная позиция, которую страны «G20» не смогут проигнори-
ровать. По мнению одного из авторов доклада ООН (Д. Котте), замена доллара 
искусственной валютой могла бы решить ряд проблем, связанных с дисбаланса-
ми в международной торговле и государственным долгом. При этом необходимо 
выстраивать систему регулирования обменных курсов (страны должны держать 
стабильными реальные (с поправкой на инфляцию) обменные курсы).

На саммите «G20» в г. Лондоне (1 апреля 2009 года) в качестве основных 
рассматривались вопросы усиления глобальной финансовой и экономической 
системы. Было принято Заявление об укреплении финансовой системы и Заяв-
ление о направлении ресурсов через международные финансовые учреждения. 
В качестве одной из мер будет создан новый Совет по финансовой стабильно-
сти (СФС) с расширенным мандатом, являющийся преемником Форума финан-
совой стабильности (ФФС) в составе всех стран «G20», стран ФФС, Испании 
и Европейской комиссии.

Однако дальнейшее обсуждение реформы мировой валютно-денежной си-
стемы откладывается. Таким был итог встречи министров финансов и глав Цен-
тробанков стран «G20» в г. Париже (Франция). Эти вопросы оказались не до 
конца проработанными.

В данных условиях расширение блока БРИК (до БРИКС) является попыткой 
ударить по монополизму развитых стран в области принятия финансовых, эко-
номических и политических решений в мировом масштабе. Потенциальными 
участниками этой группы стремятся стать также Иран, Турция, Южная Корея.

В качестве единых индикаторов вначале был представлен перечень из пяти 
универсальных «рецептов» макроэкономической стабильности, на которые 
должны ориентироваться развитые страны, чтобы не провоцировать кризисы, 
подобные мировому финансовому коллапсу 2008 года. Разбалансированность 
макроэкономических показателей стала причиной «валютных войн».

Франция предложила включить в систему таких индикаторов дефицит бюдже-
та, государственный долг и объемы частных накоплений, баланс текущих расче-
тов и торговый баланс, валютные резервы и реальный курс национальной валюты. 
Главным камнем преткновения стала позиция Китая, который не заинтересован 
в оценке дисбалансов в его экономике. В компромиссный список попали такие 
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индикаторы, как государственный долг и бюджетный дефицит, текущий торговый 
баланс стран, по которому будут оцениваться обменные курсы, налоговая и фи-
нансовая политика государств.

Президент России Д.  Медведев 
считает, что далеко не все члены ми-
рового сообщества демонстрируют 
готовность к коренному реформиро-
ванию международной финансовой 
системы.

Россия активно участвует в уси-
лиях мирового сообщества по ре-
формированию мировой финан- 
сово-экономической системы, необ-
ходимость которой связана со сме- 
щением центра экономической ак-
тивности в быстроразвивающиеся 
страны (страны БРИКС). На перего-
ворах с директором-распорядителем 
МВФ К.  Лагард президент России 
Д.  Медведев активно педалировал 

вопросы реформирования мировой финансовой системы1. Актуальные во-
просы современной глобальной экономики и финансов, предпринимаемые 
международным сообществом усилия по их стабилизации и преодолению 
кризисных тенденций, а также дальнейшие шаги по реформированию миро-
вой финансовой системы должны наконец оформиться в реальные меры.

Когда основная острота международного финансового кризиса спала, у ве-
дущих западных стран появилось желание остановиться на середине пути ре-
формирования международной финансовой системы и постараться сохранить 
максимум того, что существовало в предкризисные годы. Поэтому принятые 
«G20» реформы международной финансовой системы должны быть доведены 
до конца. В новой системе достойное место должны занять новые центры фи-
нансовой силы. Ситуация с долгом США, ситуация в «еврозоне» убедительно 
показали, что здесь половинчатость губительна. Договоренности, которые были 
выработаны, необходимо довести до конца, чтобы мировая финансовая систе-
ма реально реформировалась и чтобы в ней получили достойное место новые 
центры экономического роста и финансовой мощи2.

«Есть ощущение, что не все к этому стре-
мятся. Есть желание на этом законсерви-
роваться, сказать, что все будет хорошо и 
дальше будет еще лучше, и никто ни в чем 
не виноват. Мы нуждаемся в капитальной 
реконструкции мировой финансовой си-
стемы. Успокаиваться рано. Очень важно, 
чтобы международное сообщество, круп-
нейшие экономики мира предпринимали 
дальнейшие шаги по реконструкции, ре-
формированию международной финансо-
вой системы»*.

*Медведев Д. А., президент России. 
Встреча в г. Актау с президентами 

Казахстана, Туркмении и Азербайджана 
11 сентября 2009 года

1 Переговоры Президента России Д.  А.  Медведева с Директором-распорядителем МВФ 
К. Лагард 7 ноября 2011 года.
2 Лавров С., министр иностранных дел России. Пресс-конференция по итогам переговоров с 
министром иностранных дел Венесуэлы Н. Мадуро. Каракас, 23 августа 2011 года.



Современная мировая экономика 477Глава 8. Реформа мировых финансов

Германия также выступает за реорганизацию мировой финансовой систе-
мы. Прежде всего эта страна выступает за то, чтобы меры финансового регу-
лирования распространялись на всех игроков, на все продукты и все рынки. В 
банковской сфере Германия хочет видеть более строгие правила, касающиеся 
собственного капитала банков и ликвидности, действующие на международном 
уровне предписания по отчетности и более строгий контроль со стороны ор-
ганов финансового надзора. Одновременно должна быть более строго урегу-
лирована система вознаграждений в банках и страховых компаниях, должна 
существовать возможность запрещать несоразмерно высокие бонусы для ме-
неджеров.

Председатель КНР во время визита в г. Вашингтон (США, 19.01.2011 года) 
дал понять, что США являются главным мировым должником. И дело не в том, 
что прямые китайские вливания в американскую экономику в виде гособли-
гаций приближаются к триллиону долларов. Экономика Китая в 2015 году до-
гонит США и станет крупнейшей в мире по объему ВВП (по ППС)1. К 2012 году 
китайский фондовый рынок превзойдет по капитализации американский рынок 
акций. Через 4 года мир станет свидетелем смены мирового экономического 
лидера. При этом государственный долгнет США достиг $ 14 трлн.

Китай предпримет меры для выхода юаня на мировую арену (речь идет о 
«длительном процессе»). На фоне этих тенденций саммит БРИКС в г. Санья (Ки-
тай, остров Хайнань, 14 апреля 2011  года) призвал поддержать стабильность 
мировой финансовой системы и провести действенные реформы в данной об-
ласти. Участники считают, что незыблемость действующего мирового порядка 
возможна лишь при большей диверсификации и расширении роли крупнейших 
развивающихся стран в решении глобальных финансово-экономических задач. 
Страны БРИКС заявили о своей поддержке мер, направленных на обеспечение 
стабильности мировой финансовой системы, а также призвали мировое сооб-
щество провести действенные реформы в данной области. В ходе саммита об-
суждались возможные пути создания альтернативы доллару США как мировой 
резервной валюты. Участники встречи высказали солидарные подходы к про-
блеме реформирования международных финансовых институтов (в частности 
МВФ и Всемирного банка). Была также подчеркнута необходимость более де-
тального изучения возможности расширения спектра использования SDR (спе-
циальных прав заимствования) при взаиморасчетах между странами — членами 
МВФ. Более широкое применение механизмов SDR предлагается как альтер-
натива использованию американского доллара в качестве основной валюты на 
международной финансовой арене. Однако участники обошли вопрос о вклю-
чении юаня в корзину валют, составляющих основу SDR (на сегодняшний день 
она состоит из доллара, британского фунта, японской иены и евро).

1 Conference Board. Доклад независимой аналитической организации 8 ноября 2011 года.
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По мнению стран — членов группы БРИКС, существующая мировая финан-
совая структура не в полной мере отвечает требованиям времени и, в частно-
сти, не вполне адекватно представляет интересы развивающихся стран. Напри-
мер, экономики стран — членов группы БРИКС имеют большой потенциал. На 
долю БРИКС приходится 18 % глобальной торговли и примерно 45 % развития 
мировой экономики. Эти страны имеют также и большие золотовалютные запа-
сы, а экономики данной группы стран выглядят довольно крепко с точки зрения 
защищенности от финансовых катаклизмов. При этом их мнение в вопросах 
мировых финансов практически не учитывается.

Финансовый кризис 2007–2008  гг. вновь поставил перед мировым сооб-
ществом старый вопрос, на который так и нет ответа: какая международная 
резервная валюта (МРВ) нужна для обеспечения глобальной финансовой ста-
бильности и роста мировой экономики? Цель создания МФВ было направлена 
на решение этих глобальных задач. В попытке найти решение существовали 
разные системы, в т. ч. «серебряный стандарт», «золотой стандарт», «золото-
девизный стандарт» и Бреттон-Вудская система. Однако вопрос не решен и в 
настоящее время встал очень остро в связи с рисками, присущими нынешней 
международной финансовой системе.

МРВ должна быть привязана к стабильному эталону и эмитироваться в со-
ответствии с четкими правилами. Предложение МРВ должно гибким, чтобы 
позволить своевременную корректировку в соответствии с изменяющимся 
спросом и предложением. Такие коррекции не должны быть привязаны к эко-
номическому положению и суверенным интересам какой-либо одной страны1.

Признание в качестве основных МРВ национальных валют, основанных на 
кредите (как в настоящее время), в принципе должно быть исключением в исто-
рии развития денег. Кризис показал необходимость реформы существующей 
финансовой системы в направлении создания МРВ со стабильной стоимостью, 
основанной на правилах эмиссии и гибкого предложения.

Кризис отражает присущие действующей мировой системе системные ри-
ски. Страны — эмитенты резервных валют имеют дело с выбором между до-
стижением своих внутренних целей монетарной политики и удовлетворением 
спроса других стран в резервной валюте.

Частота финансовых кризисов после краха Бреттон-Вудской системы говорит 
о том, что издержки такой системы уже превосходят ее выгоды. Цена становится 
все выше не только для пользователей, но и для эмитентов резервных валют.

Целью реформы международной финансовой системы является создание МРВ, 
которая не была бы связана с отдельными странами и могла оставаться стабильной 
в долгосрочной перспективе и устранять недостатки, основанные на кредите.

1 Сяочуань Ч. Директор Народного Банка Китая. «Реформа международной финансовой 
системы», 23.03.2009.
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Наднациональная резервная ва-
люта предлагается с начала 40-х годов 
прошлого века. До настоящего време-
ни на этом пути не было прогресса. 
В 1940  году Дж.  М.  Кейнс предлагал 
валюту, которую он назвал «банкор» 
(основанную на стоимости 30 представительных базовых товаров)1. Это предло-
жение не было принято. Крах Бреттон-Вудской системы, которая была основана на 
подходе Г. Д. Уайта, показал, что подход Дж. М. Кейнса был более дальновидным.

В 1969 году МВФ создал СПЗ 
(специальные права заимствования 
(fedspeak)), когда дефекты системы 
Бреттон-Вудса стали более явными 
и появилась необходимость снижать 
риски в рамках использования нацио-
нальных валют.

Роль СПЗ не была достигнута. Од-
нако они служат ориентиром для ре-
формирования международной фи-
нансовой системы. Наднациональная 
резервная валюта (НРВ) не только 
исключает риски основанной на кре-
дите суверенной валюты, но и дает 
возможность управлять глобальной 
ликвидностью. НРВ также может быть 
использована для управления ликвид-
ностью в глобальном масштабе. Это 
значительно снизит риски будущих 
кризисов и усилит возможности анти-
кризисного регулирования.

При этом реформа должна начать-
ся с конкретных результатов и шагов. 
Это должен быть постепенный про-

«Special Drawing Rights, — это и есть про-
образ мировой валюты».

Президент России Д. А. Медведев 

Гарри Декстер Уайт, представлявший 
США (слева), и Джон Мейнард Кейнс, 

представлявший Великобританию (справа), 
на Бреттон-Вудской конференции

Источник: Википедия

1 Введение «банкора» было частью плана Кейнса в отношении устройства международной 
валютной системы после Второй мировой войны. Курс «банкора» должен был определяться 
по отношению к золоту, а курсы всех валют выражались бы в «банкорах». Кейнс также 
предложил создать Международный расчетный союз (International Clearing Union), через 
который должны были быть урегулированы взаимные задолженности центральных банков. 
Эти предложения были сформулированы в докладе Кейнса на Бреттон-Вудской конференции. 
«Банкор» был призван заменить национальные валюты в международных расчетах и 
превратиться в мировую резервную валюту. План Кейнса предусматривал создание 
автоматических кредитных линий для государств с дефицитом платежного баланса.
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цесс, в целом выгодный для всех стран. Формирование новой и признанной 
резервной валюты со стабильным курсом может занять длительное время.

Создание международной валютной единицы, основанной на предложении 
Дж. М. Кейнса, является дальновидным шагом, требующим политической сме-
лости и дальновидности.

В краткосрочной перспективе международное сообщество (МВФ) должно 
признать и осознать риски существующей системы, проводить регулярный мо-
ниторинг и оценку ситуации и выпускать своевременные предупреждения.

8.1.2. Мировая валютная система: необходимость реформ

С момента своего зарождения деньги были призваны обеспечивать условия 
торгово-экономических отношений. Качественное развитие денег и их функций 
демонстрирует четкую тенденцию глобализации денежных отношений. Поэтому 
в мире происходят изменения функций денег. В противном случае в мировой 
экономике физически не хватило бы валютных и финансовых резервов для об-
служивания огромных торговых операций и финансовых потоков.

Поэтому необходимость реформ мировой валютной системы связана с воз-
можностью решить проблему финансирования ликвидности. Структурная эволю-
ция мировой валютной системы призвана повысить надежность и гибкость при-
меняемых регулирующих механизмов. Стабилизация в этой области наступила 
после изменения правил, зафиксированных в виде Соглашения об МВФ в январе 
1976 года (Ямайская, или Кингстонская, валютная система). Золотые паритеты 
и расчеты в золоте отменялись. Полностью были легализованы плавающие кур-
сы. Кроме изменения природы курсообразования, существенным отличием от 
Бреттон-Вудской системы становится либерализация движения капиталов.

На сегодняшний день американский доллар одновременно является инстру-
ментом поддержки мировой финансовой системы и главной ее проблемой. 
Неограниченная бюджетная эмиссия доллара неминуемо подрывает доверие к 
экономике США.

Опасность жесткого валютного регулирования доллара заключается в том, 
что мир утратит единственное ликвидное финансовое средство, стоимость ко-
торого базируется на доверии к экономике США. Даже если бы США хотели ли-
шить доллар роли одновременно несущего и разрушительного элемента между-
народной финансовой архитектуры, то остальной мир вряд ли позволил бы это 
сделать. Это небезопасно, учитывая огромные запасы американской валюты в 
официальных финансовых резервах нефтедобывающих стран, Китая, Японии, 
России, азиатских «тигров».

Однако мировая валютная система дала трещину. Мировой финансовый 
кризис 2007–2008  гг. и его возможная новая волна подтверждает необходи-
мость реформ, которые явно назрели. Страны БРИКС активно стремятся к 
деятельному участию в создании новой мировой валютной системы. Наиболее 
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радикальное из предложений касается увеличения роли стран с развивающими-
ся рынками. Прежде всего для стран БРИКС. Идея не нова, но сейчас она как 
никогда ранее близка к реализации.

Глобализация, с последствиями которой в очередной раз столкнулась миро-
вая экономика, имеет множество аспектов. Но необходимость реформ миро-
вой валютной системы, важность ее экономической составляющей не вызывает 
сомнений.

Но в действительности каких-либо серьезных изменений пока никто не 
предложил.

Будущее мировой финансовой системы определено двумя сценариями. 
Первый связан с отсутствием глобальных военных конфликтов. В рамках этого 
сценария будет продолжен процесс глобализации и ее производная — глобали-
зация финансов. Сформируется многополярная финансовая архитектура при 
сохранении доминирующей роли англосаксонской модели. При этом увеличит-
ся безопасность и получит развитие международная система финансового ре-
гулирования.

Второй сценарий связан с ростом глобальных рисков (конфликт интересов и 
идеологий развитых и развивающихся стран, борьба за ресурсы и территории 
и т. д.). Реализация этого сценария приведет глобальные финансы к фрагмен-
тации, закрытию стран (экономик и финансов), ограничит развитие финансо-
вых систем и т. д. Валютные войны будут основным элементом этого сценария. 
Инфляция и другие финансовые проблемы станут основными проблемами 
мировой экономики. Все это приведет к радикальному изменению глобальной 
финансовой архитектуры. Процессы глобализации не станут основой развития 
мировой экономики.

Выбор за мировым сообществом.

8.1.3. Проблемы мировой финансовой архитектуры

Финансовые рынки в современной глобальной экономике являются основ-
ными механизмами, перераспределяющими мировой ресурс капиталов и инве-
стиций. Они являются основным каналом передачи рисков между странами и 
континентами. Поэтому вопросы эффективного функционирования финансо-
вого рынка становятся ключевыми для развития мировой экономики.

США, развитые страны и МВФ активно содействовали развитию процессов 
глобализации, в т. ч. либерализации мировой экономики и мировых финансов. 
В целом это привело к тому, что в 1990-е гг. мировая валютная система стала 
генерировать глобальные риски. Основной причиной стала либерализация дви-
жения капитала, когда произошли резкие изменения спроса и предложения на 
валюту и на капитал (ссудный).

Сокрушительные кризисы в 1990-е гг. и попытки их урегулирования заста-
вили мировое сообщество искать способы стабилизации мировой валютно-
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финансовой системы. Эти методы носили эволюционный характер и не 
предусматривали кардинального пересмотра ее базовых основ (помощь в соз-
дании прозрачности использования бюджетных средств, укрепление валютно-
финансовых систем отдельных стран, либерализация рынка капиталов, раз-
работка комплексного подхода, привлечение частного сектора к разрешению 
проблем от финансовых кризисов и т. д.).

Базисом «новой архитектуры» должно стать развитие валютно-финансовых 
систем государств и либерализация движения капиталов1. Президент США 
Б. Клинтон в 1998 году заявил, что финансовый кризис 1997–1998 гг. был на-
столько сильным, что мировому сообществу следует модифицировать финансо-
вую систему. Таким образом был дан импульс для дальнейшего совершенство-
вания ямайской системы. США заявили, что реформа будет последовательной и 
не станет «разовым драматическим объявлением». Был выбран эволюционный 
путь ее реформирования.

Страны предлагали свои варианты решения данной проблемы. Например, 
Германия выдвинула идею создания «целевых зон». Но США имели иную точку 
зрения по этому вопросу (такая система могла бы привести к осложнению ситуа-
ции в сфере конверсии валют и затруднила бы свободное передвижение капита-
лов). Свой проект реформирования мировой финансовой системы предложила 
Великобритания. Министр финансов Г. Браун считал, что в течение длительно-
го периода времени политика в валютно-финансовой сфере формировалась с 
ориентацией на национальные экономики и отдельные национальные валютно-
финансовые режимы. При этом не учитывались процессы глобализации, роль 
которых со временем все больше возрастает. На современном этапе развития 
мировых хозяйственных связей валютные рынки любого государства не могут 
находиться в стороне от мировых финансовых потоков. Именно в связи с этим 
мировое сообщество нуждается в новой финансовой архитектуре и проведении 
реформ как на мировом, так и на национальном уровне2. Новая финансовая ар-
хитектура должна стать международным регулятором, который устанавливает от-
ветственность за предупреждение и урегулирование международных валютных 
кризисов, т. е. вырабатываются определенные правила поведения и взаимодей-
ствия. При этом Г. Браун подверг критике Вашингтонский консенсус 1980-х гг. и 
считал необходимым свести к минимуму вмешательство государства.

К 1997 году финансовая система была практически неуправляемой и некон-
тролируемой, что в свою очередь угрожало серьезным финансовым кризисом в 
мировом масштабе. Поэтому необходима такая финансовая система XXI века, 
которая сочетала бы в себе все положительные черты глобальных рынков и 

1 Термин «финансовая архитектура» был использован при выступлении президента США 
Б. Клинтона в сентябре 1998 года.
2 Браун Г. «Новая глобальная финансовая архитектура», 1998; «Строительство прочной 
мировой финансовой системы», 1999.
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международного движения капиталов и минимизировала риски возникновения 
кризисов. Решения, принятые в 1980-х гг., должны влиться в новый консенсус 
(надзор за действиями стран, создание условий для роста, снижение безрабо-
тицы и поощрение добросовестной конкуренции).

Реформирование международной валютно-финансовой системы началось 
в конце 1990-х  гг. (внедрение международных стандартов, реформирование 
кредитной деятельности МВФ). МВФ призван обеспечивать соблюдение пра-
вил в сфере валютно-финансовой политики государств1.

Но ямайская финансовая система даже после реформирования не в состоя-
нии устранить основные причины, которые вызывают финансовые кризисы. 
Например, транснациональные банки и корпорации получают значительную 
прибыль от свободы движения капиталов, а слабые экономики и денежно-
кредитные системы становятся уязвимыми к финансовым кризисам. В этой си-
туации выигрывают глобальные инвесторы, а страны с менее развитой эконо-
микой при обвале валютного рынка и рынка ценных бумаг должны находиться 
под надзором и подвергаться регулированию. Поэтому в целом постъямайская 
система не устраняет причин кризисов. При существующей свободе конверсии 
валют и движения капиталов она не может ограничивать свободу инвесторов и 
заставлять их отдавать предпочтения более бедным и слабо развитым в эконо-
мическом отношении странам мира.

Существующая финансовая система включает в себя кодексы, договоры и 
стандарты. Реформирование деятельности МВФ в кредитной сфере исполь-
зуется для осуществления программ структурного регулирования экономики 
государства в основном со слабо развитой или переходной экономикой.

Регулированию в постъямайской системе XXI века подлежат международ-
ные валютные и финансовые рынки. Все страны мира взаимодействуют друг с 
другом, и их валютные рынки находятся в тесной взаимосвязи. В этих условиях 
необходимо обеспечить стабильность мировой валютно-финансовой системы. 
Реформы в этой сфере должны проводиться последовательно и учитывать ин-
тересы всех стран мира, а не только развитых.

Финансовый кризис 2007–2008 гг. внес коррективы в перманентный про-
цесс реформирования мировой финансовой архитектуры. На повестку дня 
вышли противоречия между развитыми странами и странами с развивающими-
ся финансовыми рынками (в т. ч. и развивающимися странами).

1 Были приняты следующие документы: Кодекс надлежащей практики по обеспечению 
прозрачности в бюджетно-налоговой сфере и Кодекс надлежащей практики по обеспечению 
прозрачности в денежно-кредитной и финансовой политике: декларация принципов 
(1998 год), Кодекс надлежащей практики фискальной прозрачности: декларация принципов 
(1999  год). Также были созданы Кодекс корпоративного управления и новый совместный 
орган МВФ и МБРР, призванный содействовать упрочению финансовых систем государств, — 
Комитет по связям финансовых секторов.
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Движение финансовых потоков в целом вызвано разницей процентных ста-
вок в различных странах. Они всегда выше в развивающихся странах. Начиная с 
2000 года в мире наблюдалась иная тенденция. Валовые национальные сбереже-
ния более 140 развивающихся стран стали превышать объем инвестиций. Уве-
личение (до 2007 года) разрыва между сбережениями и инвестициями привело 
к росту профицита баланса текущих счетов в этих странах. Возникла ситуация, 
когда из развивающихся стран капитал перетекает на рынки развитых стран, 
где вкладывается в различные высокодоходные инструменты (в т. ч. с высоким 
уровнем риска). Такое поведение связано с наличием у развитых стран ряда 
преимуществ, в т. ч. спекулятивных. В течение последнего десятилетия развитые 
страны перераспределяют в свою пользу сбережения развивающихся стран.

Попытки вернуть конфигурацию глобальных потоков капитала в естествен-
ное русло в соответствии с экономической целесообразностью неизбежно при-
ведут к падению уровня благосостояния населения развитых стран. Сохранение 
существующей финансовой конфигурации будет вести к дальнейшему накопле-
нию противоречий и подрыву фундаментальных факторов мирового экономи-
ческого роста. Все это ведет к появлению новых глобальных рисков. Решение 
этих проблем возможно на основе глобального сотрудничества стран, которое 
продемонстрировано в рамках саммитов «G20».

Перераспределение мировых инвестиций в пользу развитых стран связано 
с рядом их конкурентных преимуществ на глобальном рынке капитала. К ним 
следует отнести:

Высокий уровень защиты прав собственности и наличие независимости судеб-1.	
ной системы.
Низкие инвестиционные риски.2.	
Низкий уровень макроэкономических рисков и стабильность финансовых ин-3.	
ститутов.
Высокий уровень секьюритизации активов.4.	
Высокий уровень открытости национального финансового рынка.5.	
Высокая инвестиционная привлекательность финансовых инструментов.6.	
Монополия на формирование оценок инвестиционной привлекательности стран 7.	
и инструментов.

В такой ситуации возросло значение монополии развитых стран на форми-
рование оценок инвестиционной привлекательности стран на глобальном рынке 
капитала. Монополия на эмиссию резервных валют также стала определяющей 
в условиях роста доли стран (валюты которых не обладают статусом резервных) 
в мировом товарообороте.

На глобальном уровне признано наличие этих существующих противоречий 
и необходимость их решений. Однако шаги в сторону разрешения накопив-
шихся противоречий недостаточны для предотвращения развития кризисных 
сценариев.
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Одним из основных каналов взаимосвязи (наряду с торговлей и др.) между 
развитыми и развивающимися странами является глобальный финансовый ры-
нок. Противоречия между ними на финансовом рынке реализуются в дисба-
лансах. Поэтому последующие кризисы в первую очередь будут проявляться в 
финансовой сфере.

Наиболее оптимальной и фактически единственной площадкой для реше-
ния глобальных вопросов являются саммиты «G20». Но интересы глобальных 
игроков на финансовом рынке оказались глубоко противоречивыми. Поэтому 
повестки дня в рамках «G20» формируются с учетом наличия консенсуса по 
проблемным вопросам. Однако даже этот фактор не является гарантией при-
нятия важных решений. Например, создание единых стандартов финансовой 
отчетности на Вашингтонском саммите «G20» было заявлено как один из при-
оритетов повестки, но решения по этому вопросу не приняты (противоречия 
между американской системой финансовой отчетности (GAAPUS) и между-
народными стандартами финансовой отчетности (IAS) не были преодолены). 
Также это касается решения вопросов ответственности системообразующих 
транснациональных финансовых организаций, действующих на территории 
различных стран мира. Консенсус не был достигнут из-за отказа США сблизить 
свои национальные стандарты с международными (отказ от своих полномочий 
в отношении зарегистрированных в США финансовых конгломератов в пользу 
глобальной стабильности).

Особую позицию в отношении глобальных вопросов занимают США, кото-
рые являются самой мощной экономикой мира и наиболее развитым финан-
совым рынком, крупным источником инвестиций. Эта страна также является 
самой надежной и привлекательной для иностранных инвестиций. Поэтому 
вес США в формате «G20» выше веса любой другой страны или блока стран 
(БРИКС, ЕС). Европа готова к компромиссам ввиду наличия единой позиции 
стран ЕС.

Другим фактором, влияющим на выбор повестки дня в рамках «G20», яв-
ляется глобальность проблемы, которая определяется наличием интереса к ней 
со стороны большинства стран. Страны в формате «G20» обладают развитым 
финансовым рынком и являются активными участниками глобального финан-
сового рынка, который в этих странах играет определяющую роль для реальной 
экономики. Поэтому для них проблемы, связанные с функционированием фи-
нансового рынка, являются определяющими и приоритетными.

По отдельным вопросам повестки дня «G20» (по которым достигнут консен-
сус) приняты решения (по проблеме кредитно-рейтинговых агентств, по доста-
точности капитала и ограничению финансового левериджа финансовых орга-
низаций, по риск-менеджменту и пруденциальному надзору). Фундаментальные 
вопросы, связанные с различием интересов между группой развитых стран и 
группой стран с формирующимися финансовыми рынками, остаются за рамка-
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ми процесса «G20». При этом вопросы, которые остались за рамками повестки 
дня «G20», можно сгруппировать следующим образом:

Будущая мировая валютная система.1.	
Формирование новой мировой резервной валюты.2.	
Справедливость будущей мировой финансовой архитектуры.3.	
Финансовая грамотность населения.4.	

Первая реакция развитых стран на справедливость мировой финансовой 
архитектуры нашла отражение в решениях Лондонского саммита и была связа-
на с новыми квотами (представительством) для развивающихся стран в органах 
управления МВФ. Однако это формальное повышение роли этой группы стран 
не устраивает крупные страны, в первую очередь Китай.

Однако фундаментальные вопросы справедливости касаются перераспреде-
ления мирового богатства, мировых финансовых потоков и мировых доходов, в 
т. ч. инвестиционных. В частности, на такое перераспределение в современном 
мире влияют рейтинговые оценки (в отношении рейтинговых оценок приняты). 
Однако осталась без изменения система предположений, на основании которых 
кредитно-рейтинговые агентства выносят свои суждения и дают оценки надеж-
ности того или иного реципиента долгового финансирования, включая суверен-
ных заемщиков. Сегодня эта система предположений отдает явное преимуще-
ство странам с развитыми экономиками, серьезно ограничивая возможности 
стран с развивающимися рынками в конкуренции на мировом рынке капита-
ла. Существуют также рейтинги инвестиционной привлекательности, которые 
оказывают более активное влияние на перераспределение мирового капитала 
(касаются долговых и долевых форм финансирования, ориентированы на все 
группы глобальных инвесторов).

Адекватность рейтинговых оценок инвестиционной привлекательности 
стран и эффективности их национальных рынков в значительной мере сомни-
тельна. Существуют многочисленные примеры вопиющей несправедливости 
этих оценок по отношению к отдельным странам с развивающимися финансо-
выми рынками. Но когда это распространилось на развитые страны (в конце 
2011 года) и «жертвами» рейтинговых агентств (страновые рейтинги и рейтинги 
ведущих банков) стали США и Европа, то реакция на них была мгновенной со 
стороны правительств и законодательных органов.

8.2. Будущая глобальная валютная система

История динамики стандартов мировой валютной системы имеет различные 
предпосылки и версии [рис. 8.1].

Первые два этапа характеризовали развитие национальных валютных (де-
нежных) стандартов. Третий этап характерен как для национальных валютных 
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систем развитых стран, так и для глобального валютного рынка. Последние два 
характеризуют развитие стандартов глобальной валютной системы в условиях 
глобализации.

Формирование основ глобальной валютной системы было связано с согла-
шениями в Бреттон-Вудсе в 40-х годах XX века, ознаменовавшими переход к 
общемировому золотовалютному стандарту. Отказ США в 1971 году от обмена 
доллара на золото стал концом золотовалютного стандарта и переходом к моно-
валютной (долларовой) глобальной системе. Современная глобальная валютная 
система также является переходной (от моно- к поливалютной).

Одним из проявлений финансового кризиса стало внутреннее противоречие 
доллара США как основы современной мировой валютной системы. Двойная 
природа доллара США заключается в том, что он одновременно является нацио-
нальной валютой США и мировыми деньгами. Противоречие между функциями 
доллара как национальной валюты, с одной стороны, и как международной валю-
ты — с другой, стало основной проблемой мировой финансовой системы. В кон-
тексте требований справедливости со стороны развивающихся стран необходи-
мо разрешение этого противоречия. Очевидно, что в прежней форме глобальная 
валютная система существовать уже не может, но к какой форме она перейдет в 
средне- и долгосрочной перспективе — вопрос остается открытым.

Возможные варианты будущей глобальной валютной системы могут быть 
представлены в виде:

Системы на основе золотого стандарта.1.	
Системы с единой мировой резервной валютой в виде специальных прав заим-2.	
ствования (СПЗ).
Системы на основе региональных валют (региональных эмиссионных центров).3.	
Моновалютной системы на основе доллара.4.	
Двухвалютной системы на основе доллара и евро.5.	
Мультивалютной резервной системы: две-три валюты (выполняющие роль ре-6.	
зервных на мировом уровне) плюс несколько региональных валют.
Поливалютной системы на базе множества резервных валют.7.	
Многотоварный стандарт.8.	

Рисунок 8.1

Динамика стандартов мировой валютной системы

Источник: Е. П. Качуровский
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Положительные и отрицательные последствия приведенных вариантов не 
очевидны. Если их рассматривать в контексте справедливости мировой фи-
нансовой системы, то необходим четкий анализ последствий для развитых и 
развивающихся стран.

Россия к Лондонскому саммиту «G20» сделала предложения поручить под-
готовить оценку для двух сценариев развития глобальной валютной системы: 
поливалютной системы и резервной мировой валюты на основе СПЗ.

Среди перечисленных вариантов золотой стандарт и моновалютная система 
на основе доллара в современных условиях не имеют серьезной перспекти-
вы. При этом золотой стандарт как система, как показал финансовый кризис 
2007–2008  гг., не исчерпал свои возможности. Золото как финансовая еди-
ница стало «тихой гаванью» и прибежищем финансовых игроков и банков в 
условиях высокой волатильности доллара и основных мировых валют (в т. ч. 
нестабильности курсов основных валют).

Глава Всемирного банка Р.  Зел-
лик призвал к вводу «нового золотого 
стандарта», на основе которого бази-
ровались бы обменные курсы ведущих 
мировых валют1. При этом он полагает, 
что ведущие мировые экономические 
державы должны рассмотреть приме-
нение модифицированного глобально-
го золотого стандарта для руководства 
в движении валютных курсов. Бреттон-
Вудская система II должна будет вклю-
чать пять ключевых мировых валют: 
доллар, евро, фунт стерлингов, иену и 

китайский юань, который постепенно превращается в мировую валюту2. Золото 
будет играть роль стандарта для определения курса валюты, однако его стоимость 
тоже будет расчетной. Ее будут определять на основе рыночных ожиданий инфля-
ции, дефляции и будущей стоимости валют. Призыв Р. Зеллика прозвучал перед 
началом саммита «G20» в г. Сеуле (Южная Корея), на котором рассматривались 
конфликты по поводу курсов мировых валют. Встреча министров финансов стран 
«G20» не смогла положить конец начинающимся валютным войнам.

«Правительства государств имеют право 
печатать свои деньги и заниматься их ре-
гулированием, и они склонны к манипу-
лированию. Снижение доверия к амери-
канскому доллару, не говоря уже о других 
валютах, создает вероятность появления 
золотого эквивалента или «цифрового зо-
лота», которое всегда можно будет обме-
нять на реальное золото»*.

*Steil B. Council on Foreign Relations 

1 Старая Бреттон-Вудская валютная система просуществовала с 1945 по 1971 год. После 
Второй мировой войны основной валютой при международных расчетах стал американский 
доллар, курс которого был зафиксирован к золоту ($ 35 за унцию); и, кроме того, были 
установлены твердые обменные курсы для валют стран — участниц системы к ключевой 
валюте.
2 Стайл Б., директор департамента международной экономики Совета по внешним 
отношениям (Council on Foreign Relations, Steil B.).
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Отдельные эксперты в условиях высокого спроса на золото также стали го-
ворить о необходимости ввода золотого стандарта в качестве основы мировой 
финансовой системы. Золото или безналичная монетарная система, привязан-
ная к курсу тройской унции, — это единственная альтернатива американскому 
доллару.

Возврат к системе, основанной исключительно на долларе, также нецелесоо-
бразен. Во-первых, она не снимает современные противоречия между развиты-
ми и развивающимися странами. Во-вторых, она генерирует глобальные риски 
мировой финансовой системы. В-третьих, мировая финансовая система не мо-
жет зависеть от состояния экономики и финансов одной страны (США). Поэтому 
сценарий с единой мировой резервной валютой уже нереалистичен. Он также 
неизбежно вызовет масштабные потрясения в глобальных финансах.

Двухвалютная система на основе доллара и евро — это возможная цель ми-
ровой финансовой системы. С учетом доли валют в валютной структуре меж-
дународных облигаций в обращении (в 2008 году на долю евро приходилось 
47,9 %, доллара — 36,5 %) уже сегодня глобальная валютная система является 
двухвалютной. Но, с другой стороны, евро существенно отстает от доллара в 
глобальном обороте валютного рынка [табл. 8.1–8.2]. Также перспективы евро 
в рамках европейского долгового кризиса в 2011 году являются недостаточно 
обнадеживающими.

Таблица 8.1

Международные накопления в иностранных валютных резервах, 2005–2011
%

Валюта 2005 2006 2007 2008 2009 2010 I кв. 2011
$ 66,4 65,7 64,1 64,1 62,1 61,5 60,7
€ 24,3 25,2 26,3 26,4 27,6 26,3 26,6
£ 3,6 4,2 4,7 4,0 4,2 4,0 4,1
¥ 3,7 3,2 2,9 3,1 3,0 3,8 3,8

Источники: 1995–2009 МВФ (Currency Composition of Official Foreign Exchange Reserves); 1999–
2005, ЕЦБ (The Accumulation of Foreign Reserves)

Таблица 8.2

Распределение основных валют в обороте глобального валютного рынка, 
1998–2010
Средний дневной оборот (апрель), %

1998 2001 2004 2007 2010
$ 86,8 89,9 88,0 85,6 84,9
€ ... 37,9 37,4 37,0 39,1
¥ 21,7 23,5 20,8 17,2 19,0
£ 11,0 13,0 16,5 14,9 12,9

Source: Triennial Central Bank Survey «Report on global foreign exchange market activity in 2010», 
Monetary and Economic Department, December 2010
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Соотношение валют на глобальном валютном рынке показывает, что тренд 
развития глобальной валютной системы направлен в сторону поливалютной си-
стемы (основанной на относительно большом количестве основных резервных 
валют). С этой точки зрения двухвалютная система является промежуточным 
этапом.

По различным оценкам, мировым валютам предсказывается эволюционное 
развитие, в ходе которого доллар несколько снизит свою долю в расчетах и нач-
нется формирование нескольких региональных валют1. В регионе СНГ такой 
валютой может стать российский рубль, а перспективы юаня как межнацио-
нальной валюты невелики (пока сохраняется административное регулирование 
его курса).

Валютные системы инерционны, трансформируются десятилетиями. Демо-
нетизация золота, например, продолжалась почти 100 лет. Характерным при-
мером может послужить история фунта стерлинга, который 100 лет назад был 
основной мировой денежной единицей (до 80 % международных расчетов). В 
третьей четверти XIX века на долю Великобритании приходилось 30 % мирового 
ВВП и 25 % трансграничной торговли, что закономерно поставило фунт стер-
линга в центр международной финансовой системы. Он не сдавался до конца 
1960-х годов. Фунт стерлингов в настоящее время является четвертой по значи-
мости валютой мира.

Более 150  лет (с Парижской конференции 1867  года) мировая резервная 
система пытается найти ответы на вызовы растущей глобальной экономики. 
Сначала не справилось золото. Не удалось создать универсальные деньги (Ла-
тинский монетарный союз). С падением Британской империи фунт стерлингов 
был вытеснен долларом. Глобализация уничтожила мелкие валютные зоны (зона 
франка). В современных условиях всей мощи экономики США не хватает для 
того, чтобы доллар как резервная валюта был адекватен реальному базису ми-
ровой торговли и финансов. Вновь настало время мультиполярности, двухуров-
невой архитектуры (мировые и региональные резервные валюты)2.

Поэтому мировая резервная валюта (идея активно обсуждалась в период 
кризиса 2008–2009 гг.) не будет создана в краткосрочной перспективе.

Этому есть несколько причин. В 2010  году средний оборот за один день 
на «Форексе» составлял порядка $ 4,0 трлн3. В настоящее время на валютном 
рынке «Форекс» основными валютами являются доллар, евро, иена, английский 
фунт и швейцарский франк (на их долю приходится 81 % всего оборота валют-

1 Коллектив авторов под руководством Миркина Я. М. Институт финансово-экономических 
исследований. «Среднесрочный прогноз развития финансовой системы России (2010–
2015 гг.)». — М., 2010.
2 Прогноз–2015: мировая резервная система, 30 августа 2010 года.
3 Triennial Central Bank Survey «Report on global foreign exchange market activity in 2010», 
Monetary and Economic Department, December 2010.
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ного рынка). Еще 14 % приходится на «страны–сателлиты» США и Великобрита-
нии (Канада, Австралия, Швеция, Норвегия, Мексика, Польша и др.). На долю 
прочих валют остается около 5 %.

Российский рубль и китайский юань практически не присутствуют на сво-
бодном мировом валютном рынке, причем экономика России и Китая (с учетом 
их ресурсов и товарной массы) превосходит все страны–сателлиты вместе взя-
тые. Россия и Китай фактически не влияют на мировые финансовые потоки и не 
участвуют в формировании политики мирового финансового рынка.

Существующая ситуация противоречит основным постулатам финансовой 
системы — «жизнеспособность валютной системы определяется силой и мощью 
экономик, которыми они созданы»1.

Резервная валюта

Термин «резервная валюта» происходит от международных валютных резервов, формируе-
мых государствами мира, в первую очередь теми, национальная валюта которых не является 
достаточно надежной и, следовательно, резервной. Другими словами, к резервным валютам 
относятся те валюты, которые активно используются в качестве международного финансового 
актива. Для того чтобы валюта могла использоваться в качестве резервной, необходимо выпол-
ненить ряд условий.

Во-первых, не должно быть ограничений на операции с данной валютой, в том числе на опе-
рации капитального характера. Другими словами, валюта должна обладать полной конвертируе-
мостью. Это, так сказать, юридическая предпосылка превращения той или иной национальной 
валюты в резервную.

Во-вторых, не должно быть других факторов экономического характера, ограничивающих 
возможности использования данной валюты в международных расчетах, в том числе по ее ис-
пользованию в качестве объекта инвестирования. Другими словами, уровень спроса и предло-
жения такой валюты на глобальном финансовом рынке должен быть достаточен для проведения 
операций с нею в любом объеме без существенного воздействия на рыночную цену данной ва-
люты. При этом данная валюта должна котироваться достаточным количеством финансовых ор-
ганизаций, ведущих операции в международном масштабе, быть представленной на организо-
ванных глобальных рынках (т. е. быть предметом стандартных срочных контрактов). Эти условия 
являются экономическими предпосылками превращения той или иной национальной валюты 
в резервную, дополняющими соответствующую юридическую предпосылку. Выполнение эконо-
мических предпосылок превращает валюту, обладающую полной конвертируемостью, в свобод-
но конвертируемую валюту.

В-третьих, инвестиционные характеристики валюты должны удовлетворять запросам инвесто-
ров, предполагающих использовать данную валюту в качестве элемента своих международных ре-
зервов. Прежде всего, она должна обладать высокой степенью надежности, т.е. государство, эмити-
рующее данную валюту, должно оцениваться инвесторами как максимально надежное, как перво-
классный кредитор, всегда исполняющий свои обязательства. Надежная свободно конвертируемая 
валюта, обладающая низким уровнем инвестиционного риска, становится резервной валютой.

Источник: «Финансовая архитектура посткризисного мира: эффективности и/или справед-
ливость?». — М. 2009

1 Миркин Я. «Мировая валюта: что в резерве?»// Прямые инвестиции, № 4 (96), 2010.
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Объемы и эффективность «Форекса» беспрецедентны. Так, мировой ВВП 
«проходит» через «Форекс» за 2 недели, и мировой товарооборот (экспорт/им-
порт) может быть «обслужен» за 3 дня. Поэтому основной задачей «Форекса» 
является не только обслуживание внешнеэкономических операций, а «нечто 
большее». С другой стороны, ни одна страна в настоящий момент полностью 
обойтись без этого рынка не может.

С учетом этих и других факторов существуют различные варианты форми-
рования резервной валюты. Одна из них связана с Глобальным резервным бан-
ком (Global Reserve Bank) как эмитентом мировой валюты (идея активно обсуж-
далась в начале 2009 года). Проект в принципе имеет шансы на претворение в 
жизнь, но при этом параллельно нужно создавать мировое правительство.

Другим реальным сценарием (как промежуточный этап развития финансо-
вой архитектуры) является мультивалютная модель на базе перманентной эво-
люции1. Мультивалютная резервная система должна базироваться на основе 
двух-трех валют, выполняющих роль резервных на мировом уровне, плюс не-
сколько региональных валют, играющих ту же роль на периферии глобальной 
экономики. При этом в рамках свободного глобального рынка этих валют посте-
пенно формируется усиление международного финансового регулирования2. 
Предпосылки для такой системы в целом созданы [табл. 8.3].

Таблица 8.3

Экономическое и финансовое доминирование в мировой экономике

Страны

Доля стран 
в мировом ВВП 

в текущих ценах, %

Доля стран 
в мировых 

финансовых 
активах, %

Биржевые 
деривативы 
(стоимость 
открытых 

позиций), %

Доля валюты 
в распределенных 
валютных резервах 

стран мира, %

1992 2007 2009 1990 2006 2008 2007 2009 2007 2009
США 26,1 25,4 24,6 34,9 33,6 30,8 51,6 49,3 62,5 62,2
«Зона евро» 26,3 22,3 21,6 23,3 22,5 23,6 32,1 37,0 27,0 27,3
Великобритания 4,5 5,1 3,8 4,7 6,0 4,8 4,7 4,3
Япония 15,6 7,9 8,7 23,3 11,7 14,8 3,4 3,0
Итого 72,5 60,7 58,7 86,2 73,8 74,0 83,7 86,3 97,6 96,8
Китай 2,0 6,0 8,5 4,9 6,7
Источник: Институт финансово-экономических исследований. Доклад «Среднесрочный прогноз 
развития финансовой системы России (2010–2015  гг.)». Коллектив авторов под руководством 
Миркина Я. М. — М., 2010

Такая система на определенном этапе развития глобальной финансовой ар-
хитектуры способна выдержать требования современных глобальных рисков. 

1 Президент США Б. Клинтон в 1968 году реформу мировой финансовой архитектуры 
обозначил как постепенный и последовательный процесс.
2 Прогноз–2015: мировая резервная система, 30 августа 2010 года.
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Также она сможет выдержать требования к ликвидности глобальной экономики, 
многополярной и сверхсложной, требующей свободного движения капиталов и 
гармонизации рынков. Однако, как и у других моделей, у предложенного вари-
анта есть и определенные минусы. Связаны они прежде всего с региональными 
валютами и с теми противоречиями, которые существуют между развитыми и 
странами с развивающимися финансовыми рынками. Пока слишком велик дис-
баланс сил между несколькими центрами силы и остальным миром. Несколько 
эмиссионных центров (доллар и евро и другие валюты) будут конкурировать за 
статус резервной валюты де-факто и за право получать сеньораж.

Растущий уровень сложности глобальной экономики как системы и остро-
та конфликтов интересов требуют нескольких резервных валют. Растет вероят-
ность появления в течение 10–15 лет третьей резервной валюты — коллектив-
ной валюты на основе резервного пула азиатских стран (Chiang MaiInitiative 
Multilateralization (CMIM)). Также на эту роль претендуют юань (в меру дина-
мики и экспортной способности Китая) и иена (ее доля в глобальных финансах 
до 10–15 %). Рыночная ниша британского фунта стерлингов и швейцарского 
франка не более 3–4 %. В долгосрочной перспективе (2015–2030 гг.) несколько 
валют в меру роста экономик будут претендовать на роль региональных резерв-
ных (до 5 % в глобальных финансах). На постсоветском пространстве — это 
российский рубль. Будут сделаны попытки создать новые коллективные валюты 
(арабский мир, Латинская Америка) как резервные в своих регионах.

В трех вариантах архитектуры глобальной валютной системы из восьми, рас-
смотренных выше, возникает новая мировая резервная валюта.

В настоящее время наиболее вероятным вариантом формирования мировой 
резервной валюты является система на основе Специальных прав заимствова-
ния (СПЗ) МВФ. Преимуществом этого сценария является его поддержка стра-
нами с развивающимися финансовыми рынками (БРИКС). Председатель НБК 
Ч. Сяочуань перед Лондонским саммитом «G20» заявил, что СПЗ МВФ должны 
заменить доллар в качестве мировой резервной валюты. В целом аналогичной 
позиции придерживается Россия и другие страны БРИКС.

Одна из основных задач, которую должны были решить СДР, — использование 
«нового» коллективного расчетного средства в качестве основы международно-
го валютно-кредитного механизма (осуществление перехода от золотовалютного 
стандарта к стандарту СДР). При этом предполагалось, что СДР выступят в ка-
честве альтернативы золоту, доллару США и другим национальным валютам, вы-
полняющим функцию международного резервного и платежного средства.

Авторитетный финансист Дж. Сорос поддержал этот вариант развития ми-
ровой финансовой архитектуры.

Попытки формирования региональных валют предпринимались неодно-
кратно. В Европе она завершилась успешно и была создана новая свободно-
конвертируемая валюта евро (типичная региональная валюта). Успех введения 
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евро основан на тесной экономической интеграции стран Западной Европы, 
унификации их валютных, бюджетных и иных регулятивных режимов.

Другие проекты введения региональных валют пока остаются проектами с 
относительно невысокой вероятностью их реализации в ближайшей перспек-
тиве. Состав потенциальных консорциумов, эмитирующих ту или иную регио-
нальную валюту, часто меняется, различные страны принимают участие в не-
скольких таких консорциумах1. Наиболее известные проекты введения единых 
региональных валют:

Специальные права заимствования (СПЗ)

Специальные права заимствования (Special Drawing Rights  — SDR/СДР)  — международный 
резервный актив, созданный МВФ в 1969 году как дополнение к существующим официальным 
резервным активам стран — членов МВФ. Возникновение международной резервной единицы 
тесно связано с развитием в мировой экономике процесса демонетизации золота, упразднения 
его официальной цены и устранения из валютной системы, международных расчетов и кредит-
ных отношений. В 1960-х гг. в ряде промышленно развитых стран широкое распространение по-
лучило мнение о том, что существующих основных международных средств платежа (доллара 
США и золота) недостаточно, а растущая интернационализация национальных экономик требу-
ет введения наднациональной денежной единицы. В связи с этим МВФ было принято решение 
об эмиссии новых международных единиц, которые впервые в истории создавались на основе 
международного соглашения. В соответствии с достигнутой договоренностью МВФ с 1 января 
1970 года приступил к выпуску СДР, которые являются коллективно образованным кредитным 
резервным активом, предназначенным для платежей по внешним обязательствам на межгосу-
дарственном уровне и урегулирования сальдо платежных балансов.

СДР не является долговым обязательством МВФ, а эмиссия СДР фондом не увеличивает его 
совокупные кредитные ресурсы. Наоборот, эмиссия СДР увеличивает собственные международ-
ные резервы стран  — членов фонда. СДР включены в международные резервы стран членов 
фонда, и они могут по своему усмотрению обменивать СДР на свои валюты в операциях друг с 
другом. Кроме этого, члены МВФ со слабым платежным балансом должны иметь возможность 
обменивать СДР на свободно конвертируемые валюты (доллар США, евро, японская иена, фунт 
стерлингов), поставляемые странами с сильными платежными балансами.

СДР распределяются среди стран — членов МВФ пропорционально их квотам. СДР также слу-
жит счетной единицей баланса МВФ и некоторых других международных организаций. Курс СДР 
рассчитывается на основе корзины ключевых мировых валют. На период 2001–2005  гг. состав 
корзины для расчета курса СДР был определен в следующих пропорциях: доллар США — 45 %; 
евро — 29 %; иена — 15 %; фунт стерлингов — 11 %.

С момента создания нового коллективного расчетного средства было произведено шесть об-
щих выпусков СДР на сумму $ 21,2 млрд.

Ограниченные размеры эмиссии СДР, а также ограниченный характер их использования 
определяют низкие значения доли СДР в общем объеме мировых золотовалютных резервов (на 
конец 2000 года составляла 1,2 %).

Источник: «Финансовая архитектура посткризисного мира: эффективности и/или справед-
ливость?». —  М. 2009

1 «Финансовая архитектура посткризисного мира: эффективности и/или справедливость?». — 
М., 2009.
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Валюта арабских стран Персидского залива.1.	
Валюта стран Юго-Восточной Азии.2.	
Валюта стран Латинской Америки.3.	
Африканская валюта.4.	

Реальным является проект создания единой валюты арабскими странами 
Персидского залива (Саудовская Аравия, Кувейт, ОАЭ, Катар и Бахрейн), входя-
щими в образованный в 1981 году Совет сотрудничества арабских государств 
Персидского залива. Решение о нем было принято в конце 2008 года. Но в ре-
альности из-за наличия большого количества проблем и противоречий проект 
пока находится в стадии своего согласования. Выход ОАЭ из соглашения о еди-
ной валюте подтверждает этот тезис.

В Юго-Восточной Азии обсуждалась проблема введения единой валюты 
странами АСЕАН. Главной причиной задержки в принятии решения было отсут-
ствие в проекте введения единой валюты государств, обладающих достаточно 
устойчивым финансовым положением. Китай, Япония, Южная Корея и еще 10 
азиатских государств (в мае  2008  года) договорились о создании резервного 
банка, альтернативного МВФ и выполняющего сходные функции. В такой кон-
фигурации проект единой азиатской валюты становится значительно более ве-
роятным, однако для его реализации потребуется значительное время.

Государства  — участники Боливарианской альтернативы для Америк 
(ALBA — Венесуэла, Куба, Боливия, Никарагуа, Гондурас, Доминика, Эквадор) 
договорились в конце ноября 2008 года о создании единой валютной зоны с 
валютой сукре (sucre, исп. Sistema Unitariode Compensacion Regional — единая 
система региональной компенсации)1. Однако отсутствуют практические меры, 
направленные на реализацию данного решения.

Создание Сообщества стран Латинской Америки и Карибского бассейна (СЕ-
ЛАК) в начале декабря 2011 года (г. Каракас, Венесуэла) придаст импульс этому 
и другим интеграционным проектам единой валюты стран Латинской Америки. 
Так, общий объем ВВП стран СЕЛАК в 2011 году составил $ 5,2 трлн (в сообще-
ство вошли 33 государства).

Президент Бразилии еще в 2008 году прогнозировал создание единой валю-
ты Латинской Америки.

Экономическая комиссия Южноамериканского союза наций (UNASUR) в 
г.  Буэнос-Айресе (14.08.2011) объявила о создании стабфонда в целях ока-

1 Главы государств ALBA и Эквадора 17 апреля 2009 года подписали рамочное соглашение 
о введении сукре в торговле и реализации проектов экономического сотрудничества. 
По словам председательствующего на саммите президента Венесуэлы У.  Чавеса, сукре 
изначально «будет обращаться в виде виртуальной валюты», однако к 2010 году превратится 
в полноценную валюту, что «позволит уйти от навязанной диктатуры доллара». В соглашении 
содержится статья, позволяющая другим государствам Латинской Америки и Карибского 
бассейна присоединиться к этому интеграционному проекту.
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зания помощи в противодействии 
финансовым колебаниям (присут-
ствовали министры экономики, 
президенты центральных банков 
12 стран). В настоящее время валют-
ный резерв южноамериканских стран 
превысил $ 500 млрд. Страны — чле-
ны UNASUR намерены из этой суммы 
выделить часть средств на создание 
этого регионального стабфонда. Если 
финансовый рынок какой-то страны 
UNASUR подвергнется удару спекуля-

тивного капитала, то она сможет ходатайствовать о срочном кредите из дан-
ного фонда для стабилизации своего финансового рынка.

В Северной Америке также планируют проект, напоминающий проект со
здания региональной валюты. США, Канада и Мексика планируют ввести еди-
ную валюту для взаиморасчетов с названием «амеро», которая должна заменить 
американский доллар, канадский доллар и мексиканский песо. Однако «амеро» 
вряд ли можно назвать региональной валютой  — это расчетная единица для 
торговли между тремя странами, она не заменит национальных валют. Концеп-
ция Североамериканского союза и «амеро» аналогична Европейскому союзу и 
евро. Однако лидеры стран заявили, что на данный момент не существует офи-
циальных планов подобного слияния. Ни один представитель этих стран офици-
ально не проявлял желания ввести подобного рода валюту, а также официально 
не выносил общую валюту как часть концепции партнерства этих стран.

Интеграционные валютные процессы в Африке проходят достаточно интен-
сивно. В 1980–1990 гг. они охватывали группы стран, объединенные по разным 
признакам. В начале 2000-х годов ситуация изменилась. В 2003 году Ассоциация 
центральных банков 53 стран Африки объявила о намерении ввести к 2021 году 
единую для всего Африканского континента валюту.

Страны СНГ также вносят свои предложения в формирование мировой фи-
нансовой архитектуры. Так, президент Казахстана Н. Назарбаев в переходный пе-
риод видит выход в задействовании потенциала института региональных валют.

В качестве одного из вариантов формирования посткризисной глобальной 
валютной системы предлагается «многотоварный стандарт»1. Под многотовар-
ным стандартом понимается система, основанная на единой мировой валюте, 
расчет курса которой по отношению к национальным валютам осуществляет-
ся исходя из достаточно широкого перечня общепризнанных цен на товары, 

«В будущем у нас будет общий централь-
ный банк и единая валюта. Это долгий 
процесс. Важно, чтобы Бразилия инвести-
ровала средства в «экономически более 
слабые страны», такие как Боливия, Параг-
вай, Уругвай, чтобы усилить позиции ново-
го политического блока в целом».

Президент Бразилии 
Луис Инасиу Лула да Силва, 

саммит Южноамериканского союза наций 
(УНАСУР), май 2008 года, Бразилия

1 «Финансовая архитектура посткризисного мира: эффективности и/или справедливость?» — 
М., 2009.
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лежащие в основе определения стои-
мости мировой валюты. Вероятность 
формирования в ближайшие годы 
«многотоварного валютного стандар-
та» крайне мала. Однако этот стан-
дарт в значительной степени может 
учитывать глобальные общественные 
потребности в тех функциях. В случае 
развития глобальных рисков спрос 
на подобный вариант формирования 
глобальной валютной системы может 
быть востребован.

Практика показывает, как реаль-
ные сценарии сталкиваются с непри-
миримыми конфликтами интересов, с 
эгоизмом и диктатом государств, пре-
вращаясь в нереализуемые проекты. 
Государства не готовы поступиться своими правами во внутренней экономи-
ческой и финансовой политике, не желают передать их «мировому» квазицен-
тральному банку. А без этого мировая резервная валюта невозможна.

Поэтому должны быть четкие представления и требования к новой глобаль-
ной финансовой архитектуре. Единая мировая валюта должна формироваться 
на следующих постулатах:

Независимость (от национальных интересов, рисков и особенностей формиро-1.	
вания цены национальных денежных единиц). Это означает необходимость от-
хода от стандартов мировой валютной системы, основанных на национальных 
валютах. Она должна быть свободна от субъективных факторов, которые могут 
превалировать в решениях международных финансовых организаций или иных 
наднациональных вненациональных эмитентов всемирной валюты.
Надежность (эффективное использование валюты в качестве резервной). В кри-2.	
зисные моменты развития мировой экономики инвесторы перераспределяют 
свои вложения в пользу наиболее надежных валют, золота и других драгоцен-
ных металлов, а также товарных запасов, преимущественно наиболее ликвидных 
биржевых товаров. В условиях резкого ослабления надежности национальных 
валют естественным «убежищем» инвесторов остается набор товаров, включаю-
щий в себя в качестве существенной составной части золото и другие драгоцен-
ные металлы.
Справедливость (по отношению ко всем странам мира в условиях и на основе 3.	
свободного спроса и предложения).
Эквивалент (функция стандарта и обмена). Благодаря этому серебро и золото 4.	
становились основами валютных систем.

В данном контексте актуализируются вопросы относительно валют, которые 
могут претендовать на резервные. Проблема заключается в том, что валюты раз-

«Система мировой валюты явно устарела 
давно и безвозвратно, что и подтвержда-
ет глобальный мировой кризис. Механизм 
новой мировой валютной системы должен 
строиться на основе специальной систе-
мы опережающего мониторинга грядущих 
вызовов века, мира и человечества. Самое 
главное  — снять (или хотя бы перерас-
пределить) мировую нагрузку со старой 
дефектной системы мировой валюты, пе-
ренеся ее на систему региональных и кон-
тинентальных эмиссионных центров для 
региональных наднациональных межгосу-
дарственных валютно-расчетных единиц».

Президент Казахстана Назарбаев Н. 
«Ключи от кризиса» // Российская газета, 

2 апреля 2009 года
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витых стран, которые в настоящее время являются основой мировой финансо-
вой системы, в средне- и долгосрочной перспективе не будут занимать в миро-
вой экономике доминирующее положение. В большинстве вариантов будущей 
глобальной валютной системы предполагается существование «клуба» мощных 
государств, валюты которых могут быть средством резервных валют стран всего 
мира. Статус стран в «G20» к 2025 году резко изменится. С другой стороны, 
ведущие страны мира уже сегодня конкурируют между собой за право быть пред-
ставленными в данном «клубе», а в ближайшей перспективе следует ожидать 
усиления между ними конкурентной борьбы. Например, ФРС США в середине 
декабря 2011 года высказалась против оказания помощи странам «зоны евро» в 
борьбе с долговым кризисом и обеспечением доверия рынков к евро.

Факторов, обусловливающих «престижность» членства в таком «клубе», до-
статочно много. С учетом развития процессов глобализации в современном 
мире и роли накопленного богатства в социально-экономических процессах 
на первое место выходит фактор перераспределения глобального капитала в 
пользу стран — эмитентов резервных валют. Это связано с преимуществами в 
глобальной конкурентной борьбе для этих стран, которые реализуются в фор-
ме дополнительных ресурсов (финансовых и т. д.). Поэтому наличие у страны 
валюты, используемой в качестве резервной, исключительно важно для повы-
шения ее роли на мировом экономическом Олимпе.

Эксперты приводят различные критерии шансов вхождения в ближайшем 
будущем в «клуб» резервных валют1. Возможны следующие показатели, харак-
теризующие потенциал резервных валют:

Соотношение номинального валютного курса (НВК) и паритета покупательной 1.	
способности (интегральный показатель).
Доля валюты в объеме сделок на мировом валютном рынке, объеме мирового 2.	
внешнеторгового оборота, в структуре валютных резервов стран мира, в объеме 
эмиссии международных облигаций.

Соотношение НВК и ППС является результирующим показателем воздействия 
различных факторов, определяющих возможности резервной валюты. Равенство 
этих показателей достигается при условии полной свободы конвертации данной 
валюты и достаточно высокого объема операций с ее участием в глобальном мас-
штабе с учетом спроса на нее как международный финансовый актив2.

В данном контексте все крупные мировые державы пытаются спасти пира-
миду Запада и ее верхушку США, которые превратились в «мыльный пузырь». 
Никто не хочет потери долларом статуса мировой резервной валюты. Никто 

1 «Финансовая архитектура посткризисного мира: эффективности и/или справедливость?» — 
М., 2009.
2 «Будущая мировая финансовая архитектура и место в ней России. Материалы «круглого 
стола». — М., ЦРФР, 2008. — С. 24.
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не хочет «обрушения» США как эко-
номической державы: элиты западных 
стран, России, Ближнего Востока (от-
части Китая). Существующая финан-
совая система подобна неустойчивой 
пирамиде из костяшек домино. Обру-
шение одной из них может привести 
к слому всей конструкции. Поэтому 
весь мир упорно продолжает вклады-
вать в США огромные средства.

Вместе с тем «множество резерв-
ных валют» уже становится некой 
догмой. Премьер-министр России 
В.  Путин выразил свое отношение к 
региональным валютам в мировой 
финансовой системе.

Эксперт М. Делягин предположил, 
что интеграция превысила управляю-
щие возможности человечества, что 
делает неизбежным «шаг назад» — в 
регионализацию. В политике она вы-
разится в биполярной системе, осно-
ванной на противостоянии США и Ки-
тая (с Евросоюзом, Японией, Индией 
и, возможно, Россией в качестве со-
вокупного балансира). В экономике 
регионализация оформится в виде 
перехода от финансовой системы, 
основанной на долларе как мировой 
резервной валюте, к системе конку-
рирующих валютных зон, каждая из 
которых имеет свою резервную и рас-
четную валюту (доллар, евро, юань 
и, возможно, какие-то еще). Уровень 
интеграции, достигнутый мировой 
экономикой, превышает возможности 
современной системы управления, но 
«совершенно недостаточен для того, 
чтобы ввести качественно новую ми-
ровую резервную валюту, не являю-

«Мы вполне можем и вправе говорить о 
какой-то унификации на мировых финансо-
вых рынках. Мы с вами хорошо знаем, что, 
к сожалению, до сих пор нет единых пра-
вил на мировых площадках: в Нью-Йорке 
действуют одни правила, в Лондоне  — 
другие, в Гонконге — третьи, во Франкфур-
те — четвертые. Ясно, что и здесь полной 
унификации добиться невозможно.
Но что мы видели в предыдущие годы? В 
предыдущие годы мы видели конкурен-
цию между этими площадками. К чему 
ведет эта конкуренция? Она ведет к тому, 
чтобы привлечь наибольший поток на IPO, 
размещение других бумаг, и, к сожалению, 
как следствие, было снижение определен-
ного уровня дисциплины. А ведь выпущен-
ные на одной из региональных площадок 
потом начинают гулять по всему миру.
Сейчас много говорят об экономической 
многополярности, имея в виду прежде 
всего возможность создания других, кро-
ме доллара и евро, резервных валют. Мы в 
России прекрасно понимаем, что объявить 
валюту резервной, даже региональной, — 
это ничего не значит, важен уровень раз-
вития экономики, диверсификация этой 
экономики. Но тем не менее говорить о 
каких-то региональных фондах, которые 
могли бы быть прообразом единой эконо-
мической политики в том или другом ре-
гионе, это вполне возможно.
Вот только сегодня я слышал в очередной 
раз о том, что рассматривается идея созда-
ния единой валюты в Латинской Америке; 
специалисты говорят о юане как о воз-
можной региональной резервной валюте 
для Азии; многие арабские государства так 
или иначе возвращались к идее единой ва-
люты. Повторю, это очень длительный про-
цесс, может быть, это и произойдет, но это 
требует много времени — 15, 20, 25 лет».

Премьер-Министр России Путин В. 
Избранное из интервью информационному 

агентству Bloomberg. 
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щуюся национальной валютой той или 
иной страны мира».

С учетом вышеизложенного кон-
цептуальный формат «региональные 
резервные валюты» начинает транс-
формироваться в глобальный дискурс, 
в развитии которого заинтересованы 
элиты многих стран мира.

«Новая финансовая архитектура должна 
опираться на множество резервных валют 
и международных финансовых центров. 
Хотя это не дело завтрашнего дня».

Официальный представитель 
МИД России Нестеренко А.

БРИКС предъявил Западу счет

В Нью-Дели (28 марта 2012 года, Индия) состоялось совещание министров торговли и эконо-
мики и торгово-промышленный форум стран БРИКС. Участники совещания обсудили проблемы 
торгово-экономического и финансового сотрудничества БРИКС в условиях сложившейся гло-
бальной экономической ситуации. В опубликованном после совещания совместном заявлении 
отмечается, что в настоящее время сложившаяся ситуация в мировой экономике представляет 
собой вызов для всех стран, включая страны БРИКС. Страны БРИКС должны углублять координа-
цию, чтобы противостоять торговому протекционизму, принять комплекс мер для укрепления 
торгового сотрудничества, что будет способствовать восстановлению мировой экономики.

Лидеры Бразилии, России, Индии, Китая и ЮАР потребовали дать им в 2012 году большую долю 
голосов в МВФ. В декларации, принятой по окончании форума, они подчеркнули, что способность 
фонда выделять кредиты будет зависеть от того, будут ли предоставлены равные права всем его 
членам. Это заявление отразило недовольство государств с быстро развивающимися рынками 
тем, что их доля в мировой экономике возрастает, а Запад (прежде всего США) не выполняет до-
говоренностей (достигнутых два года назад) о перераспределении голосов в их пользу.

Декларация обвиняет богатые страны в том, что их политика дестабилизировала мировую 
экономику и вызвала глобальный финансовый кризис1. В ней говорится, что «критически важно, 
чтобы развитые экономики и проводили ответственную макроэкономическую и финансовую по-
литику, избегали формирования чрезмерной глобальной ликвидности». В этой связи Президент 
Бразилии Д. Руссефф заявила, что монетарная политика «богатого» мира приносит «неисчисли-
мые» торговые преимущества развитым странам и имеет результатом создание несправедливых 
препятствий для других стран.

Чтобы улучшить положение развивающихся стран, БРИКС решил изучить возможность осно-
вать «Банк развития», который должен будет облегчить доступ бедных государств к источникам 
финансирования.

Министры стран БРИКС обменялись мнениями по проблеме Дохинского раунда переговоров, 
обсудили встречу министров экономики и финансов стран — членов ВТО и саммит «G20», реши-
ли объединить усилия стран БРИКС для преодоления экономического кризиса.

В рамках общего совещания состоялось второе годовое совещание механизма межбанковско-
го сотрудничества стран БРИКС, в ходе которого обменялись мнениями по проблемам глобаль-
ного управления, долгосрочного развития БРИКС и зеленой экономики. Участники совещания 
достигли консенсуса в укреплении сотрудничества между банками стран БРИКС, обеспечении 
финансового порядка в глобальной экономике, создании экологически приемлемой экономи-
ческой модели.

Вопрос об институализации группы (т. е. формировании органов, которые выполняли бы ее 
решения), назревает. К примеру, у Шанхайской организации сотрудничества (ШОС) и Ассоциа-
ции регионального сотрудничества Южной Азии (СААРК) есть свой секретариат.

1 Агентство «Reuters», 30.03.2012
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8.3. Реформа МВФ: обновление и преемственность

За последние 25 лет объемы мировых финансовых операций выросли при-
близительно в 30 раз, тогда как мировой ВВП  — всего в 3 раза. При этом 
наибольшую обеспокоенность вызывает не столько сам факт безудержного 
роста количественных параметров финансовых рынков, сколько коренные 
структурные сдвиги. В частности, постоянное увеличение доли таких финан-
совых инструментов, которые в своем обращении полностью теряют связь с 
производственным процессом. Международное сообщество также столкнулось 
с чрезвычайно сложными экономическими проблемами (вопросы нестабиль-
ности в развивающихся странах, помощь странам в переходе к рыночной эко-
номике, содействие экономическому росту и сокращение бедности, и т. д.) и 
борьбой с кризисами и глобальными рисками.

В связи с этим широко обсуждаются вопросы реформирования междуна-
родной валютно-финансовой системы и вопросы реформы МВФ как ее основ-
ного адепта. В целом МВФ преобразует свою деятельность и вносит важный 
вклад в формирование международной финансовой системы. Многие рефор-
мы МВФ были направлены на усиление ее роли в предотвращении и преодо-
лении финансовых кризисов.

Международным сообществом активно обсуждается ряд других важных 
направлений реформ, напрямую затрагивающих роль МВФ в мировой эконо-
мике. Эти реформы имеют далекоидущие последствия и охватывают вопросы 
либерализации движения капитала, надлежащих валютных режимов и роли 
частного сектора в предотвращении и преодолении финансовых кризисов.

За последние 60 лет роль МВФ во многих отношениях изменилась в ответ 
на необходимость адаптации к переменам в мировой экономике. Однако цели 
МВФ — содействие международной финансовой стабильности и экономиче-
скому росту — в основном остались неизменными. Такое равновесие между 
обновлением и преемственностью обязательно должно быть сохранено. По-
этому, реформируя МВФ, важно позаботиться о том, чтобы Фонд сохранил 
способность выполнять все задачи, для решения которых он был создан.

Реформирование МВФ связано с реформами международной финансо-
вой архитектуры. Оценка последствий кризисов, разразившихся в 90-х годах 
ХХ века и в начале ХХI века, послужила толчком к выдвижению предложений и 
осуществлению широкого комплекса реформ в целях повышения устойчивости 
международной финансовой системы. Все они имеют отношение к деятельно-
сти и организации МВФ.

Надзорная деятельность МВФ в странах претерпевает изменения в ответ 
на появление новых наборов стандартов и кодексов проведения политики в 
широком круге областей. Эти документы затрагивают ключевые вопросы (на-
дежность финансового сектора, прозрачность налогово-бюджетной, денежно-
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кредитной и финансовой политики, предоставление данных и корпоративное 
управление) и занимают центральное место в усилиях по повышению эконо-
мической и финансовой стабильности, усилению ответственности и подотчет-
ности за разработку политики и обеспечению информационной прозрачности 
при принятии кредитных и инвестиционных решений.

Одним из главных компонентов реформ международной финансовой си-
стемы является улучшение предоставления информации рынкам. Краеугольное 
положение эти вопросы занимали в реформах МВФ. В настоящее время МВФ 
публикует широкий перечень информационных материалов и данных. МВФ 
также стал более открытым в отношении собственных операций. Регулярно пу-
бликуется информация о ликвидном положении МВФ и данные о состоянии 
счетов государств-членов.

Значительно возросла роль МВФ в оказании помощи беднейшим странам 
в достижении экономической стабильности и устойчивого повышения жиз-
ненного уровня. Начиная с механизма финансирования структурной пере-
стройки, а затем механизма ЕСАФ предоставление помощи бедным странам 
на льготных условиях стало одной из главных особенностей работы МВФ. При 
этом главным компонентом стратегии МВФ стал (на смену ЕСАФ) механизм 
предоставления льготных кредитов, который называется механизмом финан-
сирования на цели сокращения бедности и содействия экономическому росту. 
МВФ также выступил инициатором проведения анализа конструкции и функ-
ционирования механизмов нельготного финансирования для оценки необхо-
димости и возможных путей их модификации в целях удовлетворения потреб-
ностей государств-членов в изменяющихся условиях мировой экономики.

В последние годы были добавлены новые механизмы, призванные повысить 
возможности МВФ в противодействии кризисам. В настоящее время основное 
внимание при обсуждении механизмов МВФ смещается в сторону более фун-
даментальных вопросов. Реформы квот и прав голоса МВФ, утвержденные в 
2008 году, вступили в силу 3 марта 2011 года. За этими реформами в 2010 году 
последовали дальнейшие реформы, которые после вступления в силу приве-
дут к дополнительному перераспределению более 6 % долей квот динамичным 
странам с формирующимся рынком и развивающимся странам.

Следующим шагом в этом процессе является ратификация правительствами 
Поправки 2010 года о реформе Исполнительного совета и осуществление уве-
личений квот (чтобы представительство в МВФ еще точнее отражало мировые 
экономические реалии). Это станет наиболее фундаментальным пересмотром 
системы управления за всю 65-летнюю историю Фонда и самым большим пере-
распределением влияния в пользу стран с формирующимся рынком и разви-
вающихся стран.

Утвержденные в 2008 году реформы МВФ:
Изменяют представительство стран посредством увеличения квот 54 государств-1.	
членов на общую сумму 20,8 млрд СДР (около $ 32,7 млрд).
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Усиливают право голоса и участие в управлении стран с низкими доходами.2.	
Создают механизм, который будет поддерживать постоянное соотношение базо-3.	
вых голосов и общего числа голосов в МВФ.
Исполнительные директора (представляющие семь или более государств-членов) 4.	
могут назначить второго заместителя исполнительного директора после очеред-
ных выборов исполнительных директоров в 2012 году.

В декабре 2010 года Совет управляющих МВФ утвердил дальнейшие рефор-
мы квот и управления. Этот пакет удвоит квоты примерно до $ 476,8 млрд СДР 
(около $ 751,1 млрд), перераспределит более 6 % долей. После этих изменений 
Бразилия, Россия, Индия и Китай будут в числе 10 крупнейших акционеров 
Фонда.

Реформа 2010 года приведет к полной выборности Совета, и европейские 
страны с развитой экономикой обязались сократить свое представительство в 
Совете на два члена путем консолидации. Всесторонний пересмотр формулы 
расчета квот будет завершен к январю 2013 года, и завершение 15-го Общего 
пересмотра квот будет перенесено на более ранний срок (январь 2014 года).

Однако этих реформ в новых условиях развития мировой экономики (основ-
ным двигателем являются страны с формирующимися финансовыми рынками и 
развивающиеся страны) явно недостаточно. Поэтому Директор-распорядитель 
МВФ К. Лагард обещает активизировать реформу Фонда и добиться повыше-
ния уровня влияния всех его членов на принятие решений.

Для реформы МВФ есть две важные предпосылки. Первая — необходи-
мость увеличения финансовых ресурсов Фонда в условиях набирающего обо-
роты кризиса. Вторая — неэффективность самой системы управления и кон-
троля МВФ. Это два взаимосвязанных и в то же время совершенно отдельных 
вопроса.

МВФ был основан в 1944 году как международный монетарный институт и 
представлял собой именно фонд, а не банковскую структуру. Страны, которые 
испытывали экономические трудности, могли воспользоваться деньгами Фон-
да в долг и потом вернуть. Так было во время азиатского кризиса 1997 года, во 
время российского дефолта 1998 года. Кризис 2007–2008 гг. и его возможная 
вторая волна в 2012–2013  гг. не исключение. Однако уникальность послед-
него кризиса в том, что он глобален и затрагивает абсолютно все страны и 
секторы экономики, что требует от МВФ неординарных усилий. У таких стран, 
как Россия, Китай или Корея (которые накопили большие золотовалютные ре-
зервы), нет необходимости обращаться в МВФ. Однако многие государства, 
обремененные долгосрочными долгами, не смогут обойтись без его помощи. 
К примеру Украина уже получила кредит от МВФ (в размере $ 16,5 млрд под 
3,7 % годовых). Обращаясь в МВФ, наиболее сильно пострадавшие от кризиса 
страны находят там денежные ресурсы под низкий процент. Никто другой им 
не поможет.
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Одно из преимуществ МВФ в условиях финансового кризиса в том, что 
Фонд (будучи неполитической организацией) может сохранять объективную и 
нейтральную позицию при рассмотрении заявки той или иной страны.

В то же время реакцию МВФ на нынешний кризис нельзя считать оптималь-
ной. И тому есть три причины. Первая из них — обоснованность структуры 
МВФ. До сих пор мировая финансовая система во многом действует по моде-
ли, созданной после Второй мировой войны. Но мир очень быстро меняется. И 
страны, которые в течение 60 лет господствовали в мировых финансовых ин-
ститутах (США, Великобритания, страны Западной Европы), теперь сами стали 
должниками. Сегодня основные мировые кредиторы — это Китай, Саудовская 
Аравия, Россия, Корея. Поэтому возникает вопрос: как может существовать 
международная система, в которой кредиторы не вправе распоряжаться соб-
ственными деньгами?

Вторая проблема МВФ — финан-
совые ресурсы. В настоящее время 
Фонд имеет запас примерно $  250 
млрд, но в условиях глобального кри-
зиса этих денег явно недостаточно. 
Чтобы пополнить казну МВФ, Япония 
недавно предоставила Фонду кредит 
в размере $  100  млрд и в перспек-
тиве хочет увеличить размер Фонда 
до $  500  млрд. Однако обладающие 
большими финансовыми ресурсами 
Китай и арабские страны не спешат 
ими делиться, т.  к. не уверены в ме-
ханизме дальнейшего распределения 
средств. Ведь повестку дня в МВФ 
пока по-прежнему определяет «G7».

Наконец, третья проблема МВФ — 
кадры. В последние годы Фонд очень 
сильно поменял акценты и по сути пре-
вратился в консалтинговую структуру. 
Он дает советы по развитию финансо-
вых рынков, по наращиванию капитала. 
И многие сотрудники Фонда, которые 

занимались традиционными финансовыми программами, были вынуждены уйти 
из МВФ (таким образом руководство хотело сделать его более компактной струк-
турой). Это привело к тому, что сейчас у Фонда просто не хватает работников.

В этой связи можно понять позицию тех государств, которые настаивают на 
том, что квоты МВФ по участию тех или иных стран в капитале Фонда должны 

«Мы должны завершить предложенную в 
2010 году реформу. Это, конечно, будет сде-
лано по парламентской модели, и реформа 
должна быть утверждена моим «парламен-
том» (Советом директоров МВФ). Но рефор-
ма будет завершена.
Многообразие (привлечение большего ко-
личества стран к управлению Фондом)  — 
это главный элемент реформы, так же как 
снятие барьеров и препятствий абсолютно 
для всех его членов. Мы можем получить 
очень большую пользу от привлечения к 
управлению Фондом максимального коли-
чества членов МВФ.
Вовлечение в процесс всех возможных лю-
дей, всех сторон, проведение с ними кон-
сультаций, встреч. Моим методом станет 
привлечение заинтересованных в реформе 
сторон, я собираюсь выслушать их всех».

Директор-распорядитель МВФ Лагард К. 
Первая пресс-конференция 

в должности главы МВФ
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быть пересмотрены в пользу развивающихся экономик. Структура МВФ долж-
на отражать новую расстановку сил в мировой финансовой системе. Это един-
ственный, хотя и очень трудный выход: осознать, что у Китая, Кореи или любой 
другой страны свой особый путь. Они больше не хотят того, чего хотят от них 
США или какая-либо другая страна. Вместе с новыми кредиторами США могли 
бы запустить развитие мировой экономики на новый виток. Поэтому многое 
будет зависеть от позиции США. Странам Западной Европы и США будет тяже-
ло смириться с новым порядком.

С другой стороны, потенциал международного сотрудничества в борьбе с 
глобальным экономическим кризисом сокращается. Идея введения системного 
налога на банки не прошла. Реформа МВФ в целом буксует, несмотря на то что 
лидеры стран «G20» приняли важное решение о принципе перераспределе-
ния квот (на котором настаивали развивающиеся страны с быстро растущими 
экономиками). Для Китая и Индии такие решения являются полумерами, т. к. 
европейские страны, например, имеют более высокую долю представительства 
в МВФ. Китай, экономика которого в последнее время растет очень быстрыми 
темпами, обойдет в структуре МВФ Германию, Францию и Великобританию и 
станет третьей по этому показателю. Индия окажется на восьмой строчке, Рос-
сия — на девятой, Бразилия — на десятой. Таким образом, государства БРИКС 
в общей сложности будут контролировать 14,18 % квоты МВФ. Этого недо-
статочно для влияния на решение глобальных вопросов, тем более что у США 
остается право вето при решении глобальных вопросов финансовой системы.

Однако очевидно, что хороших компромиссов не бывает.
Проблема легитимности по-прежнему остается главной проблемой МВФ, и 

необходимо восстановить связь между весом стран в современной экономике 
и квотами в капитале Фонда. Также необходимо принятие решений по уско-
рению внедрения новой системы выборов руководства Фонда, определению 
состава и размера Совета директоров, компетенции министров в системе при-
нятия решений, по правилам решений большинством голосов и др.

Странам «G20» удалось прийти к соглашению об общих мерах по предот-
вращению «валютных войн» между государствами. Опасность «валютных 
войн» в последнее время все больше беспокоит мировое экономическое и 
финансовое сообщество. Стремясь поддержать своих производителей и соб-
ственный экспорт, некоторые страны идут на искусственное снижение курса 
национальных валют по отношению к доллару и евро. Если государства начнут 
соревноваться в девальвации своих валют, то мировая экономика окажется втя-
нутой в спираль затяжного спада. Говоря о «войне валют», эксперты опасаются 
повторения сценария, который последовал за «Великой депрессией» 30-х годов 
прошлого века.

Также страны «G20» договорились воздержаться от «конкурентной деваль-
вации» своих валют.
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8.4. Реформирование финансового сектора
Неадекватность системы финансового регулирования современному уров-

ню развития финансового сектора является одной из основных причин, при-
ведших к глобальному финансово-экономическому кризису 2007–2008 гг.

Проблемы существуют как на национальном, так и наднациональном уровне:
Отсутствие регулирования рынков финансовых инноваций, объем торговли ко-1.	
торыми превышает многие традиционные рынки.
Недостатки финансового регулирования и правил учета, усиливающие циклич-2.	
ность сектора.
Конфликт интересов финансовых и рейтинговых компаний.3.	
Наличие стимулов и практики выплаты вознаграждений по итогам работы для 4.	
рискового поведения менеджеров крупных финансовых институтов.

Большинство этих проблем свойственно как развитым странам, так и странам 
со средним и низким уровнем развития. С другой стороны, в глобальном масшта-
бе обостряется несоответствие между активным развитием глобальных финансо-
вых институтов и национальным характером регулирования. С учетом ключевой 
роли, которую финансовый кризис сыграл в ходе развития экономического кри-
зиса, проблема глобальной финансовой реформы оказалась в центре внимания 
международного сообщества1. В преддверии саммита «G20» в г. Торонто (Канада, 
июнь 2010 года) в основных странах мира активно разрабатываются и проводятся 
реформы финансового сектора с учетом особенностей развития национальной 
финансовой системы. Процесс этот касается как США и стран Евросоюза, так и 
многих других стран. Страны, которые незначительно пострадали от кризиса (Ки-
тай, Индия), продолжают реализовывать меры по развитию финансового сектора 
и либерализации использования новых финансовых инструментов.

Кризис глобальной финансовой системы в 2007–2008 гг. связан с наличием 
слабых сторон финансового сектора и механизмов его регулирования. Все это тре-
бует ее комплексной реформы (принципы были разработаны на саммитах«G20»). 
В настоящее время ведется законодательная работа по уточнению конкретного 
набора новых регуляционных принципов. В нее вовлечены крупнейшие между-
народные финансовые организации, координирует ее «G20».

Разрушительное воздействие, которое финансовый кризис оказал на гло-
бальную экономику, поставило международное сообщество перед необходимо-
стью проведения системной реформы финансового сектора как на локальном, 
так и на глобальном уровне.

1 На саммите в Лондоне весной 2009 года было принято решение о создании Совета по финансовой 
стабильности (Financial Stability Board, далее — СФС), которому, совместно с МВФ и Банком 
международных расчетов (далее  — БМР), было поручено разработать детальные предложения 
по реформам финансового сектора. Процесс был продолжен на саммите в Питтсбурге осенью 
2009 года.
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По мере развития кризиса очевидными стали проблемы как на этапе раз-
дувания «пузырей» на рынках различных активов, так и на этапе борьбы с по-
следствиями кризиса [Приложение XI].

Системные действия по разработке и реализации глобальной программы 
реформы финансовой системы были начаты на Лондонском саммите «G20» 
(апрель 2009  года). Был разработан план действий и система отчетности по 
ним. На Питтсбургском саммите «G20» были объявлены отдельные предло-
жения по реформированию финансового сектора. К апрельской встрече ми-
нистров финансов и глав центральных банков в 2010  году был подготовлен 
первый систематизированный отчет о разработке и реализации программы 
реформ на глобальном и национальном уровне1.

Разработкой и мониторингом реализации реформ занимаются Всемирный 
банк, МВФ и специально созданный в этих целях (весной 2009 года) Совет по 
финансовой стабильности (СФС). При этом СФС получил мандат на монито-
ринг политики отдельных стран, выработку рекомендаций по регулированию, 
обеспечение координации действий между странами, участие в коллегиях ре-
гуляторов, разработку системы предупреждения кризисов и планов действий 
на случай кризиса и т. д.

МВФ и Всемирный банк стали аналитическими центрами при «G20», в рам-
ках которых действуют три рабочих группы по следующим направлениям:

Совершенствование регулирования и повышение транспарентности.1.	
Усиление международной координации.2.	
Реформирование МВФ.3.	

В настоящее время идет проработка вопросов методологического характера, 
связанная со снижением процикличности регулирования, совершенствованием 
учета, контролем над системными рисками, регулированием международных 
финансовых институтов. Параллельно идет процесс реформирования инсти-
тутов регулирования финансового сектора и внедрения отдельных проработан-
ных принципов на национальном уровне1.

В рамках реформы можно выделить следующие основные предложения (раз-
рабатываемые в рамках процесса, инициированного на Лондонском и Питт-
сбургском саммитах «G20»):

Изменение стандартов достаточности капитала и ликвидности для банков1.	 2: 
•	корректировка нормативов с целью более адекватного покрытия рисков; 
•	введение контрцикличных нормативов по капиталу с целью снижения проци-
кличности регулирования;						       

1 Юдаева К. Глобальные финансовые реформы. Сбербанк, июнь 2010 года.
2 Результатом изменения стандартов должно стать повышение нормативов по капиталу для многих 
крупных финансовых институтов. В связи с этим возникли разногласия между США и странами 
Европы. В США, где значительным источником заимствований и капитала является фондовый 
рынок, идея повышения нормативов по капиталу встречает поддержку, а европейские регуляторы 
высказывают опасение, что в результате ужесточения требований процесс восстановления 
банковского кредитования как источника финансирования для компаний еще больше замедлится.
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•	введение требования по общей долговой нагрузке в дополнение к норма-
тивам, взвешенным по риску;					      
•	введение минимальных стандартов ликвидности для банков, имеющих актив-
ные международные операции.
	Изменение практики компенсации менеджерам финансовых учреждений. 2.	
Совершенствование рынка торговли деривативами3.	 1.
Совершенствование регулирования системообразующих финансовых компаний 4.	
и механизмов санации компаний, работающих в нескольких странах2.
Совершенствование системы учета, чтобы5.	 3:				     
•	гармонизировать используемые стандарты;				     
•	снизить процикличный эффект некоторых процедур учета, прежде всего учета 
по справедливой стоимости (fairvalue);				     
•	создать стимулы для финансовых компаний своевременно признавать ожи-
даемые потери и тем самым также снизить процикличность поведения финан-
совых инструментов;						       
•	усовершенствовать системы оценки залогов, включить буферные оценки, ко-
торые позволяли бы учитывать нормальные цикличные колебания цен во время 
кризисов.
Повышение транспарентности компаний.6.	
Разработка принципов и методов макропруденциального регулирования.7.	
Регистрация и сбор информации о деятельности хедж-фондов.8.	
Ужесточение регулирования деятельности рейтинговых агентств.9.	
Совершенствование регулирования секьюритизации активов.10.	

Большинство этих направлений реформ было намечено в самом начале кри-
зиса. Однако в процессе реализации антикризисных мер выявились дополни-
тельные проблемы. Так, государства потратили огромные средства на поддерж-
ку банковской системы. На поддержку финансового сектора было направлено 
более $ 2 трлн, из которых было использовано $ 1,15 трлн. Чистые издержки 
на конец декабря 2009 года составили почти $ 900 млрд. Основные издержки 
приходятся на развитые страны4.

1 Массовый переход от продуктов, разработанных под клиента конкретным финансовым 
институтом, к торговле на биржах стандартизированными продуктами несет свои риски. В 
частности, такие продукты могут быть недостаточно удобны для хеджирования. Поэтому в рамках 
данного направления изучается вопрос об оптимальном уровне стандартизации и переходе к 
торговле на биржах и электронных площадках.
2 Крупнейшие финансовые компании в наше время являются глобальными, а регулирование имеет 
лишь национальный характер. В результате противоречий между национальными регуляторными 
режимами возникают возможности арбитража между регуляторными режимами подразделений 
компании в разных странах.
3 Одним из первых решений, принятых в начале кризиса регуляторами нескольких стран (включая 
США), был переход от оценки по текущей рыночной стоимости (mark-to-market) к оценке по модели 
(mark-to-model) торгуемых на рынке активов. Очевидно, что такой подход позволяет снизить 
вероятность возникновения понижающей спирали на финансовых рынках, но одновременно 
создает дополнительные возможности для компаний по отсрочке признания рисков.
4 По оценкам МВФ, в развитых экономиках суммарно меры поддержки (включая гарантии) 
составили 50 % ВВП, а в развивающихся — 2,4 % ВВП.
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Поскольку введение налогов на банки только в части стран может приве-
сти к налоговой конкуренции юрисдикций, «G20» поручила МВФ разработать 
рекомендации по созданию режима, при котором банки сами оплачивали бы 
издержки своего спасения во время кризиса. За введение налогов на банки ак-
тивно выступают страны, сильно пострадавшие от кризиса (прежде всего США). 
Однако незначительно пострадавшие страны (Канада, Япония) считают, что до-
полнительное налогообложение банковского сектора приведет к снижению ак-
тивности банковских институтов, что скажется на замедлении экономического 
роста. Пока баланс между этими двумя группами интересов найти не удалось.

Рассматриваются различные варианты подобных налогов, часть из которых 
уже введена в разных странах:

Налог на расширенные активы банков (включая забалансовые), за вычетом капи-1.	
тала первого уровня и гарантированных обязательств.
Налог на финансовую активность (НФА).2.	
Налог на любые финансовые операции.3.	

Параллельно с процессом выработки программы реформ в международном 
масштабе идет ее имплементация на национальном уровне. При этом проис-
ходят такие сложные процессы, как:

консолидация существующих регуляторов и формирование новых;•	
международные принципы адаптируются к местным условиям;•	
решаются проблемы системообразующих финансовых организаций, которые •	
имеют значительный политический резонанс.

США являются инициатором реформ. США является страной с одним из наи-
более развитых в мире финансовых секторов как с точки зрения размера рынка, 
так и с точки зрения наличия всех видов финансовых инновационных инстру-
ментов и всех типов финансовых институтов. Так называемая «теневая банков-
ская система», т. е. система хедж-фондов, забалансовых компаний специально-
го назначения и т. д., занимает значительную часть финансовой системы США 
(в 2007 году, по оценке ФРС, размер активов «теневой банковской системы» в 
США примерно совпадал суммарными активами коммерческих банков)1.

На фоне пробелов в американском регулировании существует разветвлен-
ная сеть регуляторов с пересекающимися юрисдикциями и полномочиями. 
Система эта сложилась исторически, поэтому отличается как пересекающи-
мися полномочиями, так и неполнотой регулирования. Сегодня она нуждается 
в упрощении, уточнении полномочий и более четком их разделении, а также 
в расширении охвата круга регулируемых финансовых институтов [Приложе-
ние XII, табл. 1–3]. В США активно идет подготовка и внедрение поправок в 
финансовое законодательство [Приложение XII, табл. 4–5].

1 Юдаева К. Глобальные финансовые реформы. Сбербанк, июнь 2010 года.
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В США, в отличие от многих других стран, остро ставится вопрос о повыше-
нии уровня защиты прав потребителей при финансовых транзакциях.Считает-
ся, что одной из причин возникновения кризиса низкокачественных ипотечных 
кредитов было то, что их получатели не понимали реальных условий кредита. То 
же самое происходило и с инвесторами. Поэтому данной проблемой занимает-
ся непосредственно ФРС.

Регулирование финансового сектора в Европе в основном сегментировано 
до национального уровня. На уровне всего ЕС действуют три агентства, кото-
рые носят характер наблюдательных органов и вырабатывают рекомендации 
для национальных органов регулирования:

Комитет европейских банковских регуляторов (Committee for European banking 1.	
regulation, CEBR);
Комитет европейских органов надзора за страховой деятельностью и пенсион-2.	
ным обеспечением (Committee of European Insurance and Occupational Pensions 
Supervisors, CEIOPS);
Комитет европейских регуляторов рынка ценных бумаг (Committee of European 3.	
Securities Regulators,CESR).

Страны ЕС внедряют новые принципы банковского регулирования и учета, 
разрабатываемые Всемирным банком, МВФ и СФС.

Кризис обозначил проблему недостаточной координации финансового ре-
гулирования в рамках единого европейского пространства [Приложение XIII, 
табл. 1–2]. Многие финансовые институты блока являются (как минимум) реги-
ональными, в то время как регулирование остается национальным. ЕЦБ играет 
роль кредитора в последней инстанции, но механизмы санации носят нацио-
нальный характер, что может привести к развитию финансового протекциониз-
ма во время кризиса. Необходимость большей интеграции органов финансо-
вого регулирования является одним из основных вызовов в Европе на этапе 
выхода из кризиса [Приложение XIII, табл. 3–5].

Для преодоления данной проблемы в сентябре 2009 года Европейская комис-
сия одобрила создание двух органов надзора, которые будут заниматься улуч-
шением координации между существующими регулирующими органами и со
зданием системы макропруденциального регулирования. Европейская система 
органов финансового надзора (European Financial Regulation System — EFRS) бу-
дет заниматься координацией регулирования на микроуровне, Европейский со-
вет по системному риску (European systemic Risk Board — ESRB) — макропруден-
циальным регулированием, направленным на ограничение системных рисков1.

Глобальный кризис оказал свое влияние и на состояние финансового регули-
рования в развивающихся экономиках. В ряде стран влияние кризиса глобаль-
ных рынков на экономики было отягощено развитием внутренних банковских 

1 Юдаева К. Глобальные финансовые реформы. Сбербанк, июнь 2010 года.
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кризисов. В таких странах усилия регуляторов были направлены на организацию 
процессов реструктуризации банковских систем. Монетарные власти надеют-
ся с помощью внедрения новых нормативов (на принципах контрцикличности 
надзора) в будущем отслеживать системные риски, связанные с ростом притока 
капитала, валютным риском, кредитным бумом и образованием финансовых 
«пузырей». Примерами таких стран являются Венгрия, Казахстан, Украина, Лат-
вия. Эти проблемы остаются актуальными и для развивающихся стран и стран с 
переходными экономиками.

В некоторых странах глобальный кризис затормозил намеченные реформы 
финансовых систем. Правительства большинства стран понимают необходи-
мость повышения ликвидности внутренних финансовых рынков и развития 
новых финансовых инструментов в целях упрощения доступа к финансовым 
ресурсам других секторов экономики. Поэтому развитие финансового регули-
рования будет происходить в русле стимулирования развития финансовых си-
стем развивающихся и переходных экономик. Страны учтут опыт кризиса при 
разработке финансовой инфраструктуры и мер регулирования. Данные про-
цессы наблюдаются в Китае, Казахстане и России.

Влияние кризиса преимущественно проявляется в сохранении и усилении 
скепсиса ряда развивающихся стран к рынкам сложных финансовых инстру-
ментов и секьюритизации. Тем не менее многие страны продолжают развивать 
рынки подобных инструментов, например облигаций, обеспеченных ипотекой. 
Часто эта практика обусловлена желанием развития собственного рынка «длин-
ных денег» и снижения зависимости от притока иностранного капитала. Опи-
санные процессы наблюдаются в Венгрии и Польше.

Развивающиеся и переходные экономики должны извлечь из глобального 
кризиса определенные уроки. Основным системным риском для таких эконо-
мик является высокая взаимозависимость финансовых систем различных стран 
мира. В предкризисные годы финансовая интеграция развивающихся стран ЦВЕ 
и Центральной Азии существенно повысилась. Эти страны испытали значитель-
ный приток капитала в виде субординированных кредитов и еврооблигаций, 
прямых иностранных инвестиций ($ 652 млрд за 1989–2008 гг.), а также значи-
тельного увеличения присутствия иностранных банков (в Эстонии — до 99 % от 
всех активов банковской системы, в Латвии — до 60 %).

Оценки ЕБРР показали, что в долгосрочной перспективе растущая финан-
совая интеграция оказывает положительное влияние на экономический рост1. В 
то же время в краткосрочной перспективе значительный приток иностранного 
капитала, ведущий к кредитному буму и росту заимствований в иностранной 
валюте, связан с определенными рисками, реализовавшимися в ходе текущего 
кризиса и усугубившими экономическое положение стран региона.

1 EBRD. «Transitionreport», 2009.
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При этом благодаря возможностям регуляторной координации риски пря-
мых инвестиций в банковскую сферу ниже, чем риски международных займов 
и портфельных инвестиций, которые подвержены высокой волатильности.

Управление рисками финансовой интеграции должно включать в себя пакет 
мер макроэкономической политики, регуляторных и правовых норм, а также 
мер по развитию рыночной инфраструктуры в целом, способствующих прове-
дению финансовых операций в национальных валютах. Примерный набор мер 
применяется в развитых, развивающихся и переходных экономиках.

Однако не все страны разработали новые концепции развития и реформи-
рования финансового сектора. Многие страны, особенно наименее пострадав-
шие от кризиса, довольны сложившейся системой регулирования. А вот страны, 
в которых кризис в финансовом секторе оказался ключевым фактором влияния 
глобального кризиса на их экономики, уделяют вопросам финансовых реформ 
гораздо больше внимания.

В течение нескольких лет до наступления кризиса Китай проводил активные 
реформы финансового сектора, направленные на его развитие и повышение 
устойчивости банковской системы. В 2008–2009 гг. Китай продолжил свою по-
литику с некоторыми корректировками на ситуацию в мировой экономике. До 
этого сектор был сильно зарегулирован, и реформы помогли несколько испра-
вить ситуацию. В то же время финансовая система Китая до сих пор остается от-
носительно слабо развитой, и доминирующую роль в ней играет государство.

В результате реформ Китаю удалось добиться успехов в либерализации фи-
нансового сектора, улучшении институциональных и законодательных аспектов 
его функционирования. Развитию рынка способствовал бум в экономике и рост 
прибыли финансовых институтов. По итогам реформ:

Значительно сократились объемы плохих долгов, которые имели банки в конце 1.	
90-х годов. Если в конце 2003 года доля плохих долгов составляла 17,9 %, то в 
середине 2009 года — 1,8 %. Для решения этой проблемы создавались «плохие» 
банки, в которые и переводились плохие кредиты.
Все главные китайские банки были инкорпорированы, и у них появились соб-2.	
ственные советы директоров.
Банкам было позволено заниматься не только традиционной деятельностью, но и 3.	
открывать инвестиционные фонды и вкладывать деньги в страховые компании.
В связи со вступлением во ВТО были разрешены прямые иностранные инвести-4.	
ции в банковскую сферу.
Были введены такие инструменты, как свопы и фьючерсы на ставку процента для 5.	
хеджирования рыночных рисков облигаций. Быстрый рост котировок китайского 
рынка вызывал опасения раздувания «пузырей». Поэтому процесс либерализа-
ции не был последовательным и сопровождался мерами по ужесточению регу-
лирования.

В первые месяцы кризиса китайские банки резко (более чем на 30 %) уве-
личили кредитование экономики, что было одним из факторов поддержания 
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высоких темпов экономического роста. Однако быстро возникла угроза «пере-
грева» экономики, раздувания «пузыря» на жилищном рынке и роста плохих 
долгов. Поэтому китайские власти еще в 2009 году начали ужесточать банков-
ское регулирование.

Как и во многих развивающихся странах, финансовый сектор Индии от-
носительно слабо почувствовал (в силу малой интеграции финансового секто-
ра страны с мировой финансовой системой) влияние мирового финансового 
кризиса. Несмотря на значительную либерализацию финансового сектора, в 
последние годы в этой стране все еще велика роль государственных банков, а 
регулирование является более строгим, чем в развитых странах (сложные струк-
турированные продукты запрещены).

В ходе кризиса Индия продолжила реформы финансового сектора. С весны 
2009 года коммерческие банки перешли на стандарты «Базель II». Индия начала 
следовать рекомендациям СФС в отношении мониторинга риска ликвидности 
и раскрытия информации о забалансовых активах. На встречах «G20» Индия 
выступает против введения глобального налога на банки.
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К главе 2

Новый торговый блок (к подразделу 2.6.4)

Лидеры Китая, Южной Кореи и Японии видят общую торговую перспективу. 
В столице КНР (14.05.2012) состоялась встреча лидеров Китая, Японии и Респу-
блики Корея. Они решили в течение одного года начать переговоры о свободной 
торговле между собой. Подписано соглашение об инвестициях. Но формирова-
нию нового экономического объединения мешают опасения японцев и южноко-
рейцев по поводу военной стратегии Китая и споры о границах на море1.

Значение встречи очевидно: согласно данным, на державы, участвовавшие 
в саммите, приходилось 19,6 % мировой экономики и 18,5 % мировой торгов-
ли в 2010 году.

По существу, прошедшая встреча означает шаг к созданию нового экономи-
ческого блока в Восточной Азии. Он будет противовесом Европейскому союзу 
и Североамериканской зоне свободной торговле (NAFTA).

США тоже стремятся образовать региональную экономическую группи-
ровку, но уже «под себя». Она именуется «Транстихоокеанское партнерство» 
(ТТП) и направлена на сдерживание Китая».

Сейчас можно выделить две тенденции: с одной стороны, идет процесс гло-
бализации, с другой — формируются региональные экономические блоки. Если 
соглашение о свободной торговле между тремя странами будет реализовано, 
то будут сняты барьеры, мешающие движению товаров и капиталов. А согла-
шение об инвестициях предусматривает создание механизма для разрешения 
торговых споров и усиление мер защиты интеллектуальной собственности.

Договоренность о свободной торговле будет способствовать росту ВВП в 
Китае, Японии и Южной Корее. Но у каждой из этих стран свои интересы. Юж-
нокорейские компании менее конкурентоспособны, чем японские. Учитывая 
этот факт, Южная Корея 2 мая 2012 года достигла двусторонней договорен-
ности с Китаем о свободной торговле. В этом случае японские компании стали 
бы проигрывать корейским.

Трехсторонний саммит позволяет уменьшить потенциал этих противоречий. 
Тем не менее «Япония попала в довольно сложное положение. В японских де-
ловых кругах произошел раскол. Спор идет о том, вступать в ТТП или в группи-
ровку с Китаем и Южной Кореей. Фирмы, связанные с сельскохозяйственными 
производителями, поддерживают объединение с участием Китая и Южной Ко-
реи. А промышленные круги — за Транстихоокеанское партнерство.

1 Агентство Reuters, 14.05.2012.
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Образование двух группировок проходит параллельно. Япония пытается 
усидеть на двух «стульях».

За борьбой вокруг формирования этих группировок просматривается со-
перничество между США и Китаем. Китаю ТТП невыгодно. Дело в том, что 
оно намечает почти полную ликвидацию импортных тарифов. Это подлинная 
свободная торговля. Китай к этому не готов. А трехстороннее соглашение зна-
чительно эффективнее. Оно предусматривает ряд исключений.

Причем замысел состоит в том, чтобы к трехстороннему соглашению присое-
динились в дальнейшем 10 стран АСЕАН, Австралия, Новая Зеландия и Индия.

Участие США не предполагается.

Нефть правит миром (к подразделу 2.8.8)

Происходящие процессы на Ближнем и Среднем Востоке и в Восточной 
Африке необходимо рассматривать с учетом контекста американо-китайского 
соперничества. Китай не располагает большими запасами энергоресурсов на 
своей территории и зависит от поставок нефти. Персидский залив стал для 
Китая наиболее удобным рынком нефти и он надеется, что таковым останется 
в ближайшие 30 лет. Все большее значение для обеспечения энергетической 
безопасности Китая приобретает Африканский континент (страны Гвинейского 
залива и Судан). Танкеры с ближневосточной и африканской нефтью попадают 
в Китай через Индийский океан (осуществляется до 50 % контейнерных пере-
возок и 70 % перевозок нефтепродуктов в мире).

В Индийском океане находится большинство из 11 наиболее уязвимых 
участков возможного перекрытия поставок углеводородов в мире (Ормузский, 
Баб-эль-Мандебский и Малаккский проливы, Ломбокский пролив, Суэцкий ка-
нал). Индийский океан становится одной из важнейших зон рисков, где сталки-
ваются интересы различных держав.

Относительно дешевая транспортировка нефти и грузов по морю в услови-
ях глобализации повысила роль Индийского океана как стратегически важного 
региона.

С изменением соотношения сил в мире в конце XX века Китай стал разраба-
тывать свою долгосрочную стратегию в отношении этого региона, получившую 
название «Нить жемчуга»1. Энергетический фактор сыграл ключевую роль в раз-

1 Термин «Нить жемчуга» был придуман американскими экспертами из института 
Американских стратегических исследований (US Strategic Studies Institute). В 2006 году 
они опубликовали доклад «Нить жемчуга: решение проблемы растущей мощи Китая на 
азиатском побережье». В этом докладе амбиции Китая по защите проложенного ими 
маршрута рассматривались как прямой вызов американской гегемонии в регионе.
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работке Китаем этой стратегии. Более 85 % нефти и нефтепродуктов доставляет-
ся в Китай из Персидского залива и Африки по Индийскому океану через узкий 
Малаккский пролив. Ощущая большую зависимость от поставок нефти, Китай 
стремится оградить страну от любых попыток перерезать пути энергоснабже-
ния. Смысл стратегии «Нить жемчуга» заключался в создании опорных пунктов 
Китая в виде военно-морских и военно-воздушных баз или «дружественных» 
портов (от китайского острова Хайнань до пакистанского порта Гвадар) и пред-
назначены для обеспечения безопасности поставок нефти.

С другой стороны в ноябре 2011  — январе 2012 года Президент США 
Б.  Обама озвучил ряд положений восточноазиатской политики1. Президент 
США подписал с Премьер-министром Австралии Дж.  Гиллард соглашение о 
размещении американских военных на военной базе «Дарвин».

Советник президента США по на-
циональной безопасности Б. Родс по-
яснил слова Президента: «Военное 
соглашение о размещении американ-
ского контингента в Австралии — это 
сигнал, что мы намерены продолжать 
играть ключевую роль в обеспечении 
безопасности этой части региона, где 
растет военная мощь Китая».

Целям обеспечения безопасности 
в этой зоне служит создание Пентаго-
ном новой военной структуры Air See 
Battle Command, в задачи которого бу-
дет входить всесторонняя подготовка 
флота, авиации и частей морской пе-

хоты США к нейтрализации некоего государства X. Можно предположить, что в 
списке потенциальных угроз в Air See Battle Command фигурирует Китай.

Госсекретарь США Х. Клинтон в журнале «Foreign Policy» отметила, что на 
сегодняшний день экономически ослабевшая Америка не может позволить 
себе быть доминирующей державой одновременно в нескольких регионах 
мира. Поэтому можно предположить, что усилия внешней политики США будут 
направлены преимущественно на Азиатско-Тихоокеанский регион.

«Как президент, я принял хорошо обдуман-
ное стратегическое решение. Соединенные 
Штаты — тихоокеанская нация, и мы будем 
играть более важную и долговременную 
роль в формировании этого региона. Мы 
сохраним нашу уникальную способность 
проецировать военную мощь и сдержи-
вать угрозы ради мира. США — это тихоо-
кеанская сила, и мы пришли в Азию, чтобы 
остаться. США не боятся Китая, самой боль-
шой и сильной страны региона».

Президент США Б. Обама, 
Выступление в австралийском парламенте

1 В ноябре 2011 года Президент США совершил турне по странам Азиатско-Тихоокеанского 
региона и принял участие в конференции Ассоциации стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН) 
и Восточноазиатском саммите (ВАС). Важной темой переговоров стало обсуждение 
ситуации вокруг спорных островов в Южно-Китайском море. Как известно, на шельф 
архипелага Спратли, который богат полезными ископаемыми, претендуют сразу несколько 
государств: Китай, Вьетнам, Филиппины, Малайзия и Тайвань.
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Политика, которую намерены проводить Соединенные Штаты в АТР, вызы-
вает у Китая руководства серьезную озабоченность, поскольку военная база в 
Австралии замкнет кольцо из американских военных баз вокруг Китая и даст 
возможность США контролировать важнейшие морские торговые пути, через 
которые проходит товаров общей стоимостью $ 5 трлн ежегодно. К военному 
измерению восточноазиатской политики США готовы добавить экономическую 
составляющую.

В рамках саммита АТЭС (Гавайи, 2011 год) Президент Б. Обама заявил, что 
США рассматривают идею создания новой региональной торговой организа-
ции, в которую не будет допущен Китай1. США намерены комплексно проти-
водействовать Китаю, окружая его по периметру «оборонными союзами» с 
другими государствами региона (помимо Японии, Южной Кореи, Филиппин, 
Вьетнама, Мьянмы и Сингапура).

США в рамках своей «доктрины сдерживания» намерены выставить эконо-
мические барьеры Китаю в АТР. Такой точки зрения придерживается  профес-
сор Гемпширского колледжа М. Клэр2.

В этом смысле американскую базу в Австралии можно рассматривать как 
один из элементов санитарного кордона, которым США пытаются «запереть» Ки-
тай и поставить под контроль морские коммуникации (sea lanes), по которым по-
ставляются нефть и сжиженный газ.

Доступ к энергоносителям (кровя-
ной системе мировой экономики) ста-
новится для стран Западной Европы 
и Северной Америки с каждым годом 
все более затруднительным. Дешевой 
нефти и газа в ближайшем будущем не 
будет. В то же время США последние 
десятилетия потребляли до 40 % всех 
природных ресурсов планеты, тогда 
потребности Китая и Индии постоянно возрастают. Наметилась тенденция, в рам-
ках которой развивающиеся страны (где сосредоточены основные запасы энерго-
ресурсов нашей планеты) проводят национализацию своих природных богатств 
ради получения больших доходов в госбюджет. У западных аналитиков сложилось 
убеждение, что если вооруженный конфликт и состоится когда-либо между США 
и Китаем, то только из-за дележа тающих с каждым днем энергоресурсов.

В ближайшие годы подобное вряд ли произойдет, но скрытая борьба за ме-
сторождения будет идти постоянно. По прогнозам, в 2020 году Китай будет по-
треблять до 13,6 млн баррелей нефти в день, а в 2035 году — до 16,9 млн. Спрос 

1 Аssociated Press.
2 Клэр, М. «Кровь и нефть».

«Отныне главным содержанием амери-
канской военной стратегии будет не про-
тиводействие терроризму, а сдерживание 
экономически бурно развивающейся стра-
ны — вне зависимости от риска и цены во-
проса».

Профессор Гемпширского колледжа М. Клэр
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на привозную нефть в Китай составит 11,6 млн баррелей. Конкуренция за нефть 
между ее основными потребителями в будущем повысится многократно.

Импорт нефти в Китай с Ближнего Востока, из Африки и Латинской Амери-
ки значительно возрастет, а главные риски будут таиться на морских коммуни-
кациях. По мнению М. Клэра, обеспечив себе военно-морское превосходство 
в Южно-Китайском море и окрестных морях, США нацелены на то, чтобы об-
рести в XXI веке энергетический эквивалент того, что в XX веке называлось 
«ядерным шантажом». Только затроньте наши интересы, и мы поставим вашу 
экономику на колени, перекрыв поток жизненно важных энергоносителей. Та-
ким видится смысл новой политики США американскому эксперту1.

Важную роль при транспортировке нефти в Китай играет Йемен, который 
является стратегически важным районом, примыкающим к Персидскому за-
ливу и Аравийскому полуострову. Единственной страной в регионе, где Китай 
теоретически может создать военно-морскую базу, является Иран. Во всех 
остальных странах, представляющих интерес, установлено военное присут-
ствие западных держав.

Распространение пиратства в Аденском заливе и в Индийском океане ста-
новится определенным инструментом воздействия на энергетическую безопас-
ность Китая.

В череде арабских революций Ливия занимает особое место. Западная коа-
лиция сумела нанести свой главный удар по китайским интересам в Африке. 
Война в Ливии — попытка США отказать Китаю в ресурсах2. К началу 2011 года 
в Ливии работало 75 крупных китайских компаний, заключивших контрактов 
в общей сложности на $ 18 млрд. В результате военной операции НАТО в Ли-
вии Китаю пришлось свернуть 50 крупномасштабных проектов в этой северо-
африканской стране и эвакуировать 30 тыс. своих специалистов, работавших 
преимущественно в нефтяном секторе на востоке Ливии. В итоге китайцы без-
возвратно потеряли солидные суммы, вложенные в ливийскую экономику.

Захват нефтяных терминалов Ливии совпал по времени с принятием Евро-
союзом экономических санкций против Ирана и добровольным отказом Ев-
ропы от иранской нефти. Поэтому европейские руководители сейчас должны 
быть заинтересованы в налаживании поставок ливийской нефти, чтобы мини-
мизировать негативные последствия для европейской экономики от эмбарго 
на торговлю иранской нефтью. Задача по вбросу дешевой нефти на мировой 
энергетический рынок не выглядит такой уж невыполнимой.

Заметно обострилась ситуация и в Нигерии – седьмой стране в мире по 
уровню добычи нефти, на территории которой находится половина всех запа-
сов природного газа Африки. Нигерия на сегодняшний день является одним из 

1 Клэр, М. «European Energy Review».
2 Робертс, П., бывший заместитель министра финансов США в администрации Р. Рейгана,  
«Foreign Policy».
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важнейших мировых производителей легкой низкосернистой сырой нефти (вы-
сококачественная сырая нефть). Такую нефть добывают в Ливии и в Северном 
море, нефтяные запасы которого иссякают.

Нигерия является одним из ключевых поставщиков энергоресурсов в Китай. 
Сотрудничество этой страны с Китаем за последние годы набрало значитель-
ные обороты (Китай инвестировал в Нигерию более $ 12 млрд). В 2010 году 
Китай подписал соглашение на $ 28,5 млрд с правительством Нигерии о строи-
тельстве трех новых нефтеперерабатывающих заводов. Это была крупнейшая 
сделка, которую Китай заключил в Африке. Однако политическая ситуация в 
Нигерии нестабильна. К экономическому кризису, который переживает сегод-
ня эта африканская страна, добавляется межнациональная и межконфессио-
нальная напряженность.

Серьезным ударом по китайским интересам в 2011 году стало признание 
независимости Южного Судана — новообразованного государства, обладаю-
щего большими запасами нефти, потому представляющего интерес для Китая. 
США считают Южный Судан одним из своих ключевых союзников в Африке. 
Американские корпорации разрабатывают проект по строительству нефтепро-
водов из Южного Судана на Атлантическое побережье Африки (в Камерун, 
откуда нефть могла бы доставляться на танкерах в США). Поскольку себестои-
мость добычи нефти на северо-востоке Африки одна из самых низких в мире, 
США смогут получать по Трансафриканскому трубопроводу (Южный Судан — 
Центрально-Африканская Республика  — Камерун) самую дешевую в мире 
нефть и по кратчайшему маршруту.

Серьезным поражением Китая стал нереализованный проект строительства 
судано-ливийского нефтепровода (первого трансафриканского нефтепрово-
да, неподконтрольного западным державам), который намечалось осуществить 
в 2011 году. Этот нефтепровод должен был соединить Красное и Средиземное 
моря и пройти по маршруту Порт — Судан — Хартум — Феццан — Бенгази. От-
крытие этого нефтепровода могло переориентировать поставки ливийской неф-
ти с Евросоюза на Китай. Однако события в Ливии перечеркнули эти планы.

Американо-китайское соперничество в Африке и на Ближнем и Среднем 
Востоке продолжается и важным его измерением становится энергетический 
фактор и проблемы безопасности транспортировки энергоресурсов. Пока в 
этом направлении выигрывают США, медленно выдавливая китайские компа-
нии из нефтеносных регионов. США стремятся сдерживать Китай, оказывая на 
него определенное военное давление и сколачивая «оборонительные блоки» 
со странами Азии.
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К главе 4

Проблемы мирового кредитования компаний 
(к подразделу 4.1)

По данным экспертов «Standard & Poor's» предприятиям по всему миру при-
дется привлечь £ 28,5 трлн для избежания рецессии1. Они столкнутся с «идеаль-
ным штормом», поскольку они вынуждены привлечь эти средства для финан-
сирования предстоящей «стены» долгов. В частности, британским компаниям 
нужно будет около £ 220–268 млрд на рефинансирование долгов.

Масштабы необходимого рефинансирования на ряду с новыми долгами ком-
паний могут создать то, что S&P описывает как «идеальный шторм на кредитных 
рынках. Правительства и банковские регуляторы в настоящее время не имеют 
всех возможностей для противостояния другим «идеальным сценариям бури», 
учитывая, что они уже израсходовали большую часть их фискального и моне-
тарного арсенала для смягчения проблем, возникающих в последние годы.

Баланс британских банков резко сократился за последние три года, а объем 
капитала, который они занимают, утроился из-за потенциальных убытков.

Аналитик «SwissInvest» Э. Питерс прогнозирует вероятную «нехватку де-
нег» в ближайшие годы для рефинансирования компаний: «На планете Земля 
образовалась нехватка денег, чтобы все финансировать. Мы живем на заемные 
деньги, и нет никакого способа избежать этого».

Опасения по поводу способности стран финансировать свои долги привели 
к тому, что затраты по займам начали стремительно расти. S&P заявляет, что 
это может быть лишь началом более значительного кредитного кризиса.

Европейцы устали от жесткой экономии 
(к подразделу 4.3)

Время жесткой экономии в Европе с резким сокращением государственных 
расходов и одновременным взвинчиванием налоговой нагрузки на население 
прошло. Итоги выборов в ряде европейских государств продемонстрировали 
нежелание жителей Старого Света продолжать жить подобным экономическим 
курсом.

1 Доклад Международного рейтингового агентства «Standard & Poor's», «The Telegraph», 
11.05.2012.
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Глава МВФ К. Лагард предложила перейти к поэтапному сокращению де-
фицита государственного бюджета в каждой конкретной стране. В то же вре-
мя К. Лагард дала понять, что считает фискальные сокращения необходимыми 
для правительств региона. Глава МВФ рекомендовала властям сменить «угол 
наклона». По ее словам, вместо того чтобы добиваться выхода из кризиса и 
дефицита бюджета в ближайшие сроки, следует переключиться на план средне-
срочной экономии.

Таким образом, К. Лагард предло-
жила найти баланс между экономией 
и ростом.

В конце апреля 2012 года МВФ 
призвал Евросоюз к более активному 
противодействию долговому кризи-
су. Эксперты фонда подчеркнули, что 
государствам еврозоны необходимо 
решить долговые проблемы, принять 
меры для стабилизации банковской 
системы и провести радикальные 
структурные реформы.

МВФ также рекомендовал разви-
тым странам незначительно сократить 
бюджетные расходы. Как странам ЕС, 
так и другим развитым государствам 
необходимо вернуться к «нормаль-
ным» темпам экономического роста в 
течение двух-трех лет1.

Последствия выхода Греции из «еврозоны» 
(к подразделу 4.7)

Кризис «еврозоны» вновь стал на повестку дня2. Акцент делается на пер-
спективе исключения Греции из «зоны евро». В мае 2012 года на парламент-
ских выборах в Греции победили партии (при 70 % поддержке избирателей), 

«Что главнее — экономия или рост? Имен-
но этот вопрос порождает самое большое 
число дебатов в настоящее время. Я скло-
няюсь к тому, что нельзя стремиться толь-
ко к чему-то одному. Так что мы можем вы-
работать такую стратегию, которая будет 
полезной и сегодня, и завтра.
Вместо того чтобы добиваться выхода из 
кризиса и дефицита бюджета в ближайшие 
сроки, следует переключиться на план 
среднесрочной экономии.
Все мы прекрасно понимаем, что фискаль-
ная дисциплина негативно сказывается на 
росте экономики».

Глава МВФ К. Лагард, 
«Вести. Экономика», 08.05.2012

1 Шанмугаратнам, Тарман, Председатель руководящего органа МВФ, министр финансов 
Сингапура, «Вести. Экономика», 08.05.2012.
2 Прогнозы о возможном выходе Греции из «еврозоны» появились еще два года назад (после 
того, как страна обратилась за кредитной поддержкой к ЕС и МВФ). Обсуждение такого 
сценария стало более интенсивным летом 2011 года. Тогда у Греции возникли трудности с 
обеспечением госдолга.
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выступающие против радикального сокращения бюджета и не согласных с 
условиями выделения международных кредитов. После этого обсуждение воз-
можного дефолта Греции и выхода страны из «зоны евро» возобновилось с 
новой силой. Большинство крупных банков готовы возобновить торги драх-
мой — национальной валютой Греции.

Выход Греции из «зоны евро» больше не кажется фантастической идеей. 
Многие инвесторы сочли раскол «еврозоны» более вероятным1. Европейские 
правительства обдумывают различные сценарии, призывая Грецию соблюдать 
соглашения по экономии и реформам.

Два года назад выход Греции из «еврозоны» стал бы катастрофой масшта-
бов «Lehman Brothers». Даже год назад это было бы весьма рискованно с точ-
ки зрения заразности и цепной реакции в банковской системе. Теперь Европа 
подготовлена лучше.

Отдельные критики полагают, что последствия можно будет предотвратить 
благодаря новому фонду спасения на € 500 млрд. Однако неопределенность 
по поводу влияния на банки Европы по-прежнему является основной причиной 
для беспокойства.

Также после выхода Греции пришлось бы обсудить условия ее членства в 
ЕС. Соглашения ЕС предполагают возможность выхода из союза, но не из «ев-
розоны». Переговоры будут еще сложнее, если новые власти Греции потерпят 
дефолт по задолженности перед Европейским фондом финансовой стабиль-
ности, ЕЦБ и МВФ.

Если Греция потерпит дефолт по своим долговым обязательствам перед 
МВФ, она присоединится к «позорному» клубу государств (Зимбабве, Сомали 
и Судан).

Отдельные эксперты полагают, что в этих условиях для Греции существуют 
два возможных сценария. По оптимистическому правительство сможет переза-
пустить банковскую систему, сформировать сбалансированный бюджет и убе-
дить общественность смириться с резким падением стандартов жизни на фоне 
быстрого роста цен на импорт. После периода серьезной экономии станет воз-
можным быстрый рост. По альтернативному сценарию правительство восполь-
зуется валютной автономией (в борьбе с девальвацией) и пойдет на большие 
траты. Опасность состоит в гиперинфляции после короткой передышки, за ко-
торой последует дальнейшее обесценивание валюты и печатанье денег.

Такой прогноз для европейской экономики является весьма рискованным. 
После краха «Lehman Brothers» в 2008 году регион скатился к глубочайшей 
рецессии со времен Второй мировой войны не только из-за проблем банков-
ского кредитования, но и из-за краха доверия и сокращения затрат. Если евро-
пейские власти не проявят достаточного мастерства, чтобы обособить Грецию, 
такой сценарий может стать большой опасностью.

1 Джайлс, Крис. Шпигель, Питер. Хоуп, Керин. «Financial Times», 14.05.2012 г.
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Другие эксперты также видят два возможных пути развития ситуации: более 
катастрофический (неконтролируемый дефолт Греции) и менее катастрофи-
ческий, при котором финансовые институции успеют развернуть скоордини-
рованную политику, включающую в себя выкуп государственных облигаций и 
поддержку банков, а также формирование некоего фискального союза1.

Кредитные организации стараются подготовиться к негативному сценарию, 
но при этом указывают на то, что регуляторы и правительства не дают им разъ-
яснений по вопросам их планов на случай чрезвычайных событий. Среди бан-
киров нет единого мнения о том, насколько тяжелыми будут последствия вы-
хода Греции из «зоны евро». Так, Генеральный директор «HSBC» С. Гулливер 
призвал не преувеличивать связанные с такой перспективой риски. По оценке 
«JPMorgan» (Н. Панигирцоглу) для «еврозоны» прямые издержки ухода Греции 
составят порядка € 395 млрд.

Однако отдельных экономистов (например, специалиста по кредитной стра-
тегии «Deutsche Bank» Дж. Рейда) беспокоит «не столько непосредственное 
влияние возможного выхода Греции из «зоны евро»», сколько то, какой пример 
Греция подаст другим пребывающим в затруднительном положении экономи-
кам «еврозоны».

В этом ключе рассматривает проблему экономист А. Субраманиан: «если 
Грецию изгонят из «еврозоны», она (возможно) будет представлять для системы 
еще большую опасность, чем в ее составе, поскольку окажется моделью успеш-
ного восстановления экономики». Автор призывает не забывать о том, что де-
фолт может оказаться для Греции вовсе не катастрофой, как принято считать, а 
избавлением. Он указывает на опыт стран, переживших финансовый кризис в 
1990-х годах (Россия, Южная Корея, Индонезия, Аргентина). За краткосрочной 
рецессией в этих последовал устойчивый рост. История со всей очевидностью 
показывает, что жизнь после финансовых кризисов есть2. При этом А. Субрама-
ниан соглашается с теми, кто полагает, что в краткосрочной перспективе послед-
ствия будут «опустошительными»: интенсификация оттока капиталов, инфляция, 
вынужденное ужесточение мер экономии. Но резкое падение курса новой гре-
ческой валюты к евро (оно будет именно резким) вероятно запустит «процесс 
приспособления» и Греция уже к середине 2013 года имеет шансы встать на путь 
стабильного роста. Тогда грекам не только позавидуют избиратели в Испании, 
Португалии и Италии, но и Германия задумается о том, чем ей грозит потеря 
«еврозоны» и покончит со своей нынешней «скаредностью».

Отказ Греции от евро будет иметь финансовые последствия для ведущих эко-
номик «еврозоны». Так, например, для Франции эти последствия будут стоить по-
рядка € 50 млрд3. Столько потеряет государственный бюджет, а также французские 

1 Милн, Ричард. Дженкинс, Патрик. «Financial Times», 15.05.2012 г.
2 Субраманиан, Ар. «Financial Times».
3 Баруэн, Франсуа, Министр финансов Франции, Радио «Europe 1», 15.05.2012.
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банки и страховые компании, которые имеют активы в Греции или работают а этой 
стране. В то же время краха финансовых структур в связи с отказом Греции от 
евро не произойдет.

С другой стороны по данным Института экономических исследований выход 
Греции из «еврозоны» выгоден обеим сторонам. Выход Греции из «еврозоны» 
обойдется стране и всему валютному блоку намного дешевле, чем дальнейшее 
меры по ее удержанию в его рамках. В «еврозоне» Греции никогда не добиться 
повышения конкурентоспособности, которая необходима стране для выхода из 
экономической депрессии1.

По данным Центробанка Греции 
выход из «еврозоны» снизит уровень 
жизни граждан в два раза. С другой 
стороны, по оценкам европейских 
экспертов  цена выхода может соста-
вить до € 300 млрд (или 4 % ВВП ЕС).

В настоящее время многие ев-
ропейские политики высказывают 
мнение о том, что выход Греции из 
валютного блока может негативно от-
разиться на экономическом положе-
нии других «слабых» стран региона. 

Однако глава Ifo полагает, что с помощью «выкачивания» денег из «немецко-
го кошелька» невозможно постоянно спасать от суверенного дефолта страны, 
оказавшиеся в сложной экономической ситуации.

Для Германии переход Греции на драхму также имеет огромное значение. 
В настоящее время деньги из ФРГ направляются «в бездонную яму», тогда как 
выход Греции из еврозоны повышает шансы Германии в будущем получить назад 
средства, потраченные на спасение страны.

Греция получила в 2010 году пакет на € 110 млрд кредитов от ЕС и МВФ, а в 
марте 2012 года кредиторы согласились предоставить стране еще € 130 млрд и 
предписали кредиторам списать примерно € 100 млрд от номинала греческого 
долга. Взамен Греция обязалась реализовать многолетнюю программу сокраще-
ния бюджетного дефицита за счет урезания расходов, однако большинство жите-
лей Греции не поддерживают политику жесткой экономии.

В начале мая 2012 года главы европейских центральных банков не исключи-
ли возможность выхода Греции из «еврозоны», если страна не будет выполнять 
условия финансовой помощи со стороны стран Евросоюза2.

1 Зинн, Ханс-Вернер. Президент института экономических исследований Ifo при 
Мюнхенском университете, «Rheinische Post» (RPO), 07.05.2012 г.
2 «Би-би-си», 12.05.2012 г.

«Не могу себе представить, что Греция или 
Португалия, находясь в «еврозоне», смогут 
сократить цены и зарплаты на 30–40  %. 
Единственной альтернативой при этом яв-
ляется постоянное финансирование этих 
стран. А это мы делать не хотим и не мо-
жем».

Зинн Ханс-Вернер, Президент института 
экономических исследований Ifo 
при Мюнхенском университете
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При этом лидеры Франции и Германии заявили о том, что они заинтересо-
ваны оставить Грецию в «зоне евро». По мнению Президента Франции Европа 
готова предложить Греции дополнительные меры по поддержке роста и под-
держке экономической активности1.

Европа постепенно привыкает к мысли, что Греция «почти отрезанный ло-
моть», если не для Евросоюза, то для «еврозоны».

Лидеры «G8» (саммит 18–19 мая 2012 года в г. Кэмп-Дэвид, США) заявили о 
возможности удержания Греции в «еврозоне».

С другой стороны Германия требует от греческих партнеров принять ясное 
решение оставаться или уходить (хотя бы и через референдум). Европейские 
структуры готовятся к дефолту Греции и уходу ее из «зоны евро», считают свои 
убытки. Европейские парламентарии предлагают Греции параллельную валюту 
в рамках «Еврозоны» и т. д.

После того, как в 2009 году начался кризис греческих внешних долгов, страна 
принесла большие жертвы чтобы сводить концы с концами. Заработки уреза-
лись, рабочие места в госсекторе сокращались, бюджетный дефицит сокраща-
ли. Все это дорого обошлось гражданам Греции. За три последних года (2009–
2011 гг.) греческая экономика упала почти на 12 %. Реальные доходы граждан за 
это время уменьшились еще долее. Безработица выросла почти вдвое (до 17 % 
в 2011 году). Дефицит госбюджета сократился, но остается значительным (9,6 % 
ВВП в 2011 году), а баланс счета текущих операций (торгово-финансовый обмен 
с внешним миром) по-прежнему отрицателен (больше 9 % ВВП).

Это значит, что выполнение условий ЕС и выход на низкодефицитный бюд-
жет требуют новых жертв. Доходы среднестатистического грека должны упасть 
в общей сложности в полтора раза против 2008 года, а привычные социальные 
гарантии еще раз резко уменьшиться.

Проблемы Евросоюза (к подразделу 4.7)

Крах Европейского союза стал «реалистичным сценарием» из-за требова-
ний отдельных стран большей власти, требований ввести пограничный кон-
троль и опасений по поводу евро2. В своей речи к членам Европейской ко-
миссии Президент Европейского парламента М. Шульц «нарисовал» мрачную 
картину той ситуации, с которой могут столкнуться страны Евросоюза. В своей 
речи М. Шульц пожаловался на недавний переход власти в ЕС от обществен-

1 Пресс-конференции в г. Берлине (Германия) по итогам первой встречи нового президента 
Франции с канцлером Германии, 16.05.2012.
2 Шульц, Мартин. Президент Европейского парламента, «The Wall Street Journal», 26.04.2012 г.
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ных институтов и демократически из-
бранных парламентов обратно в руки 
национальных правительств.

Президент Европейского парла-
мента отмечает, что страны «еврозо-
ны» потрясены угрозами финансовой 
стабильности и опасениями по поводу 
того, что кризис в Греции может рас-
пространиться на Испанию и Италию.

Меры бюджетной экономии, реа-
лизуемые во многих странах «евро-
зоны», ослабляют темпы восстанов-
ления экономики региона в условиях 
продолжающегося кризиса.

Европа движется к экономической пропасти 
(к подразделу 4.7)

Долговые проблемы Европы снижают промышленное производство. Соглас-
но данным Евростата (на 16.05.2012) промышленное производство в «евро-
зоне» упало в марте 2012 года по сравнению с мартом 2011 года на 2,2 %. В 
целом в Евросоюзе промышленное производство уменьшилось на 1,9 %.

Ощутимый спад производства зафиксирован в Испании (7,5 %), Финляндии 
(6,1 %), Италии (5,8 %), Португалии (5,7 %), Швеции (на 3,8 %), во Франции 
(1,2 %). Греция также показала спад (8,5 %). Рост производства продемонстри-
ровали Германия (1,4 %), Латвия (8,5 %), Литва (5,9 %), Словакия (12,1 %).

Сократилось в Европе производство энергии. За рассматриваемый период 
производство энергии в «еврозоне» упало на 7,3 %, в Евросоюзе — на 6,3 %.

Европейский долговой кризис усугубляется. Некоторые наблюдатели увере-
ны, что еврокризис получится преодолеть только одним способом — развалив 
«еврозону». «Еврозоне» пока удалось избежать повторной рецессии исключи-
тельно благодаря росту ВВП Германии, который компенсировал падение ВВП 
других стран — участниц «зоны евро». Согласно данным Евростата, ВВП всей 
«еврозоны» в первом квартале 2012 года не изменился по сравнению с преды-
дущим кварталом и с первым кварталом 2011 года. ВВП Германии показал рост 
на 1,7 % в годовом выражении (прогнозировали рост менее 1 %).

Экономика Франции пребывает в состоянии стагнации, в Испании второй 
квартал подряд падает ВВП, в Италии и Нидерландах спад длится уже три квар-
тала. В Греции спад идет года.

«Впервые в истории Евросоюза его развал 
стал реалистичным сценарием. Ситуация 
во многих государствах региона такая, что 
ксенофобия растет, евро как валюта нахо-
дится под вопросом, открытые внутрен-
ние границы Европы в рамках шенгенской 
зоны находятся под угрозой.
За последние несколько месяцев мы ста-
ли свидетелями тревожной тенденции к 
ренационализации: главы государств и 
правительств принимают все больше и 
больше решений в свою пользу, обсужде-
ние и принятие этих решений проходит за 
закрытыми дверями».

М. Шульц, Президент Европейского парла-
мента, «The Wall Street Journal», 26.04.2012 г.
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Агентство Moody’s понизило долгосрочные рейтинги 26 итальянских банков 
с негативным прогнозом. В этом списке оказались два крупнейших итальян-
ских банка «UniCredit» и «Intesa Sanpaolo» (рейтинг снизился на одну ступень 
с негативным прогнозом).

Ранее экономический рост Европы (как и рост США) подпитывался в боль-
шей мере кредитами. Когда возможности перекредитования снизились, прео-
долеть кризис традиционными методами (за счет финансовой подпитки в долг) 
становится уже проблематично.

Отдельные эксперты уверены, что в сложившейся ситуации остро стоит во-
прос не о целесообразности спасения отдельных стран — участниц «еврозоны», 
а о пользе сохранения всей «еврозоны». Стремление долго и упорно спасать 
«еврозону» не поможет преодолеть долговой кризис. Наоборот, такие меры ско-
рее обернутся усугублением кризиса. Какие-либо антикризисные реформы в 
условиях сохранения единой «еврозоны» будет проводить вдвойне тяжелее.

В этих условиях необходим объективный анализ перспектив «еврозоны». В 
свое время она была создана больше из политических, чем экономических со-
ображений. Постепенный и последовательный возврат к национальным валютам 
станет (возможно) одним из самых мягких вариантов преодоления кризиса.

Проблема «еврозоны» в том, что она очень неоднородна. На одном краю 
страны со сравнительно низкими дефицитами бюджетов и конкурентоспособ-
ной промышленностью (ряд стран Северной Европы и Германия), на другом 
страны (преимущественно средиземноморские), которые одна за другой вы-
нуждены обращаться за международными кредитами. Есть также Франция, 
которая занимают «золотую» середину. Единого рецепта спасения, способной 
решить проблемы «еврозоны», на данный момент не существует.

Помочь наиболее проблемным странам могла бы девальвация евро. Однако 
валюта и монетарная политика едины для всех стран «еврозоны». Пока Испа-
ния или Португалия имеют одну валюту с эффективной в международной кон-
куренции и пользующейся доверием инвесторов страной Германией обесцене-
ние евро никогда не станет достаточно сильным, чтобы обеспечить значимый 
положительный эффект для экономик «периферийных» стран. Поэтому вос-
становление, по всей видимости, будет долгим и трудным, сопровождающимся 
периодическими всплесками паники и обесценения финансовых активов.

Есть два наиболее вероятных исхода долгового еврокризиса: либо углубле-
ние интеграции и передача контроля над бюджетами и налогообложением на 
наднациональный уровень, либо частичный распад «еврозоны».

Низкие темпы роста ВВП «еврозоны» скажутся на замедлении экономиче-
ского роста и в других странах мира.

С другой стороны некоторые эксперты не так радикальны в своих прогно-
зах. Они считают, что резкого падения евро не будет, т. к. этому не позволит 
случиться финансовая система Евросоюза, в частности, финансовые круги 
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«большой четверки. Пока Евросоюз не определится с проблемными странами 
(первую очередь с Грецией и Португалией) от колебаний невозможно избавить-
ся и не выйти на стабильный рост. Залогом успеха в этой ситуации может стать 
банковская сфера, которая не является проблемной. Снижение рейтингов бан-
ков является временным явлением. После того как общая ситуация стабилизи-
руется, кредитные портфели будут пересмотрены.

Госдолг «еврозоны» в 2011 году достиг максимальной отметки за всю исто-
рию существования евро (до 87,2 % ВВП в 2011 году с 85,3 % годом ранее)1. 
Наибольший госдолг зафиксирован у Греции (165,3 % ВВП), наименьший — в 
Эстонии (6 % ВВП). Германия оказалась единственной страной в Европе, про-
демонстрировавшей снижение госдолга (с 83 % до 81,2 %).

За финансовой помощью к Евросоюзу и МВФ уже обратились три страны: 
Греция, Португалия и Ирландия. Теперь в наихудшем положении в еврозоне 
находятся Испания и Италия.

Проблемы испытывают не только страны, но и крупнейшие банки Европы. 
Так, прибыль «Deutsche Bank» из-за развития кризиса «еврозоны» упала на 
36 % за квартал и составила € 1,4 млрд. В первом квартале 2011 года эта цифра 
равнялась € 2,1 млрд.

Выручка «Deutsche Bank» снизилась на 12% и составила € 9,2 млрд2. Банк 
объясняет, что столь низкие показатели обусловлены нестабильной ситуацией 
во всей «еврозоне», а не только в Германии, которая считается самой надежной 
европейской экономикой.

1 Bloomberg, Евростат.
2 «Би-би-си», 26.04.2012 г.
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ПРИЛОЖЕНИЕ I

Таблица 1

Группы стран по методике МВФ

Страны с развитой 
экономикой

Страны Азии 
с формирующимся рынком

Другие страны 
с формирующимся 

рынком

Другие развивающиеся 
страны

США (111)*
Великобритания (112)*†
Австрия (122)*†
Бельгия (124)*†
Дания (128)*†
Франция (132)*†
Германия (134)*†
Италия (136)*†
Люксембург (137)*
Нидерланды (138)*†
Норвегия (142)*†
Швеция (144)*†
Швейцария (146)*
Канада (156)*†
Япония (158)*†
Финляндия (172)*†
Греция (174)*†
Исландия (176)*†
Ирландия (178)*†
Португалия (182)*†
Испания (184)*†
Австралия (193)*†
Новая Зеландия (196)*†

Шри-Ланка (524)
Тайвань (528)*
САР Гонконг (532)*
Индия (534)*†
Индонезия (536)*†
Корея (542)*†
Малайзия (548)*†
Филиппины (566)*†
Сингапур (576)*
Таиланд (578)*†
Китай (924)*†

ЮАР (199)*†
Израиль (436)*†
Иордания (439)*†
Кувейт (443)
Ливан (446)
Оман (449)
Саудовская 
Аравия (456)
Сирийская Арабская 
Республика (463)
ОАЭ (466)
Египет (469)*†
Пакистан (564)
Алжир (612)
Ливия (672)
Марокко (686)*†
Тунис (744)
Азербайджан (912)
Беларусь (913)*
Казахстан (916)*
Россия (922)*†
Украина (926)*†

Боливия (218)
Гаити (263)
Гондурас (268)
Никарагуа (278)
Парагвай (288)
Антигуа и Барбуда (311)
Барбадос (316)
Доминика (321)
Гренада (328)
Ямайка (343)
Сент-Китс и Невис (361)
Сент-Люсия (362)
Сент-Винсент 
и Гренадины (364)
Суринам (366)
Бахрейн (419)
Бангладеш (513)
Мальдивские 
Острова (556)
Непал (558)
Вьетнам (582)
Ботсвана (616)
Камерун (622)
Кабо-Верде (624)
Эфиопия (644)
Гана (652)
Кот-д’Ивуар (662)
Кения (664)
Лесото (666)
Маврикий (684)
Мозамбик (688)
Нигерия (694)
Руанда (714)
Сейшельские 
Острова (718)
Сьерра-Леоне (724)
Свазиленд (734)
Танзания (738)
Уганда (746)
Соломоновы 
Острова (813)
Фиджи (819)
Папуа-Новая Гвинея (853)
Албания (914)

Страны Латинской Америки
с формирующимся рынком

Аргентина (213)*†
Бразилия (223)*†
Чили (228)*†
Колумбия (233)*†
Коста-Рика (238)*
Доминиканская 
Республика (243)
Эквадор (248)*†
Сальвадор (253)*†
Гватемала (258)*†
Мексика (273)*†
Панама (283)
Перу (293)*†
Уругвай (298)*†
Венесуэла (299)

Страны Европы 
с формирующимся рынком

Мальта (181)*
Турция (186)*†
Республика Кипр (423)*
Болгария (918)*†
Чешская Республика (935)*†
Словацкая Республика (936)*
Эстония (939)*
Латвия (941)*
Венгрия (944)*†
Литва (946)*
Хорватия (960)*
Словения (961)*
Польша (964)*†
Румыния (968)*†

Цифры в скобках после названия страны обозначают код страны в МФС.
* указывает на страны с развитой экономикой и формирующимся рынком, включенные в анализ с квартальной 
периодичностью данных.
† указывает на страны, включенные в выборку квартальной регрессии (которая меньше вследствие отсутствия 
данных для внутренних объясняющих переменных по некоторым странам).

Источник: МВФ, апрель 2011
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Таблица 2

Источники данных

Переменная Источник
Годовые данные
Потоки капитала (чистые; валовые активы 
и обязательства)

База данных «Статистики платежного баланса» (СПБ), нацио
нальные источники

Номинальный ВВП в долларах США База данных Всемирного банка «Показатели мирового разви
тия» (ПМР), База данных «Перспектив развития мировой эко
номики» (ПРМЭ)

Ликвидные обязательства Beck, Demirguc-Kunt, and Levine (2000, 2009)
Двусторонний экспорт и импорт База данных статистики географической структуры торговли
Индекс открытости счета операций с капи
талом

Chinn and Ito (2006, 2008)

Показатель режима обменного курса Reinhart and Rogoff (2004); Ilzetzki, Reinhart, and Rogoff (2008)
Степень иностранного участия на внутрен
нем рынке долга

База данных Банка международных расчетов

Внешние активы и обязательства База данных СПБ МВФ: статистика международной инвести
ционной позиции

Квартальные данные
Потоки капитала (чистые; валовые активы 
и обязательства)

База данных СПБ, Haver Analytics, CEIC, национальные источ
ники

Номинальный ВВП в долларах США База данных международной финансовой статистики (МФС), 
Haver Analytics, база данных EMED CEIC, национальные 
источники

Реальный рост ВВП (по годам) База данных ПРМЭ
Цены в расчетах по фьючерсным контрак
там на федеральные фонды

Чикагская торговая палата, Datastream (ряд CFF)

Фактическая процентная ставка в США ФРС (FRED, ряд DFF)
Прогнозы темпов роста в США Обследование профессиональных составителей прогнозов 

Федерального резервного банка Филадельфии
Внешние активы и обязательства США на 
двусторонней основе

База данных системы информации по международному 
капиталу Казначейства США, статистика прямых иностранных 
инвестиций Бюро экономического анализа

Краткосрочная процентная ставка Haver Analytics (G-10, EMERGE), Евростат, EMED, Datastream
Индекс потребительских цен База данных МФС
Составной показатель уровня риска «Международный справочник по страновому риску» группы 

PRS
Степень неприятия риска инвесторами Индекс изменчивости Чикагской биржи опционов, Haver 

Analytics
Ставка финансирования Европейского 
центрального банка

Haver Analytics

Базовая ставка Бундесбанка Haver Analytics
Источник: МВФ, Перспективы развития мировой экономики, апрель 2011 года
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ПРИЛОЖЕНИЕ II

Таблица 1

Страны с формирующимся рынком и развивающиеся страны по регионам, 
чистой внешней позиции и отношению к группе бедных стран с высоким 
уровнем задолженности

Чистая 
внешняя позиция

Бедные страны 
с высоким 
уровнем 

задолженности2
Чистый 

кредитор
Чистый 
дебитор1

Центральная и Восточная Европа
Албания *
Босния 
и Герцеговина *

Болгария *
Хорватия *
Венгрия *
Косово *
Латвия *
Литва *
Македония *
Черногория *
Польша *
Румыния *
Сербия *
Турция *
Армения *
Азербайджан *
Беларусь *
Грузия3 *
Казахстан *
Кыргызстан • *
Молдова *
Монголия3 •
Россия *
Таджикистан *
Туркменистан *
Украина *
Узбекистан *

Развивающиеся страны Азии
Афганистан • •
Бангладеш •
Бутан *
Бруней *
Камбоджа *
Китай *
Фиджи *
Индия *
Индонезия *
Кирибати *
Лаос *

Чистая 
внешняя позиция

Бедные страны 
с высоким 
уровнем 

задолженности2
Чистый 

кредитор
Чистый 
дебитор1

Малайзия *
Мальдивские 
Острова *

Мьянма *
Непал •
Пакистан *
Папуа-Новая 
Гвинея *

Филиппины *
Самоа •
Соломоновы 
Острова *

Шри-Ланка *
Таиланд *
Тимор *
Тувалу •
Вьетнам *
Вануату *
Toнга *

Латинская Америка и Карибский бассейн
Антигуа и 
Барбуда *

Аргентина *
Багамские 
Острова *

Белиз *
Боливия * •
Бразилия *
Чили *
Колумбия *
Коста-Рика *
Доминикан. 
Республика *

Эквадор •
Сальвадор *
Гренада *
Гватемала *
Гайана • •
Гаити • •
Гондурас * •
Ямайка *
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Чистая 
внешняя позиция

Бедные страны 
с высоким 
уровнем 

задолженности2
Чистый 

кредитор
Чистый 
дебитор1

Мексика *
Никарагуа * •
Доминика *
Барбадос *
Панама *
Парагвай *
Перу *
Сент-Китс и 
Невис *

Сент-Люсия *
Сент-Винсент 
и Гренадины •

Суринам •
Тринидад и 
Тобаго *

Уругвай *
Венесуэла *

Ближний Восток и Северная Африка
Алжир *
Бахрейн *
Джибути *
Египет *
Иран *
Ирак *
Иордания *
Кувейт *
Ливан *
Ливия *
Мавритания * •
Марокко *
Оман *
Катар *
Саудовская 
Аравия *

Судан * *
Сирия •
Тунис *
ОАЭ *
Йемен *

Африка к югу от Сахары
Ангола *
Бенин * •
Ботсвана *
Буркина-Фасо • •

Чистая 
внешняя позиция

Бедные страны 
с высоким 
уровнем 

задолженности2
Чистый 

кредитор
Чистый 
дебитор1

Камерун * •
Кабо-Верде *
ЦАР • •
Чад * *
Коморские 
Острова • *

Демократ. 
Респ. Конго • •

Конго • •
Кот-д’Ивуар * *
Экват. Гвинея *
Эритрея • *
Эфиопия • •
Габон *
Гамбия • •
Гана • •
Гвинея * *
Гвинея-Бисау * •
Кения *
Лесото *
Либерия * •
Мадагаскар • •
Малави * •
Мали • •
Маврикий *
Мозамбик * •
Намибия *
Нигер * •
Нигерия *
Руанда • •
Сан-Томе и 
Принсипи * •

Сенегал * •
Сейшельские 
Острова *

Сьерра-Леоне * •
ЮАР *
Свазиленд *
Танзания * •
Того • •
Уганда * •
Замбия * •
Зимбабве •
Бурунди • •

1 Точка вместо звездочки указывает на то, что основным источником внешнего финансирования 
соответствующей страны — чистого дебитора является официальное финансирование.
2 Точка вместо звездочки указывает на то, что страна достигла стадии завершения.
3 Грузия и Монголия, которые не являются членами Содружества Независимых Государств, включены в 
эту группу в силу их географического положения и схожих характеристик структуры экономики.
Источник: МВФ, Перспективы развития мировой экономики, апрель 2011 года
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Таблица 2

Страны с формирующимся рынком и развивающиеся страны по регионам 
и основным источникам экспортных доходов

Топливо Первичные продукты, кроме топлива
СНГ1

Азербайджан Монголия
Казахстан Узбекистан
Россия Туркменистан

Развивающиеся страны Азии
Бруней-Даруссалам Соломоновы Острова
Папуа-Новая Гвинея Тимор-Лешти

Латинская Америка и Карибский бассейн
Венесуэла Эквадор
Гайана Суринам
Тринидад и Тобаго
Перу
Чили

Ближний Восток и Северная Африка
Алжир Бахрейн
Мавритания Ирак
Иран Йеменская Республика
Катар Кувейт
Ливия ОАЭ
Оман Саудовская Аравия
Судан

Африка к югу от Сахары
Ангола Габон
Буркина-Фасо Бурунди
Гвинея Республика Конго
Гвинея-Бисау Нигерия
Чад Замбия
Зимбабве Экваториальная Гвинея
Конго Малави
Мали Сьерра-Леоне
Мозамбик
1 Монголия, которая не является членом СНГ, включена в эту группу в силу ее географического 
положения и схожих характеристик структуры экономики
Источник: МВФ, Перспективы развития мировой экономики, апрель 2011 года
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ПРИЛОЖЕНИЕ III

Таблица 1

Классификация стран Всемирного банка, (ноябрь) 2011

By Region By Income By Lending
East Asia and Pacific Low-income economies IDA
Europe and Central Asia Lower-middle-income economies Blend
Latin America & the Caribbean Upper-middle-income economies IBRD
Middle East and North Africa High-income economies  
South Asia High-income OECD members  
Sub-Saharan Africa    

East Asia and Pacific developing only: 24
American Samoa Malaysia Samoa
Cambodia Marshall Islands Solomon Islands
China Micronesia, Fed. Sts Thailand
Fiji Mongolia Timor-Leste
Indonesia Myanmar Tuvalu
Kiribati Palau Tonga
Korea, Dem. Rep. Papua New Guinea Vanuatu
Lao PDR Philippines Vietnam
Europe and Central Asia developing only: 23
Albania Kosovo Russian Federation
Armenia Kyrgyz Republic Serbia
Azerbaijan Latvia Tajikistan
Belarus Lithuania Turkey
Bosnia and Herzegovina Macedonia, FYR Turkmenistan
Bulgaria Moldova Ukraine
Georgia Montenegro Uzbekistan
Kazakhstan Romania
Latin America & the Caribbean developing only: 30
Antigua and Barbuda Dominican Republic Nicaragua
Argentina Ecuador Panama
Belize El Salvador Paraguay
Bolivia Grenada Peru
Brazil Guatemala St. Kitts and Nevis
Chile Guyana St. Lucia
Colombia Haiti St. Vincent and the Grenadines
Costa Rica Honduras Suriname
Cuba Jamaica Uruguay
Dominica Mexico Venezuela, RB
Middle East and North Africa developing only: 13
Algeria Jordan Tunisia
Djibouti Lebanon West Bank and Gaza
Egypt, Arab Rep. Libya Yemen, Rep.
Iran, Islamic Rep. Morocco
Iraq Syrian Arab Republic
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South Asia developing only: 8
Afghanistan India Pakistan
Bangladesh Maldives Sri Lanka
Bhutan Nepal
Sub-Saharan Africa developing only: 47
Angola Gambia, The Nigeria
Benin Ghana Rwanda
Botswana Guinea São Tomé and Principe
Burkina Faso Guinea-Bissau Senegal
Burundi Kenya Seychelles
Cameroon Lesotho Sierra Leone
Cape Verde Liberia Somalia
Central African Republic Madagascar South Africa
Chad Malawi Sudan
Comoros Mali Swaziland
Congo, Dem. Rep. Mauritania Tanzania
Congo, Rep Mauritius Togo
Côte d’Ivoire Mayotte Uganda
Eritrea Mozambique Zambia
Ethiopia Namibia Zimbabwe
Gabon Niger
Low-income economies (($ 1,005 or less) developing only: 35
Afghanistan Gambia, The Myanmar
Bangladesh Guinea Nepal
Benin Guinea-Bisau Niger
Burkina Faso Haiti Rwanda
Burundi Kenya Sierra Leone
Cambodia Korea, Dem Rep. Somalia
Central African Republic Kyrgyz Republic Tajikistan
Chad Liberia Tanzania
Comoros Madagascar Togo
Congo, Dem. Rep Malawi Uganda
Eritrea Mali Zimbabwe
Ethiopia Mozambique
Lower-middle-income economies ($ 1,006 to $ 3,975) developing only: 56
Angola India São Tomé and Principe
Armenia Iraq Senegal
Belize Kiribati Solomon Islands
Bhutan Kosovo Sri Lanka
Bolivia Lao PDR Sudan
Cameroon Lesotho Swaziland
Cape Verde Marshall Islands Syrian Arab Republic
Congo, Rep. Mauritania Timor-Leste
Côte d’Ivoire Micronesia, Fed. Sts. Tonga
Djibouti Moldova Turkmenistan 
Egypt, Arab Rep. Mongolia Tuvalu
El Salvador Morocco Ukraine
Fiji Nicaragua Uzbekistan
Georgia Nigeria Vanuatu



Современная мировая экономика 539Приложения

Ghana Pakistan Vietnam
Guatemala Papua New Guinea West Bank and Gaza
Guyana Paraguay Yemen, Rep.
Honduras Philippines Zambia
Indonesia Samoa
Upper-middle-income economies ($ 3,976 to $ 12,275) developing only: 54
Albania Ecuador Namibia
Algeria Gabon Palau
American Samoa Grenada Panama
Antigua and Barbuda Iran, Islamic Rep. Peru
Argentina Jamaica  Romania
Azerbaijan Jordan Russian Federation
Belarus Kazakhstan Serbia
Bosnia and Herzegovina Latvia Seychelles
Botswana Lebanon South Africa
Brazil Libya St. Kitts and Nevis
Bulgaria Lithuania St. Lucia
Chile Macedonia, FYR St. Vincent and the Grenadines
China Malaysia Suriname
Colombia Maldives Thailand
Costa Rica Mauritius Tunisia
Cuba Mayotte Turkey
Dominica Mexico Uruguay
Dominican Republic   Montenegro Venezuela, RB
High-income economies ($ 12,275 or more) developing only: 70
Andorra Germany Norway
Aruba Gibraltar Oman
Australia Greece Poland
Austria Greenland Portugal 
Bahamas, The Guam Puerto Rico
Bahrain Hong Kong SAR, China Qatar
Barbados Hungary San Marino
Belgium Iceland Saudi Arabia
Bermuda Ireland Singapore
Brunei Darussalam Isle of Man Sint Maarten
Canada Israel Slovak Republic
Cayman Islands Italy Slovenia
Channel Islands Japan Spain
Croatia  Korea, Rep. St. Martin
Curaçao Kuwait Sweden
Cyprus Liechtenstein  Switzerland
Czech Republic Luxembourg Trinidad and Tobago 
Denmark Macao SAR, China Turks and Caicos Islands
Estonia Malta United Arab Emirates
Equatorial Guinea Monaco United Kingdom
Faeroe Islands Netherlands United States
Finland New Caledonia Virgin Islands (U.S.)
France New Zealand
French Polynesia Northern Mariana Islands
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High-income OECD members developing only: 31
Australia Hungary Poland
Austria Iceland Portugal
Belgium Ireland Slovak Republic
Canada Italy Slovenia
Czech Republic Israel Spain
Denmark Japan Sweden
Estonia Korea, Rep. Switzerland
Finland Luxembourg United Kingdom
France Netherlands United States
Germany New Zealand
Greece Norway
IDA developing only: 65
Afghanistan Guyana Nicaragua
Angola Haiti Niger
Bangladesh Honduras Nigeria
Benin Kenya Rwanda
Bhutan Kiribati Samoa
Burkina Faso Kosovo   São Tomé and Principe
Burundi Kyrgyz Republic Senegal
Cambodia Lao PDR Sierra Leone
Cameroon Lesotho Solomon Islands
Central African Republic Liberia Somalia
Chad Madagascar Sudan
Comoros Malawi Tajikistan
Congo, Dem. Rep. Maldives Tanzania
Congo, Rep. Mali Timor-Leste
Côte d’Ivoire Marshall Islands Togo
Djibouti Mauritania Tonga
Eritrea Micronesia, Fed. Sts. Tuvalu
Ethiopia Moldova Uganda
Gambia, The Mongolia Vanuatu
Ghana Mozambique Yemen, Rep.
Guinea Myanmar Zambia
Guinea-Bissau Nepal
Blend developing only: 16
Armenia Grenada St. Vincent and the Grenadines
Bolivia India Uzbekistan
Bosnia and Herzegovina Pakistan Vietnam
Cape Verde   Papua New Guinea Zimbabwe
Dominica Sri Lanka
Georgia St. Lucia
IBRD developing only: 62
Albania Gabon Peru
Algeria Guatemala Philippines
Antigua and Barbuda Indonesia Poland
Argentina Iran, Islamic Rep. Romania
Azerbaijan Iraq Russian Federation
Belarus Jamaica Serbia
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Belize Jordan Seychelles
Botswana Kazakhstan South Africa
Brazil Korea, Rep. St. Kitts and Nevis
Bulgaria Lebanon Suriname
Chile Libya Swaziland
China Macedonia, FYR Syrian Arab Republic
Colombia Malaysia Thailand
Costa Rica Mauritius Trinidad and Tobago
Croatia Mexico Tunisia
Dominican Republic Montenegro Turkey
Ecuador Morocco Turkmenistan
Egypt, Arab Rep. Namibia Ukraine
El Salvador Palau Uruguay
Equatorial Guinea Panama Venezuela, RB
Fiji Paraguay
Источник: World Bank, http://data.worldbank.org/about/country-classifications/country-and-lending-
groups

How we Classify Countries

For operational and analytical purposes, the World Bank’s main criterion for classifying economies is 
gross national income (GNI) per capita. In previous editions of our publications, this term was referred to 
as gross national product, or GNP. (Learn more about this change in terminology.) Based on its GNI per 
capita, every economy is classified as low income, middle income (subdivided into lower middle and 
upper middle), or high income. Other analytical groups based on geographic regions are also used.

A short history

The Bank's analytical income categories (low, middle, high income) are based on the Bank's 
operational lending categories (civil works preferences, IDA eligibility, etc.). Learn about the history of 
operational guidelines.

Group definitions

These tables classify all World Bank member countries (187), and all other economies with 
populations of more than 30,000 (215 total).

Geographic region: Classifications and data reported for geographic regions are for low-income 
and middle-income economies only. Low-income and middle-income economies are sometimes 
referred to as developing economies. The use of the term is convenient; it is not intended to imply 
that all economies in the group are experiencing similar development or that other economies have 
reached a preferred or final stage of development. Classification by income does not necessarily reflect 
development status.

Income group: Economies are divided according to 2010 GNI per capita, calculated using the World 
Bank Atlas method. The groups are: low income, $1,005 or less; lower middle income, $1,006–$3,975; 
upper middle income, $3,976–$12,275; and high income, $12,276 or more.

Lending category: IDA countries are those that had a per capita income in 2010 of less than $1,175 
and lack the financial ability to borrow from IBRD. IDA loans are deeply concessional — interest-free 
loans and grants for programs aimed at boosting economic growth and improving living conditions. 
IBRD loans are noncessional. Blend countries are eligible for IDA loans because of their low per capita 
incomes but are also eligible for IBRD loans because they are financially creditworthy.

Notes: Income classifications are set each year on July 1. These official analytical classifications are 
fixed during the World Bank's fiscal year (ending on June 30), thus countries remain in the categories 
in which they are classified irrespective of any revisions to their per capita income data. Taiwan, China, 
is also included in high income.
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Таблица 2

Классификация стран Всемирного банка, 2011 (ноябрь)

Economy Code Region Income group Lending 
category Other

1 Afghanistan AFG South Asia Low income IDA HIPC
2 Albania ALB Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
3 Algeria DZA Middle East & North Africa Upper middle income IBRD  
4 American Samoa ASM East Asia & Pacific Upper middle income ...  
5 Andorra ADO ... High income: nonOECD ...  
6 Angola AGO Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA  
7 Antigua and Barbuda ATG Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
8 Argentina ARG Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
9 Armenia ARM Europe & Central Asia Lower middle income Blend  
10 Aruba ABW ... High income: nonOECD ...  
11 Australia AUS ... High income: OECD ...  
12 Austria AUT ... High income: OECD ... EMU
13 Azerbaijan AZE Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
14 Bahamas, The BHS ... High income: nonOECD ...  
15 Bahrain BHR ... High income: nonOECD ...  
16 Bangladesh BGD South Asia Low income IDA  
17 Barbados BRB ... High income: nonOECD ...  
18 Belarus BLR Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
19 Belgium BEL ... High income: OECD ... EMU
20 Belize BLZ Latin America & Caribbean Lower middle income IBRD  
21 Benin BEN Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
22 Bermuda BMU ... High income: nonOECD ...  
23 Bhutan BTN South Asia Lower middle income IDA  
24 Bolivia BOL Latin America & Caribbean Lower middle income Blend HIPC
25 Bosnia and Herzegovina BIH Europe & Central Asia Upper middle income Blend  
26 Botswana BWA Sub-Saharan Africa Upper middle income IBRD  
27 Brazil BRA Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
28 Brunei Darussalam BRN ... High income: nonOECD ...  
29 Bulgaria BGR Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
30 Burkina Faso BFA Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
31 Burundi BDI Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
32 Cambodia KHM East Asia & Pacific Low income IDA  
33 Cameroon CMR Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
34 Canada CAN ... High income: OECD ...  
35 Cape Verde CPV Sub-Saharan Africa Lower middle income Blend  
36 Cayman Islands CYM ... High income: nonOECD ...  
37 Central African Republic CAF Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
38 Chad TCD Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
39 Channel Islands CHI ... High income: nonOECD ...  
40 Chile CHL Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
41 China CHN East Asia & Pacific Upper middle income IBRD  
42 Colombia COL Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
43 Comoros COM Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
44 Congo, Dem. Rep. ZAR Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
45 Congo, Rep. COG Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
46 Costa Rica CRI Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
47 Côte d’Ivoire CIV Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
48 Croatia HRV ... High income: nonOECD IBRD  
49 Cuba CUB Latin America & Caribbean Upper middle income ...  
50 Curaçao CUW ... High income: nonOECD ...  
51 Cyprus CYP ... High income: nonOECD ... EMU
52 Czech Republic CZE ... High income: OECD ...  
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Economy Code Region Income group Lending 
category Other

53 Denmark DNK ... High income: OECD ...  
54 Djibouti DJI Middle East & North Africa Lower middle income IDA  
55 Dominica DMA Latin America & Caribbean Upper middle income Blend  
56 Dominican Republic DOM Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
57 Ecuador ECU Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
58 Egypt, Arab Rep. EGY Middle East & North Africa Lower middle income IBRD  
59 El Salvador SLV Latin America & Caribbean Lower middle income IBRD  
60 Equatorial Guinea GNQ ... High income: nonOECD IBRD  
61 Eritrea ERI Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
62 Estonia EST ... High income: OECD ... EMU
63 Ethiopia ETH Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
64 Faeroe Islands FRO ... High income: nonOECD ...  
65 Fiji FJI East Asia & Pacific Lower middle income IBRD  
66 Finland FIN ... High income: OECD ... EMU
67 France FRA ... High income: OECD ... EMU
68 French Polynesia PYF ... High income: nonOECD ...  
69 Gabon GAB Sub-Saharan Africa Upper middle income IBRD  
70 Gambia, The GMB Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
71 Georgia GEO Europe & Central Asia Lower middle income Blend  
72 Germany DEU ... High income: OECD ... EMU
73 Ghana GHA Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
74 Gibraltar GIB ... High income: nonOECD ...  
75 Greece GRC ... High income: OECD ... EMU
76 Greenland GRL ... High income: nonOECD ...  
77 Grenada GRD Latin America & Caribbean Upper middle income Blend  
78 Guam GUM ... High income: nonOECD ...  
79 Guatemala GTM Latin America & Caribbean Lower middle income IBRD  
80 Guinea GIN Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
81 Guinea-Bissau GNB Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
82 Guyana GUY Latin America & Caribbean Lower middle income IDA HIPC
83 Haiti HTI Latin America & Caribbean Low income IDA HIPC
84 Honduras HND Latin America & Caribbean Lower middle income IDA HIPC
85 Hong Kong SAR, China HKG ... High income: nonOECD ...  
86 Hungary HUN ... High income: OECD ...  
87 Iceland ISL ... High income: OECD ...  
88 India IND South Asia Lower middle income Blend  
89 Indonesia IDN East Asia & Pacific Lower middle income IBRD  
90 Iran, Islamic Rep. IRN Middle East & North Africa Upper middle income IBRD  
91 Iraq IRQ Middle East & North Africa Lower middle income IBRD  
92 Ireland IRL ... High income: OECD ... EMU
93 Isle of Man IMY ... High income: nonOECD ...  
94 Israel ISR ... High income: OECD ...  
95 Italy ITA ... High income: OECD ... EMU
96 Jamaica JAM Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
97 Japan JPN ... High income: OECD ...  
98 Jordan JOR Middle East & North Africa Upper middle income IBRD  
99 Kazakhstan KAZ Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
100 Kenya KEN Sub-Saharan Africa Low income IDA  
101 Kiribati KIR East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
102 Korea, Dem. Rep. PRK East Asia & Pacific Low income ...  
103 Korea, Rep. KOR ... High income: OECD IBRD  
104 Kosovo KSV Europe & Central Asia Lower middle income IDA  
105 Kuwait KWT ... High income: nonOECD ...  
106 Kyrgyz Republic KGZ Europe & Central Asia Low income IDA HIPC
107 Lao PDR LAO East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
108 Latvia LVA Europe & Central Asia Upper middle income ...  
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Economy Code Region Income group Lending 
category Other

109 Lebanon LBN Middle East & North Africa Upper middle income IBRD  
110 Lesotho LSO Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA  
111 Liberia LBR Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
112 Libya LBY Middle East & North Africa Upper middle income IBRD  
113 Liechtenstein LIE ... High income: nonOECD ...  
114 Lithuania LTU Europe & Central Asia Upper middle income ...  
115 Luxembourg LUX ... High income: OECD ... EMU
116 Macao SAR, China MAC ... High income: nonOECD ...  
117 Macedonia, FYR MKD Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
118 Madagascar MDG Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
119 Malawi MWI Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
120 Malaysia MYS East Asia & Pacific Upper middle income IBRD  
121 Maldives MDV South Asia Upper middle income IDA  
122 Mali MLI Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
123 Malta MLT ... High income: nonOECD ... EMU
124 Marshall Islands MHL East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
125 Mauritania MRT Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
126 Mauritius MUS Sub-Saharan Africa Upper middle income IBRD  
127 Mayotte MYT Sub-Saharan Africa Upper middle income ...  
128 Mexico MEX Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
129 Micronesia, Fed. Sts. FSM East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
130 Moldova MDA Europe & Central Asia Lower middle income IDA  
131 Monaco MCO ... High income: nonOECD ...  
132 Mongolia MNG East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
133 Montenegro MNE Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
134 Morocco MAR Middle East & North Africa Lower middle income IBRD  
135 Mozambique MOZ Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
136 Myanmar MMR East Asia & Pacific Low income IDA  
137 Namibia NAM Sub-Saharan Africa Upper middle income IBRD  
138 Nepal NPL South Asia Low income IDA  
139 Netherlands NLD ... High income: OECD ... EMU
140 New Caledonia NCL ... High income: nonOECD ...  
141 New Zealand NZL ... High income: OECD ...  
142 Nicaragua NIC Latin America & Caribbean Lower middle income IDA HIPC
143 Niger NER Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
144 Nigeria NGA Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA  
145 Northern Mariana Islands MNP ... High income: nonOECD ...  
146 Norway NOR ... High income: OECD ...  
147 Oman OMN ... High income: nonOECD ...  
148 Pakistan PAK South Asia Lower middle income Blend  
149 Palau PLW East Asia & Pacific Upper middle income IBRD  
150 Panama PAN Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
151 Papua New Guinea PNG East Asia & Pacific Lower middle income Blend  
152 Paraguay PRY Latin America & Caribbean Lower middle income IBRD  
153 Peru PER Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
154 Philippines PHL East Asia & Pacific Lower middle income IBRD  
155 Poland POL ... High income: OECD IBRD  
156 Portugal PRT ... High income: OECD ... EMU
157 Puerto Rico PRI ... High income: nonOECD ...  
158 Qatar QAT ... High income: nonOECD ...  
159 Romania ROM Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
160 Russian Federation RUS Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
161 Rwanda RWA Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
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Economy Code Region Income group Lending 
category Other

162 Samoa WSM East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
163 San Marino SMR ... High income: nonOECD ...  
164 São Tomé and Principe STP Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
165 Saudi Arabia SAU ... High income: nonOECD ...  
166 Senegal SEN Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
167 Serbia SRB Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
168 Seychelles SYC Sub-Saharan Africa Upper middle income IBRD  
169 Sierra Leone SLE Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
170 Singapore SGP ... High income: nonOECD ...  
171 Sint Maarten (Dutch part) SXM ... High income: nonOECD ...  
172 Slovak Republic SVK ... High income: OECD ... EMU
173 Slovenia SVN ... High income: OECD ... EMU
174 Solomon Islands SLB East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
175 Somalia SOM Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
176 South Africa ZAF Sub-Saharan Africa Upper middle income IBRD  
177 Spain ESP ... High income: OECD ... EMU
178 Sri Lanka LKA South Asia Lower middle income Blend  
179 St. Kitts and Nevis KNA Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
180 St. Lucia LCA Latin America & Caribbean Upper middle income Blend  
181 St. Martin (French part) MAF ... High income: nonOECD ...  

182 St. Vincent and the 
Grenadines VCT Latin America & Caribbean Upper middle income Blend  

183 Sudan SDN Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
184 Suriname SUR Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
185 Swaziland SWZ Sub-Saharan Africa Lower middle income IBRD  
186 Sweden SWE ... High income: OECD ...  
187 Switzerland CHE ... High income: OECD ...  
188 Syrian Arab Republic SYR Middle East & North Africa Lower middle income IBRD  
189 Tajikistan TJK Europe & Central Asia Low income IDA  
190 Tanzania TZA Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
191 Thailand THA East Asia & Pacific Upper middle income IBRD  
192 Timor-Leste TMP East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
193 Togo TGO Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
194 Tonga TON East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
195 Trinidad and Tobago TTO ... High income: nonOECD IBRD  
196 Tunisia TUN Middle East & North Africa Upper middle income IBRD  
197 Turkey TUR Europe & Central Asia Upper middle income IBRD  
198 Turkmenistan TKM Europe & Central Asia Lower middle income IBRD  
199 Turks and Caicos Islands TCA ... High income: nonOECD ...  
200 Tuvalu TUV East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
201 Uganda UGA Sub-Saharan Africa Low income IDA HIPC
202 Ukraine UKR Europe & Central Asia Lower middle income IBRD  
203 United Arab Emirates ARE ... High income: nonOECD ...  
204 United Kingdom GBR ... High income: OECD ...  
205 United States USA ... High income: OECD ...  
206 Uruguay URY Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
207 Uzbekistan UZB Europe & Central Asia Lower middle income Blend  
208 Vanuatu VUT East Asia & Pacific Lower middle income IDA  
209 Venezuela, RB VEN Latin America & Caribbean Upper middle income IBRD  
210 Vietnam VNM East Asia & Pacific Lower middle income Blend  
211 Virgin Islands (U.S.) VIR ... High income: nonOECD ...  
212 West Bank and Gaza WBG Middle East & North Africa Lower middle income ...  
213 Yemen, Rep. YEM Middle East & North Africa Lower middle income IDA  
214 Zambia ZMB Sub-Saharan Africa Lower middle income IDA HIPC
215 Zimbabwe ZWE Sub-Saharan Africa Low income Blend  
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Economy Code Region Income group Lending 
category Other

1 World WLD
2 Low income LIC
3 Middle income MIC
4     Lower middle income LMC
5     Upper middle income UMC
6 Low & middle income LMY
7     East Asia & Pacific EAP
8     Europe & Central Asia ECA
9     Latin America & Caribbean LAC
10     Middle East & North Africa MNA
11     South Asia SAS
12     Sub-Saharan Africa SSA
13 High income HIC
14     Euro area EMU
15     High income: OECD OEC
16     High income: nonOECD NOC
17 Arab World ARB
18 East Asia & Pacific (all income levels) EAS
19 Europe & Central Asia (all income levels) ECS
20 European Union EUU
21 Heavily indebted poor countries (HIPC) HPC
22 Latin America & the Caribbean (all income levels) LCN
23 Least developed countries: UN classification LDC
24 Middle East & North Africa (all income levels) MEA
25 North America NAC
26 OECD members OED
27 Sub-Saharan Africa (all income levels) SSF

This table classifies all World Bank member economies, and all other economies with populations of more 
than 30,000. For operational and analytical purposes, economies are divided among income groups according 
to 2010 gross national income (GNI) per capita, calculated using the World Bank Atlas method. The groups are: 
low income, $ 1,005 or less; lower middle income, $ 1,006–3,975; upper middle income, $ 3,976–12,275; 
and high income, $ 12,276 or more. Other analytical groups based on geographic regions are also used.

Geographic classifications and data reported for geographic regions are for low-income and middle-
income economies only. Low-income and middle-income economies are sometimes referred to as developing 
economies. The use of the term is convenient; it is not intended to imply that all economies in the group 
are experiencing similar development or that other economies have reached a preferred or final stage of 
development. Classification by income does not necessarily reflect development status.

Lending category: IDA countries are those that had a per capita income in 2010 of less than $ 1,175 and 
lack the financial ability to borrow from IBRD. IDA loans are deeply  concessional — interest-free loans and 
grants for programs aimed at boosting economic growth and improving living conditions. IBRD loans are 
noncessional. Blend countries are eligible for IDA loans because of their low per capita incomes but are also 
eligible for IBRD loans because they are financially creditworthy.

Note: Income classifications set on 1 July 2011 remain in effect until 1 July 2012. 6 July 2011 revision: 
Lending status for Azerbaijan changed to IBRD; Marshall Islands and Micronesia, Fed. Sts. to IDA; effective 1 
July 2011; 18 July 2011 revision: Sri Lanka changed to Blend; 10 November 2011 revision: Tuvalu added to 
IDA.

Netherlands Antilles ceased to exist on 10 October 2010. Curaçao and Sint Maarten became countries 
within the Kingdom of the Netherlands. Bonaire, St. Eustatius and Saba became special municipalities of the 
Netherlands.
Источник: World Bank
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Таблица 3

Характеристики стран Всемирного Банка, 2012

Страна Регион Уровень 
доходов

Сред. 
душевой 
ВНД, $

Население

Норвегия ОЭСР Высокий 85 380 4 882 930
Люксембург ОЭСР Высокий 79 510 506 640
Катар Ближний Восток и Северная Африка Высокий 76 168 1 508 322
Швейцария ОЭСР Высокий 70 350 7 790 010
ОАЭ Ближний Восток и Северная Африка Высокий 59 716 4 707 307
Дания ОЭСР Высокий 58 980 5 565 020
Швеция ОЭСР Высокий 49 930 9 394 130
Нидерланды ОЭСР Высокий 49 720 16 622 560
Финляндия ОЭСР Высокий 47 170 5 362 610
США ОЭСР Высокий 47 140 309 712 000
Австрия ОЭСР Высокий 46 710 8 381 780
Канада ОЭСР Высокий 46 215 34 173 900
Бельгия ОЭСР Высокий 45 420 10 866 560
Австралия ОЭСР Высокий 43 740 22 327 200
Германия ОЭСР Высокий 43 330 81 635 580
Франция ОЭСР Высокий 42 390 64 876 618
Япония ОЭСР Высокий 42 150 127 380 000
Ирландия ОЭСР Высокий 40 990 4 451 310
Сингапур Восточная Азия и Тихоокеанский регион Высокий 40 920 5 140 300
Великобритания и 
Сев. Ирландия ОЭСР Высокий 38 540 62 246 610

Кувейт Ближний Восток и Северная Африка Высокий 36 412 2 863 000
Италия ОЭСР Высокий 35 090 60 574 530
Исландия ОЭСР Высокий 33 870 318 450
Гонконг, Китай Восточная Азия и Тихоокеанский регион Высокий 32 900 7 041 270
Новая Зеландия ОЭСР Высокий 32 145 4 370 700
Испания ОЭСР Высокий 31 650 46 217 400
Бруней-Даруссалам Восточная Азия и Тихоокеанский регион Высокий 31 238 407 045
Кипр Европа и Центральная Азия Высокий 28 237 879 723
Израиль ОЭСР Высокий 27 340 7 577 000
Греция ОЭСР Высокий 27 240 11 329 170
Словения ОЭСР Высокий 23 860 2 065 110
Багамские Острова Латинская Америка и Карибский бассейн Высокий 21 879 345 736
Португалия ОЭСР Высокий 21 860 10 641 710
Бахрейн Ближний Восток и Северная Африка Высокий 20 475 807 131
Республика Корея ОЭСР Высокий 19 890 48 875 000
Оман Ближний Восток и Северная Африка Высокий 18 657 2 905 114
Тайвань, Китай Восточная Азия и Тихоокеанский регион Высокий 18 458 23 151 000
Чешская Республика ОЭСР Высокий 17 870 10 534 920
Пуэрто Рико (США) Латинская Америка и Карибский бассейн Высокий 17 280 3 980 064
Саудовская Аравия Ближний Восток и Северная Африка Высокий 16 995 25 988 900
Словакия ОЭСР Высокий 16 220 5 429 970
Тринидад и Тобаго Латинская Америка и Карибский бассейн Высокий 15 380 1 343 725
Экваториал. Гвинея Африка (к югу от Сахары) Высокий 14 680 693 385
Эстония ОЭСР Высокий 14 360 1 340 200
Хорватия Европа и Центральная Азия Высокий 13 760 4 430 003
Венгрия ОЭСР Высокий 12 990 10 004 970
Польша ОЭСР Высокий 12 420 38 177 910
Латвия Европа и Центральная Азия Высокий 11 620 2 242 830
Венесуэла Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 11 590 28 834 000
Литва Европа и Центральная Азия Выше среднего 11 400 3 318 970
Антигуа и Барбуда Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 10 610 88 550
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Страна Регион Уровень 
доходов

Сред. 
душевой 
ВНД, $

Население

Уругвай Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 10 590 3 356 584
Сент-Киттс и Невис Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 9 980 50 000
Чили Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 9 940 17 134 708
Россия Европа и Центральная Азия Выше среднего 9 910 141 750 000
Турция Европа и Центральная Азия Выше среднего 9 500 75 705 147
Сейшельские 
Острова Африка (к югу от Сахары) Выше среднего 9 490 89 000

Бразилия Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 9 390 194 946 470
Мексика Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 9 330 108 523 000
Ливан Ближний Восток и Северная Африка Выше среднего 9 020 4 254 583
Аргентина Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 8 450 40 665 732
Малайзия Восточная Азия и Тихоокеанский регион Выше среднего 7 900 27 913 990
Румыния Европа и Центральная Азия Выше среднего 7 840 21 449 980
Габон Африка (к югу от Сахары) Выше среднего 7 760 1 501 266
Маврикий Африка (к югу от Сахары) Выше среднего 7 740 1 282 000
Казахстан Европа и Центральная Азия Выше среднего 7 440 16 316 050
Панама Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 6 990 3 508 475
Суринам Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 6 975 524 345
Ботсвана Африка (к югу от Сахары) Выше среднего 6 890 1 977 569
Черногория Европа и Центральная Азия Выше среднего 6 690 625 516
Коста-Рика Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 6 580 4 639 827
Палау Восточная Азия и Тихоокеанский регион Выше среднего 6 460 20 519
Болгария Европа и Центральная Азия Выше среднего 6 240 7 561 910
Южная Африка Африка (к югу от Сахары) Выше среднего 6 100 49 962 243
Беларусь Европа и Центральная Азия Выше среднего 6 030 9 645 000
Сербия Европа и Центральная Азия Выше среднего 5 820 7 289 300
Гренада Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 5 560 104 342
Колумбия Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 5 510 46 300 196
Азербайджан Европа и Центральная Азия Выше среднего 5 180 8 883 200
Сент-Люсия Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 970 174 000
Доминика Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 960 74 000
Доминиканская 
Республика Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 860 10 225 482

Сент-Винсент и 
Гренадины Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 850 109 284

Босния и 
Герцеговина Европа и Центральная Азия Выше среднего 4 790 3 759 633

Ямайка Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 750 2 712 091
Иран (Исламская 
Республика) Ближний Восток и Северная Африка Выше среднего 4 741 73 864 000

Перу Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 710 29 496 120
Намибия Африка (к югу от Сахары) Выше среднего 4 650 2 212 037
Македония, БРЮ Европа и Центральная Азия Выше среднего 4 520 2 060 563
Эквадор Латинская Америка и Карибский бассейн Выше среднего 4 510 13 774 909
Алжир Ближний Восток и Северная Африка Выше среднего 4 460 35 422 589
Иордания Ближний Восток и Северная Африка Выше среднего 4 350 6 093 000
Мальдивские 
Острова Южная Азия Выше среднего 4 270 313 920

Китай Восточная Азия и Тихоокеанский регион Выше среднего 4 260 1 338 300 000
Таиланд Восточная Азия и Тихоокеанский регион Выше среднего 4 210 68 139 238
Тунис Ближний Восток и Северная Африка Выше среднего 4 070 10 535 100
Албания Европа и Центральная Азия Выше среднего 4 000 3 169 087
Ангола Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 3 960 18 992 707
Белиз Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 3 740 344 700
Фиджи Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 3 610 854 098
Тонга Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 3 380 104 260
Эль-Сальвадор Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 3 360 6 194 126
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Страна Регион Уровень 
доходов

Сред. 
душевой 
ВНД, $

Население

Косово Европа и Центральная Азия Ниже среднего 3 300 1 815 000
Гайана Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 3 270 761 442
Кабо-Верде Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 3 160 512 582
Армения Европа и Центральная Азия Ниже среднего 3 090 3 090 379
Украина Европа и Центральная Азия Ниже среднего 3 010 45 759 961
Маршалловы 
Острова Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 990 62 360

Парагвай Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 2 940 6 459 727
Самоа Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 930 178 943
Марокко Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 2 850 32 381 283
Вануату Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 760 239 651
Гватемала Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 2 740 14 376 881
Микронезия Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 700 111 064
Грузия Европа и Центральная Азия Ниже среднего 2 690 4 428 544
Сирия Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 2 640 21 615 919
Свазиленд Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 2 600 1 201 904
Индонезия Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 580 232 516 771
Египет Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 2 340 84 474 427
Ирак Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 2 320 32 297 391
Республика Конго Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 2 310 3 758 678
Шри-Ланка Южная Азия Ниже среднего 2 290 20 451 826
Тимор-Лешти 
(Восточный Тимор) Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 200 1 171 163

Филиппины Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 050 93 616 853
Кирибати Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 2 010 99 547
Бутан Южная Азия Ниже среднего 1 920 708 484
Монголия Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 1 890 2 701 117
Гондурас Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 1 880 7 615 584
Молдова Европа и Центральная Азия Ниже среднего 1 810 3 561 105
Боливия Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 1 790 10 030 832
Зап. берег р. Иордан 
и Сектор Газа Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 1 523 4 152 102

Джибути Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 1 383 879 053
Индия Южная Азия Ниже среднего 1 340 1 170 938 000
Папуа-Новая Гвинея Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 1 300 6 888 387
Узбекистан Европа и Центральная Азия Ниже среднего 1 280 28 160 361
Судан Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 270 43 551 941
Гана Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 240 24 332 755
Сан-Томе и 
Принсипи Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 200 165 397

Нигерия Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 180 158 258 917
Камерун Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 160 19 958 351
Вьетнам Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 1 100 88 361 983
Лесото Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 080 2 084 182
Никарагуа Латинская Америка и Карибский бассейн Ниже среднего 1 080 5 822 265
Замбия Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 070 12 926 409
Кот-д’Ивуар Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 070 21 570 746
Йемен Ближний Восток и Северная Африка Ниже среднего 1 060 24 255 928
Мавритания Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 060 3 365 675
Пакистан Южная Азия Ниже среднего 1 050 173 383 000
Сенегал Африка (к югу от Сахары) Ниже среднего 1 050 12 860 717
Соломоновы 
Острова Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 1 030 535 699

Лаос Восточная Азия и Тихоокеанский регион Ниже среднего 1 010 6 436 093
Кыргызстан Европа и Центральная Азия Низкий 880 5 365 167
Коморские острова Африка (к югу от Сахары) Низкий 820 675 000
Кения Африка (к югу от Сахары) Низкий 780 40 862 900
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Таджикистан Европа и Центральная Азия Низкий 780 7 074 845
Камбоджа Восточная Азия и Тихоокеанский регион Низкий 760 14 138 255
Бенин Африка (к югу от Сахары) Низкий 750 9 211 741
Гаити Латинская Америка и Карибский бассейн Низкий 650 9 958 175
Бангладеш Южная Азия Низкий 640 164 425 491
Мали Африка (к югу от Сахары) Низкий 600 15 369 809
Чад Африка (к югу от Сахары) Низкий 600 11 506 130
Буркина-Фасо Африка (к югу от Сахары) Низкий 550 16 286 706
Гвинея-Биссау Африка (к югу от Сахары) Низкий 540 1 647 380
Руанда Африка (к югу от Сахары) Низкий 540 10 277 212
Танзания Африка (к югу от Сахары) Низкий 530 45 039 573
Афганистан Южная Азия Низкий 517 30 605 401
Непал Южная Азия Низкий 490 29 852 682
Уганда Африка (к югу от Сахары) Низкий 490 33 796 461
Зимбабве Африка (к югу от Сахары) Низкий 460 12 644 041
Центральноафрикан. 
Республика Африка (к югу от Сахары) Низкий 460 4 505 945

Гамбия Африка (к югу от Сахары) Низкий 440 1 750 732
Мадагаскар Африка (к югу от Сахары) Низкий 440 20 146 442
Мозамбик Африка (к югу от Сахары) Низкий 440 23 405 670
Того Африка (к югу от Сахары) Низкий 440 6 780 030
Гвинея Африка (к югу от Сахары) Низкий 380 10 323 755
Эфиопия Африка (к югу от Сахары) Низкий 380 84 975 606
Нигер Африка (к югу от Сахары) Низкий 360 15 891 482
Сьерра-Леоне Африка (к югу от Сахары) Низкий 340 5 835 664
Эритрея Африка (к югу от Сахары) Низкий 340 5 223 994
Малави Африка (к югу от Сахары) Низкий 330 14 900 841
Либерия Африка (к югу от Сахары) Низкий 190 4 101 767
Дем. Рес. Конго Африка (к югу от Сахары) Низкий 180 67 827 495
Бурунди Африка (к югу от Сахары) Низкий 160 8 518 862
Источник: Всемирный Банк, IFC, «Ведение бизнеса 2012»
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ПРИЛОЖЕНИЕ IV

Таблица 1

Классификация стран

Developed economies
Europe

Other countries Major developed economies 
(G7)European Union Other Europe

EU-15
Austria
Belgium
Denmark
Finland
France
Germany
Greece
Ireland
Italy
Luxembourg
Netherlands
Portugal
Spain
Sweden
United Kingdom

Iceland
Norway
Switzerland

Australia
Canada
Japan
New Zealand
United States

Canada
Japan
France
Germany
Italy
United Kingdom
United States

New EU member States
Bulgaria
Cyprus
Czech Republic
Estonia
Hungary
Latvia
Lithuania
Malta
Poland
Romania
Slovakia
Slovenia

Sources: World Economic Situation and Prospects 2011

Таблица 2

Классификация стран

Economies in transition
South-eastern Europe Commonwealth of Independent States and Georgiaa

Albania
Bosnia and Herzegovina
Croatia
Montenegro
Serbia
The former Yugoslav Republic of Macedonia

Armenia
Azerbaijan
Belarus
Georgiaa
Kazakhstan
Kyrgyzstan
Republic of Moldova
Russian Federation
Tajikistan
Turkmenistan
Ukraine
Uzbekistan

aGeorgia officially left the Commonwealth of Independent States on 18 August 2009. However, its performance is 
discussed in the context of this group of countries for reasons of geographic proximity and similarities in economic 
structure.
Sources: World Economic Situation and Prospects 2011
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Таблица 3

Классификация стран

Developing economies by regiona

Latin America 
and the Caribbean Africa East Asia South Asia Western Asia

Argentina
Barbados
Bolivia
(Plurinational State of)
Brazil
Chile
Colombia
Costa Rica
Cuba
Dominican Republic
Ecuador
El Salvador
Guatemala
Guyana
Haiti
Honduras
Jamaica
Mexico
Nicaragua
Panama
Paraguay
Peru
Trinidad and Tobago
Uruguay
Venezuela
(Bolivarian Republic of)

Algeria
Angola
Benin
Botswana
Burkina Faso
Burundi
Cameroon
Cape Verde
Central African 
Republic
Chad
Comoros
Congo
Cote d’Ivoire
Democratic Republic 
of the Congo
Djibouti
Egypt
Equatorial Guinea
Eritrea
Ethiopia
Gabon
Gambia
Ghana
Guinea
Guinea-Bissau
Kenya
Lesotho
Liberia
Libyan Arab 
Jamahiriya
Madagascar
Malawi
Mali
Mauritania
Mauritius
Morocco
Mozambique
Namibia
Niger
Nigeria
Rwanda
Sao Tome and Prinicipe
Senegal
Sierra Leone
Somalia
South Africa
Sudan
Togo
Tunisia
Uganda
United Republic
of Tanzania
Zambia
Zimbabwe

Brunei Darussalam
China
Hong Kong SARb

Indonesia
Malaysia
Myanmar
Papua New Guinea
Philippines
Republic of Korea
Singapore
Taiwan Province 
of China
Thailand
Viet Nam

Bangladesh
India
Iran (Islamic Republic of)
Nepal
Pakistan
Sri Lanka

Bahrain
Iraq
Israel
Jordan
Kuwait
Lebanon
Oman
Qatar
Saudi Arabia
Syrian Arab Republic
Turkey
United Arab Emirates
Yemen

aEconomies systematically monitored by the Global Economic Monitoring Unit of DPAD.
bSpecial Administrative Region of China.
Sources: World Economic Situation and Prospects 2011
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Таблица 4

Классификация стран

Fuel-exporting countries

Economies 
in transition

Developing countries
Latin America 

and the Caribbean Africa East Asia South Asia Western 
Asia

Azerbaijan
Kazakhstan
Russian 
Federation
Turkmenistan
Uzbekistan

Bolivia (Plurinational 
State of)
Colombia
Ecuador
Trinidad and Tobago
Venezuela (Bolivarian 
Republic of)

Algeria
Angola
Cameroon
Chad
Congo
Cote d’Ivoire
Egypt
Equatorial Guinea
Gabon
Libyan Arab Jamahiriya
Nigeria
Sudan

Brunei 
Darussalam
Indonesia
Viet Nam

Iran (Islamic 
Republic of)

Bahrain
Iraq
Kuwait
Oman
Qatar
Saudi Arabia
United Arab 
Emirates
Yemen

Sources: World Economic Situation and Prospects 2011
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Таблица 5

Классификация стран

Economies by per capita GNI
High income Upper middle income Lower middle income Low income

Australia
Austria
Bahrain
Barbados
Belgium
Brunei Darussalam
Canada
Croatia
Cyprus
Czech Republic
Denmark
Equatorial Guinea
Estonia
Finland
France
Germany
Greece
Hong Kong SARa

Hungary
Iceland
Ireland
Israel
Italy
Japan
Kuwait
Latvia
Luxembourg
Malta
Netherlands
New Zealand
Norway
Oman
Poland
Portugal
Qatar
Republic of Korea
Saudi Arabia
Singapore
Slovakia
Slovenia
Spain
Sweden
Switzerland
Taiwan Province of 
China
Trinidad and Tobago
United Arab Emirates
United Kingdom
United States

Albania
Algeria
Argentina
Azerbaijan
Belarus
Bosnia and Herzegovina
Botswana
Brazil
Bulgaria
Chile
Colombia
Costa Rica
Cuba
Dominican Republic
Gabon
Iran (Islamic Republic of)
Jamaica
Kazakhstan
Lebanon
Libyan Arab Jamahiriya
Lithuania
Malaysia
Mauritius
Mexico
Montenegro
Namibia
Panama
Peru
Romania
Russian Federation
Serbia
South Africa
The former Yugoslav
Republic of Macedonia
Turkey
Uruguay
Venezuela (Bolivarian 
Republic of)

Angola
Armenia
Bolivia (Plurinational 
State of)
Cameroon
Cape Verde
China
Congo
Cote d’Ivoire
Djibouti
Ecuador
Egypt
El Salvador
Georgia
Guatemala
Guyana
Honduras
India
Indonesia
Iraq
Jordan
Lesotho
Morocco
Nicaragua
Nigeria
Pakistan
Papua New Guinea
Paraguay
Philippines
Republic of Moldova
Sao Tome and Prinicipe
Senegal
Sri Lanka
Sudan
Syrian Arab Republic
Thailand
Tunisia
Turkmenistan
Ukraine
Uzbekistan
Viet Nam
Yemen

Bangladesh
Benin
Burkina Faso
Burundi
Central African Republic
Chad
Comoros
Democratic Republic of the 
Congo
Eritrea
Ethiopia
Gambia
Ghana
Guinea
Guinea-Bissau
Haiti
Kenya
Kyrgyzstan
Liberia
Madagascar
Malawi
Mali
Mauritania
Mozambique
Myanmar
Nepal
Niger
Rwanda
Sierra Leone
Somalia
Tajikistan
Togo
Uganda
United Republic of Tanzania
Zambia
Zimbabwe

aSpecial Administrative Region of China.
Sources: World Economic Situation and Prospects 2011
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Таблица 6

Классификация стран

Least developed countries

Africa East Asia South Asia Western 
Asia

Latin America 
and the Caribbean

Angola
Benin
Burkina Faso
Burundi
Central African Republic
Chad
Comoros
Democratic Republic of the Congo
Djibouti
Equatorial Guinea
Eritrea
Ethiopia
Gambia
Guinea
Guinea-Bissau
Lesotho
Liberia
Madagascar
Malawi
Mali
Mauritania
Mozambique
Niger
Rwanda
Sao Tome and Principe
Senegal
Sierra Leone
Somalia
Sudan
Togo
Uganda
United Republic of Tanzania
Zambia

Cambodiaa

Kiribatia
Lao People’s
Democratic Republic
Myanmar
Samoaa,b

Solomon Islandsa

Timor Lestea

Tuvalua

Vanuatua

Afghanistana

Bangladesh
Bhutana

Maldivesa,c

Nepal

Yemen Haiti

aNot included in the WESP discussion because of insufficient data.
bSamoa will graduate from the list of the least developed countries in January 2014.
c Maldives will graduate in January 2011.
Sources: World Economic Situation and Prospects 2011
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Таблица 7

Классификация стран

Heavily indebted poor countries
As of end-July 2010

Post-completion point HIPCsa Interim HIPCsb Pre-decision point HIPCsc

Afghanistan
Benin
Bolivia
Burkina Faso
Burundi
Cameroon
Central African Republic
Congo
Democratic Republic of the Congo
Ethiopia
Ghana
Guyana
Gambia
Haiti
Honduras
Liberia
Madagascar
Malawi
Mali
Mauritania
Mozambique
Nicaragua
Niger
Rwanda
Sao Tome and Principe
Senegal
Sierra Leone
Uganda
United Republic of Tanzania
Zambia

Chad
Comoros
Cote d’Ivoire
Guinea
Guinea-Bissau
Togo

Eritrea
Kyrgyzstand

Somalia
Sudan

aCountries that have qualified for irrevocable debt relief under the HIPC Initiative.
bCountries that have qualified for assistance under the HIPC Initiative (that is to say, have reached 
decisionpoint), but have not yet reached completion point.
cCountries that are potentially eligible and may wish to avail themselves of the HIPC Initiative or the 
Multilateral Debt Relief Initiative (MDRI).
dThe Kyrgyz authorities indicated in early 2007 that they did not wish to avail themselves of debt 
relief under the HIPC Initiative, but subsequently expressed interest in the MDRI. Based on the latest 
available data, however, indebtedness indicators were estimated to be below the applicable HIPC 
Initiative thresholds, while incomelevels were estimated to be above the MDRI thresholds.
Sources: World Economic Situation and Prospects 2011
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ПРИЛОЖЕНИЕ V

Рисунок 1

Индикаторы перегрева стран «G20», 2011

Источники: Australia Bureau of Statistics; Bank for International Settlements; CEIC China Database; Global 
Property Guide; Haver Analytics; «Статистика платежного баланса» МВФ, «Международная финансовая 
статистика» МВФ, Организация экономического сотрудничества и развития и расчеты персонала МВФ.
1По каждому индикатору, кроме указанных ниже, для стран устанавливаются цветовые коды в зависимости 
от текущих прогнозов значений 2011 года относительно их докризисных средних уровней (1997–2006 годы). 
Синий цвет означает менее 0,5 стандартного отклонения сверх среднего за 1997–2006  годы; желтый 
указывает больше или равно 0,5, но менее 1,5 стандартного отклонения сверх среднего за 1997–2006 годы; 
красный указывает больше или равно 1,5 стандартного отклонения сверх среднего за 1997–2006  годы. 
Каждому индикатору присваиваются следующие баллы: крaсный = 2, желтый = 1, синий = 0; сводные оценки 
рассчитываются как сумма баллов по избранным компонентам, деленная на максимальную возможную 
сумму баллов. Сводные показатели обозначаются красным цветом, если сводная оценка больше или равна 
0,66, желтым, если она больше или равна 0,33, но меньше 0,66, и синим, если она меньше 0,33.
2Объем производства, более чем на 2,5 процента превышающий докризисный тренд, указывается красным. 
Объем производства более чем на 2,5 процента ниже докризисного тренда указывается синим.
3Для следующих стран, применяющих таргетирование инфляции, при расчете показателя инфляции 
использовался целевой уровень инфляции вместо среднего за 1997–2006 годы: Австралия, Бразилия, 
Индонезия, Канада, Корея, Мексика, Турция, Соединенное Королевство, Южная Африка. Для стран, не 
применяющих таргетирование инфляции, показан красный цвет, если инфляция составляет приблизительно 
10 процентов или выше, желтый при инфляции приблизительно от 5 до 9 процентов и синий, если инфляция 
меньше 5 процентов.
4Индикаторы роста кредита, роста цен на жилье и роста цен акций рассчитываются относительно среднего 
роста объема производства за 1997–2006 годы.
5Стрелки в колонке сальдо бюджета представляют прогнозируемое изменение структурного сальдо в 
процентах от ВВП в период с 2010 по 2011 год. Прирост более чем на 0,5 процента ВВП указывается 
восходящей стрелкой, а снижение более чем на 0,5 процента ВВП — нисходящей стрелкой.
6Реальные ставки интервенции ниже нуля указываются нисходящей стрелкой, а реальные ставки интервенции 
выше 3 процентов — восходящей стрелкой.
7Цифры на основе официальных данных ВВП и ИПЦ.
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ПРИЛОЖЕНИЕ VI

Таблица 1

WEF: рейтинг глобальной конкурентоспособности, 2010–2011

Экономика The Global Competitiveness 
Index 2010–2011

The Global Competitiveness 
Index 2009–2010

Изменение позиций 
2009-2010

Рейтинг Оценка Рейтинг Изменение
Швейцария 1 5,63 1 0
Швеция 2 5,56 4 2
Сингапур 3 5,48 3 0
США 4 5,43 2 –2
Германия 5 5,39 7 2
Япония 6 5,37 8 2
Финляндия 7 5,37 6 –1
Нидерланды 8 5,33 10 2
Дания 9 5,32 5 –4
Канада 10 5.30 9 –1
Гонконг (Китай) 11 5,27 11 0
Великобритания 12 5,25 13 1
Тайвань 13 5,21 12 –1
Норвегия 14 5,14 14 0
Франция 15 5,13 16 1
Австралия 16 5,11 15 –1
Катар 17 5,10 22 5
Австрия 18 5,09 17 –1
Бельгия 19 5,07 18 –1
Люксембург 20 5,05 21 1
Саудовская Аравия 21 4,95 28 7
Республика Корея 22 4,93 19 –3
Новая Зеландия 23 4,92 20 –3
Израиль 24 4,91 27 3
ОАЭ 25 4,89 23 –2
Малайзия 26 4,88 24 –2
Китай 27 4,84 29 2
Бруней-Даруссалам 28 4,75 32 4
Ирландия 29 4,74 25 –4
Чили 30 4,69 30 0
Исландия 31 4,68 26 –5
Тунис 32 4,65 40 8
Эстония 33 4,61 35 2
Оман 34 4,61 41 7
Кувейт 35 4,59 39 4
Чехия 36 4,57 31 –5
Бахрейн 37 4,54 38 1
Таиланд 38 4,51 36 –2
Польша 39 4,51 46 7
Кипр 40 4,50 34 –6
Пуэрто-Рико 41 4,49 42 1
Испания 42 4,49 33 –9
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Экономика The Global Competitiveness 
Index 2010–2011

The Global Competitiveness 
Index 2009–2010

Изменение позиций 
2009-2010

Рейтинг Оценка Рейтинг Изменение
Барбадос 43 4,45 44 1
Индонезия 44 4,43 54 10
Словения 45 4,42 37 –8
Португалия 46 4,38 43 –3
Литва 47 4,38 53 6
Италия 48 4,37 48 0
Черногория 49 4,36 62 13
Мальта 50 4,34 52 2
Индия 51 4,33 49 –2
Венгрия 52 4,33 58 6
Панама 53 4,33 59 6
Южная Африка 54 4,32 45 –9
Маврикий 55 4,32 57 2
Коста-Рика 56 4,31 55 –1
Азербайджан 57 4,29 51 –6
Бразилия 58 4,28 56 –2
Вьетнам 59 4,27 75 16
Словакия 60 4,25 47 –13
Турция 61 4,25 61 0
Шри-Ланка 62 4,25 79 17
Россия 63 4,24 63 0
Уругвай 64 4,23 65 1
Иордания 65 4,21 50 –15
Мексика 66 4,19 60 –6
Румыния 67 4,16 64 –3
Колумбия 68 4,14 69 1
Иран 69 4,14 нет данных нет данных
Латвия 70 4,14 68 –2
Болгария 71 4,13 76 5
Казахстан 72 4,12 67 –5
Перу 73 4,11 78 5
Намибия 74 4,09 74 0
Марокко 75 4,08 73 –2
Ботсвана 76 4,05 66 –10
Хорватия 77 4,04 72 –5
Гватемала 78 4,04 80 2
Македония 79 4.02 84 5
Руанда 80 4,00 нет данных нет данных
Египет 81 4,00 70 –11
Сальвадор 82 3,99 77 –5
Греция 83 3,99 71 –12
Тринидад и Тобаго 84 3,97 86 2
Филиппины 85 3,96 87 2
Алжир 86 3,96 83 –3
Аргентина 87 3,95 85 –2
Албания 88 3,94 96 8
Украина 89 3,90 82 –7
Гамбия 90 3,90 81 –9
Гондурас 91 3,89 89 –2
Ливан 92 3,89 нет данных нет данных
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Экономика The Global Competitiveness 
Index 2010–2011

The Global Competitiveness 
Index 2009–2010

Изменение позиций 
2009-2010

Рейтинг Оценка Рейтинг Изменение
Грузия 93 3,86 90 –3
Молдова 94 3,86 нет данных нет данных
Ямайка 95 3,85 91 –4
Сербия 96 3,84 93 –3
Сирия 97 3,79 94 –3
Армения 98 3,76 97 –1
Монголия 99 3,75 117 18
Ливия 100 3,74 88 –12
Доминик. Республика 101 3,72 95 –6
Босния и Герцеговина 102 3,70 109 7
Бенин 103 3,69 103 0
Сенегал 104 3,67 92 –12
Эквадор 105 3,65 105 0
Кения 106 3,65 98 –8
Бангладеш 107 3,64 106 –1
Боливия 108 3,64 120 12
Камбоджа 109 3,63 110 1
Гайана 110 3,62 104 –6
Камерун 111 3,58 111 0
Никарагуа 112 3,57 115 3
Танзания 113 3,56 100 –13
Гана 114 3,56 114 0
Замбия 115 3,55 112 –3
Таджикистан 116 3,53 122 6
Кабо-Верде 117 3,51 нет данных нет данных
Уганда 118 3,51 108 –10
Эфиопия 119 3,51 118 –1
Парагвай 120 3,49 124 4
Кыргызстан 121 3,49 123 2
Венесуэла 122 3,48 113 –9
Пакистан 123 3,48 101 –22
Мадагаскар 124 3,46 121 –3
Малави 125 3,45 119 –6
Свазиленд 126 3,40 нет данных нет данных
Нигерия 127 3,38 99 –28
Лесото 128 3,36 107 –21
Кот-ди-Ивуар 129 3,35 116 –13
Непал 130 3,34 125 –5
Мозамбик 131 3,32 129 –2
Мали 132 3,28 130 –2
Тимор Лешти 133 3,23 126 –7
Буркина-Фасо 134 3,20 128 –6
Мавритания 135 3,14 127 –8
Зимбабве 136 3,03 132 –4
Бурунди 137 2,96 133 –4
Ангола 138 2,93 нет данных нет данных
Чад 139 2,73 131 –8
WEF, «The Global Competitiveness Index 2010-2011»
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ПРИЛОЖЕНИЕ VII

Таблица 1

Ведение бизнеса, 2012

Рейтинг экономик 183 государств мира
Страна Рейтинг ¹ 1 ¹ 2 ¹ 3 ¹ 4 ¹ 5 ¹ 6 ¹ 7 ¹ 8 ¹ 9 ¹ 10

Сингапур 1 4 3 5 14 8 2 4 1 12 2
Гонконг (Китай) 2 5 1 4 57 4 3 3 2 5 16
Новая Зеландия 3 1 2 31 3 4 1 36 27 10 18
США 4 13 17 17 16 4 5 72 20 7 15
Дания 5 31 10 13 11 24 29 14 7 32 9
Норвегия 6 41 60 12 8 48 24 27 9 4 4
Великобритания 7 19 22 60 68 1 10 24 13 21 6
Корея 8 24 26 11 71 8 79 38 4 2 13
Исландия 9 37 34 1 11 40 46 35 81 3 11
Ирландия 10 13 27 90 81 8 5 5 21 62 10
Финляндия 11 39 45 25 25 40 65 28 6 11 5
Саудовская Аравия 12 10 4 18 1 48 17 10 18 138 73
Канада 13 3 25 156 41 24 5 8 42 59 3
Швеция 14 46 23 8 19 48 29 50 8 54 19
Австралия 15 2 42 37 38 8 65 53 30 17 17
Грузия 16 7 4 89 1 8 17 42 54 41 109
Таиланд 17 78 14 9 28 67 13 100 17 24 51
Малайзия 18 50 113 59 59 1 4 41 29 31 47
Германия 19 98 15 2 77 24 97 89 12 8 36
Япония 20 107 63 26 58 24 17 120 16 34 1
Латвия 21 51 112 84 32 4 65 67 15 17 32
Македония 22 6 61 121 49 24 17 26 67 60 55
Маврикий 23 15 53 44 67 78 13 11 21 61 79
Эстония 24 44 89 48 13 40 65 51 3 29 72
Тайвань 25 16 87 3 33 67 79 71 23 88 14
Швейцария 26 85 46 6 14 24 166 12 41 23 43
Литва 27 101 47 81 7 48 65 62 28 15 40
Бельгия 28 36 51 87 174 48 17 77 36 20 8
Франция 29 25 30 62 149 48 79 58 24 6 46
Португалия 30 26 97 34 31 126 46 78 26 22 22
Нидерланды 31 79 99 67 48 48 111 43 13 28 7
Австрия 32 134 76 21 35 24 133 82 25 9 21
ОАЭ 33 42 12 10 6 78 122 7 5 134 151
Израиль 34 43 137 93 147 8 5 59 10 94 45
Южная Африка 35 44 31 124 76 1 10 44 144 81 77
Катар 36 116 24 18 37 98 97 2 57 95 37
Словения 37 28 81 27 79 98 24 87 50 58 39
Бахрейн 38 82 7 49 30 126 79 18 49 114 25
Чили 39 27 90 41 53 48 29 45 62 67 110
Кипр 40 33 78 96 123 78 29 37 19 105 23
Перу 41 55 101 82 22 24 17 85 56 111 100
Колумбия 42 65 29 134 51 67 5 95 87 149 12
Пуэрто Рико (США) 43 12 152 35 126 24 17 113 101 97 27
Испания 44 133 38 69 56 48 97 48 55 54 20
Руанда 45 8 84 50 61 8 29 19 155 39 165
Тунис 46 56 86 45 65 98 46 64 32 76 38
Казахстан 47 57 147 86 29 78 10 13 176 27 54
Словакия 48 76 50 102 10 24 111 130 95 71 35
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Рейтинг экономик 183 государств мира
Страна Рейтинг ¹ 1 ¹ 2 ¹ 3 ¹ 4 ¹ 5 ¹ 6 ¹ 7 ¹ 8 ¹ 9 ¹ 10

Оман 49 68 64 61 21 98 97 9 47 107 76
Люксембург 50 81 33 63 134 150 122 17 31 1 49
Венгрия 51 39 55 103 43 48 122 117 74 19 66
Сент-Люсия 52 53 13 13 115 98 29 52 110 165 58
Мексика 53 75 43 142 140 40 46 109 59 81 24
Ботсвана 54 90 132 91 50 48 46 22 150 65 28
Армения 55 10 57 150 5 40 97 153 104 91 62
Черногория 56 47 173 71 108 8 29 108 34 133 52
Антигуа и Барбуда 57 80 21 16 124 98 29 135 71 70 81
Тонга 58 33 32 29 141 78 111 29 77 53 108
Болгария 59 49 128 133 66 8 46 69 91 87 90
Самоа 60 22 68 32 26 126 29 66 96 80 145
Панама 61 29 71 15 120 48 111 169 11 119 83
Польша 62 126 160 64 89 8 46 128 46 68 87
Гана 63 104 156 68 36 48 46 90 90 45 106
Чехия 64 138 68 148 34 48 97 119 70 78 33
Доминика 65 48 18 65 116 78 29 73 88 167 98
Азербайджан 66 18 172 173 9 48 24 81 170 25 95
Кувейт 67 142 121 57 88 98 29 15 112 117 48
Тринидад и Тобаго 68 74 93 24 175 40 24 65 52 169 133
Беларусь 69 9 44 175 4 98 79 156 152 14 82
Кыргызстан 70 17 62 181 17 8 13 162 171 48 150
Турция 71 61 155 72 44 78 65 79 80 51 120
Румыния 72 63 123 165 70 8 46 154 72 56 97
Гренада 73 60 11 39 154 98 29 91 40 162 119
Соломоновы Острова 74 110 36 42 168 78 46 25 86 108 115
Сент-Винсент и 
Гренадины 75 58 6 21 141 126 29 73 38 101 183

Вануату 76 114 40 147 111 78 79 32 128 71 53
Фиджи 77 119 73 110 52 67 46 80 113 64 126
Намибия 78 125 52 105 145 24 79 102 142 40 56
Мальдивские 
Острова 79 59 20 132 152 166 79 1 137 92 41

Хорватия 80 67 143 56 102 48 133 32 100 48 94
Молдова 81 88 164 160 18 40 111 83 134 26 91
Албания 82 61 183 154 118 24 16 152 76 85 64
Бруней-Даруссалам 83 136 83 28 107 126 122 20 35 151 44
Замбия 84 69 148 118 96 8 79 47 153 85 96
Багамские Острова 85 73 79 105 177 78 111 56 48 123 34
Монголия 86 97 119 171 26 67 29 57 159 33 124
Италия 87 77 96 109 84 98 65 134 63 158 30
Ямайка 88 23 49 112 103 98 79 172 97 126 26
Шри-Ланка 89 38 111 95 161 78 46 173 53 136 42
Уругвай 90 32 153 7 165 67 97 160 125 103 50
Китай 91 151 179 115 40 67 97 122 60 16 75
Сербия 92 92 175 79 39 24 79 143 79 104 113
Белиз 93 152 9 53 137 98 122 55 107 168 29
Марокко 94 93 75 107 144 98 97 112 43 89 67
Сент-Киттс и Невис 95 64 16 33 164 126 29 133 44 114 183
Иордания 96 95 93 36 101 150 122 21 58 130 104
Гватемала 97 165 151 30 23 8 133 124 119 97 101
Вьетнам 98 103 67 135 47 24 166 151 68 30 142
Йемен 99 66 35 52 55 159 133 116 118 38 114
Греция 100 135 41 77 150 78 155 83 84 90 57
Папуа – Новая Гвинея 101 84 138 20 87 98 46 106 99 163 116
Парагвай 102 106 66 23 64 78 65 132 154 106 140
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Рейтинг экономик 183 государств мира
Страна Рейтинг ¹ 1 ¹ 2 ¹ 3 ¹ 4 ¹ 5 ¹ 6 ¹ 7 ¹ 8 ¹ 9 ¹ 10

Сейшельские 
Острова 103 113 54 149 63 166 65 16 33 84 183

Ливан 104 109 161 47 105 78 97 30 93 120 125
Пакистан 105 90 104 166 125 67 29 158 75 154 74
Маршалловы 
Острова 106 52 8 76 183 78 155 96 66 63 135

Непал 107 100 140 99 24 67 79 86 162 137 112
Доминиканская 
Республика 108 140 105 123 105 78 65 94 45 83 154

Кения 109 132 37 115 133 8 97 166 141 127 92
Египет 110 21 154 101 93 78 79 145 64 147 137
Эфиопия 111 99 56 93 113 150 122 40 157 57 89
Сальвадор 112 136 144 130 54 48 166 146 69 66 88
Аргентина 113 146 169 58 139 67 111 144 102 45 85
Гайана 114 87 28 144 104 166 79 115 82 73 138
Кирибати 115 141 106 159 69 159 46 6 85 75 183
Палау 116 124 39 80 20 182 174 97 124 144 61
Косово 117 168 171 124 73 24 174 46 131 157 31
Никарагуа 118 130 150 136 122 98 97 155 83 52 78
Кабо-Верде 119 131 116 70 61 126 133 104 61 37 183
Россия 120 111 178 183 45 98 111 105 160 13 60
Коста-Рика 121 122 141 43 46 98 166 138 73 129 121
Бангладеш 122 86 82 182 173 78 24 100 115 180 107
Уганда 123 143 109 129 127 48 133 93 158 116 63
Свазиленд 124 161 47 158 128 48 122 60 148 171 69
Босния и Герцеговина 125 162 163 157 100 67 97 110 108 125 80
Бразилия 126 120 127 51 114 98 79 150 121 118 136
Танзания 127 123 176 78 158 98 97 129 92 36 122
Гондурас 128 150 70 114 94 8 166 140 103 177 131
Индонезия 129 155 71 161 99 126 46 131 39 156 146
Эквадор 130 164 91 128 75 78 133 88 123 100 139
Западн. берег реки 
Иордан и Сектор газа 131 177 129 85 78 166 46 39 114 93 183

Индия 132 166 181 98 97 40 46 147 109 182 128
Нигерия 133 116 84 176 180 78 65 138 149 97 99
Сирия 134 129 133 83 82 174 111 111 122 175 102
Судан 135 126 130 107 41 166 155 103 151 148 84
Филиппины 136 158 102 54 117 126 133 136 51 112 163
Мадагаскар 137 20 131 179 146 177 65 75 111 155 148
Камбоджа 138 171 149 130 110 98 79 54 120 142 149
Мозамбик 139 70 126 172 156 150 46 107 136 131 143
Микронезия 140 102 19 40 183 126 174 92 106 146 164
Сьерра-Леоне 141 72 167 174 169 126 29 76 132 141 155
Бутан 142 83 135 145 83 126 147 67 169 35 183
Лесото 143 144 157 141 150 150 147 61 147 102 71
Иран 144 53 164 162 163 98 166 126 138 50 118
Малави 145 139 167 177 95 126 79 23 164 121 132
Мали 146 115 95 113 91 126 147 163 146 132 111
Таджикистан 147 70 177 178 90 177 65 168 177 42 68
Алжир 148 153 118 164 167 150 79 164 127 122 59
Гамбия 149 120 88 127 119 159 174 178 78 69 129
Буркина-Фасо 150 116 59 139 111 126 147 147 175 108 103
Либерия 151 35 123 153 176 98 147 98 116 166 158
Украина 152 112 180 169 166 24 111 181 140 44 156
Боливия 153 169 107 124 138 126 133 179 126 135 65
Сенегал 154 93 125 168 171 126 166 174 65 145 86



564 Современная мировая экономика Приложения

Рейтинг экономик 183 государств мира
Страна Рейтинг ¹ 1 ¹ 2 ¹ 3 ¹ 4 ¹ 5 ¹ 6 ¹ 7 ¹ 8 ¹ 9 ¹ 10

Экваториальная 
Гвинея 155 178 100 88 80 98 147 167 134 74 183

Габон 156 156 58 137 134 98 155 141 133 150 144
Коморские Острова 157 172 74 100 74 150 133 99 139 153 183
Суринам 158 173 98 38 170 159 181 34 105 178 157
Мавритания 159 159 64 122 59 166 147 175 143 79 152
Афганистан 160 30 162 104 172 150 183 63 179 161 105
Камерун 161 128 92 66 154 98 122 171 156 174 147
Того 162 174 146 92 162 126 147 161 98 151 93
Сан-Томе и Принсипи 163 105 134 74 160 177 155 113 94 179 159
Ирак 164 176 120 46 98 174 122 49 180 140 183
Лаос 165 89 80 138 72 166 182 123 168 110 183
Узбекистан 166 96 145 170 136 159 133 157 183 43 117
Кот-ди-Ивуар 167 170 169 73 158 126 155 159 161 124 70
Тимор-Лешти 168 157 114 55 183 159 133 31 89 183 183
Бурунди 169 108 159 151 109 166 46 125 174 172 183
Джибути 170 179 142 143 148 177 179 70 37 160 141
Зимбабве 171 144 166 167 85 126 122 127 172 112 153
Ангола 172 167 115 120 129 126 65 149 163 181 160
Нигер 173 163 158 111 86 126 155 142 173 139 123
Гаити 174 180 139 75 131 159 166 118 145 96 162
Бенин 175 154 117 140 130 126 155 170 129 176 127
Гвинея-Биссау 176 149 107 180 179 126 133 137 117 142 183
Венесуэла 177 147 109 155 91 182 179 183 166 77 161
Демократическая 
Республика Конго 178 148 77 145 121 174 155 165 167 170 166

Гвинея 179 181 174 119 152 150 174 176 130 127 130
Эритрея 180 182 183 96 178 177 111 121 165 47 183
Республика Конго 181 175 103 152 156 98 155 182 181 159 134
Центрально-
Африканская 
Республика

182 160 136 162 132 98 133 177 182 173 183

Чад 183 183 122 117 143 98 155 180 178 163 183
Примечание: таблица содержит совокупный рейтинг стран по  показателю благоприятствия ведения 
бизнеса, а также данные по десяти индикаторам регулирования предпринимательской деятельности:

¹ 1. Регистрация предприятий.
¹ 2. Получение разрешений на строительство.
¹ 3. Подключение к системе электроснабжения.
¹ 4. Регистрация собственности.
¹ 5. Кредитование.
¹ 6. Защита инвесторов.
¹ 7. Налогообложение.
¹ 8. Международная торговля.
¹ 9. Обеспечение исполнения контрактов.

¹ 10. Ликвидация предприятий.
Индикаторы указаны в таблице под своими номерами, соответственно — от ¹ 1 до ¹ 10.
Источник: World Bank, IFC, «Doing Business» («Ведение бизнеса в 2012 году), 9 издание, 2012 год
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ПРИЛОЖЕНИЕ VIII

Таблица 1

Сводная хронологическая таблица периодических экономических кризисов, 
1825–2002

Период

Основные 
государства, 
затронутые 
кризисом

Особенности/ связь 
с событиями

Ведущие мир-системные 
связи

Сила 
и продолжительность

Экономические кризисы первой половины XIX в. (понижательная фаза первой длинной волны)

1825 г. Англия
Первый общий 
экономический 
циклический кризис 

Связан с займами и 
инвестициями Англии 
в Латинскую Америку

Острый, но не особенно 
длительный

1836–
1837 гг. Англия и США

Впервые был связан 
со спекуляциями в 
железнодорожном 
строительстве

Связан с займами 
бизнеса США в Англии и 
земельными спекуляциями 
в США

Не столь острый, в целом 
более продолжительный 

1847 г. Англия, США, 
Франция, Германия

Тесно связан 
с тяжелыми 
неурожаями в Европе 
в 1845–1846 гг.

Сфера действия — 
почти вся Европа и 
частично Америка, в 
сферу действия впервые 
попадает Китай

Сопровождался большими 
страданиями населения и 
рабочих

Экономические кризисы третьей четверти XIX в. (повышательная фаза второй длинной волны) 

1857 г. Англия, США, 
Германия, Франция

Первый по-
настоящему мировой 
экономический 
кризис 

Связан с окончанием 
Крымской войны 

Острый, но не особенно 
длительный

1866 г. Англия, Франция 
Был прежде 
всего английским 
кризисом 

Связан с окончанием 
гражданской войны 
в США и изменением 
ситуации с поставками 
хлопка

Принял характер 
затяжной рецессии 
и депрессии

1873 г.
Англия, США, 
Франция, Германия, 
Австрия и ряд др.

Очень обширный, 
подлинно 
мировой кризис, 
завершивший 
повышательную фазу 
второй длинной 
волны

Сфера действия — почти 
вся Европа и Америка, а 
также Россия и некоторые 
страны Азии. В Германии 
связан с окончанием 
Франко-прусской 
войны. Кризис завершил 
повышательную фазу 
второй длинной волны

Очень тяжелый по 
последствиям и 
разорениям, перешел в 
Англии и США в затяжную 
депрессию

Экономические кризисы последней четверти XIX в. (понижательная фаза второй длинной волны) 

1882 г. Франция, США, 
Англия

Не связан с какими-
то внешними 
событиями, но шел 
уже в условиях 
поворота от 
свободной торговли 
к протекционизму и 
на фоне затяжного 
аграрного кризиса 
и дефляции. 
Был подготовлен 
чрезмерными 
инвестициями 
в строительство 
железных дорог и 
тяжелую индустрию

Усилился экспорт капитала 
в США и некоторые 
другие страны в связи 
с ж/д строительством. 
Связан с широчайшим 
распространением 
акционерных обществ и 
новых форм финансовой 
деятельности (биржи и пр.) 

Во Франции и США 
острый в финансовом 
плане, экономически 
достаточно тяжелый, 
принял характер 
затяжной рецессии и 
депрессии
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Период

Основные 
государства, 
затронутые 
кризисом

Особенности/ связь 
с событиями

Ведущие мир-системные 
связи

Сила 
и продолжительность

1890–
1893 гг.

Англия, США, 
Франция, 
Германия, 
Австро-Венгрия, 
Аргентина, 
Австралия и ряд др.

Не связан с какими-
то внешними 
политическими 
событиями (кроме 
краха аргентинской 
экономики), шел 
на фоне затяжного 
аграрного кризиса 
и дефляции и 
знаменовал их 
окончание

Сфера действия — почти 
весь мир. Связан с очень 
активным вывозом 
капитала практически 
во все регионы мира 
(особенно Латинскую 
Америку), а также 
в Россию. Усиление 
конкуренции Англии и 
Германии за внешние 
рынки

Острый в финансовом 
отношении, но в 
промышленном 
был не слишком 
сильным, депрессия 
по длительности была 
средней, сменился 
мощным промышленным 
подъемом

Экономические кризисы первой четверти XX в. (повышательная фаза третьей длинной волны)

1900–
1903 гг.

Франция, США, 
Англия, Россия 

Связан с рядом войн 
конца XIX в., но 
особенно с англо-
бурской войной 
и вызванными ею 
трудностями на 
финансовом и 
других рынках

Укрепление Второго 
центра экономики 
Мир-Системы в 
США. Интенсивное 
железнодорожное 
строительство в 
незападном мире

Сильный, в Европе 
и России перерос в 
длительную депрессию

1907 г.

Англия, США, 
Франция, 
Германия, Австро-
Венгрия, Япония и 
ряд др.

Связан с 
завершившейся 
Русско-японской 
войной и 
революцией в 
России, а также ряде 
других стран

Очень интенсивное 
строительство 
дорог в США и 
неевропейском мире, 
острое экономическое 
соперничество 
Германии и Англии; 
рост активности на 
периферии Мир-Системы 
(«Пробуждение Азии»)

Острый, особенно в 
финансовом отношении, 
но не слишком 
продолжительный 

1920 г. США, Англия, 
Япония 

Связан с окончанием 
Первой мировой 
войны

Связан с изменением 
всей геополитической 
обстановки в мире; 
окончательный переход 
экономического центра в 
США и ослабление Европы

Достаточно сильный, но 
непродолжительный

Экономические кризисы второй четверти XX в.(повышательная фаза третьей длинной волны)

1929–
1933 гг.

Большинство стран 
мира, но особенно 
тяжело США, 
Германия, Австрия; 
в меньшей степени 
Англия и Франция, 
Япония 

Не связан прямо 
с политическими 
событиями, но во 
многом вызван 
послевоенными 
кризисами и 
переустройством 
мира (эти 
геополитические 
изменения особенно 
сказались в Германии 
и Центральной 
Европе); в США был 
вызван повышением 
их роли в мировой 
экономике и не 
соответствующим 
такой роли уровнем 
экономического 
регулирования 

Происходит ухудшение 
экономических связей 
в Мир-Системе, 
обнаруживается 
необходимость в 
реформировании 
системы международных 
расчетов в связи с 
крахом послевоенного 
золотодевизного стандарта 

Исключительно, небывало 
сильный и длительный
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Период

Основные 
государства, 
затронутые 
кризисом

Особенности/ связь 
с событиями

Ведущие мир-системные 
связи

Сила 
и продолжительность

1937–
1938 гг.

Целый ряд стран, 
в большей мере 
США, в меньшей — 
Франция Англия 
и др.

Связан с предыдущим 
кризисом, является, 
по сути, его 
продолжением. 
Привел к ликвидации 
некоторых 
диспропорций 
в экономике и 
проведению ряда 
реформ

Окончательный распад 
или упадок прежних 
экономических мир-
системных связей, 
разделение мира на 
враждующие группировки, 
подготовка к войне 

Средний по силе и 
длительности 

Экономические кризисы третьей четверти XX в. (повышательная фаза четвертой длинной волны)

1948–
1949 гг. 

США, большинство 
стран Европы и 
Япония, особенно 
сильный валютный 
кризис в Англии

Связан с 
окончанием Второй 
мировой войны 
и послевоенным 
устройством, 
сложностями 
налаживания 
валютных систем

Создание новых систем 
мировых валютных 
расчетов и торговых 
связей; активная 
помощь США Европе; 
окончательный переход 
в США центра Мир-
Системы; раскол Мир-
Системы на рыночную и 
нерыночную части

Неглубокий и 
недлительный, для Европы 
в основном был связан с 
девальвацией валют

1953–
1954 гг. 

США, ряд 
европейских стран 
(в 1952 г.), Япония, 
Канада

Связан с войной 
в Корее, подъем 
стимулировался 
военными 
заказами, спад – их 
прекращением. 

Таким образом, все 
западные страны и 
Япония оказываются 
тесно связанными 
с американской 
конъюнктурой

Более сильный (чем 
предыдущий) для Европы, 
но в целом не очень 
глубокий и не особенно 
продолжительный, но 
самый длительный (13 
месяцев) из послевоенных 
для США

1957–
1958 гг.

США, Англия, 
Япония 

Вызван быстрым 
экономическим 
ростом во всех 
странах, но частично 
связан с Суэцким 
кризисом 1956 г. для 
европейских стран

Связан с изменением 
всей геополитической 
обстановки в мире; 
окончательный переход 
экономического центра в 
США и ослабление Европы

Наиболее сильный из 
послевоенных в США, 
но в Европе не было 
отрицательного спада, а в 
Японии — незначительный

1960–
1961 гг. 

В основном США, в 
небольшой степени 
Англия, Канада и 
Япония

Вызван 
внешнеторговыми 
трудностями в США 
и особенностями 
экономической 
политики

Канада и Япония следуют 
пока в фарватере 
американского 
экономического цикла

Несильный и 
недлительный

1966–
1967 гг. 

Ряд европейских 
стран, особенно 
Германия, частично 
Япония

В Европе связан 
с перегревом 
экономики, 
инфляцией и 
исчерпанием 
ресурсов, особенно 
трудовых

В Европе уже действуют 
ЕЭС и ЕАСТ, которые 
оказывают важнейшее 
влияние на ее экономику 

Несильный, но впервые 
показал исчерпанность 
ресурсов роста и 
приближения конца 
«экономического чуда» в 
ФРГ, Италии и Японии

Экономические кризисы периода 1973–1982 гг.(понижательная фаза четвертой длинной волны)

1974–
1975 гг. 

США, Канада, 
большинство стран 
Европы и Япония 

Связан с резким 
повышением цен 
на нефть в 1973 г., 
что, в свою очередь, 
имело определенную 
связь с арабо-
израильской войной 
1973 г.

Был связан с девальвацией 
доллара, привел к 
окончательному отказу от 
Бреттон-Вудской валютной 
системы и попытками 
заменить ее Ямайской 

Самый глубокий из 
послевоенных и затяжной
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Период

Основные 
государства, 
затронутые 
кризисом

Особенности/ связь 
с событиями

Ведущие мир-системные 
связи

Сила 
и продолжительность

1979–
1982 гг. 

США, ряд 
европейских стран 
(в 1952 г.), Япония, 
Канада

Связан с новым 
повышением цен 
на нефть, которое 
было подстегнуто 
революцией в Иране 
и ирано-иракской 
войной

Связан с повышением 
роли нефтедобывающих 
стран в формировании 
мировых денежных 
потоков 

Менее сильный, 
чем предыдущий, 
но очень затяжной, 
сопровождавшийся 
большой безработицей

Экономические кризисы конца ХХ – начала XXI в. 
(1990–2002 гг., повышательная фаза пятой длинной волны)

1990–
1993 гг. 

США, большинство 
стран Европы и 
Япония 

Имелась некоторая 
связь (в США) 
с захватом 
Кувейта Ираком 
и международной 
компанией против 
Ирака. В Европе 
кризис принял 
особенно острые 
формы в валютной 
сфере

Происходили 
глубокие изменения 
в геополитическом 
раскладе сил в мире 
в связи с кризисом 
социалистического блока; 
усиление нестабильности 
в районе Ближнего 
Востока; формирование 
однополярного мира

Неглубокий и 
недлительный, для Европы 
и Азии в основном был 
связан с девальвацией 
валют

1994–
1995 гг. 

Мексика, 
Аргентина

Особой связи с 
международными 
событиями не было; 
считается первым 
кризисом нового 
типа, связанным 
с возросшей 
ролью мирового 
спекулятивного 
капитала и новой 
стратегией развития 
развивающихся стран

Особая роль Мексики 
для США как партнера по 
Северо-Американскому 
союзу НАФТА. 
Повышение роли МВФ (и 
стоящих за ними США) в 
снятии остроты кризисов 
и увеличении объемов 
привлеченных для этого 
средств

Не очень глубокий 

1997 г. 

Азиатский 
кризис (Таиланд, 
Малайзия, 
Индонезия, 
Филиппины, 
Ю.Корея), 
частично Япония

Не имел 
особой связи с 
политическими 
событиями, 
кризис был вызван 
главным образом 
нестабильностью 
мировых 
финансовых рынков 
и резко возросшими 
объемами движения 
мирового капитала, 
что обострило все 
проблемы азиатских 
стран. Кризис 
выразился в первую 
очередь в валютно-
кредитной сфере

Показал возросшую 
взаимозависимость 
мировых финансовых 
рынков и их 
нестабильность; 
возможность цепной 
реакции кризисов в 
зависимости от ожиданий 
крупных игроков; с 
одной стороны, повысил 
роль МВФ и США в 
возможности помощи в 
период кризисов, но с 
другой стороны, показал 
необходимость реформы 
мировой финансово-
валютной системы и 
усилил критику МВФ

Несильный и 
недлительный

1998 г. 
Россия, некоторые 
страны Восточной 
Европы

Вызван 
внешнеторговыми 
трудностями в США 
и особенностями 
экономической 
политики

Показал зависимость 
решений МВФ 
от политических 
предпочтений; дефолт 
в  России оказал 
существенно влияние на 
все финансовые рынки 
мира, способствовал 
кризису в Бразилии

Несильный и 
недлительный
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государства, 
затронутые 
кризисом

Особенности/ связь 
с событиями

Ведущие мир-системные 
связи

Сила 
и продолжительность

1999 г. Бразилия

Кризис показал 
недостатки новой 
экономической 
стратегии; был вызван 
завышенным курсом 
национальной валюты 
и упором только 
на привлечение 
иностранного 
капитала

Показал взаимосвязь 
всех финансовых рынков 
мира и зависимость 
неустойчивых стран 
от позиции США. В 
отношении Бразилии 
помощь оказалась 
действенной

Несильный

2001–
2002 гг. 

Кризис интернет-
компаний в США и 
ряде других стран

Был связан с 
очень быстрым 
ростом новых ИКТ, 
привлечением 
капиталов на рынки 
США из-за рубежа, 
оказался результатом 
длительного 
подъема в США 
и спекулятивного 
фондового «пузыря» 
новых интернет-
компаний, акции 
которых росли 
исключительно 
быстро

Можно рассматривать как 
завершение длительного 
мирового финансово-
экономического кризиса. 
Оказался усиленным 
террористическими 
актами 11 сентября 
2001 г. и сменой 
администрации в США

Очень сильный биржевой 
обвал и резкое падение 
курсов; сказался на всех 
финансовых рынках 
мира; экономический 
кризис не очень 
значительный, однако 
последствия кризиса 
были уменьшены войной 
в Ираке и мягкой 
политикой ФРС, очень 
сильно понизившей 
учетные ставки

Конец 
2001–
2002 гг. 

Аргентина

Явился результатом 
неправильно 
выбранной 
экономической 
стратегии привязки 
национальной 
валюты к доллару, 
слабости 
аргентинской 
экономики и 
общества

Был усилен кризисом в 
США и их озабоченностью 
последствиями терактов 
11 сентября 2001 г.; 
показал в очередной 
раз, что последствия 
кризисов очень сильно 
зависят от позиции МВФ 
и стоящих за ними США; 
в отношении Аргентины 
отказ МВФ помочь 
резко дестабилизировал 
ситуацию, вызвал дефолт. 
Показал ограниченность 
возможности МВФ давать 
рекомендации для выбора 
экономической стратегии

Очень тяжелый, шел 
уже на фоне социально-
экономического кризиса, 
вызвал политическую 
нестабильность в стране; 
однако девальвация 
валюты способствовала 
к концу 2002 г. 
постепенному выходу 
страны из кризиса 

Источник: Гринин Л.Е., Коротаев А.В. Глобальный кризис в ретроспективе: Краткая история подъемов и 
кризисов: от Ликурга до Алана Гринспена, 2010. 336 с.
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ПРИЛОЖЕНИЕ IX

Таблица 1

Перспективы экономического роста развитых стран, 2000–2050

Страны Население, млн. чел ВВП на душу населения, 
$ тыс.* ВВП, $ млрд.*

2000 2025 2050 2000 2025 2050 2000 2025 2050
США 285 340 375 35,2 63,0 97,5 10032 21420 36563
Япония 128,0 125,0 122,0 25,8 50,4 73,1 3302 6300 8918
Германия 82,3 82,3 80,3 25,3 47,9 71,2 2082 3942 5717
Великобритания 58,7 61,7 63,3 25,6 50,4 76,1 1503 3110 4817
Франция 59,3 62,3 63,9 26,3 49,1 72,2 1560 3059 4614
Италия 57,5 60,4 62,0 25,7 47,3 68,3 1478 2857 4235
Канада 30,8 36,8 40,6 27,7 50,4 73,1 853 1854 2968
Все развитые 861,0 940,0 990,0 28,9 57,8 87,5 24868 54332 86631
*В ценах и по ППС 2000 г.
Источник: Клинов В. Г., Долгосрочные перспективы роста мировой экономики (обзор прогнозных 
оценок)

Таблица 2

Перспективы экономического роста развивающихся стран, 2000–2050

Страны Население, млн. чел ВВП на душу населения, 
$ тыс.* ВВП, $ трлн.*

2000 2025 2050 2000 2025 2050 2000 2025 2050
Китай 1275 1450 1400 4,0 17,2 36,0 5,1 24,9 50,4
Индия 1017 1335 1550 2,5 10,7 25,4 2,5 14,3 39,4
Бразилия 172 215 235 7,7 20,5 42,9 1,3 4,4 7,4
Все развивающиеся 4767 6390 7150 3,7 10,7 22,4 18 68 160
*В ценах и по ППС 2000 г.
Источник: Клинов В. Г., Долгосрочные перспективы роста мировой экономики (обзор прогнозных 
оценок)

Таблица 3

Перспективы экономического роста стран с переходной экономикой, 2000–
2050

Страны Население, млн. чел ВВП на душу населения, 
$ тыс.* ВВП, $ трлн.*

2000 2025 2050 2000 2025 2050 2000 2025 2050
Восточная Европа 128,4 127,2 127,2 8,6 29,9 54,7 1,1 3,8 7,0
СНГ 281,5 282,8 282,8 5,3 18,0 33,2 1,5 5,1 9,4
Россия 145,6 140,0 140,0 7,3 20,9 38,7 1,1 2,9 5,4
Все с переходной 
экономикой 409,9 410,0 410,0 6,5 22,0 40,8 2,7 9,0 16,7
*В ценах и по ППС 2000 г.
Источник: Клинов В. Г., Долгосрочные перспективы роста мировой экономики (обзор прогнозных 
оценок) 
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Таблица 4

Перспективы мирового экономического развития, 2000–2050

Страны Население, млн. чел ВВП на душу населения, 
$ тыс.* ВВП, $ трлн.*

2000 2025 2050 2000 2025 2050 2000 2025 2050
Развитые 861,1 940,0 990,0 28,9 57,8 87,5 24,9 54,3 86,6
Развивающиеся 4767,2 6390,0 7150,0 3,7 10,7 22,4 18,0 68,0 160,0
С переходной 
экономикой 409,9 410,0 410,0 6,5 22,0 40,8 2,7 9,0 16,7

Весь мир 6038,2 7740,0 8550,0 7,5 17,0 30,8 45,6 131,3 263,3
*В ценах и по ППС 2000 г.
Источник: Клинов В. Г., Долгосрочные перспективы роста мировой экономики (обзор прогнозных 
оценок)

Таблица 5

Крупнейшие страны мира, 2000–2050

Страны Население, млн. чел ВВП на душу населения, 
$ тыс.* ВВП, $ трлн.*

2000 2025 2050 2000 2025 2050 2000 2025 2050
США 285 340 375 35,2 63,0 97,5 10,0 21,4 36,6
Япония 128 125 122 25,8 50,4 73,1 3,3 6,3 8,9
Китай 1275 1450 1400 4,0 17,2 36,0 5,1 24,9 50,4
Индия 1017 1335 1550 2,5 10,7 25,4 2,5 14,3 39,4
Бразилия 172 215 235 7,7 20,5 42,9 1,3 4,4 7,4
Россия 145,6 140,0 140,0 7,3 20,9 38,7 1,1 2,9 5,4
*В ценах и по ППС 2000 г.
Источник: Клинов В. Г., Долгосрочные перспективы роста мировой экономики (обзор прогнозных 
оценок)
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ПРИЛОЖЕНИЕ X

Таблица 1

Предложения Российской Федерации к саммиту «Группы двадцати» в г. Лон-
доне (Великобритания, апрель 2009 года)

Предложения Российской Федерации
Направления по реформированию мировой финансовой системы регулирования:

Повышение легитимности и результативности международных институтов регулирования на 1.	
новой конвенциальной основе.
Укрепление устойчивости мировой финансовой системы путем развития диверсифицированной 2.	
системы резервных валют и финансовых центров.
Формирование современной системы управления рисками, адекватной степени развития 3.	
финансовых технологий.
Формирование системы стимулов к рациональному поведению участников финансовых рынков, 4.	
основанному на сбалансированной оценке рисков и оценке получаемых возможностей.

Направления по реформированию мировой финансовой системы регулирования:
Принять международные обязательные стандарты в области макроэкономической и бюджетной 1.	
политики.
Поддерживать внутренний спрос умеренно, не допуская повышения инфляции, значительного 2.	
бюджетного дефицита и увеличения государственного долга. Предусмотреть согласованные 
действия регуляторов по сдерживанию спекулятивных сделок и операций на финансовом рынке 
на различных этапах экономического цикла.
Разработать и принять международное соглашение, определяющее глобальные стандарты 3.	
регулирования и надзора в финансовом секторе  — Standard Universal Regulatory Framework 
(SURF).
Подготовить исследования сценариев реформирования международной валютно-финансовой 4.	
системы, имея в виду расширение перечня валют, используемых в качестве резервных, 
или создание наднациональной резервной валюты, эмиссия которой будет осуществляться 
международными финансовыми институтами. Результаты вынести на обсуждение министров 
финансов и председателей центральных банков стран «G20».
Провести радикальную реформу МВФ, значительно увеличить ресурсы этого фонда.5.	
В условиях кризиса развитым странам мира сконцентрироваться на поддержке наиболее 6.	
бедных и уязвимых слоев населения в развивающихся странах, а также финансировании 
инфраструктурных проектов, создающих основу для экономического роста и одновременно 
обеспечивающих решение проблемы занятости.
Разработать и запустить на международной основе специальные программы повышения 7.	
финансовой грамотности населения.
Использовать концепцию энергоэффективного роста на этапе выхода из кризиса.8.	

Источник: Сайт Президента России, «Предложения Российской Федерации к саммиту «Группы 
двадцати» в Лондоне (апрель 2009 года)», 6 марта 2009 года
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ПРИЛОЖЕНИЕ XI

Таблица 1

Проблемы финансового рынка

¹ Проблемы Меры

1.

Проблемы, 
связанные с 
раздуванием 
и быстрым 
сдуванием 
«пузырей»

1.  Отсутствие норм регулирования и стандартов торговли новыми финансовыми 
инструментами, размер рынков торговли которыми превысил объемы торговли 
традиционными финансовыми услугами. Мировой рынок внебиржевых (over-the-counter — 
«OTC») нерегулируемых деривативов на конец 2009 года составлял $ 614,6 трлн по условной 
стоимости (notional value) и $  21,6 трлн по рыночной стоимости (больше 90  % рынка 
внебиржевых деривативов приходится на операции 5 крупнейших банков США).
2.  Отсутствие системы мониторинга и контроля рисков, связанных с функционированием 
«теневой банковской системы» (т. е. системы новых финансовых институтов, включающей хедж-
фонды, фонды прямых частных инвестиций, забалансовые компании специального назначения 
(SPV) и др.) и размеры которой уже сравнялась или превосходит традиционную финансовую 
систему. Считалось, что хорошим регулятором таких институтов будет рыночная дисциплина. 
Поэтому регулирование концентрировалось только на вопросах корпоративного управления 
и защиты прав инвесторов. Пруденциальное регулирование на них не распространялось, что 
позволило им брать на себя значительные кредитные риски и риски ликвидности.
3. Возможность занижения общего объема взятого на себя риска банковскими холдингами, 
путем использования секьюритизации активов и других новых финансовых инструментов, 
создания забалансовых компаний специального назначения и т. д. Как результат — слишком 
рисковое поведение в не кризисный период и увеличение вероятности кризиса. При этом ни 
регуляторы, ни инвесторы, а часто и сам высший менеджмент компании не имели адекватной 
информации, позволяющей оценить реальное положение дел.
4.  Высокая зависимость финансовых рынков от действий рейтинговых компаний, оценки 
которых использовались и регуляторами. Для инвесторов рейтинги стали основным 
критерием принятия решения об инвестировании. Финансовые регулирующие органы 
активно полагались на рейтинги при разработке норм регулирования (например: при расчете 
норматива капитала) и решений в сфере денежной политики (например, ЕЦБ использует 
рейтинги для принятия решения о возможности использования тех или иных инструментов в 
качестве залогов). Между тем, методологии рейтинговых компаний и, в целом, их объективные 
возможности действительно оценивать качество активов были далеки от совершенства. 
Проблема усиливалась наличием у рейтинговых компаний конфликта интересов, связанного 
с тем, что они дают оценку риска собственного заказчика.
5.  Повышенная сложность многих финансовых инструментов. Такие инструменты часто 
полностью непонятны даже их разработчикам, не говоря уже о потребителях или инвесторах. 
В результате, появляется возможность излишне рискованных для потребителей или инвесторов 
продаж, что чревато возникновением кризисов.
6. Фрагментарность системы контроля над финансовыми институтами:

Отсутствие регуляторов, ответственных за контроль над рисками системы в целом, а не •	
только отдельных институтов. Контроль над различными типами институтов был раздроблен 
между многочисленными регуляторами, при этом существовали крупные институты, 
мониторинг деятельности которых практически не осуществлялся.
В целом отсутствовала система мониторинга системных рисков и инструментов контроля •	
над ними. Во многих случаях не четкого понимания необходимости подобного контроля. 
В частности, это касается случаев выполнения Центральными банками своей функции 
ответственного за финансовую стабильность (а не только за ценовую стабильность). 
Общепризнано, что центральные банки в случае, когда кризис уже начался, выполняют 
функцию кредитора последней инстанции. Но должны ли центральные банки использовать 
имеющиеся у них инструменты денежной политики для того, чтобы предотвращать 
раздувание «пузырей»? На этот вопрос пока нет окончательного ответа.

7.  Проциклический характер многих действующих норм регулирования, в частности, 
нормативов достаточности капитала, учет рыночных активов по текущей рыночной стоимости 
(mark-to-market) и др. Кроме этого, большинство нормативов построено исходя из информации 
об уже реализованных, а не прогнозируемых рисках, что снижает их эффективность с точки 
зрения контроля над рисками. Наконец, системы оценки неликвидных активов позволяли 
завышать их стоимость при падении цен и недостаточно быстро признавать убытки.
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¹ Проблемы Меры
8. Неадекватность системы мотивации менеджеров в секторе. Система ассиметрична к риску, 
так как менеджеры получают вознаграждение до того, как реализуются все риски принятых 
ими решений. Как результат: прибыль носит частный характер, а потери покрываются из 
средств всех налогоплательщиков.
9. Недостаточный мониторинг и высокая политизированность деятельности государственных 
агентств, занимающихся вопросами секьюритизации (американские Фанни-Мае и Фредди-
Мак),которые были недокапитализированными, учитывая взятые ими на себя объемы рисков.

2.

Проблемы, 
проявившиеся 
на этапе 
борьбы с 
кризисом

1. Проблема «too-big-to-fail» (слишком большой, чтобы разориться — проблема банкротства 
системообразующих финансовых институтов):

Банкротство крупных финансовых институтов по стандартной процедуре приводит к •	
широкомасштабным кризисам доверия
Отсутствуют специальные процедуры банкротства подобных институтов•	
Чтобы избежать банкротства крупных финансовых институтов, государство вынуждено •	
оказывать им помощь, предоставляя ликвидность или капитал. Это, в свою очередь, 
стимулирует более рисковое поведение таких институтов в не кризисные периоды, а значит, 
повышает риск возникновения кризисов.

2.  Высокие издержки налогоплательщиков по спасению финансовых систем. Убытки 
финансового сектора оплачивает общество, а выгоды получают работники сектора.
3. Противоречия между национальным характером финансового регулирования и глобальным 
характером ведущих финансовых институтов:

Некоторые банки по размеру активов сопоставимы с ВВП или размерами государственных •	
бюджетов тех стран, где находятся их головные офисы (Швейцария, Великобритания). Спасение 
этих банков немедленно ставит под сомнение фискальную устойчивость таких стран.
Не определено распределение ответственности регуляторов при банкротстве банка, •	
имеющего бизнес в нескольких странах.
Проблемы в материнском банке могут вести к закрытию кредитных линий в дочерних •	
иностранных банках или к оттоку капитала из стран присутствия в головную страну. По этому 
каналу кризис может быстро распространяться между странами.

4. Отсутствие системы координации действий между регуляторами в разных странах, а также 
между кредиторами в последней инстанции. При этом разрыв в долларовой ликвидности (между 
обязательствами и активами) в основных развитых экономиках за пределами США составлял 
на момент кризиса около $  1,2 трлн. Безусловно, не все эти проблемы были одинаково 
острыми в различных регионах, однако, все они являются определяющими для устойчивого 
функционирования глобальной финансовой системы в целом. Во многих странах со средним 
уровнем развития большинство перечисленных проблем не стояли столь остро из-за низкого 
уровня развития финансовых рынков. В таких странах проявились более стандартные 
проблемы, связанные со слабостью финансовой системы и недостатком ее регулирования, что 
также вынудило эти страны активно заняться реформированием финансовой системы.

Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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ПРИЛОЖЕНИЕ XII

Таблица 1

Структура финансового регулирования США

Основные регуляторы финансовых организаций

Федеральная 
Резервная Система 

(Federal Reserve 
System, FRS, 

далее — ФРC)

Федеральная 
корпорация 
страхования 
депозитов 

(Federal Deposit 
Insurance 

Corporation, 
FDIC)

Управление 
Контролера 
денежного 
обращения 
(Office of 

Controller of the 
Currency, OCC)

Управление 
Надзора за 

Сберегательными 
Фондами 

(Office of Thrift 
Supervisor, OTS)

Национальная 
Администрация 

Кредитных 
Союзов

Банковские 
регуляторы 

уровня 
отдельных 

штатов

Центральный 
банк США, в его 
функции входит 
формулирование 
и проведение 
монетарной политики, 
предоставление окна 
ликвидности. FRS 
регулирует банковские 
холдинговые 
компании, операции 
иностранных банков 
в США и банков США 
за рубежом, также 
является федеральным 
регулятором для 
банков штатов

администрирует 
фонд 
страхования 
депозитов 
и внешнее 
управление 
в банках-
банкротах, 
регулятор 
второго 
уровня во всех 
застрахованных 
депозитарных 
институтах

надзор за 
федеральными 
коммерческими 
банками и 
филиалами/
дочками 
зарубежных 
банков на 
территории 
США

осуществление 
надзора за 
сберегательными 
фондами (thrifts)

(NCUA) надзор 
за кредитными 
союзами и 
страхование 
вкладов в оных

надзор за 
банками 
штатов

Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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Таблица 2

Типы регулируемых финансовых компаний

Коммерческие 
банки

Банковские 
холдинговые 

компании (bank 
holding companies, 

BHCs)

Сберегательные 
фонды (thrifts, 

savings and loan 
associations — S&Ls)

Кредитные 
союзы

Промышленные 
кредитные компании 

(Industrial loan 
company, ILCs)

существует 
два типа 
коммерческих 
банков — 
федерального 
уровня и 
уровня штатов. 
Федеральные 
банки 
регулируются 
OCC, все банки 
также обязаны 
участвовать 
в системе 
страхования 
вкладов FDIC. 
Федеральные 
банки к тому 
же обязаны 
присоединиться 
к системе ФРС, 
для банков 
штатов — 
необязательно

компании являются 
таковыми, если 
они контролируют 
более 25 % 
банка или другой 
банковской 
холдинговой 
компании. Они 
могут включать 
в себя другие 
финансовые 
институты, 
и обязаны 
участвовать в 
системе FRS, 
которая является 
их главным 
регулятором

функции 
ограничиваются, в 
основном, приемом 
депозитов и выдачей 
ипотечных кредитов, 
регулируются OTS 
и FDIC

функции 
аналогичны 
коммерческим 
банкам, но 
с большими 
ограничениями 
наставки и на 
рискованные 
инвестиции и 
с налоговыми 
льготами. 
Кредитные 
союзы 
находятся в 
собственности 
вкладчиков, 
регулируются 
NCUA

финансовые 
институты, которые 
могут быть в 
собственности 
коммерческих фирм. 
Функционал — как у 
коммерческих банков. 
Эти компании не 
являются объектом 
регулирования 
банковских 
холдинговых компаний 
и коммерческих 
банков, если: а) 
малого размера 
(активы менее $ 100 
млн), или б) не 
принимают розничных 
вкладов, или с) не 
меняли собственника 
с 1987 года; ICL 
находятся в системе 
страхования FDIC, 
а также в круге 
компетенций 
регуляторов штатов

Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года

Таблица 3

Основные регуляторы финансовых рынков

Комиссия по Биржам и Ценным Бумагам 
(U.S. Securities and Exchange Commission, SEC)

Комиссия по Торговле Товарными Фьючерсами 
(U.S. Commodity Futures Trading Commission, CFTC)

Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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Таблица 4

Основные шаги развития законодательства

¹ Наименование Основные законодательные решения

1. Federal Reserve Act, 1913
учреждение ФРС как основного регулятора национальных банков 
и источника ликвидности. В 30-х годах ФРС получила функции 
Центрального банка

2. Banking Act, 1933

Акт Гласса-Сигала — составная часть: введение страхование 
депозитов, отделил коммерческие банки от инвестиционных. 
Параллельно было введено регулирование сберегательных 
фондов и кредитных союзов

3. Commodity Exchange Act, 
1936

введение требований по торговле товарами и фьючерсами на 
специальных биржах

4.
Bank Holding Company (BHC) 
Act, 1956 и S&L Holding 
Company (SLHC) Act, 1967

распространение ограничений акта Гласса-Сигала на другие 
виды депозитарных финансовых институтов, кроме банков

5. Gramm-Leach-Bliley (GLB) 
Act, 1999

отмена ограничения Гласса-Сигала на связь коммерческих банков 
с другими финансовыми структурами и существенно расширил 
список разрешенных видов деятельности для банковских 
холдинговых компаний

6.
Commodity Futures 
Modernization (CFMA) Act, 
2000

выведение внебиржевых деривативов за пределы регулирования 
фьючерсов и ценных бумаг. В настоящий момент в США 
планы реформы финансовой системы приняты уже и Палатой 
представителей, и Сенатом

7. Версия Палаты 
Представителей принята в декабре 2009 года

8. Версия Сената, 2010 идет выработка единого закона.
Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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Таблица 5

Главные моменты законодательства

¹ Раздел Сенат Палата Представителей

1.

Системно-
значимые 
финансовые 
институты

Создается специальный орган по оценке системных рисков (совет из представителей 
финансовых регуляторов), предлагающий меры усиления регулирования для системно-
значимых компаний. Системно-значимые институты должны держать большие резервы 
и предоставлять «похоронные планы» — описание своих активов и взаимосвязей с целью 
быстрого и безболезненного банкротства. Прописывается процесс банкротства системно-
значимого финансового института по подобию того, который использует FDIC, когда 
закрывает банк, но процессом руководит ФРС
Регуляторам поручено разработать более 
жесткие правила для системно-значимых 
компаний. ФРС не может выдавать 
индивидуальные кризисные займы отдельным 
институтам, а вместо этого должна 
предоставлять коллективные программы 
поддержки. Для банков с активами более 
$  250  млрд. Требования по капиталу 
ужесточатся до уровня, ныне действующего 
для небольших банков

Системообразующие банки получают 
более строгие ограничения по капиталу и 
ликвидности, в частности, отношение долга к 
капиталу (debt-to-equity) не должно превышать 
15:1. Большие банки профинансируют фонд 
на $ 150 млрд, который будет использован при 
банкротстве системно-значимых банков

Не вошло в законодательство: поправки, прямо ограничивающие размер финансовых 
институтов или модифицирующие существующие ограничения размера на уровне в 10 % 
депозитов, подлежащих страхованию

2.

Рынок 
производных 
финансовых 
инструментов

Рынок деривативов впервые попадает под государственное регулирование. Большинство 
деривативов должны будут торговаться через электронные биржи. Своповые контракты 
должны быть очищены через третье лицо. При секьюритизации 5 % кредитного риска должно 
остаться на балансе
Банки должны выделить свои подразделения, 
торгующие деривативами, в отдельный бизнес 
со своим капиталом

Версия ПП содержит больше исключений 
для деривативов, необязательных к торговле 
через регулируемые биржи

Не вошло в законодательство: запрет на необеспеченные («naked») свопы кредитного 
дефолта; поправка, ужесточающая закон в части наказания за неиспользование бирж

3.

Защита прав 
потребителей 
финансовых 
продуктов

Создание нового независимого органа (агентства) по защите потребителей с возможностью 
устанавливать собственные правила и требовать их выполнения от банков, с директором, 
назначаемым непосредственно президентом с одобрения Конгресса.Все компании, 
связанные с ипотечным бизнесом, и небанковские финансовые компании также попадают в 
сферу регулирования агентства
Агентство в составе ФРС. Банковские 
регуляторы могут налагать вето на меры, 
предложенные агентством

Полностью независимое агентство

Не вошло в законодательство: требование к отрасли предоставлять наряду с обычным 
набором стандартизованные версии розничных финансовых продуктов

4.
Теневая 
банковская 
система

Хедж-фонды с активами более $ 100 млн должны будут регистрироваться у регуляторов и 
предоставлять регулярную отчетность для оценки рисков, создаваемых ими для финансовой 
системы. Совет по надзору за системными рисками может рекомендовать ФРС взять под 
надзор любую финансовую и нефинансовую (например, страховую) компанию, которая 
представляет угрозу функционированию финансовой системы
Рекомендация регуляторам выработать 
«правило Волкера» (Volcker Rule), запрещающее 
коммерческим банкам заниматься торговлей 
ценными бумагами в собственных интересах 
(proprietary trading)
Не вошло в законодательство: восстановление требований Акта Гласса-Сигала, полностью 
отделяющих депозитарные институты от деятельности инвестиционных банков; включение 
поправки, содержащей «правило Волкера», непосредственно в текст закона

5. Рейтинговые 
агентства

Появится специальный регулятор по надзору за рейтинговыми агентствами, появятся 
дополнительные требования к раскрытию информации и ответственности агентств за 
правильность рейтингов. Инвесторы могут подавать в суд на рейтинговые агентства
Создается государственный посредник 
между заказчиком рейтинга и рейтинговым 
агентством, назначающий последнее



Современная мировая экономика 579Приложения

¹ Раздел Сенат Палата Представителей

6.
Структура 
финансового 
регулирования

ФРС получила дополнительные полномочия по надзору за крупными финансовыми 
институтами и права на закрытие системообразующих проблемных институтов. Вместо 4 
банковских регуляторов осталось 3, банки перераспределились между регуляторами более 
логичным образом
Единовременный аудит ФРС по результатам 
антикризисных мер

Регулярный аудит ФРС

Не вошло в законодательство: создание единого регулятора для финансовых институтов 
(сейчас их в США три) и создание единого регулятора финансовых рынков (сейчас их два).

7. Компенсации 
и бонусы

Повышается роль независимых директоров и акционеров в голосованиях по размерам 
компенсаций менеджменту
Публичные компании должны ввести механизм 
возврата компенсаций, выплаченных на основе 
некорректной финансовой отчетности

Компании с активами > $  1 млрд должны 
раскрывать регуляторам схемы компенсации 
менеджменту

Не вошло в законодательство: введение налога на крупные бонусы
Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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ПРИЛОЖЕНИЕ XIII

Таблица 1

Европейские органы регулирования

Организации Функции
Европейская банковская ассоциация, 
Европейские организации (отвечающие 
за страхование и пенсии, а также ценные 
бумаги и рынки, наделенные большими 
полномочиями и обязанностями)

координировать работу национальных регуляторов;•	
выступать в роли арбитра в спорных ситуациях •	
между национальными регуляторами;
способствовать единообразию национальных правил •	
регулирования и созданию единых законов для ЕС;
напрямую контролировать определенные пан-•	
европейские институты, например, кредитные 
рейтинговые агентства

Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года

Таблица 2

Реформа органов надзора в ЕС

¹ Макроуровень Микроуровень

1. Главный 
орган Европейский совет по системному риску Европейская система органов 

финансового надзора

2. Основная 
задача

Мониторинг и оценка рисков для 
стабильности финансовой системы

Координация работы регулирующих 
агентств во всех странах-членах ЕС

3. Обязанности

Определение рисков для финансовой •	
стабильности, предупреждение о 
возможной угрозе.
Предоставление рекомендаций •	
на макро-уровне для органов 
надзора, мониторинг выполнения 
рекомендаций.
Участие в разработке •	
законодательства, касающегося 
макро-регулирования финансового 
сектора

Предложения по унификации •	
регулирования.
Регулирование рейтинговых •	
агентств.
Способствование обмену •	
информацией между различными 
национальными агентствами, 
участие в переговорах.
Принятие решений по конкретному •	
вопросу в случае неустранимых 
разногласий

4. Члены

Президент и вице-президент ЕЦБ, 
главный совет Европейской системы 
центральных банков, главы Европейской 
банковской ассоциации (European 
Banking Association — EBA), Европейских 
организаций, отвечающие за страхование 
и пенсии (European Insurance and 
Occupational Pensions Authority — 
EIOPA), а также ценные бумаги и рынки 
(ESМA), Европейская комиссия

Европейская банковская ассоциация, 
Европейские организации, 
отвечающие за страхование и пенсии, 
а также ценные бумаги и рынки

Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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Таблица 3

Регулирование рейтинговых агентств

Основные требования Новые правила
агентство работает •	
на принципах, 
не связанных с 
возникновением 
конфликта интересов;
агентство •	
внимательно следит 
за качеством 
методологии и 
принимаемых 
на основании ее 
решений;
деятельность агентств •	
ведется прозрачно

запрет для рейтинговых агентств предоставлять консалтинговые услуги;•	
запрет выставлять рейтинг финансовым инструментам, если информации •	
недостаточно для принятия решения;
обязательство раскрывать модели, методологии и основные предположения, на •	
основании которых выставляется рейтинг;
рейтинг должен быть дифференцирован в зависимости от сложности продукта;•	
обязательство публиковать ежегодный отчет;•	
создание специального отдела внутри каждого агентства для проверки качества •	
рейтингов;
в совет директоров должны входить минимум два независимых директора, •	
вознаграждение которых не должно зависеть от показателей деятельности, 
срок полномочий может составлять не более 5 лет (максимум  — 1 срок), 
они могут быть отстранены только в случае ненадлежащего исполнения 
профессиональных обязанностей, как минимум, один должен быть экспертом 
в секьюритизации и структурированных финансах

Примечание: Все рейтинговые агентства должны пройти регистрацию, заявления принимает Комитет 
Европейских органов регулирования рынков ценных бумаг.
Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года

Таблица 4

Общеевропейский режим раскрытия информации по коротким продажам

Цель Меры

предотвратить 
масштабные 
короткие 
продажи, 
которые могут 
угрожать 
стабильности 
рынков

Информация о коротких продажах объемом >  0,2  % акционерного капитала •	
соответствующей компании раскрывается регулятору, > 0,5 % — также и рынку
Агрегируют все операции, включая связанные позиции в деривативах (как биржевые, •	
так и внебиржевые), индексах и т. п.
Режим распространяется на короткие продажи во всех долевых инструментах, торгуемых •	
на рынках, регулируемых в рамках Европейского Экономического Пространства 
(ЕЭП) и/или Европейских Многосторонних Торговых Системах (ЕМТС), если только их 
первичный рынок не расположен вне ЕЭП
Информация раскрывается на следующий день после превышения порогового •	
значения
Маркет-мейкеры освобождены от раскрытия информации, однако они должны будут •	
информировать членов CESR о своем намерении воспользоваться этим исключением. Во 
время греческого кризиса в мае 2010 года Германия ввела запрет на короткие продажи 
и соответствующие операции с CDS по суверенным и европейским банковским долгам

Примечание: Предложения составлены CESR. Режим вводиться теми членами, которые уже ввели режим 
раскрытия информации. Законодательно режим еще не утвержден.
Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года

Таблица 5

Регулирование хедж-фондов

На данный момент на обсуждении находятся два документа, реформирующих регулирование хедж-фондов. 
В рамках этих правил для работы вне ЕС хедж-фонды должны будут получить специальное разрешение, а 
хедж-фонды из стран, не входящих в ЕС, должны будут получить право работать в ЕС. Окончательное 
предложение пока еще не принято, потому что еще не решен вопрос о том, должны ли хедж-фонды 
после регистрации в ЕС в целом получать регистрацию конкретной страны ЕС, в которой они собираются 
работать. Последнее требование явно является избыточным, и оно показывает, насколько велика угроза 
того, что ужесточение правил окажется слишком сильным. Между тем, правительства стран ЕС могут 
настаивать на дополнительной национальной регистрации в чисто популистских целях
Источник: Юдаева, К., Глобальные финансовые реформы, Сбербанк, июнь 2010 года
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